PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE
Guia No. 6 Marco Conceptual, Politicas Contables y soportes contables

e Denominacion del Programa de Formacidon: Tecnologia en Gestidon contable y de informacién
financiera

e (Cddigo del Programa de Formacion: 123101- Versién 1

e Nombre del Proyecto: Aplicacién de la normativa contable, tributaria, laboral, comercial y financiera,
a través de una empresa didactica y/o del sector productivo

e Fase del Proyecto Fase Planeacidn: Identificar el proceso de estructuracién de la empresa de acuerdo
con normativa y el entorno empresarial

e Actividad de Proyecto AP2 Identificar informacidn contable, tributaria, financiera y administrativa,
segun normativa

o Actividad de Aprendizaje AA_6: Comprender el marco conceptual la historia de la contabilidad, los
criterios de reconocimiento y medicién, asi como la elaboracion de las politicas contables y los
soportes contables de acuerdo con normativa

e Competencia:
210303022 Reconocer recursos financieros de acuerdo con metodologia y normativa

e Resultado de Aprendizaje
210303022 01 Identificar legislacién comercial, tributaria, contable y laboral en la constitucion y
desarrollo del objeto social del ente econémico, de acuerdo con normativa.

e Duracion de la Guia: 48 Horas un credito

2. PRESENTACION

Estimado Aprendiz:

La contabilidad es la ciencia interdisciplinaria por excelencia, no importa la actividad que se realice
(deportiva, en salud, artes, ingenieria etc.); personas y organizaciones necesitan medir y reconocer sus
hechos econdmicos de forma oportuna y real para lograr una direccién y mejora continua en sus procesos.
Actualmente la contabilidad esta siendo regulada y se emiten estandares internacionales para lograr que los
usuarios de la informaciéon puedan consultar, analizar y evaluar no importa donde se encuentren o el idioma
gue hablen. La globalizaciéon es una realidad y aunque para algunos estos cambios generan crisis, lo
importante es poder visualizar las oportunidades que la profesién contable brinda.

Querido aprendiz lo invitamos a definir un plan de trabajo, en el que estime tiempos, recursos, trabajo
colaborativo y evidencias de aprendizaje necesarias para lograr el éxito en su proceso de formacién y en su
propdsito de vida.
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3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de Reflexion inicial
Duracion de la actividad: 1 hora (12 minutos trabajo independiente — 48 minutos trabajo directo)

3.1.1

3.1.2

Sin realizar una busqueda previa, elabore una historia de
media pagina donde explique cémo considera usted que
se llevd el control de los recursos en civilizaciones como la
Egipcia o la Maya, y que aspectos de estos se han
incorporado hasta la actualidad.

Indague con sus padres acerca de las siguientes preguntas
y elabore una respuesta para cada una, posteriormente
socialicela con su grupo de trabajo:

¢Coémo controlan los ingresos y gastos familiares?

Si en algin momento necesitan saber cuanto han
gastado en el afio ¢Tienen una forma de determinarlo?
¢Con que frecuencia planean los gastos familiares?
¢Hacen asignacion de dinero a rubros especificos (Ejemplo salud, educacién, vivienda) o solo pagan
lo que va llegando?

¢Conservan facturas, recibos, cotizaciones etc., de pagos realizados en su casa? ¢ Cudles?

Imagen No. 1

Recuerde conservar las anteriores actividades resueltas dentro de su portafolio de evidencias y esté

3.2

atento a la retroalimentacion de su instructor a las actividades antes planteadas.

Actividades de contextualizacion e identificacion de conocimientos necesarios para el aprendizaje
Duracion de la actividad: 2 horas (24 minutos trabajo independiente — 96 minutos trabajo directo)

Estimado aprendiz:

Tenga presente que su formacidn profesional integral en el SENA es por proyectos, por lo tanto, lo

invitamos a que realice y aplique en su proyecto, los diferentes conocimientos tedricos y practicos que

se proponen en esta guia, la cual tiene como objetivo bridarle las herramientas que le permiten

conocer y comprender los fundamentos contables que enmarcan todo el desarrollo del proyecto

formativo.

Para lograrlo, iniciaremos con distinguir la importancia que reviste este tema dentro de su proyecto
formativo y para ello realice las siguientes actividades de forma individual y posteriormente
socialicelas con el grupo de trabajo que su instructor definid, para finalmente compartir las principales
ideas con el resto del grupo bajo la orientacidn de su Tutor.
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3.2.1 Observe los videos “Historia animada de la contabilidad” e “Historia de la contabilidad en
Colombia” de su material de apoyo. En el ambiente de formacién y en grupos de maximo 3
aprendices desarrollen las siguientes actividades que debe ser socializada con su instructor.

e Elaboren una linea de tiempo de la historia de la contabilidad en Colombia, desde sus origenes hasta
la actualidad. A continuacidn, se presentan algunos ejemplos de lineas de tiempos encontrados en el
internet.

Imagen 2
e Establezca dos diferencias entre la historia de la contabilidad en el mundo y la historia de la contabilidad
en Colombia.
e (Cada aprendiz aportara dos cualidades que creen debe tener los profesionales en el area de
contabilidad.

Recuerde tener las anteriores actividades resueltas dentro de su portafolio de evidencias y esté atento a
la retroalimentacion de su instructor a las actividades antes planteadas.

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a
colecciones de libros, revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y
tesis en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser consultadas sde
la red del SENA.

http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-
brary, Gale, Galé Cengage Learning, Océano para administracion, Knovel,
Océano universitas P&M, Proquest

3.3. Actividades de apropiacion del conocimiento (Conceptualizacion y Teorizacion)
Duracion de la actividad: 26 horas (312 minutos trabajo independiente — 1.248 minutos trabajo directo)

Querido aprendiz, ya que ahora puede reconocer la importancia que reviste el contenido de esta guia, lo
invitamos a construir conocimiento alrededor de ella en colaboracién de su instructor, por medio del
desarrollo de las siguientes actividades de forma individual y desescolarizada:
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3.3.1. Lea de forma desescolarizada el capitulo 3 “Partida Doble y la Ecuacién Patrimonial”, del texto
“Contabilidad Universitaria”, Editorial Mc Graw Hill, ingresando al Sistema Nacional de Bibliotecas SENA, base
de datos e-book, Finalmente de forma individual elabore un esquema grafico (infografia), con apoyo en las
TIC’s, el cual contenga los siguientes aspectos de la contabilidad basica:

e Partida doble

e Estructura del PUC (clase, cuenta, subcuenta, cuenta auxiliar)

e C(lasificacion de las cuentas (reales o histéricas y nominales o transitorias)
e Elementos de los estados financieros, naturaleza y dindmica.

e Ecuacién contable

e Ciclo contable.

3.3.2. Lea detenidamente la presentacién en power point disponible en su material de apoyo, denominada
“4. SENA Marco conceptual- Cualidades-hipdtesis-elementos estados financieros”, y el documento PDF
denominado “6. Marco_conceptual_financiera2014 completo”, el instructor organizara grupos de trabajo de
tres personas que realizaran un mapa mental con los siguientes aspectos, utilizando la herramienta
“Mindomo”:

Link tutorial Mindomo: https://youtu.be/iT8cueGYcms

e Propodsitos de la informacién contable de propdsito general e

e Alcance o

e Principio de Devengo L»/

e Cualidadesy caracteristicas de la informacion contable A =
e Hipdtesis Fundamental N |

e Elementos de los estados financieros = :

e (Criterios medicion

3.3.3. Aprendiz, de forma individual y desescolarizada elabore el cuadro que se muestra a continuacion
donde relacione las NIIF, NIC y las secciones de las NIIF para Pymes vigentes.

NIIF NICY NIIF PARA PYMES

NIIF Nombre NIC Nombre Seccion NIIF Nombre
Pymes
NIIF 1 Adopcién por Primera | NIC1 | Presentacidn de Seccion 1 Pequenasy
Vez de las Normas Estados medianas
Internacionales de Financieros empresas
Elemento | Naturaleza | Estado Definicion bajo | Criterios de
EF (Clase) | ydinadmica | Financiero al | NIIF y Ejemplo Reconocimiento
que pertenece

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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https://youtu.be/jT8cueGYcms

Informacion
Financiera

3.3.4. Realicelalectura de forma desescolarizada e individual del pdf “Adopcion de normas internacionales

de contabilidad en Colombia” de las péaginas 3 a 5 y observe la siguiente imagen:

ORGANISMIOS DE NORMALIZACION ¥ REGULACION

NACIONALES INTERNACIONALES

PROCESO DE ARIVIONIZACION (SECTOR

Contaduria _RCP " Gobierno B T NICcsSE
General Reégimen de FEDERATION OF
Nacional Contabilidad Empresas o e e e -
Publica estatales de Contadores

| ( NIC
Min Hacienda NIIF Sector INTERNATIONAL FINANTIAL
Min comercio privado REPORTING STANDARDS NIIF
Consejo Técnico BOARD e

Contaduria Publica.

(Comite Normas Infermaeion
Financiera)

Luego, con la informacidn obtenida complete la informacion solicitada en el siguiente cuadro:

ENTIDAD FUNCION

Contaduria General Nacional

Ministerio de Hacienda

Ministerio de Comercio

Consejo Técnico Contaduria Publica

Superintendencias

IASB International Accounting
Standards Board

3.3.5.

Consulte la ley 1314 de 2009 y los decretos reglamentarios 3019, 3022, 3023, 3024, de forma
desescolarizada y liste en la siguiente tabla los requisitos que deben cumplir las empresas para
clasificarse en los grupos 1, 2,y 3.

REQUISITOS CLASIFICACION GRUPOS 1 2'Y 3

Requisitos Grupo 1 Requisitos Grupo 2 Requisitos Grupo 3
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3.3.6. Lea el capitulo 1 Objetivo de la informacidn financiera con propdsito general, pdf disponible en su
material de apoyo nombrado como “Marco-Conceptual - 2018”. Con su grupo de estudio elabore un
cuadro sinéptico donde presente: Definicion del objetivo de la informacidon contable, utilidad y
limitaciones de la informacién financiera, cambios en los recursos econémicos y en los derechos de
los acreedores, rendimiento financiero reflejado por la contabilidad de acumulacién (o devengo),
rendimiento financiero reflejado por los flujos de efectivo pasados, cambios en los recursos
econdémicos y en los derechos que no proceden del rendimiento financiero.

3.3.7. De manera desescolarizada realice la lectura del Capitulo cuarto -Los Elementos de los Estados

Financieros “Marco-Conceptual - 2018” con su grupo de compaiieros complete el siguiente cuadro
con la definicion y criterios de medicion (capitulo 6 del documento):

ELEMENTOS DE LOS ESTADOS FINANCIEROS

Elemento Definicion Criterios de medicion

Activo

Pasivo

Patrimonio

Ingreso

Gatos

Una vez definido cada uno de los elementos de los estados financieros, realice dos ejemplos para cada uno y
pldsmelo en la siguiente tabla:

EJEMPLOS

Elemento Ejemplo 1 Ejemplo 2

Activo

Pasivo

Patrimonio

Ingreso

Gatos

Aprendiz, Conociendo la normativa que establece los procesos contables, ahora es momento de
identificar los titulos valores y soportes contables que aportan al cumplimiento de la ley, para ello es
importante realizar las siguientes actividades que le ayudaran a soportar la informacion de su proyecto
formativo.
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G
%

Consulte de manera desescolarizada en paginas web, bibliotecas virtuales o en alguna otra que este
a su alcance y de respuesta:

a. Definicidn, diferencia y semejanzas entre: titulo valor, documentos comerciales, soportes
contables y soporte no contable.- Desarrdllelo en un cuadro comparativo

b. Clasificacion de los distintos documentos teniendo en cuenta diferentes criterios (contables-no
contables; internos-externos; quien compra-quien vende; salida dinero-entrada dinero, sin
movimiento de dinero; etc.). Desarrdllelo en una matriz.

w
o

Con su grupo de estudio de forma desescolarizada consulte la normativa y complete la informacion
solicitada para cada item.

e De acuerdo al cédigo de comercio “Capitulo I” establezca las siguientes diferencias:

. . Alcance o . e
Titulos valores Definicion A=l Requisitos Clasificacion
| ] ] |
| —1 01— I | I I
[_____bonos ] I 1 1 1
[ CDT ] ] 1 1 ]

actura efectronica | | | |
I I I I I
B P P $ N 440 —

e Estatuto tributario — facturacion
o Lea los siguientes articulos 615, 616-1, 616-2, 616-3 (art 309 de la ley 1819 de 2016), 617,

618,618-2,619, 652, 652-1, 653 y 657. Luego, disefie la estructura de una facturay explique
sus partes

e Decreto 2649 de 1993 Asientos contables, soportes y comprobantes de contabilidad
Articulos 56, 123 y 124. El instructor le indicara la fecha en la cual su grupo de estudio
presentara los siguientes documentos, puede tomar como referencia el texto de contabilidad
universitaria de Lucy Coral y Emma Gudifio-Unidad 05 (Disponible en Biblioteca) o cualquier
otro que este a su alcance.

Recibo de Caja, extracto bancario.

Comprobante de ingreso y Comprobante de Egreso.
Comprobantes de consignacidn bancaria — transferencia
Chequeras.

Notas créditos y Notas Débitos

Facturas de Venta, Factura de Compray Factura Electrdnica.
Cheques, pagares, letras de cambio.

Tarjeta de Kardex

Cotizacién y pedidos

Orden de compra, Remisiones.

Notas de Contabilidad y Comprobantes de Contabilidad o de Diario

O OO O O O O O O O O
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o Y demas que indique su instructor
Recuerde: Leer y estar atentos a la intervencion de su instructor, en donde dara la explicacion de

la clasificacion de los soportes contables

Su instructor explicara

e ley 1231 del 2008 — “Por la cual se unifica la factura como titulo valor como mecanismo de
financiacion para el micro, pequeiio y mediano empresario...”

e Resolucion 8934 del 2014 de la Superintendencia de Industria y Comercio — “Por la cual se establecen
las directrices en materia de gestién documental y organizacion de archivos...”

De forma magistral el instructor presentara un
ejemplo por cada uno de los criterios de
medicidn. Asi mismo seleccionara
aleatoriamente algunos aprendices para que
presenten las actividades desarrolladas.
Este atento a tomar apuntes y presentar sus

inquietudes

=

Imagen No.3

3.4. Actividades de transferencia del conocimiento.
Duracidn de la actividad: 15 horas (180 minutos trabajo independiente — 720 minutos trabajo directo)

Felicitaciones estimado aprendiz:

Luego de haber construido saber, en conjunto con sus compafieros e instructor, es momento que
demuestres todo lo que ha asimilado acerca de esta Guia.

Por tanto, desarrolle el taller practico propuesto por su instructor y consérvelo dentro de su
portafolio de evidencias. Este atento a la estrategia de revisidon y valoracion que plantee su
instructor.
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4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Duracion de la actividad: 4 horas (1 evidencia de conocimiento, 1 hora evidencia desempefio, 2 horas

evidencia de producto)

Evidencias de Aprendizaje

Criterios de Evaluacion

Técnicas e Instrumentos de
Evaluacion

Evidencias de Conocimiento :

conceptos basicos de la
contabilidad, como: partida
doble, estructura del PUC,
clasificacidn de las cuentas,
Elementos de los estados
financieros, naturalezay
dindmica, ecuacién contable, ciclo
contable, titulos valores, soportes
contables y comprobantes de
contabilidad

Evidencias de Desempeiio:

Presenta las actividades
relacionadas con el marco
conceptual y los soportes y
comprobantes de contabilidad

Evidencias de Producto:

Taller aplicado al proyecto
formativo Guia No. 6 Marco
Conceptual, Politicas Contables y
soportes contables

Registra los hechos
econdmicos de la
organizacién, de acuerdo
con normativa

Aplica principios de
contabilidad y estandares
internacionales de
informacioén financiera de
acuerdo con la normativa

Aplica criterios en la
seleccion de la politica
contable, de acuerdo con
normativa

Conocimiento Instrumento:
Cuestionario

Técnica: Formulacion de
preguntas

Desempeiio:
Técnica: Observacion sistematica

Instrumento: lista de chequeo de
desempefio

Producto:

Técnica: Observacion del
producto

Instrumento: lista de chequeo de
producto del proyecto formativo

5. GLOSARIO DE TERMINOS

Ciclo contable: Es el periodo de tiempo en el que una sociedad realiza de forma sistematica y cronoldgica el
registro contable de una forma fiable y reflejando la imagen fiel de la actividad. Normalmente un ciclo
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contable es de un afio. En cuanto a registros, hacemos referencia a entradas en el libro diario, comprobantes
financieros, hasta la preparacién de los Estados financieros

Marco conceptual: Es el soporte doctrinal y tedrico de la normativa contable, que inspira las reglas de
valoracion y presentacidon de la informacién econdmico-financiera y se orienta al suministro de informacién
util para la toma de decisiones econdmicas de los usuarios». Mar, M. (2010)

Materialidad: Es una cualidad de la relevancia, que refleja la importancia de una partida, y esa se mide
dependiendo si su omisién o expresidon inadecuada puede influir en la toma de decisiones de los usuarios.

Medicion: Es el proceso de determinacidn de los valores monetarios por los que se reconocen y llevan
contablemente los elementos de los estados financieros, para su inclusion en el estado de situacién
financiera o en el estado de resultados integral. Para realizarla es necesaria la seleccién de una base o método
particular de medicién (criterio de medicion). Mantilla. (2009.

Objetividad: El principio de objetividad obliga a todos los profesionales de la contabilidad a no comprometer
su juicio profesional o empresarial a causa de prejuicios, conflicto de intereses o influencia indebida de
terceros.

Politica contable: Son los principios, bases, acuerdos, reglas y procedimientos especificos adoptados por la
entidad en la elaboracidn y presentacion de sus estados financieros.

Relevante: es capaz de influir en las decisiones tomadas por los usuarios. La informacién puede ser capaz de
influir en una decisién incluso si algunos usuarios eligen no aprovecharla o ya son conocedores de ella por
otras fuentes. Mantilla, S. (2018)

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS

Mantilla, S. (2009). Estandares/Normas Internacionales de Informacién Financiera (IFRS/NIIF). (4a. ed.) Ecoe
Ediciones. Pagina: 148. Tomado de http://www.ebooks7-24.com.bdigital.sena.edu.co/?il=78&pg=150

Mar, M. (2010). Introduccidn a la contabilidad financiera. Pearson Educacion. Pagina: 210. Tomado de
http://www.ebooks7-24.com.bdigital.sena.edu.co/?il=4709&pg=210

Carmen, L., Gudifno, E. (2014). Contabilidad universitaria.(7a. ed.) McGraw-Hill Interamericana. Pagina: 41.
Tomado de http://www.ebooks7-24.com.bdigital.sena.edu.co/?il=105&pg=48

Mantilla, S. (2018). Estdndares/normas internacionales de informacidn financiera (IFRS/NIIF). (6a. ed.) Ecoe
Ediciones. Pagina: 119. Tomado de http://www.ebooks7-24.com.bdigital.sena.edu.co/?il=6318&pg=160

Congreso de Colombia. (30 de marzo de 1989). Estatuto tributario. (Decreto 624 de 1989).D0:38.756.
Congreso de Colombia. (16 de junio de 1971). Cddigo de comercio. (Decreto 410 de 1971).00:33.339

Congreso de Colombia. (Julio 17 de 2008). Factura como titulo valor. (Ley 1231 del 2008)
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Superintendencia de Industria y Comercio. (19 de febrero de 2014).Directrices en materia de gestion
documental y organizacién de archivos. Resolucién 8934 del 2014
WEB GRAFIA

Link: https://www.youtube.com/watch?v=6rCvQRYccWA
Link tutorial Mindomo: https://youtu.be/jT8cueGYcms

v Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de libros,
revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en inglés y espafol, que
pueden ser consultadas desde la red del SENA.

v http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-brary, Gale, Galé
Cengage Learning, Océano para administracién, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

Imagen 1. https://mpinto.cl/index.php/2020/01/16/modificacion-de-horario-del-pago-rural-de-pensiones-

y-subsidios-en-nuestra-comuna/ consultado mayo 2020

Imagen 2. https://sites.google.com/site/ewbquestsobrecambioseneltiempo/proceso/la-linea-del-tiempo
consultado abril 2020

Imagen 3. https://www.freepik.es/fotos-vectores-gratis/mujer-periodista consultado mayo 2020

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia Fecha

Autor (es) Fernan Alonso Cardona | Instructor Coordinacién Contabilidad, | Diciembre
finanzas e Impuestos. CSF - | 2019
Distrito Capital

Jasbleidy Contreras Instructora Coordinacién Contabilidad, | Mayo 2020
Beltran finanzas e Impuestos. CSF -
Distrito Capital

Diana Mireya Cortes roa | Instructora Coordinacién Contabilidad, | Mayo 2020
finanzas e Impuestos. CSF -
Distrito Capital

Verificadores Instructor Septiembre

Gerardo Alfonso . .
Regional Cundinamarca 2020

Tecnicos Jiménez Bernal
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https://www.youtube.com/watch?v=6rCvQRYccWA
http://biblioteca.sena.edu.co/
https://mpinto.cl/index.php/2020/01/16/modificacion-de-horario-del-pago-rural-de-pensiones-y-subsidios-en-nuestra-comuna/
https://mpinto.cl/index.php/2020/01/16/modificacion-de-horario-del-pago-rural-de-pensiones-y-subsidios-en-nuestra-comuna/
https://sites.google.com/site/ewbquestsobrecambioseneltiempo/proceso/la-linea-del-tiempo%20consultado%20abril%202020
https://sites.google.com/site/ewbquestsobrecambioseneltiempo/proceso/la-linea-del-tiempo%20consultado%20abril%202020
https://www.freepik.es/fotos-vectores-gratis/mujer-periodista

Juan Pablo Rios Instructor Regional Antioquia Septiembre
Rodriguez 2020
Juliana Maria Osorio Instructor Regional Valle Septiembre
Ramirez 2020
Jairo Alberto Jiménez Instructor Regional Valle Septiembre
Benavidez 2020
José Manuel Montero Instructor Regional Boyacs Septiembre
Yanquen 2020
Alba Gisela Araque Instructor Regional Cicuta Septiembre
Orozco 2020
. . i Instructor . Septiembre
Alejandra Arias Duran Regional Santander
2020
Blanca Yaneth Murallas | Coordinadora Regional Santander Septiembre
Bueno Académica 2020
Revision Jasbleidy Contreras Instructora Coordinacién Contabilidad, | Septiembre
Beltran finanzas e Impuestos. CSF- | 2020
Distrito Capital
Revisién y | Jorge Enrique Coordinador Coordinacién Contabilidad, | Septiembre
Aprobacién Cifuentes Bolafios Académico finanzas e Impuestos. 2020
CSF - Distrito Capital
8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a la guia)
Nombre Cargo Dependencia Fecha Razén del
Cambio

Autor (es)
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PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIiA DE APRENDIZAJE
Guia No. 10 Efectivo y Equivalentes de Efectivo

e Denominacién del Programa de Formacion: Tecnologia en Gestion Contable y de Informacion
Financiera

e (Cddigo del Programa de Formacién: 123101 Version 1

o Nombre del Proyecto: Aplicacidn de la normativa contable, tributaria, laboral, comercial y financiera,
a través de una empresa didactica y/o del sector productivo

o Fase del Proyecto: Analisis: Identificar el proceso de estructuracién de la empresa de acuerdo con
normativa y el entorno empresarial

e Actividad de Proyecto AP2: Identificar informacion contable, tributaria, financiera y administrativa,
segln normativa.

e Actividad de Aprendizaje AA_10: Reconocer el efectivo y equivalente de efectivo de acuerdo a
normativa y politicas contables.

e Competencia: 210303022 Reconocer recursos financieros de acuerdo con metodologia y normativa

e Resultados de Aprendizaje Alcanzar:
210303022 03 Seleccionar los criterios de medicién para los hechos econdmicos segun la politica
contable establecida por la empresa

e Duracion de la Guia: 48 Horas 1 crédito

2. PRESENTACION

Las empresas obtienen recursos de sus actividades econémicas, estos fondos son utilizados en la mayoria de
los casos para responder de forma inmediata a compromisos u obligaciones con terceros y que tienen que
ver con el desarrollo diario de su objeto social. Es por ello que las organizaciones deben definir politicas y
tomar decisiones que garanticen la gestion eficiente del flujo de efectivo, ya que de esto depende que se
puedan cubrir las erogaciones previstas e imprevistas y reducir el riesgo de una crisis de liquidez.

Querido aprendiz lo invitamos a definir un plan de trabajo, en el que estime tiempos, recursos, trabajo
colaborativo y evidencias de aprendizaje necesarias para lograr el éxito en su proceso de formacién y en su
propésito de vida.

GFPI-F-019 V03
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3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de Reflexion inicial
Duracion de la actividad: 2 Hora (96 minutos trabajo directo — 24 minutos trabajo independiente)

Imagen 1

Para el desarrollo de la reflexion inicial lo invitamos a
que realice las siguientes actividades de forma
individual y desescolarizada. Posteriormente en el
ambiente de formacidn serdn socializadas con el grupo
de trabajo diferente a su GAES, para finalmente
compartir las principales ideas con el resto del grupo
bajo la orientacién de su Instructor.

Vea y analice el siguiente video (fabula) “La gallina de
huevos de oro” de Esopo en versidon de Félix Maria
Samaniego, en el siguiente enlace
https://www.youtube.com/watch?v=4yliQacSSBY

3.1.1. Después de haber visto y analizado el video,

realice un escrito de media hoja, donde se evidencie su
reflexion sobre la historia dando respuesta a los
siguientes cuestionamientos:

e iQué representan para el granjero los huevos de oro?

e Escriba 2 cualidades y 2 defectos del granjero.

e Escriba que accién diferente hubiera podido hacer el granjero con la gallinay el resultado que hubiera
obtenido de ello.

El instructor tomara aleatoriamente algunos trabajos para que sean expuestos en el ambiente de formacion
y entre todos construir una moraleja de la fabula.

3.1.2. Indague con sus padres, familiares y/o amigos cercanos, acerca de la relacidn que tienen con los bancos
y responda las siguientes preguntas de acuerdo con la informacién obtenida:

e (Tiene cuentas bancarias?
e (Cuantas cuentas tienen para depositar o manejar el dinero que reciben?
e (Todos los ingresos que reciben los gastan o tienen algin mecanismo para generar un ahorro?

El instructor tomara aleatoriamente algunos trabajos para que sean expuestos en el ambiente de formacion
conocer la relacion de los bancos y las familias.

www.sena.edu.co
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Recuerde tener las anteriores actividades resueltas dentro de su portafolio de evidencias y esté atento a

la retroalimentacion de su instructor a las actividades antes planteadas.

3.2 Actividades de contextualizacidn e identificacion de conocimientos necesarios para el aprendizaje
Duracion de la actividad: 3 Hora (144 minutos trabajo directo — 36 minutos trabajo independiente)

Estimado aprendiz:

Tenga presente que su formacion profesional integral en el SENA es por proyectos, por lo tanto, lo invitamos
a que realice y aplique en su proyecto, los diferentes conocimientos tedricos y practicos que se proponen en
esta guia, la cual tiene como objetivo bridarle las herramientas que le permiten identificar el proceso de
reconocimiento y medicién de los hechos econdmicos que contienen efectivo o equivalentes de efectivo.

Para lograrlo, iniciaremos con distinguir la importancia que reviste este tema dentro de su proyecto
formativo y para ello realice las siguientes actividades de forma individual y posteriormente socialicelas con
un grupo de trabajo diferente a su GAES, para finalmente compartir las principales ideas con el resto del
grupo bajo la orientacion de su Tutor.

Recuerde leer previamente las actividades y llevar al ambiente de formacion los materiales y recursos

requeridos para el desarrollo y elaboracion de las actividades y no olvide conservar las evidencias escritas

dentro de su portafolio individual.

3.2.1 Apreciado aprendiz consulta en internet o cualquier otro medio como se “Arma una billetera y alcancia
con materiales reciclados” para la elaboracion de una billetera en material tetrapack y una alcancia en
material plastico, busque los materiales necesarios, ponga manos a la obra y con imaginacidn haga el paso a
paso hasta obtener los objetos alli plasmados.

Una vez elaboradas las manualidades; de forma personal e individual dibuje y escriba en el siguiente cuadro
équé caracteristica en la custodia del dinero tiene la billetera y la alcancia? y écual es la utilizacién que se le
daalos recursos alli depositados o los bienes y servicios en los cuales se gastan o se invierten estos recursos?

DIBUJO CARACTERISTICAS/ TIPO DE GASTOS O INVERSION

www.sena.edu.co
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En el ambiente de formacion con las manualidades realizadas y el cuadro resuelto, el instructor escogera
aleatoriamente a cinco aprendices para que expongan su trabajo y entre todos definan las caracteristicas y

los usos mds comunes para estos objetos.

3.2.2. Estimado aprendiz realice de forma individual una entrevista, esta la puede ser a un trabajador
dependiente o independiente familiar o amigo. Debe hacer las siguientes preguntas y escribir las respuestas

en una hoja la cual debe ser almacenada en su portafolio individual.

e (A qué actividad se dedica?

e (Qué tipo de retribucion recibe por realizar esa actividad?

e (los recursos que recibe los administra directamente o a través de una entidad financiera?
e Como distribuye los recursos que recibe entre los siguientes conceptos:

Concepto % Concepto %
Alimentacion Transportes
Vivienda Salud
Educacidn Recreacion
Ahorro éOtros cual?

e (Cual es el medio por el cual cancela los bienes o servicios que adquiere?

e (Siahorra como lo hace, qué herramienta utiliza para esto?

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a\
colecciones de libros, revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y
tesis en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser consultadas desde
la red del SENA.

http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a:
e-brary, Gale, Galé Cengage Learning, Océano para administracidon, Knovel,
Océano universitas P&M, Proquest

www.sena.edu.co
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3.3 Actividades de apropiacion del conocimiento (Conceptualizacidn y Teorizacion)
Duracion de la actividad: 22 Horas (1056 minutos trabajo directo — 264 minutos trabajo independiente)

Apreciado aprendiz: Ya que ahora puede reconocer la importancia que reviste el contenido de esta Guia, lo
invitamos a construir conocimiento alrededor de ella en colaboracién de sus companeros e instructor, por
medio del desarrollo de las siguientes actividades:

3.3.1. Realice una indagacién de forma individual y auténoma, por medio de internet en portales como
actualicese, gerencie.com y otros recursos electronicos que estén a su alcance, sobre “efectivo y
equivalentes de efectivo”, a continuacién dibuje y defina en el siguiente cuadro los términos que alli se
proponen, recuerde almacenar esta actividad en su portafolio individual.

“Todas las personas naturales y las empresas tienen diversas formas de conseguir los recursos necesarios
para su funcionamiento y sostenimiento para desarrollar su actividad comercial. Estos recursos que recibe
la empresa deben ser clasificados segln su disponibilidad o su uso”

TERMINO DIBUJO CONCEPTO Y CARACTERISTICAS

EQUIVALENTE DE EFECTIVO

CONCILIACION BANCARIA

El instructor hara una exposiciéon magistral del concepto, caracteristicas y componentes del efectivo y
equivalentes, teniendo en cuenta lo que representa el dinero para las empresas, con el propdsito que sean
aclaradas todas las dudas.

3.3.2. De forma individual realice una lectura comprensiva del material de apoyo “Contabilidad General.
Enfoque practico con aplicaciones informaticas” en las paginas 91-93. Luego en grupo de maximo 3
aprendices diferentes al grupo de GAES, elaboren una historieta donde se evidencie:

e Usos de la caja general y caja menor.

e Apertura de la caja menor.

e Politicas para la administracion y control de la caja general y caja menor.
e Responsables de estos fondos.

e Reembolso de caja menor y soportes de los gastos.

e Arqueo de caja menor y procedimiento.

El instructor escogera aleatoriamente los grupos para que hagan la exposiciéon de su historieta y hara las
conclusiones del tema y los ejercicios.

www.sena.edu.co
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3.3.3. Con base al material de apoyo “Contabilidad General. Enfoque practico con aplicaciones
informaticas” defina los siguientes aspectos:

e iComo surgieron los bancos?

e (Cudl es la funcién de los bancos actualmente?

e Definicion de la cuenta Bancos

e Dinamica de la cuenta bancos y de dos ejemplos de cada una

e Definicion del libro auxiliar bancos

o Defina que es un extracto bancario

e Defina que es conciliacidén bancaria y cual es el procedimiento para realizarla

El instructor escogera aleatoriamente los aprendices para que realicen la exposicidn y hard las conclusiones
del tema y realizara algunos ejercicios contables respecto a las definiciones.

3.3.4. Otra forma de gestionar el efectivo de una empresa es a través
de la apertura de productos financieros conocidos como inversiones,
realice lectura comprensiva del pdf “Contabilidad General. Enfoque
practico con aplicaciones informaticas” en las paginas 95-97. Tenga
en cuenta que uno de los criterios para que sea definido como
inversiones temporales de efectivo y equivalentes de efectivo es su
periodicidad que no debe ser mayor a 3 meses.

Realiza de forma individual una consulta e indague sobre los tipos de
inversiones y los beneficios que ofrecen actualmente el mercado
financiero.

Imagen 2

Estimado Aprendiz: Es pertinente recordarle que debe mantener las anteriores actividades en su

portafolio de evidencias, teniendo en cuenta la retroalimentacion de su instructor ya que se constituye en

un insumo importante para su proceso formativo de aprendizaje.

3.4. Actividades de transferencia del conocimiento.
Duracion de la actividad: 16 Horas (768 minutos trabajo directo — 192 minutos trabajo independiente)

Felicitaciones estimado aprendiz,

Luego de haber construido toda una serie de conocimientos tedricos, en conjunto con sus compafieros e
instructor, es momento que demuestre todo lo que ha asimilado acerca de esta Guia. Por lo tanto, desarrolle
el taller practico No. 10 “EFECTIVO Y EQUIVALENTES DE EFECTIVO” propuesto por su instructor dando

www.sena.edu.co
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respuesta a su proyecto formativo y consérvelo dentro de su portafolio de evidencias. Este atento a la

estrategia de revisidn y valoracién que plantee su instructor.

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Duracién de la actividad: 5 Horas (Evidencia de Conocimiento 1 hora, Evidencia de Desempeiio 2 hora,

Evidencia de Producto 2 horas)

Evidencias de Aprendizaje

Criterios de Evaluacion

Técnicas e Instrumentos
de Evaluacion

Evidencias de Conocimiento :

Tipos de efectivo y equivalentes
de efectivo aplicables a una
organizacion.

Reconocimiento y medicion del
efectivo y equivalentes de
efectivo.

Identificacion de efectivo y
equivalentes de efectivo sobre
otros elementos de los Estados
Financieros.

Evidencias de Desempeiio:

Identifica y clasifica los activos
de efectivo y equivalentes de
efectivo.

Realiza el reconocimiento y
medicion de los activos de
efectivo y equivalentes de
efectivo, segln la normativa.
Identifica el impacto de efectivo
y equivalentes de efectivo en la
unidad didactica creada

Evidencias de Producto:

Realiza el taller No. 10 Efectivo y
equivalentes de efectivo

Efectla Arqueos de caja General y caja
menor segun las politicas contables

Realiza la conciliaciéon bancaria de
acuerdo con normativay politica de la
organizacion.

Registra las partidas del efectivo vy
equivalente de efectivo de acuerdo
con la politica contable.

Conocimiento:
Instrumento:
Cuestionario

Técnica: Formulacion de
Preguntas

Desempeiio:
Instrumento: Lista de

chequeo
Técnica: Observacion
Sistematica

Producto:
Instrumento: Lista de
chequeo

GFPI-F-019 V03
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formativo. formativo

Propuesto, aplicado al proyecto Técnica: Taller proyecto

5. GLOSARIO DE TERMINOS

ACTIVO: Es el conjunto de los bienes y derechos tanto tangibles como intangibles de propiedad de una
persona natural o juridica. Por lo general son generadores de renta o fuente de beneficios.

EFECTIVO: El efectivo constituye un recurso que puede ser utilizado para varios fines, generalmente esta
integrado por billetes y monedas, cheques, giros bancarios, depdsitos a la vista y deposito a plazos.

CAJA: se refiere a la parte de la cuenta donde se registran las entradas de dinero en efectivo o por cheques
o en valores representativos de sumas dinerarias, y los egresos también de dinero efectivo o de cheques.
Tiene por finalidad ordenar las entradas y salidas de dinero.

CONCILIACION BANCARIA: Es un proceso que permite confrontar y conciliar los valores que la empresa tiene
registrados, de una cuenta de ahorros o corriente, con los valores que el banco suministra por medio del
extracto bancario.

ENTIDADES FINANCIERAS: son intermediarios del mercado financiero y pueden ser: Bancos o cajas de
ahorros, intermediarios que administran y prestan dinero; empresas financieras, que son otro tipo de
intermediarios financieros, que sin ser bancos, ofrecen préstamos o facilidades de financiamiento en dinero.
POLITICAS CONTABLES NIIF: Las politicas contables son las convenciones, reglas y acuerdos necesarios para
que la empresa pueda determinar cémo va a reconocer, medir, presentar y revelar sus transacciones; estas
politicas contables definen qué tratamiento darle en los estados financieros a cada tipo de transaccidn en un
periodo determinado.

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS

. Centro universitario de desarrollo intelectual. (2017). Recuperado el 11 de Septiembre de 2017, de
REDCUDI: http://www.redcudi.com/mwg-
internal/de5fs23hu73ds/progress?id=01pAAg6zaQxkdjCli5fZyTBrUOUAT-KCIJHWMZBrVIA,&dl

. IASB. (2015). IAS 7 Efectivo y Equivalentes de Efectivo. En IASB, IFRS 2015. IASB Foundation.

. Moya Moreno, L. H. (2015). Manual de Politicas contables en la aplicacién de NIIF para pymes.
Bogota: LEGIS.
https://www.youtube.com/watch?v=4yliQacSSBY

e Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de libros,
revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en inglés y espafiol,
que pueden ser consultadas desde la red del SENA.

e http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-brary, Gale, Galé
Cengage Learning, Océano para administracion, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

Imagen 1
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https://www.pinterest.com.au/pin/855332154201953957/ Consultado mayo 2020

Imagen 2

https://www.pinterest.com.au/pin/689895236645522036/ Consultado mayo 2020

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia Fecha
Autor (es) Carmelo José Tapia Instructor Coordinacion Contabilidad, | Abril 2020
Torres finanzas e Impuestos. CSF -
Distrito Capital
Verificadores Gerardo Alfonso Instructor . . Septiembre
Técnicos Jiménez Bernal Regional Cundinamarca 2020
Juan Pablo Rios Instructor . . . Septiembre
Rodriguez Regional Antioquia 5020
Juliana Maria Osorio Instructor . Septiembre
Ramirez Regional Valle 5020
Jairo Alberto Jiménez Instructor Regional Valle Septiembre
Benavidez 2020
José Manuel Montero | Instructor . . Septiembre
Yanquen Regional Boyaca 5020
Alba Gisela Araque Instructor Regional Cicuta Septiembre
Orozco 2020
. . 3 Instructor . Septiembre
Alejandra Arias Durdn Regional Santander
2020
Blanca Yaneth Murallas | Coordinadora Regional Santander Septiembre
Bueno Académica 2020
Revisién Jasbleidy Contreras Instructora Coordinacion Contabilidad, | Septiembre
Beltran finanzas e Impuestos. CSF - | 2020
Distrito Capital
Revisién y | Jorge Enrique Coordinador Coordinacion Contabilidad, | Septiembre
Aprobacion Cifuentes Bolafios Académico finanzas e Impuestos. CSF - | 2020
Distrito Capital

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a la guia)
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PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

GUIA DE APRENDIZAJE No. 7 “FUNDAMENTACION TRIBUTARIA”

Denominacién del Programa de Formacién: TECNOLOGO EN GESTION CONTABLE Y

FINANCIERA

Caddigo del Programa de Formacién: 123102 V1

Nombre del Proyecto: Implementacion de un plan de trabajo para el mejoramiento del manejo

contable de una unidad econémica del departamento del Cauca.

e Fase del Proyecto: Planeacidn: Estructurar la Empresa didactica, de acuerdo con requerimientos
contables, legales y administrativos.

e Actividad de Proyecto AP_3: Implementar el sistema contable segin la normatividad legal y los
procedimientos organizacionales

e Actividad de Aprendizaje: Reconocer los fundamentos tedricos del sistema tributario
Aplicar conceptos y técnicas para causar hechos econdmicos relativos a otros pasivos segin
normas legales vigentes y politicas institucionales.

Competencia:

o Contabilizar los recursos de operacidn, inversidn y financiacion de acuerdo con las normas y politicas

organizacionales.

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

o 21030101905 Registrar los hechos econdmicos segln las normas comerciales, tributarias y
laborales.

Duracidn de la Guia: 48 Horas — 1 crédito

1. PRESENTACION
Apreciado aprendiz:

los tributos generan progreso

| E§ hﬂ&i‘lﬂ!

Las familias, personas y empresas son los protagonistas para que el
Estado pueda cumplir con unos de los proyectos que se ha trazado,
como es la obtencién de ingresos e invertir en desarrollo social del
pais.

El conjunto de impuestos forma parte del sistema tributario que se
encuentra establecido por ley, donde el propdsito principal es la
obtencidn de ingresos para el sostenimiento del Gasto Publico, en
otras palabras, es el cubrimiento de las necesidades de la sociedad

PROGRESO en general.

Imagen 1 Esta guia le permitird a usted desarrollar los elementos suficientes
para comprender los principios y la legislacién del sistema tributario
en Colombia.
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“Los impuestos son el precio que pagamos por una sociedad civilizada”
Oliver Wendell Holmes

2. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Reflexion Inicial

Duracion de la actividad: 2 horas (96 minutos de trabajo directo — 24 minutos de trabajo independiente)

Estimado aprendiz:

2.1.1. Querido aprendiz, desarrolle de forma individual la siguiente actividad teniendo como herramienta el
material de apoyo: “Las compras” donde encontrara facturas de las diferentes operaciones en que
incurren todas las familias en sus actividades cotidianas; ahora identifique el impacto que tiene los
impuestos en el pago de estas actividades y reflexione al respecto dando respuesta a las preguntas
que se plantean a continuacion:

1. Indague con sus padres o familiares acerca de la forma cémo ellos contribuyen con el pago de
impuestos y elabore una reflexidon de 5 a 10 renglones al respecto.

2. éComo cree que usted o su familia podria participar activamente en el desarrollo econémicoy
social de un pais?

3. Siestd contribuyendo al progreso de su pais a través del pago de los impuestos ¢ Qué beneficios
considerara que puede recibir?

A continuacién, en una mesa redonda cada uno de los aprendices
debe compartir la actividad realizada y dar una reflexion acerca de la
participacion que todo ciudadano tiene con respecto al mejoramiento
de la sociedad. Al finalizar la actividad el instructor junto con el grupo
dard una conclusidn y reflexidn relacionado con el tema.

Imagen 2

Recuerde tener las anteriores actividades resueltas dentro de su portafolio de evidencias y esté atento a
la retroalimentacion de su instructor a las actividades antes planteadas.

3.2 Contextualizacién e identificacion de conocimientos
Duracién de la actividad: 2 horas (96 minutos de trabajo directo — 24 minutos de trabajo independiente)

Tenga presente que su formacién profesional integral en el SENA es por proyectos, por tanto, lo invitamos a
gue realice y aplique en su proyecto formativo “Creacion de una empresa diddctica para aplicar criterios de
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reconocimiento y medicion de los hechos econdmicos”, los diferentes conocimientos tedricos y practicos que
se proponen en esta guia, la cual tiene como objetivo bridarle las herramientas que le permiten identificar la
importancia de los conceptos en materia tributaria como contribuyentes, ciudadanos y desde el punto de
vista contable. Por lo tanto, lo invitamos a desarrollar las siguientes actividades:

De acuerdo con sus conocimientos previos con su equipo de trabajo reflexione acerca de los siguientes
interrogantes:

= iQué impuestos y tarifas conoce a nivel nacional y distrital que se manejen en Colombia?

= (Qué sucederia si las personas naturales y juridicas no cumplen con el deber de pagar sus impuestos
cuando hubiese la obligacién de hacerlo?

= (Todas las personas deberian contribuir, poco o mucho, por medio de la cancelacién de impuestos
a la financiacion del Estado; indistintamente de sitrabajan, consumen o generen ganancias?

= iConsideraria justo que todas las personas cancelaran el mismo monto por concepto de impuestos
independientemente de sus ingresos, consumos y ganancias? Argumente su posicion.

Estimado Aprendiz: Es pertinente recordarle que debe mantener las anteriores actividades en su
portafolio de evidencias, teniendo en cuenta la retroalimentacion de su instructor ya que se constituye
en un insumo importante para su proceso formativo de aprendizaje.

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a ‘
colecciones de libros, revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis
en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser consultadas de la red del
SENA.

\ http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a:e-
4 brary, Gale, Galé Cengage Learning, Océano para administracion, Knovel, Océano
universitas P&M, Proquest )

3.3  Apropiacidn - Teorizacion o conceptualizacién
Duracion de la actividad: 23 Horas (18 horas de trabajo directo — 5 horas de trabajo independiente)

Apreciado aprendiz, hemos reconocido la importancia que precisan los impuestos para la sostenibilidad de
los Estados; ahora lo invitamos a construir conocimiento en colaboracién de sus compaiieros e instructor,
por medio del desarrollo de los siguientes items:

3.3.1. En trabajo con su grupo de companieros, lea a continuacién los parrafos planteados, este atento a la
explicacién de su instructor acerca de los mismos, reflexione, aporte y elabore un resumen a través de
un cuadro sinéptico, mapa conceptual o cualquier estratégica didactica.

¢QUE SON LOS IMPUESTOS?

Es aquel tributo o carga que los individuos que viven en una determinada comunidad o pais le deben pagar
al estado que los representa, para que este, a través de ese pago pueda financiar sus gastos. De esto se
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desprende, entonces, que el objetivo basico de los impuestos serd el de financiar los gastos de un

determinado estado.

Imagen 3

Muchos de los hospitales,
escuelas, puentes, parques,
puertos,  carreteras, y
servicios de seguridad son
brindadog por el Estado

Imagen 4

Para financiar la construccion de infraestructuras y la prestacion de servicios se requiere
del aporte de los habitantes. A estos aportes se les lama impuestos o tributos.

Tal como su nombre lo indica, los impuestos son una imposicién establecida por la ley y por lo tanto su pago
es de caracter obligatorio. Por eso cuando un impuesto no se paga o se paga tarde, hay multas, sanciones
administrativas e incluso consecuencias penales.

HISTORIA DE LOS IMPUESTOS:

En la Antigliedad, los imperios como Roma, Egipto o Babilonia se financiaban a través de tributos para
mantener a sus gobernantes y realizar grandes obras.

En la Edad Media, los siervos debian pagar fuertes tributos a sus sefores feudales por el uso de la tierra.
Muchos de ellos convirtieron sus feudos en reinados y algunos de estos reinados se hicieron fuertes y se
constituyeron en Estados modernos financiados con los tributos pagados por sus pueblos.

YDIAN

S ———

Imagen 5

La legislacion tributaria ha sido creada por el Ministerio
de hacienda, para determinar las obligaciones
tributarias, estimadas en el presupuesto nacional,
previstas por la ley cuyo objetivo es el reconocimiento
del pago del impuesto.

Actualmente, los impuestos o tributos son mas
complejos que en el pasado y se pagan en diferentes
situaciones: tales como cuando se obtiene un ingreso, al
comprar un bien o pagar por un servicio, cuando se
realiza importaciones o exportaciones, en el momento
de adquirir una propiedad etc. Esto significa que hay
muchos tipos de impuestos y algunos de ellos tienen
fines especificos; por ejemplo, existe un impuesto que se
recauda para el mantenimiento de carreteras o para
mejorar la seguridad en las comunidades.

3.3.2. Por medio de una lectura comprensiva y desescolarizada del material de apoyo “Fundamentacion

tributaria”, los textos planteados en la bibliografia o cualquier otro referente al tema, elabore una

VO3
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cartilla que desarrolle los siguientes items, entréguelos a su instructor para ser socializada bajo la tutoria
de éste en el ambiente de aprendizaje:

X Elementos de la obligacidn tributaria

X Diferencias entre impuestos, tasas y contribuciones. Ejemplo de cada uno.

X Clasificacidn de los impuestos.

X Caracteristicas de los impuestos en Colombia.

X ¢Cuales son los principales impuestos vigentes en Colombia?

X En Colombia quien tiene la facultad de establecer los tributos y en qué condiciones.
Igualmente, quien debe cancelarlos. Responda teniendo en cuenta la Constitucion Politica
(art. 338; art. 95 numeral 9; art. 215; art. 150 numerales 11y 12)

X Bienes Gravados

X Bienes Exentos

X Bienes Excluidos

X Ingresos fuente nacional

X Ingreso fuente extranjera

R/
0.0

Contribuyentes y No Contribuyentes.
Responsable y No Responsable

R/
0.0

3.3.3. De manera autéonoma, diligencie la siguiente rejilla; utilice los textos sugeridos en la seccion de la
bibliografia y demds libros necesarios, especialmente el Estatuto Tributario; luego el instructor
escogerd a un grupo para socializar este punto y despejar inquietudes que se puedan presentar, por
ultimo, plasme esta informacidn en su portafolio individual, como evidencia y que también le va a
ser Util para el desarrollo de su proyecto.

RENTA IVA RENTA ESPECIAL ICA

Sujeto Activo

Sujeto Pasivo

Hecho generador

Base Gravable

Tarifa

Periodo de pago

3.3.4. De manera individual y desescolarizada lea con cuidado el Art. 499 y 506 del Estatuto Tributario, asi
como el resto de regulacidn expedida sobre la materia y posteriormente diligencie la siguiente rejilla
con base al andlisis de la lectura. Plasme esta informacidn en su portafolio individual porque le servira
para el desarrollo de su proyecto.

Quienes pueden Requisitos para Obllgacu.)r)es/ Prohibiciones
Pertenecer pertenecer Responsabilidades
Responsable de
IVA
No responsable
de IVA

GFPI-F-019 VO3
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3.3.5. De manera colaborativa y con la orientacidn de su instructor, consulte y lea el material de apoyo, los
textos sugeridos en la seccién de la bibliografia, demas libros necesarios, paginas por internet,
elaboré una cartilla acerca de los siguientes items:

¢Qué es Retencion en la Fuente?

¢Qué son agentes de retencién?

¢A qué impuestos se le practica Retencion en lafuente?

Hechos para efectuar la Retencidon y Reglas o situaciones cuando no se practica.

Obligaciones de los Agentes de Retencidn.

¢Que son autorretenedores y quién pueden tener dicha facultad?

Tablas de retencidn en la fuente e ICA para el presente afio (paginas web de la DIAN, Secretaria de
hacienda municipal).

8. Cuadro de operaciones comerciales (compra y venta) entre regimenes teniendo como caracteristica
principal las diferentes responsabilidades en materia tributaria de cada contribuyente.

NouhkwNpeE

Este atento a la retroalimentacion de su instructor el cual dara las pautas para socializar estos items, de
igual manera debe conservar las evidencias dentro de su portafolio.

ob Aprendiz, es momento de escuchar a su instructor,\

quién le ayudara a entender la aplicaciéon de los
impuestos nacionales y distritales con ejemplos
practicos.

Recuerde: estar atento, tomar apuntes y hacer las
consultas necesarias. Gracias por su participacion.

Importante, las evidencias de esta guia deben
conservarse en su portafolio de evidencias. /

Imagen No. 6

3.3.6. Elinstructor presentara por lo menos 5 casos distintos y ejemplos por medio de contabilizaciones para
practicar las retenciones en las fuentes por los diferentes tipos de impuestos entre los actores de una
transaccidn de compraventa y teniendo en cuenta condiciones como régimen de IVA y calidad de
agente de retencién que revisten estos dos participantes (comprador y vendedor). Asi mismo, se
socializard de acuerdo con la NIC 12 Impuesto diferido los siguientes contenidos con ejercicios
practicos:

Concepto

Activos por impuestos diferidos

Pasivos por impuestos diferidos

Bases fiscales y bases contables

Diferencias temporarias y diferencias temporales
Medicion

Reconocimiento
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3.4. Transferencia de conocimiento

Duracion de la actividad: 12 horas de trabajo directo — 3 horas de trabajo independiente — Total 15 horas.

Imagen No. 7 — Tomado de:

Felicitaciones estimado aprendiz, luego de haber construido toda una
serie de conocimientos tedricos, en conjunto con sus companeros e
instructor, es momento que demuestre todo lo que ha asimilado acerca
de esta Guia. Por lo tanto, desarrolle el taller practico
“FUNDAMENTACION TRIBUTARIA” propuesto por su instructor dando
respuesta a su proyecto formativo y consérvelo dentro de su portafolio
de evidencias. Este atento a la estrategia de revision y valoracion que
plantee su instructor.

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Duracion de la actividad: 1 hora evidencia de conocimiento — 2 horas evidencia de desempefio — 3 horas

evidencia de producto — Total 6 horas.

Evidencias de Aprendizaje

Técnicas e
Instrumentos de
Evaluacion

Criterios de Evaluacion

Evidencias de Conocimiento:

e Identifica en las | Conocimiento:
organizaciones la legislacion | Instrumento:

Reconoce la legislacidn tributaria vigente
en Colombia.

Identifica los regimenes establecidos por
el Gobierno Nacional

Identifica los diversos tipos de impuestos
de orden nacional y territorial y sus
elementos.

Reconoce la Norma tributaria sobre el
impuesto de renta, IVA, Impuesto al
consumo e ICA.

Reconoce los regimenes tributarios y las
responsabilidades de los contribuyentes

tributaria, segin normativa.
Reconoce las diferencias
entre un tributo nacional y
local segiin normativa.

Calcula impuestos, de
acuerdo con procedimiento

técnico y normativa.

Cuestionario
Técnica: Formulacion
de Preguntas

GFPI-F-019 VO3
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Evidencias de Desempefio Desempeiio:

Instrumento: Lista de
Identifica los elementos de la obligaciéon

. . chequeo
tributaria. L »

. . . Técnica: Observacion
Conoce como funciona el calendario S o
tributario. Istematica

Elabora el registro contable de Ila
retencién en los diferentes regimenes
establecidos en Colombia

Identifica las diferentes tarifas de los

impuestos de Renta, IVA, Consumo e ICA.

Evidencias de Producto: Producto:

Instrumento: Lista de
chequeo
Técnica: Taller

Desarrollo del taller propuesto como
parte del proyecto formativo

proyecto formativo.

5. GLOSARIO DE TERMINOS

AGENTES DE RETENCION: Es quien debe practicar la retencién y revisar si al que le va a realizar el pago
0 abono en cuenta por el bien o servicio es sujeto pasivo del impuesto o si el concepto a pagar o abonar
se encuentra sujeto a retencién.

COMPENSACION: Es un mecanismo de extincién total o parcial de obligaciones entre acreedory deudor,
sin verificar que se haya cumplido la prestacion objeto de las obligaciones a extinguir.

CONTRIBUYENTE: es toda persona natural o juridica que realiza una actividad econémica o laboral que
genera el pago de un impuesto y que asume una serie de deberes formales de acuerdo con el Cédigo
Tributarioy a las normas y resoluciones de la autoridad tributaria. Asimismo, son contribuyentes aquellas
personas con bienes inmobiliarios gravados por la ley.

ESTATUTO TRIBUTARIO: Se encuentran las normas que regulan los impuestos administrados por la DIAN.
GRAVAMEN: Del latin gravamen, un gravamen es una carga (una obligacion, impuesto o tributo que se
aplica a un inmueble, a un caudal o a un bien y al uso que se hace de estos). Se conoce como tipo de
gravamen a la tasa que se aplica a la base imponible y que supone la cuota tributaria. Esta tasa puede ser
fija o variable y se expresa a través de un porcentaje. Es un impuesto que grava los ingresos o las
utilidades. Se trata de una carga que se impone a la persona o a un bien.

REFORMA TRIBUTARIA: cambia uno o varios aspectos de la estructura tributaria, buscandose, a través
de ella, aumentar o disminuir la cantidad de dinero que recibe el Estado por concepto deimpuestos.
REGIMENES ESPECIALES: son normativas dirigidas a sectores econémicos que por su naturaleza o
actividad requieren de incentivos para el desarrollo de sus operaciones. Estos incentivos son otorgados
en forma de exenciones al cumplimiento de ciertas obligaciones tributarias.

RENTA: Son todos los Ingresos que constituyen Utilidades o beneficios que rinde una cosa o actividad.

www.sena.edu.co
®E G SENACOmMunica
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6. REFERENTES BIBLIOGRAFICOS
BIBLIOGRAFIA:

e CONTABILIDAD FINANCIERA Incluye NIIF, primera Edicion, Ediciones de la U. Autor Uriel Guillermo
Angulo Guiza.

e CONTABILIDAD PRESENTACION DE ESTADO FINANCIEROS, Grupo editorial Nueva Legislacién Ltda.,
Autor Eduardo Godoy Ramirez

e DIRECCION DE IMPUESTOS Y ADUANAS NACIONALES - DIAN, https://www.dian.gov.co/

e SECRETARIA DISTRITAL DE HACIENDA, http://www.shd.gov.co/shd/contribuyentes

e ACCOUNTER, https://www.accounter.co/

e GERENCIE, https://www.gerencie.com/

REFERENCIAS IMAGENES

e Imagenl:
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbm=isch&sa=18&q=Los+tributos&og=L
os+tributos&gs |

e Imagen 2:_
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbm=isch&sa=1&q=ni%C3%B1o+estud
iando&o0g=ni%C3%Blo+estu&gs |

e Imagen3y4:
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbs=itp%3Aclipart&tbm=isch&sa=18&q
=obligacion+tributaria&og=obligacion+&gs |=psy-
ab.1.0.014.93939.96729.0.99082.11.11.0.0.0.0.343.1542.0j5j2j1.8.0....0 ..1.1.64.psy-
ab..3.8.1542. 0i67k1.A6BCqWSvk8Q#timgrc=CG3IRgP9QyCBIM:

e |magen5:_
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbm=isch&sa=1&q=DIAN&0q=DIAN&g
s |
Imagen 6
http://www.canalgif.net/Gifs-animados/Profesiones/Locutores.asp?Page=3

WEBGRAFIA

e Pagina Direccién de impuestos y aduanas Nacionales: http://www.dian.gov.co

e Pagina Camara de Comercio de Bogota: http://www.ccb.org.co

e Pagina Biblioteca SENA: http://www.sena.edu.co

e Pagina Ministerio de Comercio, Industria y Turismo: http://www.mincit.gov.co/

e Pagina Superintendencia de sociedades: http://www.supersociedades.gov.co

e Losimpuestos y su clasificacion: http://inpuestos-geografia.blogspot.com.co/

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbs=itp%3Aclipart&tbm=isch&sa=1&q=obligacion%2Btributaria&oq=obligacion%2B&gs_l=psy-ab.1.0.0l4.93939.96729.0.99082.11.11.0.0.0.0.343.1542.0j5j2j1.8.0....0...1.1.64.psy-ab..3.8.1542...0i67k1.A6BCqWSvk8Q&imgrc=CG3IRgP9QyCB9M
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbs=itp%3Aclipart&tbm=isch&sa=1&q=obligacion%2Btributaria&oq=obligacion%2B&gs_l=psy-ab.1.0.0l4.93939.96729.0.99082.11.11.0.0.0.0.343.1542.0j5j2j1.8.0....0...1.1.64.psy-ab..3.8.1542...0i67k1.A6BCqWSvk8Q&imgrc=CG3IRgP9QyCB9M
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbs=itp%3Aclipart&tbm=isch&sa=1&q=obligacion%2Btributaria&oq=obligacion%2B&gs_l=psy-ab.1.0.0l4.93939.96729.0.99082.11.11.0.0.0.0.343.1542.0j5j2j1.8.0....0...1.1.64.psy-ab..3.8.1542...0i67k1.A6BCqWSvk8Q&imgrc=CG3IRgP9QyCB9M
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbm=isch&sa=1&q=DIAN&oq=DIAN&gs_l
https://www.google.com.co/search?hl=es&biw=1366&bih=613&tbm=isch&sa=1&q=DIAN&oq=DIAN&gs_l
http://www.canalgif.net/Gifs-animados/Profesiones/Locutores.asp?Page=3
http://www.dian.gov.co/
http://www.ccb.org.co/
http://www.sena.edu.co/
http://www.mincit.gov.co/
http://www.supersociedades.gov.co/
http://inpuestos-geografia.blogspot.com.co/
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INFOGRAFIA

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de libros, revistas,
articulos, indices bibliograficos, resumenes vy tesis en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser
consultadas desde la red del SENA.

http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-brary, Gale, Galé Cengage

Learning, Océano para administracion, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia Fecha
Instructora Regional Norte de .
. . Septiembre
Sonia Vargas Mantilla Santander — Centro
2019
CIES
Mercedes Bivanquez Instructora Regional Atladntico — .
1 . Septiembre
Villadiego Centro de Comercioy
- 2019
Servicios
Juan Camilo Pulgarin Vanegas | Instructor Coordinacion
Autor (es) c.ontablllda.d, Septiembre
Finanzas e impuestos 2019
/ CSF — Distrito
Capital
Fernan Alonso Cardona Instructor Coordinacion
Quintero cF)ntabllldafi, Septiembre
Finanzas e impuestos 2019
/ CSF — Distrito
Capital
Revision Jasbleidy Contreras Beltran Instructora | Coordinacion
cgntablllda.d, Septiembre
Finanzas e impuestos 2019
/ CSF — Distrito
Capital
Aprobacion | Jorge Enrique Cifuentes Coordinador | Coordinacién
Bolafios Académico contabilidad,
Finanzas e impuestos | Diciembre 2019
/ CSF - Distrito
Capital

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a laguia)

Nomb c b denci Fech Razdn del
ombre argo ependencia echa .
& P Cambio
Actualizacion
Jasbleidy Reglonal Distrito Mayo contenido y
Contreras Instructora Capital — Centro de ‘ to d ,
Beltran Servicios Financieros 2020 ormato e'glf'a
Autor (es) de aprendizaje
Juan Camilo Regional Distrito Mavo Actualizacion
Pulgarin Instructor Capital — Centro de 202yO contenido guia
Vanegas Servicios Financieros de aprendizaje
Py Instructor . Septiembre
Verificacion |Gerardo Alfonso ! Regional P
I . . 2020
Técnica |liménez Bernal Cundinamarca
Instructor Septiembre
Juan Pablo Rios Regional Antioquia 2020
Rodriguez & 9
Juliana Maria Instructor ‘ Septiembre
. ) Regional Valle 2020
Osorio Ramirez
Jairo Alberto Instructor Septiembre
Jiménez Regional Valle 2020
Benavidez
José Manuel Instructor Septiembre
Montero Regional Boyacd 2020
Yanquen
I Septiembre
Alba Gisela netructer Regional Cucuta 2020I
Araque Orozco &
Instruct Septiembre
Alejandra Arias nstructor . P
. Regional Santander  |2020
Duran
Blanca Yaneth Coorc!in:?\dora Regional Santander  [Septiembre
Académica 2020
Murallas Bueno
Jasbleidy Instructora Coordinacion Septiembre
L Contreras Beltran Contabilidad, finanzas {2020
Revision
e Impuestos. CSF -
Distrito Capital
Jorge Enrique Coordinador  |Coordinacién Septiembre
Revisiény |Cifuentes BolafiosjAcadémico Contabilidad, finanzas {2020

Aprobacion

e Impuestos. CSF -
Distrito Capital

GFPI-F-019 VO3



-w
SENA

N

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica



siqa

PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE
Guia No. 16 INGRESOS Y GASTOS

= Denominacidon del Programa de Formacion: Tecnologia en Gestién Contable y de Informacion
Financiera

=  Coddigo del Programa de Formacion: 123101 Versién 1

= Nombre del Proyecto: Aplicacidn de la normativa contable, tributaria, laboral, comercial y financiera,
a través de una empresa didactica y/o del sector productivo

* Fase del Proyecto: PLANEACION: Reconocer hechos econémicos de acuerdo con normativa y
politicas contables

= Actividad de Proyecto AP3 Identificar los hechos econdmicos para su reconocimiento y medicion
de acuerdo con normativa y politicas contables.

= Actividad de Aprendizaje AA 16: AA_16: Aplicar técnicas de reconocimiento y medicion de los
ingresos de acuerdo con normativa y politicas contables

= Competencia:
210303022 Reconocer recursos financieros de acuerdo con metodologia y normativa.

= Resultados de Aprendizaje Alcanzar:
ESPECIFICOS 210303022 05 Reconocer hechos econémicos de acuerdo con politicas contables y
normativa
Duracién de la Guia: 48 horas - Crédito

2. PRESENTACION

El desarrollo de esta guia le permitird al aprendiz adquirir los conocimientos para identificar, medir,
reconocer, revelar y presentar los ingresos y gastos del periodo contable de acuerdo con los criterios
establecidos por las NIIF.

GFPI-F-019 V03
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Siendo los ingresos y los gastos dos rubros de gran importancia en la construccion de los estados financiaros
se requiere que el aprendiz realice las actividades

propuestas con mucho entusiasmo, de
manera colaborativa, auténoma vy
organizada colocando su mayor empefio
en la comprensién y desarrollo de este
importante tema.

Se hace necesario tener en cuenta que
una vez desarrollada la guia debe ser

aplicada al proyecto formativo, junto con

el grupo de trabajo y asi poder cumplir
con la parte practica y las metas de

estudio.

Imagen 1
3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de Reflexion inicial
Duracion de la actividad: 2 horas (96 minutos de trabajo directo — 24 minutos de trabajo independiente)

Para el desarrollo de esta actividad, los aprendices deben ver el video de forma desescolarizada e individual,
en el siguiente link el cual nos habla sobre el manejo adecuado de los ingresos y gastos
https://www.youtube.com/watch?v=8PEcigPsswE

Una vez comprendido el mensaje del video responda las siguientes preguntas:

X3

¢

Ha realizado o realiza un control eficiente sobre lo que recibe y gasta en el mes.

Qué actividad o actividades cree le ocasionan mas gastos en el mes.

Que gastos sacrificaria para que lo que recibe le sirviera para generar un remanente de ahorro en el
mes.

X3

8

R/
0’0

3.2 Actividades de contextualizacion e identificacidén de conocimientos necesarios para el aprendizaje.

Duracion de la actividad: 4 horas (192 minutos de trabajo directo — 48 minutos de trabajo independiente)

= Apreciado Aprendiz: Se propone con las siguientes actividades que a través de su proyecto formativo
comprenda la importancia de la medicién y reconocimiento de los ingresos y los gastos.
Para ello realice de forma individual una infografia en la cual se evidencien los siguientes términos

> ingreso
> gasto
» Cliente

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica

GFPI-F-019 V03


https://www.youtube.com/watch?v=8PEcigPsswE

ANRASS

» Proveedor
Realice las siguientes actividades
» Ahora, relacione en una tabla los ingresos y gastos que se presentan en casa.
Ha escuchado los términos reconocimiento, medicién, presentacion y revelacién. De acuerdo a

A\

su conocimiento que significan.

De acuerdo a indicaciones de su instructor, se realizara la socializacion de las actividades de
reflexidn inicial y contextualizacion, para concluir y aclarar las dudas.

TR Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de

£ 5 ’.‘ (K libros, revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en
e « i inglés y espafol, que pueden ser consultadas desde la red del SENA.

T i http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-

brary, Gale, Galé Cengage Learning, Océano para

o administracién, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

J

3.3 Actividades de apropiacion del conocimiento (Conceptualizacion y Teorizacion)

Duracion de la actividad: 20 horas (960 minutos de trabajo directo — 240 minutos de trabajo independiente)

3.3.1. El objetivo de la NIIF 15 Ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con clientes” es
establecer el tratamiento contable de los ingresos ordinarios que surgen de ciertos tipos de transacciones y
otros eventos. De acuerdo con ello, en un mapa conceptual de manera desescolarizada e individual y
establezca acerca de la norma lo siguiente:

v'Caracteristicas vIdentificacién de

v'Excepciones al generales para vIdentificacién del . ;

v'Alcance las obligaciones de

alcance reconocer un confrafo des%m oo
ingreso P

v'Satisfaccién de las
obligaciones de v'Reconocimiento v'Medicién
desempeno

vInformacién a
revelar

“El instructor escogera aleatoriamente a dos o tres aprendices de cualquier grupo con el fin de socializar
el cuadro sindptico. Este atento a participar”

www.sena.edu.co
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3.3.2 En el desarrollo del punto anterior usted querido aprendiz, observé
gue los ingresos de actividades ordinarias se pueden discriminar de la
siguiente forma:

Imagen 2

v'Conftratos con clientes

v Contratos de construccion (con entidad contratista

Sin embargo, la NIIF 15 también establece como Ingresos las siguientes actividades ordinarias (a menos que
sean especificos de actividades de inversion o de financiacidn), pero se deben reconocer y clasificar en una
partida por separado dependiendo de la actividad que lo origina:

vIntereses
A LA A A A A A

vLicencias y Regalias
AN L L L L S A

v'Dividendos
A A A A Y A A

v'Devoluciones de impuestos sobre las ganancias
A S S LB L LB LB

De acuerdo a lo anterior de forma individual consulte cuales son las actividades consideradas ordinarias que
se pueden reconocer como ingresos y prepare un cuadro sindptico con la explicacién de cada una de ellas y
dé ejemplos

El instructor elegird de forma aleatoria 5 aprendices para socializar los puntos 3.3.1y 3.3.2.
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3.3.3. El instructor realizara una exposicién de cémo se reconocen (contabilizan) los ingresos, teniendo en
cuenta las cargas impositivas y explicando asi el origen a la cuenta de Deudores y su manejo de acuerdo
con la norma internacional, aplicado a los siguientes casos:

Venta de Devolucién y

mercancias y/o descuentos de Pagos o abonos

ny

D 4

Ventas con
agos

Aceptacion de
clientes

Imagen 3

Deje evidencia de dichas explicaciones, elabore por separado un cuadro de definiciones cada tema expuesto

por el instructor explicdndolo y dando un ejemplo de cada uno de ellos.

3.3.4. Ya entendido el reconocimiento de los ingresos, vamos a trabajar las cuentas por cobrar, para esto se
hace indispensable diferenciar la informacion financiera de la fiscal, de acuerdo a la normativa

La informacién financiera sobre una cuenta por cobrar no es objeto de provision, ya que la NIC 37 de
Provisiones lo prohibe; sin embargo, fiscalmente la provision de cartera sirve para la deduccién en la

determinacion de la base gravable del impuesto de renta.

Indague y complete la informacién solicitada en el paralelo, en donde se establecen las principales diferencias

entre la cartera financiera y la cartera fiscal

CARTERA FINANCIERA | CARTERA FISCAL

La cartera es clasificada como activo o como
activo contingente, explique

éSe reconoce o se revelay por qué?

¢Dénde se presenta?

éSe puede utilizar algin método inicial para
medir su valor? (Individual ... JExplique

¢Cémo se mide posteriormente la cartera?

www.sena.edu.co
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¢Qué método se aplica para la pérdida de
valor del activo? (Deterioro o provision)
explique.

éLa informacion para medir posteriormente
el deterioro o la provisidn se desarrolla sobre
un grupo de datos o se hace de manera
individual? Explique

Este atento a la socializacion de la actividad y su instructor complementard con la explicacion
recuerde conservar las actividades en su portafolio de evidencias.

3.3.5. Para efectos tributarios debemos darle un tratamiento a la cartera de acuerdo con los métodos que
la legislacidn tributaria permite aplicar en Colombia. De forma individual y desescolarizada consultar y dar
respuesta por escrito a los siguientes interrogantes:

2QuUé operacion se debe realizar para hallar el
importe del gasto deducible reconocido en la
-5Como se realiza la provisidon -5C6 mo se realiza la provision cuenta de orden fiscal o en el libro fiscal
fiscal de la cartera por el fiscal de la cartera por el originado de la cartera?2 (recuerde que este
método general? fipo de operaciones se soporta con
documentos extracontables ya que serdn
fuente de informacién fiscal)

3.3.6. Individualmente y como complemento del manejo de cartera elabore una infografia en la que se
incluya:

- = -l

eControl interno
de la cartera

*Rotacién de la
cartera

*Organizacion
de la cartera
(Intereses de
mora en
documento
extracontable)

«Participacién
de la cartera
en el activo

corriente

Para los puntos 3.3.4, 3.3.5. Y 3.3.6. El instructor propondrd y explicard por medio de ejercicios
desarrollados en sesion presencial, la diferencia entre el método individual y el método general. Participe
activamente y guarde esta evidencia en su portafolio, incluyendo el manejo y elaboracion del documento

extracontable, ya que la provision de cartera por ser informacion fiscal no se reconoce financieramente.

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GFPI-F-019 V03



¢ sqa

3.3.7. Ahora es momento de establecer la diferencia de algunos conceptos de acuerdo con las Normas
Internacionales de informacidn financiera, para ello de forma individual y desescolarizada ver la informacién
presentada en el siguiente enlace:

https://prezi.com/vgoap4nudczi/gastos-y-costos-niif/

De acuerdo al contenido del enlace,
» (Cree usted que hay diferencias entre el termino costos y gastos? ¢ Determiné cudles?
> De una definicion de ingresos, costos y gastos de acuerdo a las NIIF.

3.3.8. Abordaremos ahora las cuentas por cobrar desde la perspectiva financiera, individualmente consulte
la forma técnica dada a los siguientes temas segun la normativa:

v' Reconocimiento de las cuentas por cobrar - clientes
v" Medicién inicial

v' Medicidn posterior en ventas a crédito

v' Abonos anticipados en ventas, pasivos de contrato
v' Deterioro de las cuentas por cobrar - clientes
Imagen 4

Con la consulta realizada en su portafolio de evidencia elabore ejemplos que expliquen los siguientes casos,
recuerde hacer el registro contable si el caso lo amerita y diligenciar el documento extracontable pertinente:

1. Ventas en donde no exista transferencia del bien o del servicio, pero si la existencia de una factura.
(registro en la cuenta control por medio de la tabla extracontable)

2. Ventas en donde exista transferencia del bien, en donde la factura se entregue en el mismo momento
o se haya entregado previamente. (Solamente causacion, recuerde que no importa si se paga o no,
siempre se debe causar)

Venta de Régimen Comun a gran contribuyente

Venta de régimen comun a un gran contribuyente que es autorretenedor
Venta de régimen comun a régimen comun

Venta de régimen comun a régimen simplificado

Venta de gran contribuyente a gran contribuyente

Venta de gran contribuyente a un gran contribuyente que es autorretenedor
Venta de un gran contribuyente a régimen comun

Venta de gran contribuyente a régimen simplificado

S@m o o0 oo

El instructor escogera algun aprendiz, quién compartira su respuesta al grupo, este atento a realizar las
correcciones y aclaraciones de su tutor.
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3.4. Actividades de transferencia del conocimiento.

Duracion de la actividad: 18 Horas (864 minutos trabajo directo — 216 minutos trabajo

independiente)

Estimado aprendiz, luego de haber desarrollado las anteriores evidencias y fomentar su conocimiento en

normas internacionales, es momento que demuestre todo lo que ha asimilado acerca de esta Guia. Por

tanto

3.4.1. Desarrolle el taller propuesto por el instructor para que sea aplicado a su proyecto formativo

Una vez socializada la guia debe presentarla y guardarla en su portafolio

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Duracion de la actividad: 4 Horas (Evidencia de Conocimiento 1 hora, Evidencia de Desempefio 1 hora,

Evidencia de Producto 2 horas)

Evidencias de Aprendizaje

Criterios de Evaluacion

Técnicas e Instrumentos de
Evaluacion

Evidencias de Conocimiento :

e Identifica la naturaleza de las
cuentas de ingresos y gastos y
su ubicacion en el catalogo de
cuentas

e Identifica los diferentes
conceptos aplicables a las
NIIF tales como:
reconocimiento, medicion,
presentacién y revelacion.

Evidencias de Desempeiio:

e Realiza reconocimiento y
medicion de ingresos y gastos

Evidencias de Producto:

e Cumple con la aplicacién
practica de los talleres y

actividades asignadas

Reconoce la cartera por
cobrar, segun las politicas
contables y normativa

Registra los ingresos del
ente econémico de acuerdo
con normativa y politicas
contables

Conocimiento Instrumento:
Cuestionario

Técnica: Formulacion de
preguntas

Desempeiio:
Técnica: Observacion sistematica

Instrumento: lista de chequeo de
desempefio

Producto:

Técnica: Observacion del
producto

Instrumento: lista de chequeo de
producto del proyecto formativo

GFPI-F-019 V03
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5. GLOSARIO DE TERMINOS

Medicidn: Procesos de determinacién de los importes monetarios por los que se reconocen o registran los
elementos de los estados financieros.

Presentacion: Mecanismo mediante el cual se presenta el estado de situacién financiera, estado de
resultados integral, estado de flujos de efectivo y cambios en el patrimonio de la entidad, junto con sus notas
a los estados financieros.

Reconocimiento: Proceso de incorporacion, en el estado de situacién financiera o en el estado de resultados
integral, de una de las partidas que cumpla con la definicién de un elemento que satisfaga los criterios de: a)
Que sea probable que cualquier beneficio econdmico asociado con la partida llegue a, o salga de la entidad,
y b) Que la partida tenga un costo o un valor que pueda ser medido con fiabilidad.

Revelacion: Presentacion de informacién detallada sobre los activos, pasivos, patrimonio, ingresos y gastos,
que le permite a los usuarios de la informacion financiera comprender de forma amplia los estados
financieros de la entidad.
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e Imagen4

https://thumbs.dreamstime.com/z/superhero-near-smartphone-abacus-scores-screen-d-render-

isolated-white-58627428.ipg

INFOGRAFIA

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de libros, revistas,

articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser

consultadas desde la red del SENA.

http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-brary, Gale, Galé Cengage
Learning, Océano para administracién, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia Fecha
Autor (es) Alberto Guarin Cotrino Instructor Coordinacion Contabilidad, 2018
finanzas e Impuestos. CSF -
Distrito Capital
Claudia Briceida Coy Coy Instructor Coordinacion Contabilidad, 2018
finanzas e Impuestos. CSF -
Distrito Capital
Verificadores | Yuly Esperanza Avila Instructor Coordinacion Contabilidad, 2018
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PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE
Guia No. 16 INGRESOS Y GASTOS

= Denominacidon del Programa de Formacion: Tecnologia en Gestién Contable y de Informacion
Financiera

=  Coddigo del Programa de Formacion: 123101 Versién 1

= Nombre del Proyecto: Aplicacidn de la normativa contable, tributaria, laboral, comercial y financiera,
a través de una empresa didactica y/o del sector productivo

* Fase del Proyecto: PLANEACION: Reconocer hechos econémicos de acuerdo con normativa y
politicas contables

= Actividad de Proyecto AP3 Identificar los hechos econdmicos para su reconocimiento y medicion
de acuerdo con normativa y politicas contables.

= Actividad de Aprendizaje AA 16: AA_16: Aplicar técnicas de reconocimiento y medicion de los
ingresos de acuerdo con normativa y politicas contables

= Competencia:
210303022 Reconocer recursos financieros de acuerdo con metodologia y normativa.

= Resultados de Aprendizaje Alcanzar:
ESPECIFICOS 210303022 05 Reconocer hechos econémicos de acuerdo con politicas contables y
normativa
Duracién de la Guia: 48 horas - Crédito

2. PRESENTACION

El desarrollo de esta guia le permitird al aprendiz adquirir los conocimientos para identificar, medir,
reconocer, revelar y presentar los ingresos y gastos del periodo contable de acuerdo con los criterios
establecidos por las NIIF.
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Siendo los ingresos y los gastos dos rubros de gran importancia en la construccion de los estados financiaros
se requiere que el aprendiz realice las actividades

propuestas con mucho entusiasmo, de
manera colaborativa, auténoma vy
organizada colocando su mayor empefio
en la comprensién y desarrollo de este
importante tema.

Se hace necesario tener en cuenta que
una vez desarrollada la guia debe ser

aplicada al proyecto formativo, junto con

el grupo de trabajo y asi poder cumplir
con la parte practica y las metas de

estudio.

Imagen 1
3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de Reflexion inicial
Duracion de la actividad: 2 horas (96 minutos de trabajo directo — 24 minutos de trabajo independiente)

Para el desarrollo de esta actividad, los aprendices deben ver el video de forma desescolarizada e individual,
en el siguiente link el cual nos habla sobre el manejo adecuado de los ingresos y gastos
https://www.youtube.com/watch?v=8PEcigPsswE

Una vez comprendido el mensaje del video responda las siguientes preguntas:

X3

¢

Ha realizado o realiza un control eficiente sobre lo que recibe y gasta en el mes.

Qué actividad o actividades cree le ocasionan mas gastos en el mes.

Que gastos sacrificaria para que lo que recibe le sirviera para generar un remanente de ahorro en el
mes.

X3

8

R/
0’0

3.2 Actividades de contextualizacion e identificacidén de conocimientos necesarios para el aprendizaje.

Duracion de la actividad: 4 horas (192 minutos de trabajo directo — 48 minutos de trabajo independiente)

= Apreciado Aprendiz: Se propone con las siguientes actividades que a través de su proyecto formativo
comprenda la importancia de la medicién y reconocimiento de los ingresos y los gastos.
Para ello realice de forma individual una infografia en la cual se evidencien los siguientes términos

> ingreso
> gasto
» Cliente

www.sena.edu.co
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ANRASS

» Proveedor
Realice las siguientes actividades
» Ahora, relacione en una tabla los ingresos y gastos que se presentan en casa.
Ha escuchado los términos reconocimiento, medicién, presentacion y revelacién. De acuerdo a

A\

su conocimiento que significan.

De acuerdo a indicaciones de su instructor, se realizara la socializacion de las actividades de
reflexidn inicial y contextualizacion, para concluir y aclarar las dudas.

TR Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de

£ 5 ’.‘ (K libros, revistas, articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en
e « i inglés y espafol, que pueden ser consultadas desde la red del SENA.

T i http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-

brary, Gale, Galé Cengage Learning, Océano para

o administracién, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest

J

3.3 Actividades de apropiacion del conocimiento (Conceptualizacion y Teorizacion)

Duracion de la actividad: 20 horas (960 minutos de trabajo directo — 240 minutos de trabajo independiente)

3.3.1. El objetivo de la NIIF 15 Ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con clientes” es
establecer el tratamiento contable de los ingresos ordinarios que surgen de ciertos tipos de transacciones y
otros eventos. De acuerdo con ello, en un mapa conceptual de manera desescolarizada e individual y
establezca acerca de la norma lo siguiente:

v'Caracteristicas vIdentificacién de

v'Excepciones al generales para vIdentificacién del . ;

v'Alcance las obligaciones de

alcance reconocer un confrafo des%m oo
ingreso P

v'Satisfaccién de las
obligaciones de v'Reconocimiento v'Medicién
desempeno

vInformacién a
revelar

“El instructor escogera aleatoriamente a dos o tres aprendices de cualquier grupo con el fin de socializar
el cuadro sindptico. Este atento a participar”
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3.3.2 En el desarrollo del punto anterior usted querido aprendiz, observé
gue los ingresos de actividades ordinarias se pueden discriminar de la
siguiente forma:

Imagen 2

v'Conftratos con clientes

v Contratos de construccion (con entidad contratista

Sin embargo, la NIIF 15 también establece como Ingresos las siguientes actividades ordinarias (a menos que
sean especificos de actividades de inversion o de financiacidn), pero se deben reconocer y clasificar en una
partida por separado dependiendo de la actividad que lo origina:

vIntereses
A LA A A A A A

vLicencias y Regalias
AN L L L L S A

v'Dividendos
A A A A Y A A

v'Devoluciones de impuestos sobre las ganancias
A S S LB L LB LB

De acuerdo a lo anterior de forma individual consulte cuales son las actividades consideradas ordinarias que
se pueden reconocer como ingresos y prepare un cuadro sindptico con la explicacién de cada una de ellas y
dé ejemplos

El instructor elegird de forma aleatoria 5 aprendices para socializar los puntos 3.3.1y 3.3.2.
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3.3.3. El instructor realizara una exposicién de cémo se reconocen (contabilizan) los ingresos, teniendo en
cuenta las cargas impositivas y explicando asi el origen a la cuenta de Deudores y su manejo de acuerdo
con la norma internacional, aplicado a los siguientes casos:

Venta de Devolucién y

mercancias y/o descuentos de Pagos o abonos

ny

D 4

Ventas con
agos

Aceptacion de
clientes

Imagen 3

Deje evidencia de dichas explicaciones, elabore por separado un cuadro de definiciones cada tema expuesto

por el instructor explicdndolo y dando un ejemplo de cada uno de ellos.

3.3.4. Ya entendido el reconocimiento de los ingresos, vamos a trabajar las cuentas por cobrar, para esto se
hace indispensable diferenciar la informacion financiera de la fiscal, de acuerdo a la normativa

La informacién financiera sobre una cuenta por cobrar no es objeto de provision, ya que la NIC 37 de
Provisiones lo prohibe; sin embargo, fiscalmente la provision de cartera sirve para la deduccién en la

determinacion de la base gravable del impuesto de renta.

Indague y complete la informacién solicitada en el paralelo, en donde se establecen las principales diferencias

entre la cartera financiera y la cartera fiscal

CARTERA FINANCIERA | CARTERA FISCAL

La cartera es clasificada como activo o como
activo contingente, explique

éSe reconoce o se revelay por qué?

¢Dénde se presenta?

éSe puede utilizar algin método inicial para
medir su valor? (Individual ... JExplique

¢Cémo se mide posteriormente la cartera?
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¢Qué método se aplica para la pérdida de
valor del activo? (Deterioro o provision)
explique.

éLa informacion para medir posteriormente
el deterioro o la provisidn se desarrolla sobre
un grupo de datos o se hace de manera
individual? Explique

Este atento a la socializacion de la actividad y su instructor complementard con la explicacion
recuerde conservar las actividades en su portafolio de evidencias.

3.3.5. Para efectos tributarios debemos darle un tratamiento a la cartera de acuerdo con los métodos que
la legislacidn tributaria permite aplicar en Colombia. De forma individual y desescolarizada consultar y dar
respuesta por escrito a los siguientes interrogantes:

2QuUé operacion se debe realizar para hallar el
importe del gasto deducible reconocido en la
-5Como se realiza la provisidon -5C6 mo se realiza la provision cuenta de orden fiscal o en el libro fiscal
fiscal de la cartera por el fiscal de la cartera por el originado de la cartera?2 (recuerde que este
método general? fipo de operaciones se soporta con
documentos extracontables ya que serdn
fuente de informacién fiscal)

3.3.6. Individualmente y como complemento del manejo de cartera elabore una infografia en la que se
incluya:

- = -l

eControl interno
de la cartera

*Rotacién de la
cartera

*Organizacion
de la cartera
(Intereses de
mora en
documento
extracontable)

«Participacién
de la cartera
en el activo

corriente

Para los puntos 3.3.4, 3.3.5. Y 3.3.6. El instructor propondrd y explicard por medio de ejercicios
desarrollados en sesion presencial, la diferencia entre el método individual y el método general. Participe
activamente y guarde esta evidencia en su portafolio, incluyendo el manejo y elaboracion del documento

extracontable, ya que la provision de cartera por ser informacion fiscal no se reconoce financieramente.
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3.3.7. Ahora es momento de establecer la diferencia de algunos conceptos de acuerdo con las Normas
Internacionales de informacidn financiera, para ello de forma individual y desescolarizada ver la informacién
presentada en el siguiente enlace:

https://prezi.com/vgoap4nudczi/gastos-y-costos-niif/

De acuerdo al contenido del enlace,
» (Cree usted que hay diferencias entre el termino costos y gastos? ¢ Determiné cudles?
> De una definicion de ingresos, costos y gastos de acuerdo a las NIIF.

3.3.8. Abordaremos ahora las cuentas por cobrar desde la perspectiva financiera, individualmente consulte
la forma técnica dada a los siguientes temas segun la normativa:

v' Reconocimiento de las cuentas por cobrar - clientes
v" Medicién inicial

v' Medicidn posterior en ventas a crédito

v' Abonos anticipados en ventas, pasivos de contrato
v' Deterioro de las cuentas por cobrar - clientes
Imagen 4

Con la consulta realizada en su portafolio de evidencia elabore ejemplos que expliquen los siguientes casos,
recuerde hacer el registro contable si el caso lo amerita y diligenciar el documento extracontable pertinente:

1. Ventas en donde no exista transferencia del bien o del servicio, pero si la existencia de una factura.
(registro en la cuenta control por medio de la tabla extracontable)

2. Ventas en donde exista transferencia del bien, en donde la factura se entregue en el mismo momento
o se haya entregado previamente. (Solamente causacion, recuerde que no importa si se paga o no,
siempre se debe causar)

Venta de Régimen Comun a gran contribuyente

Venta de régimen comun a un gran contribuyente que es autorretenedor
Venta de régimen comun a régimen comun

Venta de régimen comun a régimen simplificado

Venta de gran contribuyente a gran contribuyente

Venta de gran contribuyente a un gran contribuyente que es autorretenedor
Venta de un gran contribuyente a régimen comun

Venta de gran contribuyente a régimen simplificado

S@m o o0 oo

El instructor escogera algun aprendiz, quién compartira su respuesta al grupo, este atento a realizar las
correcciones y aclaraciones de su tutor.
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3.4. Actividades de transferencia del conocimiento.

Duracion de la actividad: 18 Horas (864 minutos trabajo directo — 216 minutos trabajo

independiente)

Estimado aprendiz, luego de haber desarrollado las anteriores evidencias y fomentar su conocimiento en

normas internacionales, es momento que demuestre todo lo que ha asimilado acerca de esta Guia. Por

tanto

3.4.1. Desarrolle el taller propuesto por el instructor para que sea aplicado a su proyecto formativo

Una vez socializada la guia debe presentarla y guardarla en su portafolio

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Duracion de la actividad: 4 Horas (Evidencia de Conocimiento 1 hora, Evidencia de Desempefio 1 hora,

Evidencia de Producto 2 horas)

Evidencias de Aprendizaje

Criterios de Evaluacion

Técnicas e Instrumentos de
Evaluacion

Evidencias de Conocimiento :

e Identifica la naturaleza de las
cuentas de ingresos y gastos y
su ubicacion en el catalogo de
cuentas

e Identifica los diferentes
conceptos aplicables a las
NIIF tales como:
reconocimiento, medicion,
presentacién y revelacion.

Evidencias de Desempeiio:

e Realiza reconocimiento y
medicion de ingresos y gastos

Evidencias de Producto:

e Cumple con la aplicacién
practica de los talleres y

actividades asignadas

Reconoce la cartera por
cobrar, segun las politicas
contables y normativa

Registra los ingresos del
ente econémico de acuerdo
con normativa y politicas
contables

Conocimiento Instrumento:
Cuestionario

Técnica: Formulacion de
preguntas

Desempeiio:
Técnica: Observacion sistematica

Instrumento: lista de chequeo de
desempefio

Producto:

Técnica: Observacion del
producto

Instrumento: lista de chequeo de
producto del proyecto formativo
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5. GLOSARIO DE TERMINOS

Medicidn: Procesos de determinacién de los importes monetarios por los que se reconocen o registran los
elementos de los estados financieros.

Presentacion: Mecanismo mediante el cual se presenta el estado de situacién financiera, estado de
resultados integral, estado de flujos de efectivo y cambios en el patrimonio de la entidad, junto con sus notas
a los estados financieros.

Reconocimiento: Proceso de incorporacion, en el estado de situacién financiera o en el estado de resultados
integral, de una de las partidas que cumpla con la definicién de un elemento que satisfaga los criterios de: a)
Que sea probable que cualquier beneficio econdmico asociado con la partida llegue a, o salga de la entidad,
y b) Que la partida tenga un costo o un valor que pueda ser medido con fiabilidad.

Revelacion: Presentacion de informacién detallada sobre los activos, pasivos, patrimonio, ingresos y gastos,
que le permite a los usuarios de la informacion financiera comprender de forma amplia los estados
financieros de la entidad.
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e Imagen4
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INFOGRAFIA

Biblioteca virtual SENA Ingrese a la base de datos SENA. Puede acceder a colecciones de libros, revistas,

articulos, indices bibliograficos, resimenes y tesis en texto completo en inglés y espafiol, que pueden ser

consultadas desde la red del SENA.

http://biblioteca.sena.edu.co/ dar clic en bases de datos y puede acceder a: e-brary, Gale, Galé Cengage
Learning, Océano para administracién, Knovel, Océano universitas P&M, Proquest
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NIF 15 EJEMPLOSILUSTRATIVOS

NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias procedentes de Contratos
con Clientes
Ejemplos llustrativos

Estos gjemplos acomparian a la NIIF 15 pero no forman parte de la misma. llustran aspectos de la NIIF 15 pero no
pretenden proporcionar guias interpretativas.

Ell

Estos gjemplos muestran situaciones hipotéticas que ilustran la forma en que una entidad puede aplicar
algunos de los requerimientos de la NIl F 15 a aspectos concretos de un contrato con un cliente sobre la base
de los hechos limitados presentados. El andlisis de cada ejemplo no pretende representar la Gnica forma en
que se podrian aplicar los requerimientos, ni se pretende aplicar los jemplos solo a sector industrial
concreto utilizado. Aunque algunos aspectos de los gemplos pueden estar presentes en estructuras de
hechos reales, a aplicar laNIIF 15 necesitarian evaluarse todos los hechos y circunstancias relevantes de un
estructura de hechos concreta.

Identificacidn del contrato

El2

EI3

El4

El5

El6

Los giemplos 1 a 4 ilustran los requerimientos de los parrafos 9 a 16 de la NIIF 15 sobre la identificacion
del contrato. Ademas, en estos € emplos se ilustran los requerimientos siguientes:

(@ la interaccion del péarrafo 9 de la NIIF 15 con los parrafo 47 a 52 de la NIIF 15 sobre la
estimacion de la contraprestacion variable (gjemplos 2y 3); y

(b) el parrafo B63 de la NIIF 15 sobre contraprestacion en forma de regalias basadas en ventas o en
uso sobre licencias de propiedad intelectual (ejemplo 4).

Ejemplo 1—Cobrabilidad de la contraprestacion

Una entidad, un promotor inmobiliario, realiza un contrato con un cliente para la venta de un edificio por 1
millén de u.m.* El cliente pretende abrir un restaurante en el edificio. El edificio esta situado en un dreaen
la que los restaurantes nuevos afrontan altos niveles de competenciay € cliente tiene poca experiencia en
dicho sector.

El cliente paga un depésito no reembolsable de 50.000 u.m. al comienzo del contrato y acuerda una
financiacion a largo plazo con la entidad por el 95 por ciento restante de la contraprestacion acordada. El
acuerdo de financiacion se lleva a cabo sin garantiainmobiliaria, lo que significa que si el cliente incumple,
la entidad puede recuperar la propiedad del edificio, pero no puede exigir contraprestaciones adicional es del
cliente, incluso si lagarantia colateral no cubre el valor total del importe debido. El costo parala entidad del
edificio es de 600.000 u.m. El cliente obtiene el control del edificio a comienzo del contrato.

Para evaluar si e contrato cumple los criterios del parrafo 9 de la NIIF 15, la entidad concluye que el
criterio del parrafo 9(e) de la NIIF 15 no se cumple porque no es probable que la entidad cobre la
contraprestacion a que tiene derecho a cambio de la transferencia del edificio. Para alcanzar esta conclusién,
la entidad observa que la capacidad del cliente y la intencion de pagar puede estar en duda debido a los
siguientes factores:

(@ e cliente pretende devolver € préstamo (que tiene un saldo significativo) principalmente de los
ingresos derivados de su negocio de restaurantes (que es un negocio que afronta riesgos
significativos debido a la alta competencia del sector industrial y la experiencia limitada del

cliente);

(b) € cliente carece de otros ingresos o activos que pudiera utilizar para devolver e préstamo; y

(c) e pasivo del cliente segiin el préstamo esta limitado porque €l préstamo no tiene garantia
inmobiliaria

Puesto que no se cumplen los criterios del parrafo 9 delaNIIF 9, la entidad aplica los parrafo 15y 16 de la
NIIF 15 para determinar la contabilizacion del depdsito no reembolsable de 50.000 u.m. La entidad observa
gue ninguno de los sucesos descritos en el parrafo 15 ha ocurrido—es decir, la entidad no ha recibido
sustancialmente toda la contraprestacion y no haterminado €l contrato. Por consiguiente, de acuerdo con €l
parrafo 16, la entidad contabiliza el pago no reembolsable de 50.000 u.m. como un pasivo por depésito. La
entidad continda contabilizando el depdsito inicial, asi como cualquier pago futuro del principal e intereses,
como un pasivo por depdsito, hasta el momento en que concluya que se cumplen los criterios del parrafo 9

En este ejemplo, los importes monetarios se denominan en “unidades monetarias’ (u.m.).
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(es decir, puede concluir que es probable que cobrara la contraprestacion) o ha ocurrido uno de los sucesos
del parrafo 15. La entidad contindia la evaluacion del contrato de acuerdo con el parrafo 14 para determinar
si los criterios del parrafo 9 se cumplen posteriormente o si han ocurrido los sucesos del parrafo 15 de la
NIIF 15.

Ejemplo 2—La contraprestacion no es un precio establecido—
reduccion de precio implicita

Una entidad vende 1.000 unidades de una receta de farmacos a un cliente por una contraprestacion acordada
de 1 millén de u.m. Esta es la primera venta de la entidad a un cliente en una region nueva, que esta
experimentando dificultades econdmicas significativas. Por ello, la entidad espera que no podra cobrar del
cliente el importe total de la contraprestacién acordada. A pesar de la posibilidad de no cobrar €l importe
total, la entidad espera que la economia de laregién se recupere en los dos o tres préximos afios y determina
que unarelacion con € cliente podria ayudar aforjar relaciones con otros clientes potenciales en la region.

Para evaluar si se cumple € criterio del parrafo 9(e) de la NIIF 15, la entidad considera los péarrafos 47 y
52(b) de laNIIF 15. Sobre la base de la evaluacion de los hechos y circunstancias, la entidad determina que
espera proporcionar una reduccion de precio y aceptar un importe menor de contraprestacion del cliente.
Por consiguiente, la entidad concluye que el precio de latransaccion no es de 1 millén deu.m. y, por €ello, la
contraprestacion acordada es variable. La entidad estima la contraprestacion variable y determina que
espera tener derecho a400.000 u.m.

La entidad considera la capacidad e intencién del cliente de pagar la contraprestacién y concluye que aun
cuando la regién esté experimentando dificultades econdémicas, es probable que cobrara 400.000 u.m. del
cliente. Por consiguiente, la entidad concluye que se cumple €l criterio del parrafo 9(€) de la NIIF 15 sobre
una estimacion de contraprestacion variable de 400.000 u.m. Ademés, sobre la base de una evaluacion de
las condiciones del contrato y otros hechos y circunstancias, la entidad concluye que los otros criterios del
parafo 9 de la NIIF 15 también se cumplen. Por consiguiente, la entidad contabiliza el contrato con el
cliente de acuerdo con los requerimientos de laNIIF 15.

Ejemplo 3—Reduccion de precio implicita

Una entidad, un hospital, proporciona servicios médicos a un paciente no asegurado en la sala de
emergencias. La entidad no ha proporcionado servicios médicos con anterioridad a este paciente pero esta
obligada por ley a proporcionar servicios médicos a todos los pacientes en la sala de emergencias. Debido a
las condiciones del paciente en el momento de lallegada al hospital, la entidad proporciona los servicios de
formainmediatay, por ello, antes de que pueda determinar si €l paciente se compromete a cumplir con sus
obligaciones seglin el contrato a cambio de los servicios médicos proporcionados. Por consiguiente, €l
contrato no cumple los criterios del parrafo 9 delaNIIF 15y, de acuerdo con el parrafo 14 delaNIIF 15, la
entidad continuaré evaluando su conclusion basada en hechosy circunstancias actualizadas.

Después de proporcionar los servicios, la entidad obtiene informacién adicional sobre el paciente
incluyendo una revision de los servicios proporcionados, tarifas estdndar para estos serviciosy capacidad e
intencion del paciente de pagar a la entidad |os servicios proporcionados. Durante la revisién, la entidad
sefida que su tarifa estandar para los servicios proporcionados en la sala de emergencias de 10.000 u.m. La
entidad también revisa la informacion del paciente y para ser congruente con sus politicas designa al
paciente como una clase de cliente basada en la evaluacion de la capacidad e intencion del paciente de

pagar.

Antes de evaluar si se han cumplido los criterios del parrafo 9 de la NIIF 15, la entidad considera los
parrafos 47 y 52(b) de laNIIF 15. Aunque latarifa estandar por los servicios es de 10.000 u.m. (que seria el
importe facturado a paciente), la entidad espera aceptar un importe menor de contraprestacién a cambio de
los servicios. Por consiguiente, la entidad concluye que el precio de la transaccion no es de 10.000 de u.m.
y, por €llo, la contraprestacién acordada es variable. La entidad revisa sus cobros historicos de esta clase de
clientes y otra informacion relevante sobre el paciente. La entidad estima la contraprestacion variable y
determina que espera tener derecho a 1.000 u.m.

De acuerdo con € parrafo 9(e) de la NIIF 15, la entidad evallia la capacidad e intencion del paciente de
pagar (es decir, €l riesgo crediticio del paciente). Sobre la base de su historia de cobros de pacientes de esta
clase de clientes, la entidad concluye que es probable que cobrard 1.000 u.m. (que es la estimacion de la
contraprestacion variable). Ademés, sobre la base de una evaluacion de las condiciones del contrato y otros
hechos y circunstancias, la entidad concluye que los otros criterios del parrafo 9 de la NIIF 15 también se
cumplen. Por consiguiente, la entidad contabiliza el contrato con el paciente de acuerdo con los
requerimientos de la NI1F 15.
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Ejemplo 4—Revaluacion de los criterios para la identificacion de
un contrato

Una entidad concede una licencia de una patente a un cliente a cambio de una regalia basada en uso. Al
comienzo del contrato, éste cumple todos los criterios del parrafo 9 de laNIIF 15y la entidad contabiliza el
contrato con €l cliente de acuerdo con los requerimientos de la NI 1F 15. La entidad reconoce los ingresos de
actividades ordinarias cuando tenga lugar el uso posterior del cliente de acuerdo con el parrafo B63 de la
NIIF 15.

A lo largo del primer afio del contrato, €l cliente proporcionainformes trimestrales del uso y paga dentro del
periodo acordado.

Durante el segundo afio del contrato, € cliente continlia usando la patente de la entidad, pero empeora la
situacion financiera del cliente. El acceso actual del cliente al crédito y a efectivo disponible en mano es
limitado. La entidad contintia el reconocimiento del ingreso de actividades ordinarias sobre la base del uso
del cliente a lo largo del segundo afio. El cliente paga las regalias del primer trimestre pero hace pagos
simbdlicos por €l uso de la patente en los trimestres 2 a 4. La entidad contabiliza cualquier deterioro de
valor de la cuenta por cobrar existente de acuerdo con la NIIF 9 Instrumentos Financieros.

Durante €l tercer afio del contrato, € cliente continla usando la patente de la entidad. Sin embargo, la
entidad entiende que el cliente ha perdido €l acceso al crédito y sus clientes mas importantes y, por €llo, la
capacidad del cliente de pagar se ha deteriorado de forma significativa. La entidad, por ello, concluye que es
improbable que el cliente pueda realizar pagos adicionales por regalias para continuar utilizando la patente
de la entidad. Como consecuencia de este cambio significativo en los hechos y circunstancias, de acuerdo
con el parrafo 13 de la NIIF 15, la entidad eval(la nuevamente los criterios del parrafo 9 de la NIIF 15y
determina que no se cumplen porque ya no es probable que la entidad cobre la contraprestacion a la que
tendra derecho. Por consiguiente, la entidad no reconoce ingresos de actividades ordinarias adicionales
asociados con el uso futuro del cliente de su patente. La entidad contabiliza cualquier deterioro de valor de
la cuenta por cobrar existente de acuerdo con laNIIF 9 Instrumentos Financieros.

Modificaciones del contrato

El18

El19

EI20

El21

10

Los gemplos 5 a9 ilustran los requerimientos de los parrafos 18 a 21 de laNIIF 15 parala modificacién del
contrato. Ademés, en estos ejemplos se ilustran |os requerimientos siguientes:

(@ parafos 22 y 30 de la NIIF 15 sobre la identificacion de las obligaciones de desempefio
(Ejemplos 7y 8);
(b) parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion

variable (Ejemplos 6, 8y 9); y

(c) parrafos 87 a 90 de laNIIF 15 sobre cambios en € precio de la transaccion (Ejemplo 6).

Ejemplo 5—Modificacién de un contrato sobre bienes

Una entidad compromete la venta de 120 productos a un cliente por 12.000 u.m. (100 u.m. por producto).
Los productos se transfieren al cliente a lo largo de un periodo de seis meses. La entidad transfiere el
control de cada producto en un momento concreto. Después de que la entidad haya transferido el control de
60 productos a cliente, se modifica el contrato para requerir la entrega de 30 productos adicionales (un total
de 150 productos idénticos) a cliente. Los 30 productos adicionales no estaban incluidos en el contrato
inicial.

Caso A—Productos adicionales por un precio que refleja el precio de venta
independiente

Cuando se modifica el contrato, €l precio de la modificacion del contrato por 30 productos adicionales es de
2.850 u.m. adicionales o de 95 u.m. por producto. La fijacién del precio para los productos adicionales
refleja el precio de venta independiente de los productos en e momento de la modificacion del contrato y
los productos adicionales son distintos (de acuerdo con €l parafo 27 de la NIIF 15) de los productos
originales.

De acuerdo con € péarrafo 20 delaNIIF 15, lamodificacion del contrato por 30 productos adicionales es, en
efecto, un contrato nuevo y separado por productos futuros que no afecta a la contabilizacién del contrato
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existente. La entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias de 100 u.m. por producto para los 120
productos en el contrato original y 95 u.m. por producto paralos 30 productos del contrato nuevo.

Caso B—Productos adicionales por un precio que no refleja el precio de venta
independiente

Durante € proceso de negociacion de la compra de 30 productos adicionales, las partes acuerdan
inicialmente un precio de 80 u.m. por producto. Sin embargo, €l cliente descubre que los 60 productos
iniciales transferidos & cliente contienen defectos menores que solo se encontraban en esos productos
entregados. La entidad acuerda un crédito parcia de 15 u.m. por producto para compensar a cliente por la
calidad deficiente de esos productos. La entidad y €l cliente acuerdan incorporar el crédito de 900 u.m. (15
u.m. de crédito x 60 productos) a precio que la entidad carga por los 30 productos adicionales. Por
consiguiente, la modificacion del contrato especifica que € precio de los 30 productos adicionales es de
1.500 u.m. o 50 u.m. por producto. Ese precio comprende el precio acordado para los 30 productos
adicionaes de 2.400 u.m., 0 80 u.m. por producto, menos €l crédito de 900 u.m.

En el momento de la modificacion, la entidad reconoce las 900 u.m. como una reduccién del precio de la
transaccion y, por ello, como una reduccién de ingresos de actividades ordinarias de los 60 productos
iniciales transferidos. Para contabilizar la venta de los 30 productos adicionales, la entidad determina que el
precio negociado de 80 u.m. por producto no reflegja el precio de venta independiente de los productos
adicionales. Por consiguiente, la modificacion del contrato no cumple las condiciones del parrafo 20 de la
NIIF 15 para ser contabilizada como un contrato separado. Puesto que |os productos restantes a entregar son
distintos de los ya transferidos, la entidad aplica los requerimientos del parrafo 21(a) de la NIIF 15 y
contabilizala modificacién como una terminacién del contrato original y la creacién de un contrato nuevo.

Por consiguiente, el importe reconocido como ingresos de actividades ordinarias para cada uno de los
productos restantes es una mezcla de precios de 93,33 {[(100 u.m. x 60 productos todavia no transferidos
segln el contrato original) + (80 u.m. x 30 productos a transferir segin la modificacién del contrato)] + 90
productos restantes} .

Ejemplo 6—Cambio en el precio de la transaccion después de una
modificacion del contrato

El 1 de julio de 20X0, una entidad se compromete a transferir dos productos distintos a un cliente. El
Producto X se transfiere al cliente a comienzo del contrato y € Producto Y el 31 de marzo de 20X1. La
contraprestacion acordada por el cliente incluye una contraprestacion fija de 1.000 um. y una
contraprestacion variable que se estima en 200 u.m. La entidad incluye su estimacién de contraprestacion
variable en el precio de |la transaccion porque concluye que es altamente probable que no tenga lugar una
reversion significativa de los ingresos de actividades ordinarias acumulados reconocidos cuando se resuelva
laincertidumbre.

El precio de latransaccion de 1.200 u.m. se asigna por igual ala obligacion de desempefio del Producto X y
aladel Producto Y. Esto es asi porque ambos productos tienen |os mismos precios de venta independientes
y la contraprestacion variable no cumple los criterios del parrafo 85 que requiere la asignacion de la
contraprestacion variable a una pero no alas dos de | as obligaciones de desempefio.

Cuando € Producto X se transfiere a cliente a comienzo del contrato, la entidad reconoce un ingreso de
actividades ordinarias de 600 u.m.

El 30 de noviembre de 20X 0, se modifica el alcance del contrato paraincluir el compromiso de transferir €l
Producto Z (ademés del Producto Y no entregado) al cliente el 30 de junio de 20X1y el precio del contrato
se incrementa en 300 u.m. (contraprestacion fija), lo cual no representa el precio de venta independiente del
Producto Z. Este precio es el mismo que los precios de ventaindependientes de los Productos X e Y.

La entidad contabiliza la modificacion como s fuera la terminacion del contrato existente y la creacion de
un contrato nuevo. Esto es asi, porque los Productos Y y Z restantes son distintos del Producto X, €l cual se
habia transferido al cliente antes de la modificacion, y la contraprestacion acordada para €l Producto Z
adicional no represente su precio de venta independiente. Por consiguiente, de acuerdo con €l parrafo 21(a)
de la NIIF 15, la contraprestacién a asignar a las obligaciones de desempefio pendientes comprende la que
se habia asignado a la obligacion de desempefio del Producto Y (que se mide por el importe del precio dela
transaccion distribuido de 600 u.m.) y la contraprestacion acordada en la modificacion (contraprestacion fija
de 300 u.m.). El precio de latransaccién del contrato modificado es de 900 u.m. y ese importe se asigna por
igual ala obligacion de desempefio del Producto Y y la obligacion de desempefio del Producto Z (es decir,
se distribuyen 450 u.m. a cada obligacion de desempefio).
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Después de la modificacion pero antes de la entrega de los Productos Y y Z, la entidad revisa sus
estimaciones del importe de la contraprestacion variable ala que espera tener derecho de 240 u.m. (en lugar
de la estimacion anterior de 200 u.m.). La entidad concluye que € cambio en la estimacién de la
contraprestacion variable puede incluirse en el precio de la transaccion, porque es altamente probable que
no tenga lugar una reversion significativa del ingreso de actividades ordinarias acumulado reconocido
cuando se resuelva la incertidumbre. Aun cuando la modificacion se contabiliz6 como s fuera la
terminacion del contrato existente y la creacién de un contrato nuevo de acuerdo con el parrafo 21(a) de la
NIIF 15, el incremento en €l precio de la transaccion de 40 u.m. es atribuible a la contraprestacion variable
acordada antes de la modificacion. Por ello, de acuerdo con el parrafo 90 de la NIIF 15 el cambio en el
precio de la transaccion se asigna a las obligaciones de desempefio del Producto X y del Producto Y sobre
la misma base que el contrato inicial. Por consiguiente, la entidad reconoce ingresos de actividades
ordinarias por 20 u.m. para e Producto X en el periodo en que tiene lugar el cambio en el precio de la
transaccion. Puesto que € Producto Y no se habia transferido al cliente antes de la modificacion del
contrato, €l cambio en el precio de la transaccion que se atribuye al Producto Y se asigna a las obligaciones
de desempefio pendientes en € momento de la modificacion del contrato. Esto es congruente con la
contabilizacion que habria requerido el parrafo 21(a) de la NIIF 15 si ese importe de la contraprestacion
variable se hubiera estimado e incluido en €l precio de la transaccion en € momento de la modificacion del
contrato.

La entidad también asigna €l incremento de 20 u.m. en €l precio de la transaccion por la modificacion del
contrato a partes iguales a las obligaciones de desempefio del Producto Y y del Producto Z. Esto es asi
porque los productos tienen los mismos precios de venta independientes y la contraprestacion variable no
cumple los criterios del parrafo 85 que reguiere la asignacion de la contraprestacion variable a una, pero no
a las dos, de las obligaciones de desempefio. Por consiguiente, el importe del precio de la transaccion
asignado a las obligaciones de desempefio del Producto Y y del Producto Z se incrementa de 10 u.m. a 460
u.m. cada una.

El 31 de marzo de 20X 1, el Producto Y setransfiere a cliente y la entidad reconoce ingresos de actividades
ordinarias por 460 u.m. El 30 de junio de 20X1, & Producto Z se transfiere a cliente y la entidad reconoce
ingresos de actividades ordinarias por 460 u.m.

Ejemplo 7—Modificacién de un contrato de administracion

Una entidad realiza un contrato a tres afios para limpiar semanamente las oficinas de un cliente. El cliente
se compromete a pagar 100.000 u.m. por afio. El precio de venta independiente de los servicios en €l
momento del inicio del contrato es de 100.000 u.m. por afio. La entidad reconoce ingresos de actividades
ordinarias por 100.000 u.m. por afio durante los dos primeros afios de prestacion de servicios. Al final del
segundo afio, €l contrato se modificay latarifa parael tercer afio se reduce a 80.000 u.m. Ademés, € cliente
acuerda ampliar el contrato por tres afios adicionales por una contraprestacion de 200.000 u.m. a pagar en
tres plazos anuales iguales de 66.667 u.m. al comienzo de los afios 4, 5y 6. Después de la modificacién, el
contrato tiene cuatro afios restantes a cambio de la contraprestacion total de 280.000 u.m. El precio de venta
independiente de los servicios al comienzo del tercer afio es de 80.000 por afio. El precio de venta
independiente de la entidad al comienzo del tercer afio, multiplicado por el nimero restante de afios a
prestar servicios, se considera que es una estimacion apropiada del precio de venta independiente del
contrato plurianual (es decir, el precio de venta independiente es de 4 afios x 80.000 u.m. por afio = 320.000
u.m.).

Al inicio del contrato, la entidad evalla que cada semana de servicio de limpieza es distinto de acuerdo con
el parafo 27 de la NIIF 15. A pesar de que cada semana de servicio de limpieza sea distinta, la entidad
contabiliza el contrato de limpieza como una obligacion de desempefio Unica de acuerdo con el péarrafo
22(b) delaNIIF 15. Esto es, porque |os servicios de limpieza semanales son una serie de servicios distintos
gue son sustancialmente los mismos y tienen la misma estructura de transferencia a cliente (los servicios se
transfieren al cliente alo largo del tiempo y usa el mismo método de medir e progreso—que es, una medida
de progreso basada en €l tiempo).

En la fecha de la modificacién, la entidad evallia los servicios restantes a prestar y concluye que son
distintos. Sin embargo, €l importe de contraprestacion restante a pagar (280.000 u.m.) no reflgja el precio de
venta independiente de |os servicios a prestar (320.000).

Por consiguiente, la entidad contabilizala modificacion de acuerdo con el parrafo 21(a) delaNIIF 15 como
una finalizacion del contrato original y la creacién de un contrato nuevo con una contraprestacion de
280.000 u.m. por cuatro afios de servicio de limpieza. La entidad reconoce ingresos de actividades
ordinarias por 70.000 u.m. por afio (280.000 + 4 afios) puesto que los servicios se prestan a lo largo de los
cuatro afios restantes.
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Ejemplo 8—Modificacidn resultante de ajustes de actualizacion
acumulados en ingresos de actividades ordinarias

Una entidad, una empresa de construccion, realiza un contrato para construir un edificio comercial para un
cliente sobre un terreno propiedad del cliente por una contraprestacion acordada de 1 millén de u.m. y una
prima de 200.000 u.m. si el edificio est4 terminado en 24 meses. La entidad contabiliza el paquete acordado
de bienes y servicios como una obligacién de desempefio Unica satisfecha a lo largo del tiempo de acuerdo
con el péarrafo 35(b) de la NIIF 15 porque € cliente controla € edificio durante la construccion. Al
comienzo del contrato, la entidad espera lo siguiente:

u.m.
Precio de la
transaccion 1.000.000
Costos esperados 700.000
Ganancia esperada
(30%) 300.000

Al comienzo del contrato, la entidad excluye la prima de 200.000 del precio de la transaccion porque no
puede concluir que sea altamente probable que no tenga lugar una reversion significativa en el importe del
ingreso de actividades ordinarias acumulado reconocido. Laterminacién del edificio es altamente sensible a
factores gjenos a la influencia de la entidad, incluyendo el tiempo y las aprobaciones de regulacion.
Ademés, la entidad tiene experiencia limitada con tipos similares de contratos.

La entidad determina que la medicion de los datos de entrada, sobre la base de los costos incurridos,
proporciona una medida apropiada del progreso hacia la satisfaccion completa de la obligacién de
desempefio. Al fina del primer afio, la entidad ha satisfecho el 60 por ciento de sus obligaciones de
desempefio sobre la base de los costos incurridos hasta la fecha (420.000 u.m.) en relacion con los costos
totales esperados (700.000 u.m.). La entidad eval Ua nuevamente la contraprestacion variable y concluye que
el importe esta todavia limitado de acuerdo con los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15. Por consiguiente, los
ingresos de actividades ordinarias acumulados y |0s costos reconocidos en el primer afio son |os siguientes:

u.m.
Ingresos de

actividades

ordinarias 600.000
Costos 420.000
Ganancia bruta 180.000

En e primer trimestre del segundo afio, las partes del contrato acuerdan modificarlo cambiando los planos
del edificio. Como consecuencia, la contraprestacion fijada y los costos esperados se incrementan en
150.000 u.m. y 120.000 u.m., respectivamente. La contraprestacion potencial total después de la
modificacion es de 1.350.000 u.m. (1.150.000 u.m. de contraprestacion fija + 200.000 u.m. de prima por
terminacion). Ademés, el tiempo permisible paralograr la prima de 200.000 u.m. se amplia de 6 meses a 30
meses desde la fecha inicial del contrato original. En la fecha de la modificacidn, sobre la base de su
experiencia y € trabajo restante a redlizar, que es principamente dentro del edificio y no sujeto a
condiciones climatol 6gicas, la entidad concluye que es altamente probable que la introduccién de la prima
en el precio de la transaccidn no daré lugar a reversiones significativas en €l importe de los ingresos de
actividades ordinarias acumulados reconocidos de acuerdo con el parrafo 56 de la NIIF 15 e incluye
200.000 u.m. en el precio de la transaccidn. Para evaluar la modificacion del contrato, la entidad evalGa el
parrafo 27(b) de laNIIF 15 y concluye (sobre la base de los factores del parrafo 29 de la NIIF 15) que los
bienes y servicios restantes a prestar utilizando el contrato modificado no son distintos de |os transferidos
hasta |a fecha de la modificacion del contrato; esto es, €l contrato restante permanece como una obligacion
de desempefio Unica.

Por consiguiente, la entidad contabiliza la modificacion del contrato como si fuera parte del contrato
original (de acuerdo con el parrafo 21(b) de la NIIF 15). La entidad actualiza su medicién del progreso y
estima que ha satisfecho el 51,2 por ciento de su obligacién de desempefio (420.000 u.m. de costos reales
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incurridos + 820.000 u.m. de costos totales esperados). La entidad reconoce ingresos de actividades
ordinarias adicionales de 91.200 u.m. [(51,2 por ciento terminado x 1.350.000 u.m. de precio de la
transaccion modificado) — 600.000 u.m. de ingresos de actividades ordinarias reconocidos hasta lafecha] en
lafecha de la modificacién como un gjuste de actualizacion acumulado.

Ejemplo 9—Cambio no aprobado en alcance y precio

Una entidad realiza un contrato con un cliente para construir un edificio sobre el terreno del cliente. El
contrato sefidla que el cliente proporcionara a la entidad acceso al terreno en los 30 dias desde € inicio del
contrato. Sin embargo, a la entidad no le proporcioné acceso hasta 120 dias después del inicio del contrato
debido a los dafios causados por una tormenta ocurrida en el lugar después del comienzo del contrato. El
contrato identifica especificamente cualquier retraso (incluyendo los de fuerza mayor) en el acceso de la
entidad al terreno del cliente como un suceso que da derecho a la entidad a una compensacion que esigual a
los costos reales incurridos como resultado directo del retraso. La entidad puede demostrar que |os costos
directos especificos en los que incurrié como consecuencia del retraso de acuerdo con los términos del
contrato y prepara una reclamacion. El cliente inicialmente no estd de acuerdo con la reclamacion de la
entidad.

La entidad evalUa la base legal de la reclamacion y determina, a partir de las condiciones contractuales
subyacentes, que tiene derechos exigibles. Por consiguiente, contabiliza la reclamacién como una
modificacion del contrato de acuerdo con los parrafos 18 a 21 de la NIIF 15. La modificacién no dalugar a
ningun bien o servicio adicional a prestar a cliente. Ademés, todos los bienes 'y servicios restantes después
de la modificacién no son diferentes y forman parte de una obligacion de desempefio Unica. Por
consiguiente, la entidad contabiliza la modificacién de acuerdo con e parrafo 21(b) de la NIIF 15
actualizando el precio de la transaccion y la medicion del progreso hacia la satisfaccion completa de la
obligacién de desempefio. La entidad considera la limitacién de las estimaciones de la contraprestacion
variable de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 al estimar €l precio de latransaccion.

Identificacion de las obligaciones de desemperio

El44

El45

El46

El47

El48
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Los giemplos 10 a 12 ilustran | os requerimientos de los parrafos 22 a 30 de la NIIF 15 paralaidentificacion
de las obligaciones de desempefio.

Ejemplo 10—Bienes y servicios que no son distintos

Una entidad, un contratista, realiza un contrato para construir un hospital para un cliente. La entidad es
responsable de la gestion global del proyecto e identifica varios bienes y servicios a prestar, incluyendo el
disefio, limpieza del lugar, cimentacién, abastecimiento, construccion de la estructura, cafierias e instalacion
eléctrica, instalacion de equipamiento y finalizacion.

Los bienesy servicios acordados pueden ser distintos de acuerdo con el parrafo 27(a) delaNIIF 15. Esto es,
el cliente puede beneficiarse de los bienes y servicios por si mismos o junto con otros recursos ya
disponibles. Esto se evidencia por e hecho de que la entidad, o los competidores de la entidad, venden
regularmente muchos de estos bienes y servicios por separado a otros clientes. Ademés, € cliente podria
generar beneficios econdmicos a partir de los bienes y servicios individuales utilizando, consumiendo,
vendiendo o manteniendo esos bienes o servicios.

Sin embargo, los bienes y servicios no son distintos dentro del contexto del contrato de acuerdo con €l
parrafo 27(b) de la NIIF 15 (sobre la base de los factores del parrafo 29 de la NIIF 15). Esto es, €
compromiso de la entidad de transferir bienesy servicios individuales en el contrato no es identificable por
separado de otros compromisos del contrato. Esto se evidencia por € hecho de que la entidad presta un
servicio significativo de integraciéon de los hienes y servicios (los insumos) en e hospital (el resultado
combinado) que ha contratado €l cliente.

Puesto que no se cumplen los dos criterios del parrafo 27 de la NIIF 15, los bienes y servicios no son
distintos. La entidad contabiliza todos los bienes y servicios del contrato como una obligacién de
desempefio Unica.
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Ejemplo 11—Determinacion de si los bienes o0 servicios son
distintos

Caso A—Distintos bienes o servicios

Una entidad, que desarrolla software, realiza un contrato con un cliente para transferir una licencia de
software, realizar un servicio de instalacién y proporcionar actualizaciones de software no especificadas y
soporte técnico (en lineay por teléfono) por un periodo de dos afios. La entidad vende la licencia, servicio
de instalacion y soporte técnico por separado. El servicio de instalacion incluye el cambio de la pantalla de
la web para cada tipo de usuario (por gemplo, marketing, gestion del inventario y tecnologia de la
informacion). El servicio de instalacion se realiza de forma rutinaria por otras entidades y no modifica de
formasignificativa el software. El software permanece funcional sin las actualizacionesy el soporte técnico.

La entidad evallia los bienes y servicios acordados con €l cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con € parrafo 27 de la NIIF 15. La entidad observa que € software se entrega antes que |os otros
bienes y servicios y permanece funcional sin las actualizaciones y el soporte técnico. Por ello, la entidad
concluye que €l cliente puede beneficiarse de cada uno de los bienes y servicios por si mismos o junto con
otros que ya estén disponibles y se cumple el criterio del parrafo 27(a) delaNIIF 15.

La entidad también considera |os factores del parrafo 29 de la NIIF 15 y determina que el compromiso de
transferir cada bien y servicio a cliente es identificable por separado de cada uno de los otros compromisos
(asi, se cumple € criterio del parrafo 27(b) de la NIIF 15). En concreto, la entidad observa que € servicio
de instalacion no modifica de forma significativa o personaliza €l software por si mismo y, como tal, el
software y €l servicio de instalacion son resultados separados acordados por |a entidad en lugar de insumos
utilizados para producir un resultado combinado.

Sobre la base de esta evaluacion, la entidad identifica cuatro obligaciones de desempefio en el contrato para
los bienes o servicios siguientes:

(@ lalicencia de software;

(b) un servicio de instalacion;

(c) las actualizaciones del software; y
(d) €l soporte técnico.

La entidad aplica los parrafos 31 a 38 de la NIIF 15 para determinar si cada una de las obligaciones de
desempefio sobre el servicio de instalacién, actualizaciones de software y soporte técnico estén satisfechas
en un momento concreto o a lo largo del tiempo. La entidad también evalUia la naturaleza del compromiso
de la entidad de transferir la licencia de software de acuerdo con €l parrafo B58 de la NIIF 15 (véase €l
Ejemplo 54 en los parrafos EI276 y EI277).

Caso B—Personalizacion significativa

Los bienes y servicios acordados son los mismos que en el Caso A, excepto que € contrato especifica que,
como parte del servicio de instalacion, €l software va a ser personalizado de forma sustancia para afiadir
una nueva funcionalidad significativa para permitir que € software interactlie con otras aplicaciones de
software personalizadas utilizadas por € cliente. El servicio de instalacion personalizado puede ser
proporcionado por otras entidades.

La entidad evalGa los bienes y servicios acordados con € cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con €l péarrafo 27 de laNIIF 15. La entidad observa que las condiciones del contrato dan lugar aun
compromiso de prestar un servicio significativo de integrar €l software bajo licencia en € sistema de
software existente mediante la realizacién de un servicio de instalacién personalizado como se especificaba
en el contrato. En otras palabras, la entidad esta utilizando la licencia y €l servicio de instalacion
personalizado como insumos para producir el resultado combinado (es decir, un sistema de software
funcional e integrado) especificado en el contrato [véase el parrafo 29(a) de la NIIF 15]. Ademas, €
software se modificay personaliza de forma significativa mediante el servicio [véase el parrafo 29(b) de la
NIIF 15]. Aunque €l servicio de instalacién personalizado puede prestarse por otras entidades, la entidad
determina que en el contexto del contrato, el compromiso de transferir la licencia no es identificable por
separado del servicio de instalacion personalizado y, por €llo, no se cumple € criterio del parrafo 27(b) de
laNIIF 15 (sobre la base de los factores del parrafo 29 de la NIIF 15). Por €llo, lalicencia de software y €l
servicio de instalacion personalizado no son distintos.

Como en e Caso A, la entidad concluye que las actualizaciones de software y €l soporte técnico son
distintos de los otros compromisos del contrato. Esto es asi porque € cliente puede beneficiarse de las
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actualizaciones y otro soporte técnico bien por si mismos o junto con los otros bienes y servicios que ya
estan disponibles y porque el compromiso de transferir las actualizaciones de software a cliente son
identificables por separado de cada uno de |os otros compromisos.

Sobre la base de esta evaluacion, la entidad identifica tres obligaciones de desempefio en el contrato paralos
bienes o servicios siguientes:

(@ servicio de instalacion personalizado (que incluye lalicencia de software);
(b) las actualizaciones del software; y
(c) €l soporte técnico.

La entidad aplica los parrafos 31 a 38 de la NIIF 15 para determinar si cada una de las obligaciones de
desempefio se satisfacen en un momento concreto o alo largo del tiempo.

Ejemplo 12—Compromisos explicitos e implicitos en un contrato

Una entidad, un fabricante, vende un producto a un distribuidor (es decir, su cliente) quien lo revendera a
continuacion a un cliente final.

Caso A—Compromiso explicito de servicio

En e contrato con € distribuidor, la entidad se compromete a prestar servicios de mantenimiento sin
contraprestacion adicional (es decir, "gratis') a todas las partes (es decir, €l cliente fina) que compren €l
producto a distribuidor. La entidad externaliza la redlizacién de los servicios de mantenimiento al
distribuidor y le paga un importe acordado por proporcionar esos servicios en nombre de la entidad. Si el
cliente final no utilizalos servicios de mantenimiento, la entidad no esta obligada a pagar al distribuidor.

Puesto que el compromiso de servicios de mantenimiento es un compromiso de transferir bienes o servicios
en el futuro y es parte del intercambio negociado entre laentidad y € distribuidor, la entidad determina que
el compromiso de proporcionar servicios de mantenimiento es una obligacion de desempefio (véase el
parafo 26(g) de la NIIF 15). La entidad concluye que el compromiso representaria una obligacion de
desempefio independientemente de si proporciona el servicio la entidad, €l distribuidor, o un tercero. Por
consiguiente, la entidad asigna una parte del precio de la transaccién al compromiso de proporcionar
servicios de manteni miento.

Caso B—Compromiso implicito de servicio

La entidad ha proporcionado histéricamente servicios de mantenimiento sin contraprestacion adicional (es
decir, "gratis') a los clientes finales que compran el producto de la entidad al distribuidor. La entidad no
compromete de forma explicita servicios de mantenimiento durante las negociaciones con el distribuidor y
el contrato final entre laentidad y el distribuidor no especificalos términos o condiciones de esos servicios.

Sin embargo, sobre la base de las précticas tradicionales del negocio, la entidad determina al inicio del
contrato que ha realizado un compromiso implicito de proporcionar servicios de mantenimiento como parte
del intercambio negociado con el distribuidor. Esto es, las practicas pasadas de la entidad de proporcionar
estos servicios crean expectativas vaidas en los clientes de la entidad (es decir, € distribuidor y los clientes
finales) de acuerdo con €l péarrafo 24 de laNIIF 15. Por consiguiente, la entidad identifica el compromiso de
prestar servicios de mantenimiento como una obligacién de desempefio a la que se asigna una parte del
precio de la transaccion.

Caso C—Los servicios no son una obligacién de desempefio

En € contrato con el distribuidor, la entidad no se compromete a proporcionar ningin servicio de
mantenimiento. Ademés, la entidad habitualmente no presta servicios de mantenimiento, y por €lo, las
précticas tradicionales del negocio, politicas publicadas y declaraciones especificas en e momento de
redlizar el contrato no han creado un compromiso implicito de proporcionar bienes o servicios a sus
clientes. La entidad transfiere el control del producto a distribuidor y, por €llo, € contrato se completa. Sin
embargo, antes de la venta a cliente final, la entidad hace una oferta de proporcionar servicios de
mantenimiento a terceros que compren el producto al distribuidor sin contraprestacién acordada adicional.

El compromiso de mantenimiento no esta incluido en el contrato entre la entidad y e distribuidor a inicio
del contrato. Esto es, de acuerdo con el parrafo 24 de la NIIF 15, la entidad no se compromete de forma
explicita o implicita a proporcionar servicios de mantenimiento al distribuidor o a los clientes finales. Por
consiguiente, la entidad no identifica el compromiso de proporcionar servicios de mantenimiento como una
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obligacion de desempefio. En su lugar, la obligacién de proporcionar servicios de mantenimiento se
contabiliza de acuerdo con la NIC 37 Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes.

Obligaciones de desempefio que se satisfacen alo largo del tiempo

El66

ElI67

El68
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EI70

El71

Los giemplos 13 a 17 ilustran los requerimientos de los parrafos 35 a 37 y B2 a B13 de la NIIF 15 sobre
obligaciones de desempefio satisfechas a lo largo del tiempo. Ademas, en estos gjemplos se ilustran los
requerimientos siguientes:

(@ los parrafos 35(a), B3 y B4 de la NIIF 15 sobre cuando un cliente recibe y consume de forma
simulténea los beneficios proporcionados por e desempefio de la entidad a medida que ésta
realizalaactividad (Ejemplos 13y 14);

(b) los parrafos 35(c), 36 y 37; y B6 aB13 de la NIIF 15 sobre el desempefio de una entidad que no
crea un activo con un uso alternativo y el derecho exigible de una entidad a recibir los pagos por
el desempefio completado hastalafecha (Ejemplos 14 a17); y

(c) el parrafo 38 de laNIIF 15 sobre obligaciones de desempefio satisfechas en un momento concreto
(Ejemplo 17).

Ejemplo 13—El cliente recibe y consume simultaneamente los
beneficios

Una entidad realiza un contrato para proporcionar mensual mente servicios de procesamiento de néminas a
un cliente por un afio.

Los servicios de procesamiento de ndminas acordados se contabilizan como una Unica obligacion de
desempefio de acuerdo con e parrafo 22(b) de la NIIF 15. La obligacion de desempefio se satisface a lo
largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35(a) de la NIIF 15 porque el cliente recibe y consume de forma
simulténea los beneficios del desempefio de la entidad a procesar cada transaccién de néminas a medida
que y cuando cada transaccién es procesada. El hecho de que otra entidad no necesitara volver arealizar los
servicios de procesamiento de ndminas por € servicio que la entidad ha proporcionado hasta la fecha
también demuestra que €l cliente recibe y consume de forma simulténea los beneficios del desempefio de la
entidad a medida que ésta los redliza. (La entidad no considera ninguna limitacion préctica en la
transferencia de la obligacion de desempefio restante, incluyendo actividades de instalacion que necesitaran
ser realizadas por otra entidad.) La entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias alo largo del tiempo
midiendo su progreso hacia la satisfaccién completa de esa obligacion de desempefio de acuerdo con los
parrafos 39 a45y B14 aB19 delaNIIF 15.

Ejemplo 14—Evaluacién del uso alternativo y derecho a recibir el
pago

Una entidad realiza un contrato con un cliente para prestar servicios de consultoria que da lugar a que la
entidad proporcione una opinion profesional al cliente. La opinién profesiona se relaciona con hechos y
circunstancias que son especificas del cliente. Si e cliente fuera a cancelar € contrato de consultoria por
razones distintas al incumplimiento de la entidad de realizar el desempefio como se acordd, el contrato
requiere que el cliente compense a la entidad por sus costos incurridos més un 15 por ciento de margen. El
15 por ciento de margen se aproximaal del beneficio que laentidad gana por contratos similares.

Laentidad considera el criterio del parrafo 35(a) de laNIIF 15y los requerimientos de los parrafos B3 y B4
de la NIIF 15 para determinar s el cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios del
desempefio de laentidad. Si la entidad no fuera a poder satisfacer su obligaciény el cliente contratara a otra
firma de consultoria que le proporcionara la opinién, la otra firma de consultoria necesitaria rehacer
sustancialmente el trabgjo que la entidad habia completado hasta la fecha, porque la otra firma de
consultoria no podria beneficiarse del trabajo en proceso realizado por la entidad. La naturaleza de la
opinion profesiona es tal que e cliente recibira los beneficios del desempefio de la entidad solo cuando el
cliente reciba la opinién profesional. Por consiguiente, la entidad concluye que no se cumple el criterio del
parrafo 35(a) delaNIIF 15.

Sin embargo, la obligacion de desempefio de la entidad cumple € criterio del parrafo 35(c) delaNIIF 15y
es una obligacion de desempefio satisfechaalo largo del tiempo debido alos dos factores siguientes:

(@ De acuerdo con los parrafos 36 y B6 aB8 delaNIIF 15 el desarrollo de la opinion profesional no
crea un activo con uso aternativo para la entidad porque la opinion profesional se relaciona con
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hechos y circunstancias que son especificas del cliente. Por ello, existe una limitacion préctica
sobre la capacidad de la entidad de derivar facilmente el activo a otro cliente.

(b) De acuerdo con los parrafos 37 y B9 a B13 de la NIIF 15, la entidad tiene un derecho exigible a
recibir los pagos por su desempefio completado hasta la fecha por sus costos mas un margen
razonable, que se aproxime al margen de ganancia de otros contratos.

Por consiguiente, la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias a lo largo del tiempo midiendo €l
progreso hacia la satisfaccién completa de esa obligacion de desempefio de acuerdo con los parrafos 39 a 45
y B14 aB19 delaNIIF 15.

Ejemplo 15—El activo no tiene uso alternativo para la entidad

Una entidad realiza un contrato con un cliente, una agencia gubernamental, para construir un satélite
especializado. La entidad construye satélites para varios clientes, tales como gobiernos y entidades
comerciales. El disefio y construccion de cada satélite difiere sustancialmente, sobre la base de las
necesidades de cada cliente 'y €l tipo de tecnologia que se incorpora a satélite.

Al inicio del contrato, la entidad evalUa si su obligacion de desempefio de construir €l satélite es una
obligacion de desempefio que se satisface alo largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35 delaNIIF 15.

Como parte de esa evaluacion, la entidad considera si el satélite en su estado completo tendra un uso
alternativo para la entidad. Aunque €l contrato no prohibe que la entidad destine el satélite completado a
otra entidad, la primera incurriria en costos significativos de remodelacion del disefio y funcion del satélite
para destinar ese activo a otro cliente. Por consiguiente, €l activo no tiene uso aternativo para la entidad
(véanse los parrafos 35(c), 36 y B6 aB8 de laNIIF 15 porque e disefio especifico del satélite parael cliente
limitala capacidad practica de la entidad de destinar facilmente el satélite a otro cliente.

Para satisfacer la obligacion de desempefio de la entidad a lo largo del tiempo al construir € satélite, €
parrafo 35(c) de la NIIF 15 también requiere que la entidad tenga un derecho exigible a recibir los pagos
por el desempefio completado hasta la fecha. Esta condicién no se ilustra en este ejemplo.

Ejemplo 16—Derecho exigible a recibir los pagos por el
desempeiio completado hasta la fecha

Unaentidad realiza un contrato con un cliente para construir un elemento de equipamiento. El calendario de
pagos en el contrato especifica que el cliente debe realizar un pago anticipado al comienzo del contrato del
10 por ciento del precio del contrato, pagos regulares alo largo del periodo de construccion (que ascienden
al 50 por ciento del precio del contrato) y un pago final del 40 por ciento del precio del contrato después de
completarse la construccion y de que el equipo haya pasado las pruebas de funcionamiento prescritas. Los
pagos no son reembolsables a menos que la entidad no cumpla segln lo acordado. Si el cliente cancela el
contrato, la entidad solo tiene derecho a conservar |os pagos adel antados recibidos del cliente. La entidad no
tiene derechos adicionales de compensacion por parte del cliente.

Al inicio del contrato, la entidad evalla si su obligacion de desempefio para construir el equipamiento es
una obligacion de desempefio que se satisface alo largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35 de laNIIF
15.

Como parte de esa evaluacion, la entidad considera si tiene un derecho exigible a recibir los pagos por el
desempefio completado hasta la fecha de acuerdo con los péarrafos 35(c), 37 y B9 aB13 delaNIIF 15, si €l
cliente fuera a cancelar el contrato por razones distintas a que la entidad no realizase el desempefio como se
acordd. Aun cuando los pagos realizados por €l cliente son no reembolsables, no se espera que € importe
acumulado de esos pagos, en todo momento a lo largo del contrato, corresponda al menos al importe que
seria necesario para compensar ala entidad por € desempefio completado hasta la fecha. Esto es asi porque
en varias ocasiones durante la construccién el importe acumulado de la contraprestacion pagada por el
cliente puede ser menor que el precio de venta del elemento de equipo completado parcia mente hasta ese
momento. Por consiguiente, la entidad no tiene un derecho a recibir e pago por e desempefio completado
hasta la fecha

Puesto que la entidad no tiene un derecho arecibir e pago por el desempefio completado hasta la fecha, la
obligacion de desempefio de la entidad no se satisface alo largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35(c)
delaNIIF 15. Por consiguiente, la entidad no necesita evaluar si € equipo tendria un uso aternativo parala
entidad. La entidad también concluye que no cumple los criterios del parrafo 35(a) o (b) delaNIIF 15y por
ello, contabiliza la construccién del equipamiento como una obligacion de desempefio satisfecha en un
momento concreto de acuerdo con el parrafo 38 de laNIIF 15.
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Ejemplo 17—Evaluacién de si una obligacion de desempefio se
satisface en un momento concreto o alo largo del tiempo

Una entidad esta desarrollando un complejo residencial de unidades mdltiples. Un cliente realiza un
contrato de ventas vinculante con la entidad por una unidad especifica que est4 en construccién. Cada
unidad tiene unos planos similares y es de similar tamafio, pero otros atributos de las unidades son
diferentes (por ejemplo, la ubicacién de la unidad dentro del complejo).

Caso A—La entidad no tiene un derecho exigible a recibir los pagos por el
desempefio completado hasta la fecha

El cliente paga un depdsito a redizar € contrato y € depdsito es reembolsable solo si la entidad no
completa la construccion de la unidad de acuerdo con el contrato. El precio del contrato restante se pagaala
finalizacién del contrato cuando €l cliente obtiene la posesién fisica de la unidad. Si € cliente incumple €
contrato antes de la terminacién de la unidad, la entidad solo tiene el derecho de retener €l deposito.

Al inicio del contrato, la entidad aplica el parrafo 35(c) de la NIIF 15 para determinar si su compromiso de
construir y transferir la unidad a cliente es una obligacion de desempefio que se satisface a lo largo del
tiempo. La entidad determina que no tiene un derecho exigible a recibir los pagos por e desempefio
completado hasta lafecha, porque, hasta que la construccion de la unidad esté terminada, solo tiene derecho
al depdsito pagado por € cliente. Puesto que la entidad no tiene un derecho a recibir el pago por € trabajo
completado hasta la fecha, la obligacion de desempefio de la entidad no es una obligacién de desempefio
que se satisface alo largo del tiempo de acuerdo con €l parrafo 35(c) de la NIIF 15. En su lugar, la entidad
contabiliza la venta de la unidad como una obligacion de desempefio satisfecha en un momento concreto de
acuerdo con €l parrafo 38 delaNIIF 15.

Caso B—La entidad tiene un derecho exigible a recibir los pagos por el desempefio
completado hasta la fecha

El cliente paga un depdsito no reembolsable en el momento de realizar el contrato y hara pagos segun el
progreso durante la construccién de la unidad. El contrato tiene condiciones fundamentales que impiden ala
entidad poder destinar la unidad a otro cliente. Ademés, el cliente no tiene el derecho de cancelar € contrato
a menos que la entidad no gecute e contrato como se acordd. Si el cliente incumple sus obligaciones no
realizando los pagos de forma progresiva segin lo acordado en la forma y en e momento debidos, la
entidad tendria derecho a toda la contraprestacion acordada en el contrato s completa la construccion de la
unidad. Los tribunales anteriormente han confirmado derechos similares que otorgan derecho a los
constructores a requerir a cliente que cumpla, sujeto a que la entidad haga frente a sus obligaciones segln
el contrato.

Al inicio del contrato, la entidad aplica el parrafo 35(c) de la NIIF 15 para determinar si su compromiso de
construir y transferir la unidad a cliente es una obligacién de desempefio que se satisface a lo largo del
tiempo. La entidad determina que €l activo (unidad) creado por € desempefio de la entidad no tiene un uso
aternativo para ella porque €l contrato le impide transferir la unidad especificada a otro cliente. La entidad
no considera la posibilidad de una cancelacion del contrato a evaluar si puede destinar €l activo a otro
cliente.

La entidad también tiene un derecho a recibir e pago por € desempefio completado hasta la fecha de
acuerdo con los parrafos 37 y B9 a B13 de la NIIF 15. Esto es asi, porque si €l cliente incumpliera sus
obligaciones, la entidad tendria un derecho exigible a toda la contraprestacion acordada segun €l contrato si
ésta continlia g ecutando €l contrato como se acordé.

Por €llo, las condiciones del contrato y las practicas en lajurisdiccidn legal indican que existe un derecho a
recibir el pago por el desempefio completado hasta la fecha. Por consiguiente, los criterios del péarrafo 35(c)
de la NIIF 15 se cumplen y la entidad tiene una obligacion de desempefio que ésta satisface a lo largo del
tiempo. Para reconocer € ingreso de actividades ordinarias de esa obligacién de desempefio, la entidad
mide su progreso hacia la satisfaccién completa de su obligacién de desempefio de acuerdo con los parrafos
39a45yBl14aB19delaNIIF 15.

En la construccion de un complejo residencia de unidades mdltiples, la entidad puede tener numerosos
contratos con clientes individuales para la construccion de unidades individuales dentro del complejo. La
entidad contabilizaria cada contrato por separado. Sin embargo, dependiendo de la naturaleza de la
construccién, al medir el progreso hacia la satisfaccion completa de las obligaciones de desempefio en cada
contrato puede ser necesario reflgjar € desempefio de la entidad en la redlizacion de los trabajos de
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construccién iniciales (es decir, los cimientos y la estructura bésica), asi como de la construccion de las
areas comunes.

Caso C—La entidad tiene un derecho exigible a recibir los pagos por el desempefio
completado hasta la fecha

L os mismos hechos que en € Caso B se aplican a Caso C, excepto que en el caso de un incumplimiento por
el cliente, la entidad puede requerirle que cumpla como se exige en €l contrato o puede cancelar €l contrato
a cambio del activo en construccion y un derecho a una penalizacion por una proporcion del precio del
contrato.

A pesar de que la entidad podria cancelar el contrato (en el que la obligacion del cliente con la entidad se
limitaria alatransferencia del control del activo parcialmente terminado ala entidad y pagar la penalizacién
prescrita), la entidad tiene un derecho a recibir el pago por desempefio completado hasta la fecha porque
también podria optar por exigir sus derechos a pago total segin €l contrato. El hecho de que la entidad
pueda optar por cancelar el contrato en caso de que € cliente incumpla sus obligaciones no afectaria a esa
evaluacion (véase d péarrafo B11 de la NIIF 15), siempre que sean exigibles los derechos de la entidad a
requerir que el cliente contindie cumpliendo como exige el contrato (es decir, €l pago de la contraprestacion
acordada).

Medicion del progreso hacia la satisfaccion completa de una obligacion
de desempeiio

El91

El92

EI93

El94

EI95

EI96

20

Los gemplos 18 y 19 ilustran los requerimientos de los parrafos 39 a 45 de la NIIF 15 sobre medicion del
progreso hacia la satisfaccion completa de una obligacién de desempefio que se satisface a lo largo del
tiempo. El egemplo 19 también ilustra los requerimientos del parrafo B19 de la NIIF 15 sobre materiales no
instalados cuando los costos incurridos no son proporcionales a progreso de la entidad en la satisfaccion de
una obligacion de desempefio.

Ejemplo 18—Medicion del progreso cuando los bienes o servicios
se hacen disponibles

Una entidad, propietariay gerente de gimnasios, realiza un contrato con un cliente por un afio de acceso a
todos sus gimnasios. El cliente tiene uso ilimitado de los gimnasios y se compromete a pagar 100 .u.m. a
mes.

La entidad determina que su compromiso con €l cliente es proporcionar €l servicio de hacer disponibles los
gimnasios para que €l cliente los utilice cdmo y cuando lo desee. Esto es asi, porque la medida en que €l
cliente utilice los gimnasios no afecta al importe de bienes y servicios restantes a los que tiene derecho. La
entidad concluye que €l cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios del desempefio de la
entidad a medida que ésta gjecuta a hacer que los gimnasios estén disponibles. Por consiguiente, la
obligacion de desempefio de la entidad se satisface alo largo del tiempo de acuerdo con el parrafo 35(a) de
laNIIF 15.

La entidad también determina que €l cliente se beneficia de los servicios de la entidad de hacer que los
gimnasios estén disponibles de forma continuada alo largo del afio. (Esto es, € cliente se beneficia de tener
disponibles los gimnasios, independientemente de si 1os utiliza o no.) Por consiguiente, la entidad concluye
que la megjor medida del progreso hacia la satisfaccién completa de la obligacion de desempefio a lo largo
del tiempo es una medida basada en el tiempo y reconoce e ingreso de actividades ordinarias sobre una
base lineal alo largo del afio a 100 u.m. por mes.

Ejemplo 19—Materiales no instalados

En noviembre de 20X2, una entidad contrata con un cliente reformar un edificio de 3 plantas e instalar
NUEvOS ascensores por una contraprestacion total de 5 millones de u.m. El servicio de reforma acordado,
incluyendo lainstalacidn de los ascensores, es una obligacién de desempefio Unica satisfecha a lo largo del
tiempo. Los costos totales esperados son de 4 millones de u.m., incluyendo 1,5 millones de u.m. por los
ascensores. La entidad determina que actta como un principa de acuerdo con los parrafos B34 aB38 de la
NIIF 15 porque obtiene €l control de los ascensores antes de transferirlos a cliente.

A continuacién se muestra un resumen del precio de latransaccion y de los costos esperados:
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u.m.
Precio de la
transaccion. 5.000.000
Costos esperados:
Ascensores 1.500.000
Otros costos 2.500.000
Total costos
esperados 4.000.000
EI97 La entidad utiliza un método de recursos utilizados basado en costos incurridos para medir su progreso

hacia la satisfaccion completa de la obligacion de desempefio. La entidad evallia si los costos incurridos
para |a obtencion de los ascensores son proporcionales a progreso de la entidad para satisfacer la obligacion
de desempefio, de acuerdo con el parrafo B19 de la NIIF 15. El cliente obtiene el control de los ascensores
cuando se entregan en €l lugar en diciembre de 20X2, aunque no se instalaran hasta junio de 20X3. Los
costos de obtener los ascensores (1,5 millones) son relativamente significativos en relacion con los costos
totales esperados para satisfacer completamente la obligacion de desempefio (4 millones de u.m.). La
entidad no esta involucrada en el disefio o fabricacion de |os ascensores.

EI98 La entidad concluye que incluir los costos de obtencion de los ascensores para la medicidn del progreso
sobredimensionaria el grado de desempefio de la entidad. Por consiguiente, de acuerdo con el parrafo B19
de la NIIF 15, la entidad ajusta su medida del progreso para excluir los costos de obtencion de los
ascensores de la medicion de los costos incurridos y del precio de la transaccion. La entidad reconoce los
ingresos de actividades ordinarias por |a transferencia de los ascensores por un importe igual alos costos de
obtencién de los ascensores (es decir, a un margen de cero).

EI99 Al 31 de diciembre de 20X 2 la entidad observa que:

(@ otros costos incurridos (excluyendo los ascensores) son de 500.000 u.m.; y

(b) €l desempefio esta completado a un 20 por ciento (es decir, 500.000 u.m. + 2.500.000 u.m.).
EI100  Por consiguiente, a 31 de diciembre de 20X 2, la entidad reconoce lo siguiente:

u.m.
Ingresos de

actividades

ordinarias 2.200.000®
Costo de bienes

vendidos 2.000.000®
Ganancia 200.000

(8 Losingresos de actividades ordinarias reconocidos se cal culan como (20 por ciento x 3.500.000 u.m.) + 1.500.000 u.m.
(3.500.000 es €l precio de latransaccién de 5.000.000 u.m. - 1.500.000 u.m. de costos de los ascensores.)

(b) Los costos de los bienes vendidos es de 500.000 u.m. incurridos + 1.500.000 de costos de | os ascensores.

Contraprestacion variable

EI101 Los gemplos 20 y 21 ilustran los requerimientos de los parrafos 50 a 54 de la NIIF 15 sobre la
identificacion de la contraprestacion variable.

Ejemplo 20—La penalizacion da lugar a contraprestacion variable

EI102  Una entidad realiza un contrato con un cliente para construir un activo por 1 millon de u.m. Ademés, los
términos del contrato incluyen una penalizacion de 100.000 u.m. si la construccién no se completa dentro
de los tres meses siguientes a una fecha especificada en el contrato.

EI103  Laentidad concluye que la contraprestacion acordadaen el contrato incluye un importe fijo de 900.000 u.m.
y un importe variable de 100.000 u.m. (que surge de la penalizacién).
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Laentidad estima la contraprestacion variable de acuerdo con los parrafos 50 a 54 de laNIIF 15y considera
los requerimientos de los péarrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las estimaciones de la
contraprestacion variable.

Ejemplo 21—Estimacion de la contraprestacion variable

Una entidad realiza un contrato con un cliente para construir un activo personalizado. El compromiso de
transferir el activo es una obligacion de desempefio que se satisface a lo largo del tiempo. La
contraprestacion acordada es de 2,5 millones de u.m., pero ese importe se reducira o incrementara
dependiendo del plazo de terminacién del activo. Especificamente, por cada dia después del 31 de marzo de
20X7 que €l activo esté sin terminar, la contraprestacion acordada se reduce en 10.000 u.m. Por cada dia
antes del 31 de marzo de 20X 7 que €l activo esté terminado, la contraprestacién acordada se incrementa en
10.000 u.m.

Ademés, en e momento de la terminacion del activo, un tercero inspeccionard €l activo y asignara una
calificacion de acuerdo con una escala definida en € contrato. Si € activo recibe una calificacion
especificada, la entidad tendra derecho a una prima de incentivo de 150.000 u.m.

Para determinar el precio de la transaccion, la entidad prepara una estimacidn separada para cada elemento
de la contraprestacion variable a la que la entidad tendré derecho utilizando los métodos de estimacién
descritos en el parrafo 53 de laNIIF 15:

(a La entidad decide utilizar el método del valor esperado para estimar la contraprestacion variable
asociada con la penalizacion o incentivo diario (es decir, 2,5 millones de u.m., mas [0 menos]
10.000 u.m. por dia). Esto es porque éste es el método que la entidad espera que prediga mejor el
importe de la contraprestacion ala que tendra derecho.

(b) La entidad decide utilizar el importe més probable para estimar la contraprestacion variable
asociada con la prima de incentivo. Esto es porque existen solo dos posibles resultados (150.000
um. 6 0 um.) y es el método que la entidad espera que prediga mejor e importe de la
contraprestacion ala que tendra derecho.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las
estimaciones de la contraprestacién variable para determinar si la entidad deberiaincluir algunas o todas sus
estimaciones de la contraprestacion variable en el precio de la transaccién.

Limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion variable
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Los gjemplos 22 a 25 ilustran los requerimientos de |os parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de
las estimaciones de la contraprestacion variable. Ademas, en estos ejemplos se ilustran los requerimientos
siguientes:

(@ el parrafo 55 de laNIIF 15 sobre la pasivos por reembol sos (Ejemplo 22);
(b) los parrafos B20 a B27 de la NIIF 15 sobre ventas con derecho a devolucion (Ejemplo 22); y
(c) los parrafos 84 a 86 de NIIF 15 sobre la asignacién de la contraprestacion variable a las

obligaciones de desempefio (Ejemplo 25).

Ejemplo 22—Derecho de devolucion

Una entidad realiza 100 contratos con clientes. Cada contrato incluye la venta de un producto por 100 u.m.
(200 productos totales x 100 u.m. = 10.000 u.m. de contraprestacion total). El efectivo se recibe cuando se
transfiere el control del producto. La préacticatradicional del negocio de la entidad es permitir que un cliente
devuelva los productos no utilizados en el plazo de 30 dias y reciba €l reembolso total. El costo para la
entidad de cada producto es de 60 u.m.

La entidad aplica los requerimientos de la NIIF 15 para la cartera de 100 contratos porque espera
razonablemente que, de acuerdo con el parrafo 4, los efectos sobre los estados financieros de la aplicacion
de estos requerimientos a la cartera no diferirian de forma significativa de la aplicacion de los
requerimientos a los contratos individuales dentro de |a cartera.

Puesto que el contrato permite que un cliente devuelva los productos, la contraprestacién recibida del
cliente es variable. Para estimar la contraprestacion variable a la que tendra derecho la entidad, ésta decide
utilizar el método del valor esperado [véase €l parrafo 53(a) de la NIIF 15] porque es el método que la
entidad espera que prediga mejor € importe de la contraprestacion a la que tendra derecho. Con el uso del
método del valor esperado, la entidad estima que 97 productos no se devolveran.
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La entidad también considera que los requerimientos de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre
limitaciones de | as estimaciones de |a contraprestacion variable para determinar si el importe estimado de la
contraprestacion variable de 9.700 u.m. (100 u.m. x 97 productos que no se espera que sean devueltos)
puede incluirse en el precio de latransaccion. La entidad considera los factores del parrafo 57 delaNIIF 15
y determina que aunque las devoluciones quedan fuera de la influencia de la entidad, tiene experiencia
significativa en la estimacién de las devoluciones de clase de producto y de cliente. Ademas, la
incertidumbre se resolverd en un marco temporal breve (es decir, €l periodo de devolucién de 30 dias). Por
ello, la entidad concluye que es altamente probable que no ocurra una reversién significativa en e importe
acumulado de los ingresos de actividades ordinarias reconocidos (es decir, 9.700 u.m.) a medida que se
resuelva laincertidumbre (es decir, alo largo del periodo de devolucién).

La entidad estima que los costos de recuperacion de los productos no serén significativos y espera que los
productos devueltos puedan revenderse con una ganancia.

En e momento de la transferencia del control de los 100 productos, la entidad no reconoce ingresos de
actividades ordinarias para los tres productos que espera que se devuelvan. Por consiguiente, de acuerdo
con los parrafos 55 y B21 dela NIIF 15, la entidad reconoce lo siguiente:

(@ ingresos de actividades ordinarias de 9.700 u.m. (100 u.m. x 97 productos que no se espera que
sean devueltos);

(b) un pasivo por reembolsos de 300 u.m. (100 u.m. reembolsadas x 3 productos que se espera que
sean devueltos); y

(c) un activo de 180 u.m. (60 u.m. x 3 productos de su derecho a recuperar productos de clientes al
establecer € pasivo por reembolso).

Ejemplo 23—Reducciones de precio

Una entidad realiza un contrato con un cliente, un distribuidor, a 1 de diciembre de 20X7. La entidad
transfiere 1.000 productos al comienzo del contrato por un precio establecido en el contrato de 100 u.m. por
producto (la contraprestacion total es de 100.000 u.m.). El pago procedente del cliente es exigible cuando el
cliente vende los productos a los clientes finales. El cliente de la entidad generalmente vende los productos
en 90 dias desde su obtencion. El control de los productos se transfiere al cliente € 1 de diciembre de 20X7.

Sobre la base de sus précticas pasadas y para mantener su relaciéon con el cliente, la entidad anticipa la
concesion de la reduccién de precio a su cliente porque esto permitird que el cliente descuente el producto
y, de ese modo, mover el producto a través de la cadena de distribucion. Por consiguiente, la
contraprestacion en € contrato es variable.

Caso A—La estimacion de la contraprestacion no esta limitada

La entidad tiene experiencia significativa en la venta de este producto y otros similares. La informacion
observable indica que histéricamente la entidad concede una reduccién del precio de aproximadamente el
20 por ciento de los precios de venta de estos productos. La informacion de mercado actual sugiere que una
reduccion del 20 por ciento en € precio sera suficiente para mover los productos a través de la cadena de
distribucion. La entidad no ha concedido una reduccion de precio significativamente mayor del 20 por
ciento en muchos afios.

Para estimar |a contraprestacion variable a la que tendrd derecho la entidad, ésta decide Para estimar la
contraprestacion variable a la que tendra derecho la entidad, ésta decide utilizar el método del valor
esperado [véase el parrafo 53(a) de la NIIF 15] porque éste es e método que la entidad espera que prediga
mejor e importe de la contraprestacion a la que tendré derecho. Con el uso del método del valor esperado,
laentidad estima que el precio de latransaccion sea de 80.000 u.m. (80 u.m. x 1.000 productos).

La entidad también considera | os requerimientos de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de
las estimaciones de la contraprestacion variable para determinar si el importe estimado de la
contraprestacion variable de 80.000 u.m. puede incluirse en el precio de latransaccion. Laentidad considera
los factores del parrafo 57 de la NIIF 15 y determina que tiene experiencia anterior significativa con este
producto y la informacion de mercado actua que apoya su estimacion. Ademas, a pesar de algunas
incertidumbres que proceden de factores fuera de su influencia, basadas en sus estimaciones de mercado
actuales, la entidad espera que € precio se resuelva en un marco temporal breve. Por ello, la entidad
concluye que es altamente probable que no ocurra una reversion significativa en el importe acumulado de
los ingresos de actividades ordinarias reconocidos (es decir, 80.000 u.m.) cuando se resuelva la
incertidumbre (es decir, cuando se determine el importe total de las reducciones de precio). Por
consiguiente, la entidad reconoce 80.000 u.m. como ingresos de actividades ordinarias cuando |os productos
setransfieren €l 1 de diciembre de 20X7.
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Caso B—La estimacion de la contraprestacion esta limitada

La entidad tiene experiencia en la venta de productos similares. Sin embargo, los productos de la entidad
tienen un riesgo alto de obsolescencia y la entidad esta experimentando una volatilidad alta en la fijacion
del precio de sus productos. La informacién observable indica que historicamente la entidad reconoce un
rango amplio de reducciones de precio del 20 a 60 por ciento de los precios de venta de productos
similares. La informacion de mercado actual también sugiere que una reduccion del 15 al 50 por ciento en
€l precio puede ser necesaria para mover |os productos a través la cadena de distribucién.

Para estimar la contraprestacion variable a la que tendré derecho la entidad, ésta decide utilizar el método
del valor esperado [véase €l péarrafo 53(a) de la NIIF 15] porque es € método que la entidad espera que
prediga mejor el importe de la contraprestacion a la que tendra derecho. Con el uso del método del valor
esperado, la entidad estima que se proporcionara un descuento del 40 por ciento y, por ello, la estimacién de
la contraprestacion variable es de 60.000 (60 u.m. x 1.000 productos).

La entidad también considera los requerimientos de |os parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de
las estimaciones de la contraprestacion variable para determinar si parte o todo el importe estimado de la
contraprestacion variable de 60.000 u.m. puede incluirse en el precio de latransaccion. Laentidad considera
los factores del parrafo 57 de la NIIF 15 y observa que €l importe de la contraprestacion es atamente
sensible a factores fuera de la influencia de la entidad (es decir, riesgo de obsolescencia) y es probable que
se pueda requerir que la entidad proporcione un rango amplio de reducciones de precio para mover los
productos a través de la cadena de distribucion. Por consiguiente, la entidad no puede incluir su estimacion
de 60.000 u.m. (es decir un descuento del 40 por ciento) en el precio de la transaccion porque no puede
concluir que sea altamente probable que no tenga lugar una reversion significativa en el importe del ingreso
de actividades ordinarias acumulado reconocido. Aunque |as reducciones de precio histéricas de la entidad
han oscilado del 20 a 60 por ciento, lainformacion del mercado sugiere actual mente que seré necesaria una
reduccion del precio del 15 al 50 por ciento. Los resultados reales de la entidad han sido congruentes con la
informacion del mercado actual en ese momento en transacciones similares anteriores. Por consiguiente, la
entidad concluye que es atamente probable que no tenga lugar una reversion significativa del importe
acumulado de ingresos de actividades ordinarias si la entidad incluye 50.000 u.m. en €l precio de la
transaccion (100 u.m. de precio de ventay un 50 por ciento de reduccion) y por ello, reconoce un ingreso de
actividades ordinarias por ese importe. Por €llo, la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias de
50.000 u.m. cuando se transfieren los productos y evalla nuevamente las estimaciones del precio de la
transaccion en cada fecha de presentacion hasta que se resuelva la incertidumbre de acuerdo con el parrafo
59 delaNIIF 15.

Ejemplo 24—Incentivos de descuento por volumen

Una entidad realiza un contrato con un cliente el 1 de enero de 20X8 para vender €l Producto A por 100
u.m. por unidad. Si e cliente compra mas de 1.000 unidades del Producto A en un afio, el contrato
especifica que e precio por unidad se reduce retroactivamente a 90 u.m. por unidad. Por consiguiente, la
contraprestacion en €l contrato es variable.

Para el primer trimestre finalizado el 31 de marzo de 20X8, la entidad vende 75 unidades del Producto A a
cliente. La entidad estima que las compras del cliente no superaran el umbral de 1.000 unidades requerido
para el descuento por volumen en e afio.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las
estimaciones de la contraprestacion variable, incluyendo los factores del pérrafo 57 de la NIIF 15. La
entidad determina que tiene experiencia significativa con este producto y con el patron de compra de la
entidad. Por ello, la entidad concluye que es altamente probable que no ocurra una reversion significativa en
el importe acumulado de los ingresos de actividades ordinarias reconocidos (es decir, 100 u.m. por unidad)
cuando se resuelva la incertidumbre (es decir, cuando se conozca € importe total de compras). Por
consiguiente, la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias de 7.500 u.m. (75 unidades x 100 .u.m.
por unidad) para el trimestre que termina el 31 de marzo de 20X8.

En mayo de 20X8, €l cliente de la entidad adquiere otra empresay en el segundo trimestre que terminael 30
de junio de 20X8 la entidad vende 500 unidades adicionales del Producto A a cliente. A laluz del nuevo
hecho, la entidad estima que las compras del cliente superaran el umbral de 1.000 unidades para € afio v,
por ello, se requerird lareduccion retroactiva del precio por unidad a 90 u.m.

Por consiguiente, la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por 44.250 u.m. para €l trimestre
que termina el 30 de junio de 20X8. Ese importe se calcula a partir de 45.000 u.m. por la venta de 500
unidades (500 unidades x 90 u.m. por unidad) menos el cambio en el precio de la transaccion de 750 u.m.
(75 unidades x 10 u.m. de reduccién del precio) para la reduccion de ingresos de actividades ordinarias
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relacionada con las unidades vendidas en € trimestre que termina el 31 de marzo de 20X8 (véanse los
parrafos 87 y 88 delaNIIF 15).

Ejemplo 25—Comisiones de gestion sujetas a la restriccion

El 1 de enero de 20X 8, una entidad realiza un contrato con un cliente para proporcionar servicios de gestién
de activos por cinco afios. La entidad recibe una comision por gestion del dos por ciento trimestral basada
en los activos del cliente en gestién al final de cada trimestre. Ademas, la entidad recibe una comision por
incentivos basados en el rendimiento del 20 por ciento de la rentabilidad de fondos que superen €
rendimiento de un indice de mercado observable alo largo de un periodo de cinco afios. Por consiguiente,
tanto la comisién por gestion y lacomision por rendimiento del contrato son contraprestacion variable.

La entidad contabiliza los servicios como una obligacion de desempefio Unica de acuerdo con el parrafo
22(b) de la NIIF 15, porque esta proporcionando una serie de servicios distintos que son sustancial mente los
mismos y tienen e mismo patron de transferencia (los servicios se transfieren a cliente a lo largo del
tiempo y se utiliza el mismo método de medir el progreso—es decir, una medida del progreso basada en €l
tiempo).

Al comienzo del contrato, la entidad considera los requerimientos de los parrafos 50 a 54 de la NIIF 15 para
estimar la contraprestacion variable y los requerimientos de los parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre
limitaciones de |as estimaciones de |a contraprestacion variable, incluyendo los factores del parrafo 57 de la
NIIF 15. La entidad observa que la contraprestacion acordada depende del mercado y, por €llo, es atamente
sensible a factores fuera de la influencia de la entidad. Ademés, la comision por incentivos tiene un gran
nimero y un amplio rango de importes de contraprestacion posibles. La entidad también observa que
aungue tiene experiencia con contratos similares, esa experiencia es de poco vaor predictivo para
determinar el rendimiento futuro del mercado. Por ello, a inicio del contrato, la entidad no puede concluir
gue sea altamente probable que no ocurra una reversion significativa del importe acumulado de ingresos de
actividades ordinarias reconocidos si la entidad incluyera su estimacién de la comision por gestion o la
comision por incentivos en el precio de latransaccién.

En cada fecha de presentacion, la entidad actualiza su estimacion del precio de la transaccion. Por
consiguiente, al final de cada trimestre, la entidad concluye que podriaincluir en el precio de la transaccion
el importe real de la comision por gestion trimestral porque la incertidumbre se ha resuelto. Sin embargo, la
entidad concluye que no puede incluir su estimacién de comision por incentivos en el precio de la
transaccion en esas fechas. Esto es porque no ha habido un cambio en su evaluacion desde €l inicio del
contrato—Ila variabilidad de la comisién basada en € indice del mercado indica que la entidad no puede
concluir que sea altamente probable que no ocurra una reversién significativa en el importe acumulado de
los ingresos de actividades ordinarias reconocidos s la entidad incluyera su estimacion de la comision por
incentivos en el precio de latransaccion. Al 31 de marzo del 20X8, los activos del cliente en gestion son de
100 millones de u.m. Por ello, la comision por gestion trimestral resultante y el precio de la transaccién es
de 2 millones de u.m.

Al final de cada trimestre, la entidad asigna la comision por gestion trimestral a los distintos servicios
proporcionados durante el trimestre, de acuerdo con los parrafos 84(b) y 85 de la NIIF 15. Esto es asi
porque la comision se relaciona de forma especifica con los esfuerzos de la entidad para transferir los
servicios de ese trimestre, que son distintos de los proporcionados en otros trimestres, y la asignacion
resultante seré congruente con el objetivo de asignacion del parrafo 73 de la NIIF 15. Por consiguiente, la
entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por 2 millones de u.m. para el trimestre que termina el
31 de marzo de 20X8.

Existencia de un componente de financiacion significativo en el contrato

El134

Los giemplos 26 a 30 ilustran los requerimientos de los parrafos 60 a 65 de la NIIF 15 sobre la existenciaen
el contrato de un componente de financiacion significativo. Ademés, los requerimientos siguientes se
ilustran en el ejemplo 26:

(@ parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion
variable; y
(b) parrafos B20 a B27 de la NIIF 15 sobre ventas con derecho a devolucion.
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Ejemplo 26—Componente de financiacion significativo y derecho
de devolucion

Una entidad vende un producto a un cliente por 121 u.m. que se pagarén 24 meses después de la entrega. El
cliente obtiene el control del producto al comienzo del contrato. El contrato permite a cliente devolver el
producto en el plazo de 90 dias. El producto es nuevo y la entidad no tiene evidencia historica relevante de
las devoluciones del producto u otra evidencia de mercado disponible.

El precio de venta a contado del producto es de 100 u.m., que representa €l importe que €l cliente pagaria
en la entrega por e mismo producto vendido por lo demas segin términos y condiciones idénticos que los
del inicio del contrato. El costo paralaentidad del producto es de 80 u.m.

La entidad no reconoce ingresos de actividades ordinarias cuando se transfiere e control del producto al
cliente. Esto es porque la existencia del derecho de devolucién y la ausencia de evidencia histérica relevante
quiere decir que la entidad no puede concluir que sea altamente probable que no ocurrird una reversion
significativa del importe de ingresos de actividades ordinarias acumulados reconocidos de acuerdo con los
parrafos 56 a 58 de la NIIF 15. Por consiguiente, los ingresos de actividades ordinarias se reconocen
después de tres meses cuando el derecho de devolucién ha vencido.

El contrato incluye un componente de financiacion significativo, de acuerdo con los parrafos 60 a 62 de la
NIIF 15. Esto es evidente a partir de la diferencia entre el importe de la contraprestacion acordada de 121
u.m. y € precio de ventaa contado de 100 u.m. en lafechaen que los bienes se transfieren al cliente.

El contrato incluye unatasa de interés implicito del 10 por ciento (es decir, la tasa de interés que superalos
24 meses descuenta la contraprestacion acordada de 121 u.m. a precio de venta a contado de 100 u.m.). La
entidad evalGa la tasa y concluye que es acorde con la tasa que se reflgaria en una transaccion de
financiacion separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato. Los siguientes asientos de diario
ilustran la forma en que la entidad contabiliza este contrato de acuerdo con los parrafos B20 a B27 de la
NIIF 15.

(a) Cuando € producto setransfiere a cliente, de acuerdo con el parrafo B21 de laNIIF 15:

Activo por el derecho a recuperar el producto a ser devuelto 80 u.m.®

Inventarios 80 u.m.

@

Este ejemplo no considera los costos esperados para recuperar el activo.

(b) Durante el periodo de tres meses de derecho a devolucion, no se reconoce interés de acuerdo con
¢l parrafo 65 delaNIIF 15 porgque no se ha reconocido un activo o cuenta por cobrar del contrato.

(c) Cuando el derecho de devolucion vence (el producto no es devuelto):

Cuenta por cobrar 100 u.m.®

Ingresos de actividades ordinarias 100 u.m.

Costo de ventas 80 u.m.

Activo por producto a ser devuelto 80 u.m.

@)

La cuenta por cobrar se mediria de acuerdo con laNIIF 9. El jemplo supone que no existe diferenciaimportante entre el valor

razonable de la cuenta por cobrar al inicio del contrato y el valor razonable de la cuenta por cobrar cuando se reconoce en el momento en
que vence el derecho de devolucién. Ademéas, este iemplo no considera la contabilidad del deterioro de valor de la cuenta por cobrar.

El140

El141

26

Hasta que la entidad reciba el pago en efectivo del cliente, los ingresos por intereses se reconocerian de
acuerdo con la NIIF 9. Para determinar la tasa de interés efectiva de acuerdo con la NIIF 9, la entidad
consideraria el tiempo restante del contrato.

Ejemplo 27—Pagos retenidos en un contrato a largo plazo
Una entidad realiza un contrato parala construccion de un edificio que incluye pagos por hitos programados

por e desempefio de la entidad a lo largo de la duracion del contrato de tres afios. La obligacion de
desempefio sera satisfecha a lo largo del tiempo y los pagos por hitos se programan para coincidir con el
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desempefio esperado de la entidad. El contrato prevé que un porcentaje especificado de cada pago por hito
sea retenido por €l cliente alo largo del acuerdo y pagado ala entidad solo cuando se complete € edificio.

Laentidad concluye que el contrato no incluye un componente financiero significativo. Los pagos por hitos
coinciden con €l desempefio de laentidad y €l contrato requiere un importe a retener por razones distintas a
la de proveer financiacion de acuerdo con €l parrafo 62(c) de la NIIF 15. La retencién de un porcentaje
especificado de cada pago por hito pretende proteger al cliente de que € contratista no complete de forma
adecuada sus obligaciones seguiin €l contrato.

Ejemplo 28—Determinacion de la tasa de descuento

Una entidad realiza un contrato con un cliente para vender equipamiento. El control de equipo se transfiere
al cliente cuando se firma el contrato. El precio establecido en el contrato es de 1 millén de u.m. méas un
cinco por ciento de tasa de interés contractual, pagadero en 60 mensualidades de 18.871 u.m.

Caso A—La tasa de descuento contractual refleja la tasa de una transaccién
financiera separada

Para evaluar |a tasa de descuento en € contrato que contiene un componente financiero significativo, la
entidad observa que la tasa de interés contractual del cinco por ciento reflgja la tasa que se utilizaria en una
transaccion financiera separada entre la entidad y su cliente al inicio del contrato (es decir, latasa de interés
contractual del cinco por ciento reflejalas caracteristicas crediticias del cliente).

Las condiciones de financiacion del mercado indican que € precio de venta a contado del equipo es de 1
millén de u.m. Este importe se reconoce como ingreso de actividades ordinarias y como una cuenta por
cobrar por préstamos cuando se transfiere el control del equipo al cliente. La entidad contabiliza una cuenta
por cobrar de acuerdo con laNIIF 9.

Caso B—La tasa de descuento contractual no refleja la tasa de una transaccién
financiera separada

Para evaluar |la tasa de descuento en €l contrato que contiene un componente financiero significativo, la
entidad observa que |la tasa de interés contractual del cinco por ciento es significativamente menor que la
tasadeinterés del 12 por ciento que se utilizaria en una transaccion financiera separada entre la entidad y su
cliente a inicio del contrato (es decir, la tasa de interés contractual del cinco por ciento no reflgja las
caracteristicas crediticias del cliente). Esto sugiere que €l precio de venta a contado es menor que 1 millén
deu.m.

De acuerdo con €l parrafo 64 de la NIIF 15, la entidad determina €l precio de la transaccién gjustando el
importe acordado de contraprestacion para reflgjar 1os pagos contractuales utilizando la tasa de interés del
12 por ciento que reflgja las caracteristicas del crédito del cliente. Por consiguiente, la entidad determina
que el precio de la transaccién es de 848.357 u.m. (60 pagos mensuales de 18.871 u.m. descontadas a 12
por ciento). La entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias y una cuenta por cobrar por ese importe.
Una entidad contabiliza una cuenta por cobrar por préstamos de acuerdo con laNIIF 9.

Ejemplo 29—Pago anticipado y evaluacion de la tasa de
descuento

Una entidad realiza un contrato con un cliente para vender un activo. El control del activo se transferira al
cliente en dos afios (es decir, la obligacion de desempefio serd satisfecha en un momento concreto). El
contrato incluye dos opciones de pago aternativas: pago de 5.000 u.m. en dos afios cuando €l cliente
obtiene el control del activo o pago de 4.000 cuando se firma el contrato. El cliente opta por pagar 4.000
u.m. cuando se firma el contrato.

La entidad concluye que el contrato contiene un componente de financiacion significativo debido a la
magnitud de tiempo entre el momento en e que € cliente paga por el activo y e momento en e que la
entidad transfiere el activo a cliente, asi como alas tasas de interés dominantes en el mercado.

Latasa de interés implicita en la transaccion es del 11,8 por ciento, que es la tasa de interés necesaria para
hacer las dos opciones de pago alternativas econdmicamente equivalentes. Sin embargo, la entidad
determina que, de acuerdo con el parrafo 64 de la NIIF 15, la tasa que debe utilizarse para gjustar la
contraprestacion acordada es del seis por ciento, que es la tasa de préstamo incremental de la entidad.
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Las siguientes entradas en € diario ilustran como contabilizaria la entidad el componente financiero
significativo:
(@ reconoce un pasivo del contrato por e pago de 4.000 recibido al inicio del contrato:

4.000 u.m.

Pasivo del contrato 4.000 u.m.

(b) durante los dos afios desde €l inicio del contrato hasta la transferencia el activo, la entidad gjusta
el importe acordado de contraprestacion (de acuerdo con el péarrafo 65 de la NIIF 15) y abona al
pasivo del contrato por el reconocimiento de intereses sobre 4.000 u.m. a seis por ciento para dos
anos:

Gastos por intereses 494 u.m.®

Pasivo del contrato 494 u.m.

@

494 u.m. = 4.000 pasivo del contrato x (6 por ciento de interés por afio para dos afios).

(b) Reconoce ingresos de actividades ordinarias por latransferencia del activo:

Pasivo del contrato 4.494 u.m.

Ingresos de actividades ordinarias 4.494 u.m.

El152

El153
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Ejemplo 30—Pago anticipado

Una entidad, fabricante de un producto de tecnologia, realiza un contrato con un cliente para proporcionar
apoyo y cobertura de reparaciones de tecnologia telefonica global por tres afios, junto con su producto
tecnolégico. El cliente compra este servicio de apoyo a mismo tiempo que compra el producto. La
contraprestacion por €l servicio es de 300 u.m. adicionales. Los clientes que optan por comprar este servicio
deben pagar por é al inicio (es decir, no esta disponible una opcién de pago mensual).

Para determinar si existe un componente financiero significativo en el contrato, la entidad considera la
naturaleza del servicio que se ofrecey el propdsito de las condiciones de pago. La entidad carga un importe
unico al inicio, no con € propdsito principal de obtener financiacion del cliente, sino para maximizar la
rentabilidad, teniendo en cuenta los riesgos asociados con la prestacion del servicio. Especificamente, si los
clientes pudieran pagar mensualmente, seria menos probable que éstos renueven y |a poblacion de clientes
que contintian usando el servicio de apoyo en los afios siguientes podria pasar a ser mas pequefiay menos
diversaalo largo del tiempo (es decir, los clientes que optan por renovar histéricamente son los que hacen
mayor uso del servicio, incrementando de ese modo los costos de la entidad). Ademés, los clientes tienden a
utilizar més los servicios s pagan mensualmente que haciendo un pago a inicio. Finalmente, la entidad
incurriria en mayores costos de administracion tal como costos relacionados con la administracion de las
renovaciones y la cobranza de | os pagos mensuales.

Para evaluar los requerimientos del parrafo 62(c) de laNIIF 15, la entidad determina que las condiciones de
pago estaban estructuradas principalmente por razones distintas a brindar financiacién a la entidad. La
entidad carga un importe Unico al inicio por los servicios porque otras condiciones de pago (tal como un
plan de pago mensual) afectarian ala naturaleza de | os riesgos asumidos por la entidad para proporcionar €l
servicio y puede hacer no econémico proporcionarlo. Como resultado de su andlisis, la entidad concluye
gue no existe un componente de financiacion significativo.

Contraprestacion distinta al efectivo

EI155
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El gemplo 31 ilustra los requerimientos de los parrafos 66 a 69 de la NIIF 15 sobre contraprestacion
distintaal efectivo. Ademés, los siguientes requerimientos se ilustran en este ejemplo:

(@ parrafo 22 de laNIIF 15 sobre laidentificacion de las obligaciones de desempefio; y
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(b) parrafos 56 a 58 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion
variable.

Ejemplo 31—Derecho a una contraprestacion distinta al efectivo

Una entidad realiza un contrato con un cliente para proporcionar un servicio semana por un afo. El
contrato sefirmael 1 de enero de 20X1 y el trabajo comienza de formainmediata. La entidad concluye que
€l servicio es una obligacion de desempefio Unica de acuerdo con €l parrafo 22(b) de la NIIF 15. Esto es,
porque la entidad esté& proporcionando una serie de servicios distintos que son sustanciamente los mismosy
tienen el mismo patron de transferencia (los servicios se transfieren a cliente alo largo del tiempo y se usa
el mismo método de medir el progreso—es decir, una medida de progreso basada en €l tiempo).

A cambio del servicio, €l cliente se compromete a dar 100 acciones de sus acciones ordinarias por semana
de servicio (un total de 5.200 acciones por € contrato). Las condiciones del contrato requieren que las
acciones deben pagarse en e momento de la terminacion correcta de cada semana de servicio.

La entidad mide su progreso hacia la satisfaccion completa de su obligacion de desempefio a medida que se
completa cada semana de servicio. Para determinar el precio de la transaccion (y el importe de ingresos de
actividades ordinarias a reconocer), la entidad mide el valor razonable de las 100 acciones que se reciben a
término de cada servicio semanal. La entidad no reflgja cualesguiera cambios posteriores en e valor
razonable de las acciones recibidas (o por recibir) en los ingresos de actividades ordinarias.

Contraprestacion a pagar a un cliente
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El gemplo 32 ilustra los requerimientos de los péarrafos 70 a 72 de la NIIF 15 sobre contraprestacion a
pagar a un cliente.

Ejemplo 32—Contraprestacion a pagar a un cliente

Una entidad que fabrica bienes consumibles realiza un contrato de un afio para vender bienes a un cliente
gue es una gran cadena globa de tiendas a detalle. El cliente se compromete a comprar a menos 15
millones de u.m. de productos durante €l afio. El contrato también requiere que la entidad haga un pago no
reembolsable de 1,5 millones de u.m. a cliente a inicio del contrato. El pago del 1,5 millones de u.m.
compensara al cliente por los cambios que necesita realizar a sus estanterias para colocar los productos de la
entidad.

La entidad considera los requerimientos de los parrafos 70 a 72 de la NIIF 15 y concluye que €l pago a
cliente no es a cambio de un bien o servicio distinto que transfiere ala entidad. Esto es porque la entidad no
obtiene & control de ninguna clase de derecho a las estanterias del cliente. Por consiguiente, la entidad
determina que, de acuerdo con el parrafo 70 dela NIIF 15, el pago de 1,5 millones de u.m. es una reduccién
del precio de la transaccion.

Laentidad aplicalos requerimientos del parrafo 72 delaNIIF 15 y concluye que la contraprestacion a pagar
se contabiliza como una reduccion en € precio de la transaccion cuando la entidad reconoce el ingreso de
actividades ordinarias para la transferencia de los bienes. Por consiguiente, como la entidad transfiere
bienes al cliente, reduce el precio de la transaccion para cada bien en un 10 por ciento (1,5 millones de u.m.
+ 15 millones de u.m.). Por ello, en el primer mes en que la entidad transfiere bienes a cliente, reconoce e
ingreso de actividades ordinarias de 1,8 millones de u.m. (2,0 millones de u.m. de importes facturados
menos 0,2 millones de u.m. de contraprestacién a pagar al cliente).

Asignacion del precio de la transaccion a las obligaciones de
desempefio

El163

Los gjemplos 33 a 35 ilustran los requerimientos de los parrafos 73 a 86 de la NIIF 15 sobre la asignacién
del precio de la transaccion a las obligaciones de desempefio. Ademas, los requerimientos siguientes se
ilustran el ejemplo 35:

€ el parrafo 53 delaNIIF 15 sobre |la contraprestacion variable; y

(b) el parrafo B63 de la NIIF 15 sobre contraprestacion en forma de regalias basadas en ventas o en
uso sobre licencias de propiedad intelectual .
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Ejemplo 33—Metodologia de la asignacién

Una entidad realiza un contrato con un cliente para vender los Productos A, B y C acambio de 100 u.m. La
entidad va a satisfacer las obligaciones de desempefio para cada uno de los productos en momentos
diferentes del tiempo. La entidad vende regularmente el Producto A por separado y, por €llo, € precio de
venta independiente es observable directamente. Los precios de venta independientes de los Productos B y
C no son observables directamente.

Puesto que los precios de venta independientes para los Productos B y C no son observables directamente,
la entidad debe estimarlos. Para estimar |0s precios de venta independientes, la entidad utiliza el enfoque de
evaluacion del mercado gjustado para el Producto B y los costos esperados mas un enfoque de margen para
el Producto C. Para hacer esas estimaciones, la entidad maximiza el uso de datos de entrada observables (de
acuerdo con €l parrafo 78 de la NIIF 15). La entidad estima los precios de venta independientes de la forma
siguiente:

Precio de venta

Producto independiente Método

u.m.
Producto A 50 Observable directamente (véase el parrafo 77 de la NIIF 15)
Producto B 25 Enfoque de evaluacion del mercado ajustado [véase el parrafo

79(a) de la NIIF 15]

Producto C 75 Costo esperado mas un enfoque de margen [véase el parrafo
79(b) de la NIIF 15]

Total 150

El cliente recibe un descuento para comprar el conjunto de bienes porque la suma de los precios de venta
independientes (150 u.m.) supera la contraprestacion acordada (100 u.m.). La entidad considera si se tiene
evidencia observable sobre la obligacion de desempefio a la que pertenece e descuento completo (de
acuerdo con el parrafo 82 de la NIIF 15) y llega a la conclusion de que no la tiene. Por consiguiente, de
acuerdo con los péarrafos 76 y 81 de la NIIF 15, e descuento se asigna de forma proporcional entre los
Productos A, B 'y C. El descuento, y por ello el precio de latransaccién, se asigna de laforma siguiente:

Producto Precio de la transaccion asignado
u.m.

Producto A 33 (50 u.m. + 150 u.m. x 100 u.m.)

Producto B 17 (25 u.m. + 150 u.m. x 100 u.m.)

Producto C 50 (75 u.m.+ 150 u.m. x 100 u.m.)

Total 100

Ejemplo 34—Asignacion de un descuento

Una entidad vende de forma regular los Productos A, B y C de formaindividual, estableciendo de ese modo
los precios de venta independientes siguientes:
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Producto Precio de venta independiente

u.m.
Producto A 40
Producto B 55
Producto C 45
Total 140

Ademas, la entidad vende con regularidad los Productos B y C junto con 60 u.m.

Caso A—Asignacion de un descuento a una 0 mas obligaciones de desempefio

La entidad realiza un contrato con un cliente para vender los Productos A, B y C a cambio de 100 u.m. La
entidad va a satisfacer las obligaciones de desempefio para cada uno de los productos en momentos
diferentes del tiempo.

El contrato incluye un descuento de 40 u.m. sobre la transaccion global, que se distribuira
proporcional mente entre las tres obligaciones de desempefio a asignar €l precio de la transaccién utilizando
el método del precio de venta independiente relativo (de acuerdo con € parrafo 81 de la NIIF 15). Sin
embargo, puesto que la entidad vende de forma regular los Productos B y C juntos por 60 um. y €
Producto A por 40 u.m., tiene evidencia de que el descuento completo debe asignarse alos compromisos de
transferir los Productos B y C de acuerdo con el parrafo 82 delaNIIF 15.

Si la entidad transfiere el control del Producto B y C en e mismo momento, entonces la entidad podria,
COMO una cuestion préctica, contabilizar la transferencia de dichos productos como una obligacion de
desempefio Unica. Esto es, la entidad podria asignar las 60 u.m. del precio de la transaccion ala obligacion
de desempefio Unicay reconocer ingresos de actividades ordinarias por 60 u.m. cuando los ProductosBy C
se transfieran simultaneamente al cliente.

Si el contrato requiere que la entidad transfiera el control de los Productos B y C en momentos diferentes,
entonces el importe distribuido de 60 u.m. se asigna de forma individual al compromiso de transferir el
Producto B (precio de ventaindependiente de 55 u.m.) y & Producto C (precio de venta independiente de 45
u.m.) de laformasiguiente:

Producto Precio de la transaccién asignado

u.m.
Producto 33 (55 u.m. + 100 u.m. precio de venta total independiente x 60 u.m.)
B

Producto 27 (45 u.m. =100 u.m. precio de venta total independiente x 60 u.m.)
C

Total 60

Caso B—EI enfoque residual es apropiado

La entidad realiza un contrato con un cliente para vender los Productos A, B y C como se describe en el
Caso A. El contrato incluye un compromiso de transferir el Producto D. La contraprestacion total del
contrato es de 130 u.m. El precio de venta independiente del Producto D es altamente variable [véase el
parrafo 79(c) de la NIIF 15] porque la entidad vende el Producto D a clientes diferentes por un amplio
rango de importes (de 15 u.m. a 45 u.m.). Por consiguiente, la entidad decide estimar el precio de venta
independiente del Producto D utilizando el enfoque residual.

Antes de estimar el precio de venta independiente del Producto D utilizando el enfoque residual, la entidad
determina si debe asignarse algin descuento a las otras obligaciones de desempefio en € contrato de
acuerdo con los parrafos 82 y 83 delaNIIF 15.
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Como en el Caso A, puesto que la entidad vende juntos de forma regular los Productos B y C por 60 u.m. y
el Producto A por 40 u.m., tiene evidencia observable de que 100 u.m. deben asignarse a estos tres
productos y debe asignarse un descuento de 40 u.m. a compromiso de transferir los Productos B y C de
acuerdo con el parrafo 82 de laNIIF 15. Con el uso del enfoque residual, la entidad estima que el precio de
venta independiente del Producto D es de 30 u.m. de laformasiguiente:

Precio de

venta
Producto independiente Método

u.m.

Producto A 40 Observable directamente (véase el parrafo 77 de la NIIF 15)
Productos B 60 Observable directamente con descuento (véase el parrafo 82 de
yC la NIIF 15)
Producto D 30 Enfoque residual (véase el parrafo 79(c) de la NIIF 15)
Total 130

La entidad observa que las 30 u.m. resultantes asignadas al Producto D quedan dentro del rango de sus
precios de venta observables (de 15 u.m. a 45 u.m.). Por €llo, la distribucion resultante (véase la tabla
anterior) es congruente con €l objetivo de asignacién del parrafo 73 de la NIIF 15 y los requerimientos del
parrafo78 de laNIIF 15.

Caso C—El enfoque residual no es apropiado

Los mismos hechos que en el Caso B se aplican a Caso C excepto que €l precio de la transaccion es de 105
u.m. en lugar de 130 u.m. Por consiguiente, la aplicacion del enfoque residua daria lugar a un precio de
venta independiente de 5 u.m. para el Producto D (precio de la transaccién de 105 u.m. menos 100 u.m.
asignadas a los Productos A, B y C). La entidad concluye que 5 u.m. no reflgjaria razonablemente el
importe de la contraprestacion a la que espera tener derecho la entidad a cambio de satisfacer su obligacion
de desempefio a transferir el Producto D, porque 5 u.m. no se aproxima al precio de venta independiente
del Producto D, que oscila entre 15 u.m. y 45 u.m. Por consiguiente, la entidad revisa su informacién
observable, incluyendo las ventas e informes de margenes, para estimar el precio de venta independiente del
Producto D utilizando otro método adecuado. La entidad asigna el precio de la transaccién de 130 u.m. alos
Productos A, B y C utilizando los precios de venta independientes relativos a dichos productos de acuerdo
con los parrafos 73 a80 delaNIIF 15.

Ejemplo 35—Asignacion de la contraprestacion variable

Una entidad realiza un contrato con un cliente por dos licencias de propiedad intelectual (Licencias X e Y),
que la entidad determina que representan dos obligaciones de desempefio que se satisface cada una en un
momento concreto. Los precios de venta independientes de las Licencias X e Y son de 800 u.m. y 1.000
u.m., respectivamente.

Caso A—La contraprestacion variable se asigna completamente a una obligacién de
desempefio

El precio establecido en e contrato paralaLicencia X esunimporte fijo de 800 u.m. y paralaLicenciaY la
contraprestacion es del tres por ciento de las ventas futuras del cliente de productos que utilicen la Licencia
Y. A efectos de asignacién, la entidad estima que sus regalias basadas en ventas (es decir, contraprestacion
variable) sean de 1.000 u.m., de acuerdo con €l parrafo 53 de laNIIF 15.

Para asignar €l precio de la transaccién, la entidad considera los criterios del parrafo 85 de la NIIF 15y
concluye que la contraprestacion variable (es decir, |as regalias basadas en ventas) deben asignarse en su
totalidad alaLicencia Y. Laentidad concluye que los criterios del parrafo 85 de la NIIF 15 se cumplen por
las siguientes razones:
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(@ El pago variable se relaciona de forma especifica con un resultado de la obligacién de desempefio
de transferir laLicenciaY (es decir, las ventas posteriores del cliente de productos que utilizan la
LicenciaY).
(b) La distribucion completa a la Licencia Y de los importes de regalias esperados de 1.000 u.m.es

congruente con €l objetivo de asignacién del parrafo 73 de la NIIF 15. Esto es asi, porque la
estimacién de la entidad del importe de regalias basadas en ventas (1.000 u.m.) se aproxima al
precio de venta independiente de la Licencia Y, y e importe fijo de 800 u.m. se aproxima al
precio de venta independiente de la Licencia X. La entidad asigna 800 u.m. ala Licencia X de
acuerdo con el parrafo 86 de la NIIF 15. Esto es asi, porque sobre la base de una evaluacién de
los hechos y circunstancias relativos a ambas licencias, la asignacién ala Licencia Y de alguna
parte de la contraprestacion fija, ademas de toda la contraprestacion variable, no cumpliria €l
objetivo de distribucion del parrafo 73 de laNIIF 15.

La entidad transfiere la Licencia Y @ inicio del contrato y transfiere la Licencia X un mes después. En €
momento de la transferencia de la Licencia Y, la entidad no reconoce ingresos de actividades ordinarias
porque la contraprestacion asignada ala Licencia Y es en forma de regalias basadas en ventas. Por €llo, de
acuerdo con € parrafo B63 de la NIIF 15 la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por la
regalia basada en ventas cuando dichas ventas tienen lugar posteriormente.

Cuando laLicencia X se transfiere, la entidad reconoce como ingreso de actividades ordinarias las 800 u.m.
asignadasalaLicencia X.

Caso B—Contraprestacidn variable asignada sobre la base de precios de venta
independientes

El precio establecido en e contrato paralaLicencia X esunimporte fijo de 300 u.m. y paralaLicenciaY la
contraprestacion es €l cinco por ciento de las ventas futuras del cliente de los productos que utilizan la
Licencia Y. La estimacion de la entidad de las regalias basadas en ventas (es decir, la contraprestacion
variable) es de 1.500 u.m. de acuerdo con € parrafo 53 delaNIIF 15.

Para asignar el precio de la transaccion, la entidad aplica los criterios del parrafo 85 de la NIIF 15 para
determinar si se debe asignar la contraprestacion variable (es decir, las regalias basadas en ventas) por
completo alaLicenciaY. Para aplicar los criterios, la entidad concluye que aun cuando los pagos variables
se relacionan especificamente con un resultado de la obligacion de desempefio para transferir la Licencia Y
(es decir, las ventas posteriores del cliente de los productos que utilizan la Licencia Y), la asignacion de la
contraprestacion variable por completo a la Licencia Y, seria incongruente con € principio de asignacién
del precio de la transaccion. La asignacion de 300 u.m. ala Licencia X y 1.500 u.m. ala Licencia Y no
refleja una distribucién razonable del precio de la transaccion sobre la base de los precios de venta
independientes de las Licencias X e Y de 800 u.m. y 1.000 u.m., respectivamente. Por consiguiente, la
entidad aplica |los requerimientos generales de asignacion de los parrafos 76 a 80 de laNIIF 15.

Laentidad asigna €l precio de latransaccion de 300 u.m. alas Licencias X e Y sobre la base de los precios
de venta independientes relativos de 800 u.m. y 1.000 u.m., respectivamente. La entidad también asigna la
contraprestacion relativa a la regalia basada en ventas sobre una base de precios de venta independientes
relativos. Sin embargo, de acuerdo con el parrafo B63 de laNIIF 15, cuando una entidad otorga licencias de
propiedad intelectual en las que la contraprestacion es en forma de regalias basadas en ventas, la entidad no
puede reconocer ingresos de actividades ordinarias hasta que se dé el Ultimo de los siguientes sucesos: que
tengan lugar las ventas posteriores 0 que se satisfaga la obligacion de desempefio (0 se satisfaga
parciamente).

LaLicenciaY setransfiere a cliente al inicio del contrato y la Licencia X se transfiere tres meses después.
Cuando se transfierelaLicencia Y, laentidad reconoce como ingreso de actividades ordinarias las 167 u.m.
(1.000 u.m. +1.800 u.m. x 300 u.m.) asignadas a la Licencia Y. Cuando la Licencia X se transfiere, la
entidad reconoce como ingreso de actividades ordinarias las 133 u.m. (800 u.m. + 1.800 u.m.x 300 u.m.)
asignadasalaLicencia X.

En € primer mes, laregalia que le corresponde por € primer mes de ventas del cliente es de 200 u.m. Por
consiguiente, de acuerdo con €l parrafo B63 de la NIIF 15, la entidad reconoce como ingreso de actividades
ordinarias las 111 u.m. (1.000 u.m. + 1.800 u.m. x 200 u.m.) asignadas a la Licencia Y (que ha sido
transferida al clientey es, por ello, una obligacién de desempefio satisfecha). La entidad reconoce un pasivo
del contrato por las 89 u.m. (800 u.m. + 1.800 u.m. x 200 u.m.) asignadas a la Licencia X. Esto es asi,
porque aungue ha tenido lugar la venta posterior por el cliente de la entidad, la obligacion de desempefio a
laque se haasignado laregalia no ha sido satisfecha.
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Costos del contrato
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Los gemplos 36 y 37 ilustran los requerimientos de los parrafos 91 a 94 de la NIIF 15 sobre incrementos de
costos por la obtencién de un contrato, parrafos 95 a 98 de la NIIF 15 sobre costos para cumplir un contrato
y los parrafos 99 a 104 de laNIIF 15 sobre amortizacion y deterioro de valor de los costos del contrato.

Ejemplo 36—Incrementos de Costos por la obtencion de un
contrato
Una entidad, un proveedor de servicios de consultoria, gana una oferta competitiva para proporcionar

servicios de consultoria a un cliente nuevo. La entidad incurre en los costos siguientes para obtener el
contrato:

u.m.
Tarifas legales externas por debida diligencia 15.000
Costos de viajes para entregar la propuesta 25.000
Comisiones a empleados de ventas 10.000
Total costos incurridos 50.000

De acuerdo con €l péarrafo 91 de la NIIF 15, la entidad reconoce un activo por 10.000 u.m. de incrementos
de costos por la obtencion del contrato que surge de las comisiones a empleados de ventas porque la entidad
espera recuperar dichos costos a través de comisiones futuras por los servicios de consultoria. La entidad
también paga discrecional mente primas anuales a | os supervisores de ventas basadas en objetivos de ventas
anuales, rentabilidad globa de la entidad y evaluaciones de desempefio individuales. De acuerdo con el
parrafo 91 de la NIIF 15, la entidad no reconoce un activo por las primas pagadas a los supervisores de
ventas porque las primas no cuentan en la obtencién de un contrato. Los importes son discrecionales y se
basan en otros factores, incluyendo la rentabilidad de la entidad y €l desempefio individual. Las primas no
son atribuibles de forma directa a contratos identificables.

La entidad sefidla que los honorarios legales externos y los costos de vigies se habrian incurrido
independientemente de si se obtuviera el contrato. Por €llo, de acuerdo con €l péarrafo 93 de la NIIF 15,
dichos costos se reconocen como gastos cuando se incurre en €llos, a menos que queden dentro del alcance
de otra Norma, en cuyo caso, se aplican las disposiciones correspondientes de esa Norma.

Ejemplo 37—Costos que dan lugar a un activo

Una entidad realiza un contrato de servicios para gestionar un centro de informacién tecnoldgica de un
cliente por cinco afios. El contrato es renovable por periodos posteriores de un afio. la duracién promedio de
los clientes es de siete afios. La entidad paga a un empleado 10.000 u.m. por comisiones de ventas en €l
momento en que € cliente firma el contrato. Antes de proporcionar los servicios, la entidad disefia y
construye una plataforma tecnolégica para uso interno de la entidad que interactGa con los sistemas del
cliente. Esa plataformano se transfiere a cliente, pero se utilizara para prestarle servicios.

Incrementos de costos por la obtencién de un contrato

De acuerdo con €l péarrafo 91 de la NIIF 15, la entidad reconoce un activo por 10.000 u.m. de incrementos
de costos por la obtencién del contrato por las comisiones de ventas porque la entidad espera recuperar
dichos costos a través de comisiones futuras por los servicios a proporcionar. La entidad amortiza €l activo
alo largo de siete afios, de acuerdo con el parrafo 99 de la NIIF 15, porque €l activo se relaciona con los
servicios transferidos a cliente durante la duracion del contrato de cinco afios y la entidad anticipa que €l
contrato se renovara por dos periodos posteriores de un afio.

Costos de cumplir un contrato

Los costos iniciales incurridos para establecer la plataf orma tecnol égica son los siguientes:
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u.m.
Servicios de disefio 40.000
Equipo 120.000
Software 90.000
Migracidon y comprobacion del centro de
informacion 100.000
Total costos 350.000

Los costos de establecimiento iniciales se relacionan principalmente con actividades para satisfacer €l
contrato pero no transfieren los bienes o servicios a cliente. La entidad contabiliza los costos de
establecimiento iniciales de laforma siguiente:

(a costos del equipo—contabilizados de acuerdo con la NIC 16 Propiedades, Planta y Equipo.
(b) Costos del software—contabilizados de acuerdo con laNIC 38 Activos Intangibles.
(c) Costos de disefio, migracion y comprobacion del centro de informacién—evaluados de acuerdo

con el parrafo 95 delaNIIF 15 para determinar si un activo puede reconocerse por |0s costos para
cumplir con €l contrato. Cualquier activo resultante seria amortizado sobre una base sisteméatica a
lo largo del periodo de siete afios (es decir €l término del contrato de cinco afios y dos periodos
anuales anticipados de renovacion) durante los que la entidad espera proporcionar servicios
relacionados con €l centro de informacion.

Ademas de los costos iniciales para establecer la plataforma de tecnologia, la entidad también asigna dos
empleados quienes son responsables principales de proporcionar € servicio a cliente. Aunque en los costos
de estos dos empleados se incurre como parte de la prestacion del servicio a cliente, la entidad concluye
que los costos no generan o mejoran los recursos de la entidad [véase el parrafo 95(b) de la NIIF 15]. Por
ello, los costos no cumplen los criterios del parrafo 95 de la NIIF 15 y no pueden reconocerse como un
activo utilizando la NIIF 15. De acuerdo con €l parrafo 98, la entidad reconoce los gastos de némina de
estos dos empl eados cuando tienen lugar.

Presentacion

EI197 Los gemplos 38 a 40 ilustran los requerimientos de los parrafos 105 a 109 de la NIIF 15 para la
presentacion de los saldos del contrato.
Ejemplo 38—Pasivos y cuentas por cobrar del contrato
Caso A—Contrato cancelable
ElI198  El 1 de enero de 20X9, una entidad realiza un contrato cancelable para transferir un producto a un cliente el
31 de marzo de 20X9. El contrato requiere que €l cliente pague una contraprestacion de 1.000 u.m. por
anticipado €l 31 de enero de 20X9. El cliente paga la contraprestacién €l 1 de marzo de 20X9. La entidad
transfiere el producto el 31 de marzo de 20X9. Las siguientes entradas en €l diario ilustran cdmo contabiliza
laentidad e contrato:
€) La entidad recibe efectivo por 1.000 u.m. €l 1 de marzo de 20X9 (el efectivo se recibe como
anticipo del desempefio):
Efectivo 1.000 u.m.
Pasivo del contrato 1.000 u.m.
(b) Laentidad satisface la obligacién de desempefio el 31 de marzo de 20X9:
Pasivo del contrato 1.000 u.m.
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Caso B—Contrato no cancelable
Los mismos hechos que en el Caso A se aplican @ Caso B excepto que €l contrato no es cancelable. Las
siguientes entradas en €l diario ilustran como contabiliza la entidad €l contrato:

€) El importe de la contraprestacion se adeuda a 31 de enero de 20X9 (que es cuando reconoce la
entidad una cuenta por cobrar porgue tiene un derecho incondicional ala contraprestacion):

Cuenta por cobrar 1.000 u.m.

Efectivo

Pasivo del contrato 1.000 u.m.

(b) Laentidad recibe el efectivo el 1 de marzo de 20X9:

1.000 u.m.

Cuenta por cobrar 1.000 u.m.

(b) La entidad satisface la obligacidn de desempefio el 31 de marzo de 20X9:

Pasivo del contrato 1.000 u.m.

EI200
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Ingresos de actividades ordinarias 1.000 u.m.

Si la entidad emitié la factura antes del 31 de enero de 20X9 (la fecha en que le corresponde la
contraprestacion), la entidad no presentaria la cuenta por cobrar y el pasivo del contrato en términos brutos
en el estado de situacion financiera, porque no tiene todavia un derecho incondicional ala contraprestacion.

Ejemplo 39—Activos del contrato reconocidos por el desempefio
de la entidad

El 1 de enero de 20X8, una entidad realiza un contrato para transferir los Productos A y B a un cliente a
cambio de 1.000 u.m. El contrato requiere que el Producto A se entregue primero y establece que e pago
por la entrega del Producto A esta condicionado a la entrega del Producto B. En otras palabras, la
contraprestacion de 1.000 u.m. se adeuda solo después de que entidad haya transferido los Productos A y B
al cliente. Por consiguiente, la entidad no tiene un derecho a la contraprestacién que sea incondiciona (una
cuenta por cobrar) hasta que los Productos A y B se hayan transferido a cliente.

Laentidad identificalos compromisos de transferir 1os Productos A y B como obligaciones de desempefio y
asigna 400 u.m. a la obligacion de desempefio al transferir €l Producto A y 600 u.m. de la obligacién de
desempefio a transferir el Producto B sobre la base de sus precios de venta independientes relativos. La
entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por cada obligacién de desempefio respectiva cuando se
transfiere el control del producto a cliente.

Laentidad satisface la obligacion de desempefio al transferir el Producto A:

Activo del contrato 400 u.m.

Ingresos de actividades ordinarias 400 u.m.

La entidad satisface la obligacion de desempefio a transferir el Producto B y reconocer €l derecho
incondicional ala contraprestacion:
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Cuenta por cobrar 1.000 u.m.
Activo del contrato 400 u.m.
Ingresos de actividades ordinarias 600 u.m.

Ejemplo 40—Cuentas por cobrar reconocidas por el desempefio
de la entidad

Una entidad realiza un contrato con un cliente el 1 de enero de 20X 9 para transferir productos a cliente por
150 u.m. por producto. Si el cliente compra méas de 1 millén de productos en un afio, €l contrato indica que
el precio por unidad se reduce retroactivamente a 125 u.m. por producto.

La contraprestacion se adeuda cuando el control de los productos se transfiere a cliente. Por €llo, la entidad
tiene un derecho incondiciona a la contraprestacion (es decir, una cuenta por cobrar) por 150 u.m. por
producto hasta que se aplique la reduccién de precio retroactiva (es decir después de que se envie 1 millén
de productos).

Para determinar € precio de la transaccion, la entidad concluye al inicio del contrato que e cliente
alcanzara el umbral de 1 millon de productos y, por ello, estima que €l precio de la transaccion es de 125
u.m. por producto. Por consiguiente, en el primer envio a cliente de 100 productos la entidad reconoce lo
siguiente:

Cuenta por cobrar 15.000 u.m.®
Ingresos de actividades ordinarias 12.500 u.m.®
Pasivo por reembolso (pasivo del
contrato) 2.500 u.m.

€] 150 u.m. por producto x 100 productos.

(b) 125 u.m. de precio de la transaccion por producto x 100 productos.

El pasivo por reembolso (véase € parrafo 55 de la NIIF 15) representa un reembolso de 25 u.m. por
producto, que se espera proporcionar al cliente por la devolucién basada en volumen (es decir, la diferencia
entre el precio establecido en el contrato de 150 u.m. que la entidad tiene un derecho incondicional arecibir
y las 125 u.m. del precio estimado de la transaccién.

Informacion arevelar
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El gemplo 41 ilustra los requerimientos de los parrafosl14 y 115 de la NIIF 15 sobre desagregacion de la
informacion a revelar de ingresos de actividades ordinarias. Los gjemplos 42 y 43 ilustran los
requerimientos de los parrafos 120 y 122 de la NIIF 15 pararevelar informacion del precio de la transaccion
asignado a las obligaciones de desempefio pendientes. Ademas, los requerimientos siguientes se ilustran en
el gemplo 42;

(@ el parrafo 57 de la NIIF 15 sobre limitaciones de las estimaciones de la contraprestacién variable;
y
(b) el parrafo B16 de la NIIF 15 sobre métodos de medir €l progreso hacia la satisfaccion completa

de una obligacion de desempefio.

Ejemplo 41—Desagregacion de los ingresos de actividades
ordinarias—informacion a revelar cuantitativa

Una entidad presenta |os segmentos siguientes. productos de consumo, transporte y energia, de acuerdo con
la NIIF 8 Segmentos de Operacién. Cuando la entidad prepara sus presentaciones para los inversores,
desagrega los ingresos de actividades ordinarias en mercados geograficos principales, lineas de producto
mas importantes y calendario de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias (es decir, bienes
transferidos en un momento concreto o servicios transferidos alo largo del tiempo).
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El211 La entidad determina que las categorias utilizadas en las presentaciones para inversores puede utilizarse
para cumplir €l objetivo del requerimiento de revelar informacion desagregada del parrafo 114 de la NIIF
15, que es desagregar los ingresos de actividades ordinarias por contratos con clientes en categorias que
describan la forma en que se ven afectados por factores econémicos la naturaleza, importe, calendario e
incertidumbre de los ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo. La siguiente tabla ilustra la
desagregacion de la informacion a revelar por mercados geogréficos principales, lineas de producto mas
importantes y calendario de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias, incluyendo una
conciliacion de la forma en que los ingresos de actividades ordinarias desagregados se relacionan con los
segmentos de productos de consumo, transporte y energia, de acuerdo con el parrafo 115 delaNIIF 15.

Productos
Segmentos de consumo Transporte Energia Total
u.m. u.m. u.m. u.m.

Mercados geograficos principales

América del

Norte 990 2.250 5.250 8.490
Europa 300 750 1.000 2.050
Asia 700 260 - 960

1.990 3.260 6.250 11.500

Bienesl/lineas de servicio mas importantes

Suministros

de oficina 600 - - 600
Aparatos

eléctricos 990 - - 990
Ropa 400 - - 400
Motocicletas - 500 - 500
Automoviles - 2.760 - 2.760
Paneles

solares - - 1.000 1.000
Planta de

energia — — 5.250 5.250

1.990 3.260 6.250 11.500

Calendario de reconocimiento de ingresos de
actividades ordinarias

Bienes

transferidos

enun

momento

concreto 1.990 3.260 1.000 6.250

Servicios

transferidos a

lo largo del

tiempo - - 5.250 5.250

1.990 3.260 6.250 11.500
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Ejemplo 42—Informacion a revelar sobre el precio de la
transaccion asignado a las obligaciones de desempefio
pendientes

El 30 de junio de 20X 7, una entidad realiza tres contratos (Contratos A, B y C) con clientes separados para
la prestacion de servicios. Cada contrato tiene una duracion no cancelable de dos afios. La entidad considera
los requerimientos de los parrafos 120 a 122 de la NIIF 15 para determinar la informacion de cada contrato
a incluir en la informacion a revelar sobre el precio de la transaccion asignado a las obligaciones de
desempefio pendientes a 31 de diciembre de 20X7.

Contrato A

Los servicios de limpieza se prestan habitualmente al menos una vez al mes a lo largo de los proximos dos
anos. Por |os servicios prestados, el cliente paga unatarifa horaria de 25 u.m.

Puesto que la entidad factura un importe fijo por cada hora de servicio prestado, ésta tiene un derecho a
facturar al cliente el importe que se corresponda directamente con el valor del desempefio completado hasta
lafecha de acuerdo con € parrafo B16 de la NIIF 15. Por consiguiente, no es necesario revelar informacion
si laentidad opta por aplicar la solucion préactica del parrafo 121(b) delaNIIF 15.

Contrato B

Los servicios de limpiezay servicios de mantenimiento del césped que se tienen que prestar como y cuando
sea necesario con un maximo de cuatro visitas por mes a lo largo de los dos proximos afios. El cliente paga
un precio fijo de 400 u.m. por mes por ambos servicios. La entidad mide su progreso hacia la satisfaccion
completa de su obligacion de desempefio utilizando una medida basada en el tiempo.

Laentidad revela el importe del precio de la transaccion que no ha sido reconocido todavia como ingreso de
actividades ordinarias en una tabla con bandas temporales cuantitativas que ilustran cuando espera
reconocer €l importe como ingreso de actividades ordinarias. La informacién para el Contrato B incluidaen
lainformacion arevelar general eslasiguiente:

20X8 20X9 Total
u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias que se espera 4.800@ 2.400® 7.200
reconocer en este contrato a 31 de diciembre de
20X7
@ 4.800 u.m. =400 u.m. x 12 meses.
(b) 2.400 u.m. = 400 u.m. X 6 meses.
Contrato C

Los servicios de limpieza se han de prestar como y cuando se necesite alo largo de los proximos dos afios.
El cliente paga una contraprestacion fija de 100 u.m. por mes méas una contraprestacion variable en un pago
gue oscila entre 0 u.m. y 1.000 u.m., que corresponden a una revision por regulacion y certificacion de las
instalaciones del cliente (es decir, una prima de desempefio). La entidad estima que tendra derecho a 750
u.m. de la contraprestacion variable. Sobre la base de la evaluacion de la entidad de los factores del parrafo
57 de la NIIF 15, la entidad incluye su estimacion de 750 u.m. de contraprestacién variable en el precio de
la transaccion porque es altamente probable que no tenga lugar una reversién significativa en el importe de
los ingresos de actividades ordinarias acumulados reconocidos. La entidad mide su progreso hacia la
satisfaccion completa de su obligacion de desempefio utilizando una medida basada en el tiempo.

Laentidad revela el importe del precio de la transaccion que no ha sido reconocido todavia como ingreso de
actividades ordinarias en una tabla con bandas temporales cuantitativas que ilustran cuando espera
reconocer €l importe como ingreso de actividades ordinarias. La entidad también incluye una explicacion
cualitativa sobre cualquier contraprestacion variable significativa que no esté incluida en la informacion a
revelar. Lainformacion sobre el Contrato C incluidaen lainformacién arevelar general eslasiguiente:
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20X8 20X9 Total
u.m. u.m. u.m.
Ingresos de actividades ordinarias que se espera 1.575@ 788" 2.363
reconocer en este contrato a 31 de diciembre de
20X7
@ Precio de latransaccién = 3.150 u.m. (100 u.m. x 24 meses+ 750 u.m. contraprestacion variable) reconocida

uniformemente alo largo de 24 meses a 1.575 por afio.

(b) 1.575 u.m.+ 2 = 788 u.m. (es decir, por 6 meses del afio).

Ademés, de acuerdo con el pérrafo 122 de la NIIF 15, la entidad revela de forma cudlitativa que parte de la
prima de desempefio ha sido excluida de la informacién a revelar porque no fue incluida en el precio de la
transaccion. Esa parte de la prima de desempefio se excluy6 del precio de la transaccion, de acuerdo con los
requerimientos que limitan las estimaciones de la contraprestacion variable.

Ejemplo 43—Informacion a revelar sobre el precio de la
transaccion asignado a las obligaciones de desempefio
pendientes—informacion a revelar cualitativa

El 1 de enero de 20X 2, una entidad realiza un contrato con un cliente para construir un edificio comercial
por una contraprestacion fija de 10 millones de u.m. La construccién del edificio es una obligacién de
desempefio Unica que la entidad satisface a lo largo del tiempo. Al 31 de diciembre de 20X2, la entidad ha
reconocido 3,2 millones de ingresos de actividades ordinarias. La entidad estima que la construccién estara
terminada en 20X 3, pero es posible que el proyecto se complete en la primera mitad de 20X 4.

Al 31 de diciembre de 20X2, la entidad revela el importe del precio de la transaccién que no ha sido
reconocido todavia como ingreso de actividades ordinarias en su informacion a revelar del precio de la
transaccion asignado a las obligaciones de desempefio pendientes. La entidad también revela una
explicacion de cuando espera reconocer ese importe como ingreso de actividades ordinarias. La explicacion
puede revelarse sobre una base cuantitativa utilizando las bandas temporal es que sean més apropiadas para
la duracién de la obligacién de desempefio restante o proporcionando una explicacion cualitativa. Puesto
gue la entidad no tiene certeza sobre € caendario de reconocimiento de los ingresos de actividades
ordinarias, éstarevela dichainformacién de forma cualitativa de la forma siguiente:

"Al 31 de diciembre de 20X2, el importe agregado del precio de la transaccion asignado a la obligacién de

desempefio restante es de 6,8 millones de u.m. y la entidad reconocera este ingreso de actividades ordinarias a
medida que se complete el edificio, que se esperaque ocurraalo largo de los proximos 12 a 18 meses.”

Garantias
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El gjemplo 44 ilustra los requerimientos de los parrafos B28 a B33 de la NIIF 15 sobre garantias. Ademas,
el gemplo 44 ilustra los requerimientos de los parrafos 27 a 29 de la NIIF 15 para la identificacion de las
obligaciones de desempefio.

Ejemplo 44—Garantias

Una entidad, un fabricante, proporciona a su cliente una garantia con la compra de un producto. La garantia
proporciona seguridad de que el producto cumple con las especificaciones acordadas y funcionard como se
acord6 por un afio desde la fecha de compra. El contrato también proporciona a cliente el derecho a recibir
hasta 20 horas de servicios de entrenamiento sin costo adicional sobre como operar € producto.

Laentidad evalUa los bienes y servicios del contrato para determinar si son distintos y, por €llo, dan lugar a
obligaciones de desempefio separadas.

El producto es distinto porque cumple los dos criterios del parrafo 27 de la NIIF 15. El producto puede ser
distinto de acuerdo con los parrafos 27(a) y 28 de la NIIF 15 porque €l cliente puede beneficiarse del
producto en si mismo sin servicios de entrenamiento. La entidad vende con regularidad €l producto de
forma separada sin los servicios de entrenamiento. Ademés, €l producto es distinto dentro del contexto del
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contrato de acuerdo con los parrafos 27(b) y 29 de la NIIF 15 porque el compromiso de la entidad de
transferir el producto es identificable por separado de otros compromisos del contrato.

Ademés, los servicios de entrenamiento son distintos porque cumplen los dos criterios del parrafo 27 de la
NIIF 15. Estos pueden ser distintos de acuerdo con los péarrafos 27(a) y 28 de la NIIF 15 porque € cliente
puede beneficiarse de ellos junto con € producto que ya ha sido proporcionado por la entidad. Ademas, los
servicios de entrenamiento son distintos dentro del contexto del contrato de acuerdo con los parrafos 27(b) y
29 de la NIIF 15 porque el compromiso de la entidad de transferirlos es identificable por separado de otros
compromisos del contrato. La entidad no proporciona un servicio significativo de integracién de los
servicios de entrenamiento con € producto [véase e pérrafo 29(a) de la NIIF 15]. Estos no se modifican o
personalizan de forma significativa por € producto (véase € parrafo 29(b) de la NIIF 15). Los servicios de
entrenamiento no son altamente dependientes o atamente interrelacionados con e producto (véase el
parrafo 29(c) de laNIIF 15).

El producto y los servicios de entrenamiento son distintos el uno del otro y, por ello, dan lugar a dos
obligaciones de desempefio separadas.

Finamente, la entidad evalGa e compromiso de proporcionar una garantiay observa que ésta proporciona
al cliente la seguridad de que el producto funcionara como esta previsto por un afio. La entidad concluye, de
acuerdo con los parrafos B28 a B33 de la NIIF 15 que la garantia no proporciona al cliente un bien o
servicio ademés del seguro y, por ello, la entidad no la contabiliza como una obligacion de desempefio. La
entidad contabiliza la garantia tipo seguro de acuerdo con los requerimientos de laNIC 37.

En consecuencia, la entidad asigna €l precio de la transaccion a las dos obligaciones de desempefio (el
producto y los servicios de entrenamiento) y reconoce los ingresos de actividades ordinarias cuando (o a
medida que) se satisfacen dichas obligaciones de desempefio.

Contraprestaciones del principal frente a contraprestaciones del agente
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Los gemplos 45 a 48 ilustran los requerimientos de los parrafos B34 a B38 de la NIIF 15 para las
contraprestaciones del principal y del agente.

Ejemplo 45—Acuerdo para la provision de bienes o servicios (la
entidad es un agente)

Una entidad opera una pégina web que permite a los clientes comprar bienes entre un rango de proveedores
que entregan los bienes directamente a los clientes. Cuando se compra un bien através de la pagina web, la
entidad tiene derecho a una comision que esigual a 10 por ciento del precio de venta. La pagina web de la
entidad facilita el pago entre el proveedor y el cliente a precios que estan establecidos por € proveedor. La
entidad requiere que los clientes paguen antes de procesar |as solicitudes y todas son no reembolsables. La
entidad no tiene obligaciones adicionales con € cliente después de organizar que los productos se
proporcionen a cliente.

Para determinar si la obligacion de desempefio de la entidad es proporcionar los bienes especificados por si
mismo (es decir, la entidad es un principal) u organizar que €l proveedor proporcione dichos bienes (es
decir, la entidad es un agente), la entidad considera la naturaleza de su compromiso. Especificamente, la
entidad observa que el proveedor de los bienes entrega sus bienes directamente a cliente y, por €ello, la
entidad no obtiene el control de éstos. En su lugar, el compromiso de la entidad es organizar para €l
proveedor la provision de dichos bienes a cliente. Para alcanzar esta conclusion, la entidad considera los
indicadores del parrafo B37 delaNIIF 15 de laformasiguiente:

(@ €l proveedor es el principa responsable del cumplimiento del contrato—es decir, del envio de los
bienes al cliente;

(b) la entidad no asume riesgo de inventario en ninglin momento durante la transaccion porque los
bienes se envian directamente por el proveedor a cliente;

(c) la contraprestacion de la entidad es en forma de una comision (10 por ciento del precio de venta);

(d) la entidad no tiene discrecion para establecer los precios de los bienes del proveedor y, por €llo, e
beneficio que la entidad puede recibir de esos bienes o servicios esta limitado; y

(e) ni la entidad, ni el proveedor, tienen riesgo crediticio porque los pagos de los clientes se hacen
por anticipado.

Por consiguiente, la entidad concluye que es un agente y su obligacion de desempefio es organizar la
provision de los bienes por parte del proveedor. Cuando la entidad satisface su compromiso de organizar
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gue los bienes se proporcionen por € proveedor a cliente (que, en este ggemplo, es cuando los bienes se
compran por €l cliente), la entidad reconoce €l ingreso de actividades ordinarias por el importe de la
comisién a que tiene derecho.

Ejemplo 46—Compromiso de proporcionar bienes o servicios (la
entidad es un principal)

Una entidad realiza un contrato con un cliente por un equipo con especificaciones Unicas. La entidad y el
cliente desarrollan las especificaciones del equipo, que la entidad comunica a un proveedor que la entidad
contrata para fabricar dicho equipo. La entidad también organiza que el proveedor entregue directamente el
equipo a cliente. En el momento de la entrega del equipo a cliente, las condiciones del contrato requieren
que la entidad pague al proveedor €l precio acordado entre la entidad y el proveedor por la fabricacion del
equipo.

Laentidad y €l cliente negocian el precio de ventay la entidad factura al cliente por el precio acordado con
unas condiciones de pago a 30 dias. La ganancia de la entidad se basa en la diferencia entre el precio de
venta negociado con €l clientey el precio cargado por el proveedor.

El contrato entre laentidad y €l cliente requiere que este Ultimo se dirijaal proveedor para subsanar defectos
en e equipo segln la garantia del proveedor. Sin embargo, la entidad es responsable por cualquier
correccion que requiera el equipo por errores en las especificaciones.

Para determinar si la obligacién de desempefio de la entidad es proporcionar por si misma los bienes o
servicios especificados (es decir, la entidad es un principal) u organizar para un tercero la provision de
dichos bienes o servicios (es decir, la entidad es un agente), ésta considera la naturaleza de su compromiso.
La entidad ha acordado proporcionar a cliente equipo especializado; sin embargo, la entidad ha
subcontratado la fabricacién del equipo con el proveedor. Para determinar si la entidad obtiene € control
del equipo antes de que setransfiera a cliente y si la entidad es un principal, ésta considera los indicadores
del parrafo B37 de laNIIF 15 de laforma siguiente;

(@ Laentidad es responsable principa del cumplimiento del contrato. Aungue la entidad subcontrata
lafabricacion, es laresponsable Ultima de asegurar que el equipo cumple las especificaciones que
el cliente ha contratado.

(b) La entidad tiene riesgo de inventario debido a su responsabilidad por las correcciones en el
equipo que resulten de errores en las especificaciones, aun cuando €l proveedor tiene riesgo de
inventario durante la produccion y antes del envio.

(c) La entidad tiene discrecionalidad para establecer e precio de venta con €l cliente y la ganancia
obtenida por la entidad es un importe que es igual a la diferencia entre el precio de venta
negociado con €l clientey el precio pagado a proveedor.

(d) La contraprestacion de la entidad no es en forma de una comisién.
(e) La entidad tiene riesgo crediticio por € importe de la cuenta por cobrar del cliente a cambio del
equipo.

La entidad concluye que su compromiso es proporcionar €l equipo a cliente. Sobre la base de los
indicadores del parrafo B37 de la NIIF 15, la entidad concluye que controla el equipo antes de ser
transferido a cliente. Por ello, la entidad es un principal en la transaccion y reconoce ingresos de
actividades ordinarias por €l importe bruto de la contraprestacion a la que tiene derecho del cliente a cambio
del equipo.

Ejemplo 47—Compromiso de proporcionar bienes o servicios (la
entidad es un principal)

Una entidad negocia con aerolineas importantes la compra de billetes a tarifas reducidas en comparacion
con el precio de los hilletes vendidos por las aerolineas a publico. La entidad acuerda comprar un nimero
especificado de hilletes y debe pagarlos independientemente de si puede revenderlos. La tarifa reducida
pagada por la entidad por cada billete comprado se negociay acuerda por anticipado.

La entidad determina los precios a los que se venderan los hilletes de aerolinea a sus clientes. La entidad
vende los hilletes y cobra la contraprestacion de los clientes cuando dichos billetes -son comprados; por lo
tanto, no hay riesgo crediticio.

La entidad también ayuda a los clientes a resolver quejas por € servicio proporcionado por las aeroliness.
Sin embargo, cada aerolinea es responsable del cumplimiento de las obligaciones asociadas con €l billete,
incluyendo compensaciones a un cliente por insatisfaccion con € servicio.
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Para determinar si la obligacion de desempefio de la entidad es proporcionar por si misma los bienes o
servicios especificados (es decir, la entidad es un principal) u organizar para un tercero el proporcionar
dichos bienes o servicios (es decir, la entidad es un agente), ésta considera la naturaleza de su compromiso.
La entidad determina que su compromiso es proporcionar a cliente un billete, que le otorgue el derecho a
volar en un vuelo especificado u otro vuelo si el especificado se cambia o cancela. Para determinar si la
entidad obtiene el control del derecho a volar antes de que se transfiera a cliente y si la entidad es un
principal, ésta considera los indicadores del parrafo B37 delaNIIF 15 de laforma siguiente:

€) La entidad es la principal responsable del cumplimiento del contrato, que es proporcionar €l
derecho avolar. Sin embargo, la entidad no es responsable de proporcionar €l vuelo por si misma,
yaque éste se proporcionara por la aerolinea.

(b) Laentidad tiene riesgo de inventario por |os hilletes porque estdn comprados antes de venderlos a
los clientes de la entidad y ésta se expone a cualquier pérdida como consecuencia de no poder
vender los billetes por més del costo parala entidad.

(c) Laentidad tiene discrecion para establecer 10s precios de venta de |os billetes para sus clientes.

(d) Como consecuencia de la capacidad de la entidad para establecer |os precios de venta, €l importe
gue la entidad gana no es en forma de comisién, sino que depende del precio de venta que
establecey los costos de |os hilletes que se negocian con la aerolinea.

Laentidad concluye que su compromiso es proporcionar un billete (es decir, un derecho a volar) a cliente.
Sobre la base de los indicadores del parrafo B37 de la NIIF 15, la entidad concluye que controla el billete
antes de ser transferido a cliente. Por €ello, la entidad concluye que es un principal en la transaccién y
reconoce ingresos de actividades ordinarias por €l importe bruto de la contraprestacion a la que tiene
derecho del cliente acambio de los billetes transferidos.

Ejemplo 48—Acuerdo parala provision de bienes o servicios (la
entidad es un agente)

Una entidad vende vales que otorgan derecho alos clientes a comidas futuras en restaurantes especificados.
Estos vales se venden por la entidad y el precio de venta del vale proporciona a cliente un descuento
significativo en comparacion con los precios de venta normales de las comidas (por € emplo, un cliente
paga 100 u.m. por un vale que le da derecho a una comida en un restaurante cuyo costo en otro caso seriade
200 u.m.). La entidad no compra los vales por anticipado; sino que los compra solo a medida que lo
solicitan los clientes. La entidad vende los vales a través de su pagina web y no son reembol sables.

La entidad y los restaurantes conjuntamente determinan los precios a los que se venderan los vales a los
clientes. La entidad tiene derecho a 30 por ciento del precio del vale cuando lo vende. La entidad no tiene
riesgo crediticio porque los clientes pagan los vales cuando |os compran.

La entidad también ayuda a los clientes a resolver quejas sobre las comidas y tiene un programa de
satisfaccion del comprador. Sin embargo, e restaurante es responsable del cumplimiento de las
obligaciones asociadas con el vale, incluyendo compensaciones a un cliente por insatisfaccion con el
servicio.

Para determinar si la entidad es un principal 0 un agente, considera la naturaleza de su compromiso y si
toma e control del vale (es decir, un derecho) antes de transferirlo a cliente. Para redlizar esta
determinacion, la entidad considera los indicadores siguientes del parrafo B37 de la NIIF 15 de la forma
siguiente:

(@ La entidad no es responsable de proporcionar por si misma las comidas, que se proporcionarén
por los restaurantes;

(b) la entidad no tiene riesgo de inventario por los vales porque no estdn comprados antes de
venderlos alos clientes y no son reembol sables;

(c) la entidad tiene alguna discrecion para establecer los precios de venta de los vales a los clientes,
pero dichos precios de venta se determinan conjuntamente con |os restaurantes; y

(d) la contraprestacion de la entidad es en forma de una comisién, porque tiene derecho a un
porcentaje estipulado (30 por ciento) del precio del vale.

La entidad concluye que su compromiso es organizar que los bienes o servicios se proporcionen a los
clientes (los compradores de los vales) a cambio de una comision. Sobre la base de los indicadores del
parrafo B37 de la NIIF 15, la entidad concluye que no controla los vales que proporcionan un derecho a
comidas antes de ser transferidos a los clientes. Por €llo, la entidad concluye que es un agente en el acuerdo
y reconoce € ingreso de actividades ordinarias por € importe neto de la contraprestacion a la que tendra
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derecho a cambio del servicio, que es lacomisién del 30 por ciento ala que tiene derecho en e momento de
laventade cadavale.

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales

El249

EI250

El251

El252

El253

Los gjemplos 49 a 52 ilustran los requerimientos de |os parrafos B39 a B43 de laNIIF 15 sobre opciones de
los clientes a bienes o servicios adicionales. El jemplo 50 ilustra los requerimientos de |os parrafos 27 a 29
de la NIIF 15 sobre la identificacion de las obligaciones de desempefio. El jemplo 52 ilustra un programa
de fidelizacion de clientes. Ese ejemplo puede no aplicarse a todos |os acuerdos de fidelizacién de clientes
porque los términos y condiciones pueden diferir. En concreto, cuando hay més de dos partes en el acuerdo,
una entidad deberia considerar todos los hechos y circunstancias para determinar €l cliente en la transaccién
gue dalugar alos créditos-premio.

Ejemplo 49—Opciones que proporcionan al cliente un derecho
significativo (vales de descuento)

Una entidad realiza un contrato para la venta del Producto A por 100 u.m. Como parte del contrato, la
entidad concede a cliente un vale de descuento del 40 por ciento para cualquier compra futura hasta 100
u.m. en los proximos 30 dias. La entidad tiene intencion de ofrecer un 10 por ciento de descuento en todas
la ventas durante los préximos 30 dias como parte de su promocion estaciona. El 10 por ciento de
descuento no puede utilizarse ademas del vale de descuento del 40 por ciento.

Puesto que todos los clientes recibirdn un 10 por ciento de descuento sobre las compras durante los
préximos 30 dias, € Unico descuento que proporciona a cliente un derecho significativo es el que se aflade
aese 10 por ciento (es decir, € 30 por ciento de descuento adicional). La entidad contabiliza el compromiso
de proporcionar €l descuento afiadido como una obligacién de desempefio en el contrato por la venta del
Producto A.

Para estimar €l precio de venta independiente del vale de descuento de acuerdo con el parrafo B42 de la
NIIF 15, la entidad estima un 80 por ciento de probabilidad de que un cliente canjee el vale y que un cliente
compre, en promedio, 50 u.m. de productos adicionales. Por consiguiente, € precio de venta independiente
estimado por la entidad del vale de descuento es de 12 u.m. (50 u.m. de precio de compra promedio de
productos adicionales x 30 por ciento de descuento afiadido x 80 por ciento de probabilidad de que se gjerza
la opcidn). Los precios de venta independientes del Producto A y el vale de descuento y la asignacién
resultante del precio de latransaccion de 100 u.m. son los siguientes:

Precio de venta

Obligacién de desempefio independiente
u.m.

Producto A 100
Vale de descuento 12
Total 112

Precio dg la

transaccion

asignado
Producto A 89 (100 u.m.+ 112 u.m. x 100 u.m.)
Vale de descuento 11 (12 u.m. +112 u.m. x 100 u.m.)
Total 100

La entidad asigna 89 u.m. a Producto A y reconoce ingresos de actividades ordinarias por e Producto A
cuando transfiere e control. La entidad asigna 11 u.m. a vale de descuento y reconoce ingresos de
actividades ordinarias por el vae cuando el cliente |o canjea por bienes o servicio o cuando caduca.
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Ejemplo 50—Opciones que no proporcionan al cliente un derecho
significativo (bienes o servicios adicionales)

Una entidad del sector de las telecomunicaciones realiza un contrato con un cliente para proporcionar un
servicio de red mensualmente y de telefonia por dos afios. El servicio de red incluye hasta 1.000 minutos de
[lamadas y 1.500 mensajes de texto cada mes por una tarifa mensua fija. El contrato especifica el precio de
los minutos de llamada adicional o textos que € cliente pueda optar por comprar en cualquier mes. Los
precios de dichos servicios son iguales a sus precios de ventaindependientes.

La entidad determina que € compromiso de proporcionar € servicio de red y de telefonia son cada uno
obligaciones de desempefio separadas. Esto es asi porque €l cliente puede beneficiarse del servicio dered y
de telefonia en si mismo o junto con otros recursos que estan facilmente disponibles para el cliente de
acuerdo con €l criterio del parrafo 27(a) de la NIIF 15. Ademas, €l servicio de red y de telefonia son
identificables por separado de acuerdo con el péarrafo 27(b) de la NIIF 15 (sobre la base de los factores del
parrafo 29 delaNIIF 15).

La entidad determina que la opcién de comprar minutos de Ilamada y textos adicionales no proporciona un
derecho significativo que el cliente no recibiria sin realizar €l contrato (véase el parrafo B41 de laNIIF 15).
Esto es asi, porque los precios de los minutos de llamada y textos adicionales reflejan los precios de venta
independientes para dichos servicios. Puesto que la opcion de minutos de [lamada y textos adicionales no
conceden a cliente un derecho significativo, la entidad concluye que no es una obligacion de desempefio
del contrato. Por consiguiente, la entidad no asigna ningun precio de la transaccién a la opcién de minutos
de llamaday textos adicionales. La entidad reconocera ingresos de actividades ordinarias por los minutos de
[lamaday textos adicionales s y cuando la entidad proporciona dichos servicios.

Ejemplo 51—Opciones que proporcionan al cliente un derecho
significativo (opciones de renovacién)

Una entidad realiza 100 contratos separados con clientes para proporcionar un afio de servicios de
mantenimiento por 1.000 u.m. por contrato. Las condiciones de los contratos especifican que al final del
afio, cada cliente tiene la opcion de renovar € contrato de mantenimiento por un segundo afio pagando
1.000 u.m. adicionales. A los clientes que renuevan por un segundo afio se les concede también la opcién de
hacerlo por un tercer afio por 1.000 u.m. La entidad carga precios significativamente mas altos por servicios
de mantenimiento a clientes que no contratan inicialmente los servicios de mantenimiento (es decir, cuando
los productos son nuevos). Es decir, la entidad carga 3.000 u.m. en & Afio 2 y 5.000 u.m. en & Afio 3 por
servicios de mantenimiento anual si un cliente no comprainicialmente el servicio o permite que € servicio
venza.

La entidad concluye que la opcion de renovar proporciona un derecho significativo a cliente que no
recibiria sin realizar el contrato, porque el precio de los servicios de mantenimiento son significativamente
mayores si €l cliente opta por comprar |os servicios solo en los Afios 2 6 3. Parte del pago de cada cliente de
1.000 u.m. en e primer afio es, de hecho, un pago anticipado no reembolsable de los servicios a
proporcionar en un afio posterior. Por consiguiente, la entidad concluye que el compromiso de proporcionar
la opcidén es una obligacién de desempefio.

La opcién de renovar es por una continuacion de los servicios de mantenimiento y dichos servicios se
proporcionan de acuerdo con las condiciones del contrato existente. En lugar de determinar los precios de
venta independientes para las opciones de renovacion directamente, la entidad asigna el precio de la
transaccion determinando la contraprestacion que espera recibir a cambio de todos los servicios que espera
proporcionar, de acuerdo con €l parrafo B43 de laNIIF 15.

La entidad espera que 90 clientes renueven a final del Afio 1 (90 por ciento de los contratos vendidos) y
gue 81 clientes renueven a final de Afio 2 (el 90 por ciento de los 90 clientes que renovaron a fina del Afio
1 tambiénlo haran a final del Afio 2 que es el 81 por ciento de los contratos vendidos).

Al inicio del contrato, la entidad determina que la contraprestacién esperada para cada contrato es de 2.710
u.m. [1.000 u.m. + (90 por ciento x 1.000 u.m.) + (81 por ciento x 1.000 u.m.)]. La entidad también
determina que reconociendo ingresos de actividades ordinarias sobre la base de los costos incurridos en
relacion con los costos esperados totales se reflgja la transferencia de servicios a cliente. Los costos
estimados para un contrato de tres afios son | os siguientes:
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u.m.
Afio 2 750
Afio 3 1.000

Por consiguiente, la estructura de reconocimiento de ingresos de actividades ordinarias esperados a inicio
del contrato para cada contrato es la siguiente:

Costos esperados ajustados por
la probabilidad de renovacién del

contrato Asignacion de la contraprestacion esperada
u.m u.m
Afo 1 600 (600 u.m. x 100%) 780 [(600 u.m. +2.085 u.m.) x
2.710 um.]
Afio 2 675 (750 u.m. x 90%) 877 [(675u.m. +2.085 u.m.) x
2.710 um.]
Afio 3 810 (1.000 u.m.x 81%) 1.053 [(810 u.m. +2.085 u.m.) x
2.710 u.m.]
Total 2.085 2.710

Por consiguiente, a inicio del contrato, la entidad asigna a la opcién de renovar a final del Afio 1 22.000
u.m. de contraprestacion recibida hasta la fecha [efectivo de 100.000 u.m. — ingresos de actividades
ordinarias areconocer en €l Afio 1 de 78.000 u.m. (780 u.m. x 100)].

Suponiendo que no hay cambios en las expectativas de la entidad y que los 90 clientes renuevan como se
esperaba, a final del primer afio, la entidad ha cobrado 190.000 u.m. [(100 x 1.000 u.m.) +(90 x 1.000
u.m.)], ha reconocido ingresos de actividades ordinarias por 78.000 u.m. (780 u.m. x 100) y ha reconocido
un pasivo del contrato por 112.000 u.m.

Por consiguiente, en el momento de larenovacion al final del primer afio, la entidad asigna 24.300 u.m. ala
opcion de renovacion a fina del Afio 2 [efectivo acumulado de 190.000 u.m. menos los ingresos de
actividades ordinarias acumulados reconocidos en € Afio 1 y a reconocer en e Afio 2 por 165.700 u.m.
(78.000 u.m. + 877 u.m. x 100)].

Si el nimero real de renovaciones de contratos fuera diferente de lo que la entidad esperaba, ésta
actualizaria, en consecuencia, €l precio de latransacciony €l ingreso de actividades ordinarias reconocido.

Ejemplo 52—Programas de fidelizacion de clientes

Una entidad tiene un programa de fidelizacion de clientes que premia a un cliente con un punto de
fidelizacion de clientes por cada 10 u.m. de compras. Cada punto es canjeable por 1 u.m. de descuento
sobre todas las compras futuras de los productos de la entidad. Durante un periodo de presentacion, los
clientes compran productos por 100.000 u.m. y obtienen 10.000 puntos que son canjeables en compras
futuras. La contraprestacion es fijay e precio de venta independiente de los productos comprados es de
100.000 u.m. La entidad espera que se canjeen 9.500 puntos. La entidad estima un precio de venta
independiente de 0,95 u.m. por punto (totalizando 9.500 u.m.) sobre la base de la probabilidad de rescate de
acuerdo con €l parrafo B42 dela NIIF 15.

Los puntos proporcionan un derecho significativo a los clientes que no recibirian sin realizar un contrato.
Por consiguiente, la entidad concluye que el compromiso de proporcionar puntos a cliente es una
obligacion de desempefio. La entidad asigna €l precio de la transaccion (100.000 u.m.) a producto y los
puntos sobre la base del precio de ventaindependiente relativo de laforma siguiente:
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Producto 91.324 [100.000 u.m. % (100.000 u.m. de precio de venta independiente +
CU109.500)]

Puntos 8.676 [100.000 u.m. x (9.500 u.m. de precio de venta independiente + CU109.500)]

Al final del primer periodo de presentacidn, se han canjeado 4.500 puntos y la entidad contindia esperando
gue se canjeen en total 9.500 puntos. La entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por los puntos
de fidelizacion de 4.110 u.m. [(4.500 puntos + 9.500 puntos) x 8.676 u.m.] y reconoce un pasivo del
contrato por 4.566 u.m. (8.676 u.m. -— 4.110 u.m.) por los puntos sin canjear a final del primer periodo de
presentacion.

Al final del segundo periodo de presentacion se han canjeado de forma acumulada 8.500 puntos. La entidad
actualiza su estimacion de puntos que se canjearan y ahora espera que sean de 9.700 puntos. La entidad
reconoce ingresos de actividades ordinarias por los puntos de fidelizacién de 3.493 u.m. {[(8.500 puntos
totales canjeados + 9.700 puntos totales que se espera que sean canjeados) x 8.676 u.m. de asignacion
inicial] —4.110 u.m. reconocidas en el primer periodo de presentacién} . El saldo del pasivo del contrato es
de 1.073 u.m. (8.676 u.m. de asignacién inicia — 7.603 u.m. de ingresos de actividades ordinarias
acumulados reconocidos).

Pagos iniciales no reembolsables
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El272
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El ggemplo 53 ilustra los requerimientos de los parrafos B28 a B51 de la NIHF 15 sobre pagos iniciaes no
reembol sables.

Ejemplo 53—Tarifas iniciales no reembolsables

Una entidad realiza un contrato con un cliente por un afio de servicios de proceso de transacciones. Los
contratos de la entidad tienen condiciones estandar que son las mismas para todos los clientes. El contrato
requiere que €l cliente pague una tarifa inicial para incorporar a cliente en los sistemas y procesos de la
entidad. Latarifa es un importe nominal y es no reembolsable. El cliente puede renovar el contrato cada afio
sin pagar unatarifaadicional.

L as actividades de incorporacion de la entidad no transfieren un bien o servicio al clientey, por €llo, no dan
lugar a una obligacion de desempefio.

La entidad concluye que la opcién de renovacién no proporciona un derecho significativo a cliente que no
recibiriasin realizar €l contrato (véase el parrafo B40 de laNIIF 15). Latarifainicial es, de hecho, un pago
anticipado por servicios de proceso de transacciones futuros. Por consiguiente, la entidad determina el
precio de la transaccion que incluye la tarifa inicial no reembolsable, y reconoce ingresos de actividades
ordinarias por |os servicios de proceso de transacci ones a medida que dichos servicios se prestan de acuerdo
con el parrafo B49 de laNIIF 15.

Licencias

EI275

Los gemplos 54 a 61 ilustran los requerimientos de los parrafos 22 a 30 de la NIIF 15 para identificar las
obligaciones de desempefio y los parrafos B52 a B63 de la NIIF 15 sobre licencias. Estos gjemplos también
ilustran otros requerimientos de |a forma siguiente:

(@ los parrafos 39 a 45 de la NIIF 15 sobre métodos de medir el progreso hacia la satisfaccion
completa de una obligacion de desempefio (Ejemplo 58);

(b) los parrafos 84 a 86 de NIIF 15 sobre la asignacion de la contraprestacion variable a las
obligaciones de desempefio (Ejemplo 57); y

(© los parrafo B63 de la NIIF 15 sobre contraprestacion en forma de regalias basadas en ventas o en
uso sobre licencias de propiedad intelectual (Ejemplo 57y 61).

© |FRS Foundation

47



EI276

EI277

EI278

EI279

EI280

El281

NIF 15 EJEMPLOSILUSTRATIVOS

Ejemplo 54—Derecho a utilizar propiedad intelectual

Utilizando |os mismos hechos que en el Caso A del Ejemplo 11 (véanse los parrafo E149 a EI53), la entidad
identifica cuatro obligaciones de desempefio en un contrato:

(@ lalicencia de software;

(b) servicios de instalacion;

(c) las actualizaciones del software; y
(d) €l soporte técnico.

La entidad evalUia la naturaleza de su compromiso para transferir la licencia de software de acuerdo con €l
parafo B58 de la NIIF 15. La entidad observa que el software esta operativo en el momento en que se
transfiere la licencia, y € cliente puede utilizarlo directamente y obtener sustancialmente todos los
beneficios restantes procedentes de é, cuando la licencia se transfiere a cliente. Ademés, la entidad
concluye que puesto que el software es operativo cuando se transfiere a cliente, €l cliente no espera
razonablemente que la entidad Ileve a cabo actividades que afecten de forma significativa a la propiedad
intelectual con la que esta relacionada la licencia. Esto es asi, porque en e momento en que se transfiere la
licencia a cliente, la propiedad intelectual no cambiara a lo largo del periodo de licencia. La entidad no
considera en su evaluacion de los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15 el compromiso de proporcionar
actualizaciones del software, porque representan una obligacion de desempefio separada. Por ello, la entidad
concluye que ninguno de los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15 se cumple y que la naturaleza del
compromiso de la entidad a transferir la licencia es proporcionar un derecho a utilizar la propiedad
intelectual de la entidad como existia en un momento concreto—es decir, la propiedad intelectual a la que
tiene derecho € cliente es estética. Por consiguiente, la entidad contabiliza la licencia como una obligacion
de desempefio satisfecha en un momento concreto.

Ejemplo 55—Licencia de propiedad intelectual

Una entidad realiza un contrato con un cliente de una licencia de propiedad intelectual (por un periodo de
tres afios) relacionada con € disefio y procesos de produccion de un bien. El contrato también especifica
que € cliente obtendra cualquier actualizacion de esa propiedad intelectual por nuevos disefios o procesos
de produccion que puedan desarrollarse por la entidad. Las actualizaciones son esenciales para la capacidad
del cliente de utilizar la licencia, porque el cliente opera en un sector industrial en € que la tecnologia
cambia rapidamente. La entidad no vende las actualizaciones de forma separada y € cliente no tiene la
opcion de comprar lalicencia sin las actualizaciones.

La entidad evalGa los bienes y servicios acordados con € cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con el péarrafo 27 de la NIIF 15. La entidad determina que aungue pueda concluir que €l cliente
puede obtener beneficios de la licencia en si misma sin actualizaciones [véase €l parrafo 27(a) de la NIIF
15], ese beneficio serialimitado porque las actualizaciones son fundamentales para la capacidad del cliente
de continuar haciendo uso de la licencia en el entorno tecnolégico que cambia con rapidez en el que opera
el cliente. Para evaluar si se cumple € criterio del parrafo 27(b) de la NIIF 15, la entidad observa que el
cliente no tiene la opcién de comprar la licencia sin las actualizaciones y éste obtiene beneficios limitados
de lalicencia sin dichas actualizaciones. Por €llo, la entidad concluye que la licenciay las actualizaciones
estan altamente interrelacionadas y el compromiso de conceder la licencia no es distinto dentro del contexto
del contrato, porque la licencia no es identificable por separado del compromiso de proporcionar
actualizaciones (de acuerdo con €l criterio del parrafo 27(b) y los factores del parrafo 29 dela NIIF 15).

La entidad aplica los parrafos 31 a 38 de la NIIF 15 para determinar si la obligacion de desempefio (que
incluye lalicencia y las actualizaciones) se satisface en un momento concreto o a lo largo del tiempo. La
entidad concluye que puesto que el cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios del
desempefio de la entidad a medida que éstos tienen lugar, la obligacion de desempefio se satisface alo largo
del tiempo de acuerdo con el parrafo 35(a) delaNIIF 15.

Ejemplo 56—Identificacion de una licencia distinta

Una entidad, una compafiia farmacéutica, concede en licencia a un cliente sus derechos de patente de un
compuesto farmacéutico aprobado por 10 afios y también se compromete a fabricar € farmaco para el
cliente. El farmaco es un producto desarrollado; por €llo, la entidad no llevard a cabo ninguna actividad para
apoyarlo, 1o que es congruente con sus practicas de negocio tradicionales.
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Caso A—La licencia no es distinta

En este caso, ninguna otra entidad puede fabricar este farmaco debido a la naturaleza atamente
especializada del proceso de fabricacion. Como resultado, la licencia no puede comprarse por separado de
los servicios de fabricacion.

La entidad evallia los bienes y servicios acordados con €l cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con €l parrafo 27 de la NIIF 15. La entidad determina que €l cliente no puede beneficiarse de la
licencia sin el servicio de fabricacion; por ello, no se cumple €l criterio del parrafo 27(a) de laNIIF 15. Por
consiguiente, lalicenciay el servicio de fabricacion no son distintos y la entidad contabiliza lalicenciay el
servicio de fabricacion como una obligacion de desempefio Unica.

La entidad aplica los parrafos 31 a 38 de la NIIF 15 para determinar si la obligacién de desempefio (es
decir, €l conjunto de lalicenciay los servicios de fabricacion) se satisface en un momento concreto o alo
largo del tiempo.

Caso B—La licencia es distinta

En este caso, € proceso de fabricacién utilizado para producir € farmaco no es Unico o especiaizado y
varias otras entidades pueden también fabricarlo parael cliente.

La entidad evalGa los bienes y servicios acordados con € cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con €l péarrafo 27 de la NIIF 15. Puesto que €l proceso de fabricacion puede proporcionarse por
otras entidades, la entidad concluye que € cliente puede beneficiarse de la licencia en si misma (es decir,
sin el servicio de fabricacion) y que lalicencia es identificable por separado del proceso de fabricacion (es
decir, se cumplen los criterios del parrafo 27 de la NIIF 15). Por consiguiente, la entidad concluye que la
licenciay € servicio de fabricacion son distintos y que tiene dos obligaciones de desempefio:

€) lalicencia de los derechos de patente; y
(b) el servicio de fabricacion.

Laentidad evalUa, de acuerdo con €l parrafo B58 de la NIIF 15, la naturaleza del compromiso de la entidad
de conceder la licencia. El farmaco es un producto desarrollado (es decir, ha sido aprobado, esta siendo
actualmente fabricado y se ha vendido comercialmente durante los Ultimos afios). Para estos tipos de
productos desarrollados, las précticas de negocio tradicionales de la entidad son no llevar a cabo actividades
para apoyar el farmaco. Por consiguiente, la entidad concluye que los criterios del parrafo B58 de la NIIF
15 no se cumplen porque el contrato no requiere, y e cliente no espera razonablemente, que la entidad |leve
a cabo actividades que afecten de forma significativa a la propiedad intelectua a la que el cliente tiene
derecho. En su evaluacién de los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15, la entidad no tiene en
consideracion la obligacion de desempefio separada del compromiso de proporcionar un servicio de
fabricacion. Por consiguiente, la naturaleza del compromiso de la entidad a transferir la licencia es
proporcionar un derecho a utilizar la propiedad intelectual de la entidad en la forma y la funcionalidad
existente en el momento en que se le concedid a cliente. Por consiguiente, la entidad contabiliza lalicencia
como una obligacion de desempefio satisfecha en un momento concreto.

La entidad aplica los parrafos 31 a 38 de la NIIF 15 para determinar si €l servicio de fabricacion es una
obligacion de desempefio satisfecha en un momento concreto o alo largo del tiempo.

Ejemplo 57—Derechos de franquicia

Una entidad realiza un contrato con un cliente y se compromete a conceder una licencia de franquicia que
proporciona a cliente el derecho a utilizar la marca comercial de la entidad y vender los productos de la
entidad por 10 afios. Ademas de la licencia, la entidad se compromete a proporcionar el equipo necesario
para operar una tienda en franquicia. A cambio de la concesion de la licencia, la entidad recibe regalias
basadas en ventas del cinco por ciento de las ventas mensuales del cliente. La contraprestacion fija por el
equipo es de 150.000 u.m. a pagar cuando se entregue dicho equipo.

Identificacion de las obligaciones de desempefio

La entidad evallia los bienes y servicios acordados con € cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con €l parrafo 27 de la NIIF 15. La entidad, que es un franquiciador, observa que ha desarrollado
una préctica de negocio tradiciona para llevar a cabo actividades tales como analizar los cambios en las
preferencias de los clientes e implementar mejoras en los productos, estrategias de fijacién de precios,
campafias de marketing y eficiencias operativas para apoyar la marca franquiciada. Sin embargo, la entidad
concluye que estas actividades no transfieren directamente bienes o servicios al cliente porque son parte del
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compromiso de la entidad de conceder una licenciay, de hecho, cambia la propiedad intelectual ala que el
cliente tiene derecho.

La entidad determina que tiene dos compromisos para transferir bienes o servicios: un compromiso de
conceder una licencia y un compromiso de transferir equipo. Ademas, la entidad concluye que el
compromiso de conceder la licenciay el compromiso de transferir el equipo son distintos. Esto es asi,
porque €l cliente puede beneficiarse de cada compromiso (es decir, e compromiso de la licenciay el del
€quipo) en si mismos o junto con otros recursos que ya estan disponibles [véase el parrafo 27(a) de laNIIF
15]. (Esto es, € cliente puede beneficiarse de lalicencia junto con €l equipo que se entrega antes de abrir la
franquiciay el equipo puede utilizarse en la franquicia o venderse por un importe distinto que el vaor de
desecho.) La entidad también determina que la licencia de franquicia 'y €l equipo son identificables por
separado de acuerdo con €l parrafo 27(b) de la NIIF 15 porque ninguno de los factores del parrafo 29 de la
NIIF 15 esta presente. Por consiguiente, laentidad tiene dos obligaciones de desempefio:

(@ lalicenciade franquicia; y
(b) €l equipo.

Asignacién del precio de la transaccién

Laentidad determina que el precio de la transaccion incluye una contraprestacion fija de 150.000 u.m. y una
contraprestacion variable (cinco por ciento de las ventas del cliente).

Laentidad aplica el parrafo 85 de la NIIF 15 para determinar si la contraprestacion variable debe asignarse
en su totalidad a la obligacion de desempefio de transferir la licencia de franquicia. La entidad concluye que
la contraprestacion variable (es decir, las regalias basadas en ventas) debe asignarse en su totalidad a la
licencia de franquicia porque |a contraprestacion variable se relaciona en su totalidad con el compromiso de
la entidad de conceder la licencia de franquicia. Ademas, la entidad observa que la asignacién de 150.000
u.m. a equipo y las regalias basadas en ventas de la licencia de franquicia seria congruente con una
asignacion basada en los precios de venta independientes relativos de la entidad en contratos similares. Esto
es, € precio de venta independiente del equipo es de 150.000 u.m. y la entidad concede licencias de
franquicias con regularidad a cambio del cinco por ciento de las ventas del cliente. Por consiguiente, la
entidad concluye que la contraprestacion variable (es decir, las regalias basadas en ventas) deben asignarse
en su totalidad ala obligacion de desempefio de conceder lalicencia de franquicia.

Aplicacion de las guias: concesién de licencias

Laentidad evalUa, de acuerdo con €l parrafo B58 de la NIIF 15, la naturaleza del compromiso de la entidad
de conceder lalicencia de franquicia. Laentidad concluye que se cumplen los criterios del parrafo B58 de la
NIIF 15 y la naturaleza de su compromiso es proporcionar acceso a su propiedad intelectual en su forma
actual alo largo del periodo de licencia. Esto es porque:

(@ La entidad concluye que € cliente razonablemente esperaria, que la entidad lleve a cabo
actividades que afectaran ala propiedad intelectual ala que tiene derecho €l cliente. Esto es sobre
la base de la préctica de negocio tradiciona de la entidad para llevar a cabo actividades tales
como analizar los cambios en las preferencias de los clientes e implementar mejoras en los
productos, estrategias de fijacion de precios, campafias de marketing y eficiencias operativas.
Ademas, la entidad observa que dado que parte de su compensacion depende del éxito del
franquiciado (como se evidencia a través de las regalias basadas en ventas), la entidad tiene un
interés econdémico compartido con € cliente que indica que éste esperara que la entidad lleve a
cabo dichas actividades para maximizar las ganancias.

(b) La entidad también observa que la licencia de franquicia requiere que € cliente implemente
cambios que procedan de dichas actividades y, por €llo, exponga d cliente a |os efectos positivos
0 negativos de dichas actividades.

(c) La entidad también observa que aun cuando el cliente pueda beneficiarse de las actividades a
través de los derechos concedidos por la licencia, no transfieren un bien o servicio a cliente a
medida que dichas actividades tienen lugar.

Puesto que se cumplen los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15, la entidad concluye que el compromiso
de transferir lalicencia es una obligacion de desempefio satisfecha alo largo del tiempo de acuerdo con el
parrafo 35(a) delaNIIF 15.

La entidad también concluye que puesto que la contraprestacién es en forma de regalias basadas en ventas,
la entidad aplica el parrafo B63 de la NIIF 15y, después de transferir la licencia de franquicia, la entidad
reconoce ingresos de actividades ordinarias en laformay el momento en que dichas ventas tienen lugar.
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Ejemplo 58—Acceso a la propiedad intelectual

Una entidad, un creador de tiras de comic, concede una licencia de uso de las imagenes y nombres de sus
personajes de la tira de comic en tres de sus tiras de comic a un cliente por un plazo de cuatro afios. Hay
personajes principales involucrados en cada una de las tiras de comic. Sin embargo, aparecen personajes
creados recientemente con regularidad y las imagenes de los personajes evolucionan con € tiempo. El
cliente, un operador de barcos de cruceros, puede utilizar los persongjes de la entidad de varias formas, tal
como en espectaculos o desfiles, dentro de unas guias razonables. El contrato requiere que el cliente utilice
las dltimas imégenes de los persongjes.

A cambio de la concesion de lalicencia, la entidad recibe un pago fijo de 1 millén de u.m. por cada afio del
plazo de cuatro afios.

De acuerdo con el parrafo 27 delaNIIF 15, la entidad evala | os bienes o servicios acordados con € cliente
para determinar cudles son distintos. La entidad concluye que no tiene otras obligaciones de desempefio que
el compromiso de conceder una licencia. Esto es, las actividades adicionales asociadas con la licencia no
transfieren directamente un bien o servicio a cliente porque son parte del compromiso de la entidad de
conceder unalicenciay, de hecho, cambiala propiedad intelectual ala que € cliente tiene derecho.

La entidad evalUa la naturaleza de su compromiso para transferir la licencia de acuerdo con el parrafo B58
delaNIIF 15. Para evaluar los criterios la entidad considera | os siguientes aspectos:

@ El cliente razonablemente espera (que surge de las précticas tradicionales de negocio de la
entidad) que la entidad Ilevara a cabo actividades que afectaran ala propiedad intelectual ala que
tiene derecho € cliente (es decir, los personajes). Dichas actividades incluyen el desarrollo de los
personajesy lapublicidad de unatira de comic semanal que incluye dichos personajes.

(b) L os derechos concedidos por la licencia exponen directamente a cliente a los efectos positivos o
negativos de las actividades de la entidad porque el contrato requiere que €l cliente utilice los
Ultimos personajes.

(c) Aun cuando €l cliente pueda beneficiarse de las actividades a través de los derechos concedidos
por lalicencia, no transfieren un bien o servicio a cliente a medida que dichas actividades tienen
lugar.

Por consiguiente, la entidad concluye que se cumplen los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15y que la
naturaleza del compromiso de la entidad de transferir la licencia es proporcionar acceso a su propiedad
intelectual tal como exista a lo largo del periodo de licencia. Por consiguiente, la entidad contabiliza la
licencia comprometida como una obligacién de desempefio satisfecha a lo largo del tiempo [es decir, se
cumple el criterio del parrafo 35(a) delaNIIF 15].

La entidad aplica los parrafos 39 a 45 de la NIIF 15 para identificar e método que mejor reflga su
desempefio en lalicencia. Puesto que el contrato proporcionaa cliente un uso ilimitado de los persongjes en
licencia por un plazo fijo, la entidad determina que el método basado en el tiempo seria la medida mas
apropiada del progreso hacia la satisfaccion compl eta de la obligacion de desempefio.

Ejemplo 59—Derecho a utilizar propiedad intelectual

Una entidad, un sello discogréfico, concede la licencia a un cliente de una grabacién de 1975 de una
sinfonia clasica por una orquesta destacada. El cliente, una empresa de productos de consumo, tiene €l
derecho de uso de la sinfonia grabada en todos los comerciales, incluyendo television, radio y anuncios en
linea por dos afios en el Pais A. A cambio de proporcionar lalicencia, la entidad recibe una contraprestacion
fija de 10.000 u.m. por mes. El contrato no incluye otros bienes o servicios a proporcionar por la entidad. El
contrato no es cancelable.

La entidad evalGa los bienes y servicios acordados con € cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con € parrafo 27 de la NIIF 15. La entidad concluye que su Unica obligacién de desempefio es
conceder lalicencia

De acuerdo con el parrafo B58 de la NIIF 15, la entidad evalUia la naturaleza del compromiso de la entidad
de conceder lalicencia. La entidad no tiene obligaciones implicitas o contractuales de cambiar la grabacion
dada en licencia. Por ello, la propiedad intelectual a la que tiene derecho €l cliente es estética. Por
consiguiente, la entidad concluye que la naturaleza del compromiso de transferir la licencia es proporcionar
al cliente un derecho a utilizar la propiedad intelectual de la entidad en la forma existente en e momento en
gue se concedi6. Por €llo, el compromiso de conceder lalicencia es una obligacion de desempefio satisfecha
en un momento concreto. La entidad reconoce todos |os ingresos de actividades ordinarias en e momento
en que el cliente puede utilizar directamente la propiedad intelectual concedida en licencia y obtener
sustancial mente todos | os beneficios restantes de ella
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Debido & intervalo de tiempo entre e desempefio de la entidad (al comienzo del periodo) y los pagos
mensuales del cliente a lo largo de dos afios (que no son cancelables), la entidad considera los
requerimientos de los parrafos 60 a 65 de la NIIF 15 para determinar si existe un componente de
financiacion significativo.

Ejemplo 60—Acceso a la propiedad intelectual

Una entidad, una empresa de distribucion de peliculas, concede lalicencia de la Pelicula XYZ aun cliente.
El cliente, un operador de salas de cine, tiene € derecho a exhibir la pelicula en su salas de cine por seis
semanas. A cambio de proporcionar lalicencia, la entidad recibird una parte de las entradas vendidas por €l
operador para la Pelicula XY Z (es decir, una contraprestacion variable en forma de una regalia basada en
ventas). La entidad concluye que su Unica obligacion de desempefio es e compromiso de conceder la
licencia.

La entidad observa que independientemente de si el compromiso de conceder la licencia representa un
derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad o un derecho a uso de ésta, la entidad aplica el
parrafo B63 de la NIIF 15 y reconoce ingresos de actividades ordinarias en la forma y momento en que
tiene lugar la venta de entradas. Esto es porque la contraprestacion por su licencia de propiedad intelectual
es una regalia basada en ventas y la entidad ya ha transferido la licencia de la pelicula con la que se
relacionan las regalias basadas en ventas.

Ejemplo 61—Acceso a la propiedad intelectual

Una entidad, un equipo deportivo bien conocido, concede la licencia de uso de su nombre y logo a un
cliente. El cliente, un disefiador de ropa, tiene el derecho a utilizar el nombre y logo del equipo deportivo en
articulos, incluyendo camisetas, gorras, tazas y toallas por un afio. A cambio de proporcionar lalicencia, la
entidad recibira una contraprestacion fija de 2 millones de u.m. y unaregalia del cinco por ciento del precio
de venta de los articulos que utilicen €l nombre o logo del equipo. El cliente espera que la entidad contintie
jugando partidos y proporcione un equipo competitivo.

La entidad evallia los bienes y servicios acordados con €l cliente para determinar los que son distintos de
acuerdo con el péarrafo 27 de la NIIF 15. La entidad concluye que su Unica obligacién de desempefio es
conceder la licencia. Esto es, las actividades adicionales asociadas con la licencia no transfieren
directamente un bien o servicio a cliente porque son parte del compromiso de la entidad de conceder la
licenciay, de hecho, cambian la propiedad intelectual alaque e cliente tiene derecho.

La entidad evalUa la naturaleza de su compromiso para transferir la licencia de acuerdo con €l parrafo B58
delaNIIF 15. Para evaluar los criterios la entidad considera | os siguientes aspectos:

(@ La entidad concluye que el cliente razonablemente esperaria, que la entidad lleve a cabo
actividades que afectarén a la propiedad intelectua (es decir, a nombre y logo del equipo) ala
que tiene derecho €l cliente. Esto es sobre |la base de |la préctica de negocio tradicional de la
entidad de llevar a cabo actividades tales como continuar jugando y proporcionar un equipo
competitivo. Ademas, la entidad observa que dado que parte de su contraprestacion depende del
éxito del cliente (através de las regalias basadas en ventas), la entidad tiene un interés econémico
compartido con el cliente que indica que éste esperara que la entidad lleve a cabo dichas
actividades para maximizar |as ganancias.

(b) Laentidad observa que |os derechos concedidos por lalicencia (es decir, €l uso del nombrey logo
del equipo) exponen directamente al cliente a los efectos positivos 0 negativos de |as actividades
de laentidad.

(c) La entidad también observa que aun cuando €l cliente pueda beneficiarse de las actividades a

través de los derechos concedidos por la licencia, no transfieren un bien o servicio a cliente a
medida que dichas actividades tienen lugar.

La entidad concluye que se cumplen los criterios del parrafo B58 de la NIIF 15 y la naturaleza del
compromiso de la entidad de conceder la licencia es proporcionar acceso a la propiedad intelectual de la
entidad tal como existaalo largo del periodo de licencia. Por consiguiente, la entidad contabiliza lalicencia
comprometida como una obligacion de desempefio satisfecha a lo largo del tiempo [es decir, se cumple el
criterio del parrafo 35(a) delaNIIF 15].

La entidad aplica entonces los parrafos 39 a 45 de la NIIF 15 para determinar una medida del progreso que
reflgje el desempefio de la entidad por la contraprestacion fija. Por la contraprestacion que es en forma de
una regalia basada en ventas, se aplica €l parrafo B63 de la NIIF 15; por €ello, la entidad reconoce ingresos
de actividades ordinarias en la formay momento en que tengan lugar las ventas de los articulos que utilizan
el nombre o logo del equipo.
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El gjemplo 62 ilustra los requerimientos de los parrafos B64 a B76 de la NIIF 15 sobre acuerdos de
recompra.

Ejemplo 62—Acuerdos de recompra

Una entidad realiza un contrato con un cliente parala venta de un activo tangible el 1 de enero de 20X7 por
1 millén de u.m.

Caso A—Opcién de compra: financiacion

El contrato incluye una opcién de compra que otorga a la entidad €l derecho a recomprar €l activo por 1,1
millén de u.m. hasta el 31 de diciembre de 20X7.

El control del activo no setransfiere a cliente el 31 de diciembre de 20X7 porque la entidad tiene derecho a
recomprarlo y, por €ello, e cliente tiene limitada su capacidad de derivar € uso del activo y de obtener
sustancialmente todos sus beneficios restantes. Por consiguiente, de acuerdo con el parrafo B66(b) de la
NIIF 15, la entidad contabiliza la transaccion como un acuerdo de financiacion, porque e precio de
gjercicio es mayor que el precio de venta original. De acuerdo con €l parrafo B68 de la NIIF 15, la entidad
no da de baja en cuentas €l activo y, en su lugar, reconoce €l efectivo recibido como un pasivo financiero.
La entidad también reconoce los gastos por intereses por la diferencia entre €l precio de gercicio (1,1
millones de u.m.) y el efectivo recibido (1 millon de u.m.), lo que incrementa el pasivo.

El 31 de diciembre de 20X7, la opcién vence sin gercerse; por ello, la entidad da de baja en cuentas al
pasivo y reconoce ingresos de actividades ordinarias por 1,1 millones de u.m.

Caso B—Opcion de venta: arrendamiento

En lugar de tener una opcién de compra, €l contrato incluye una opcion de venta que obliga a la entidad a
recomprar el activo a solicitud del cliente por 900.000 u.m. hasta el 31 de diciembre de 20X7. El valor de
mercado se espera que sea de 750.000 u.m. a 31 de diciembre de 20X7.

Al inicio del contrato, la entidad evalla si el cliente tiene un incentivo econdémico significativo para gjercer
laopcidn de venta, paradeterminar la contabilizacion de latransferencia del activo (véanse los parrafos B70
a B76 de la NIIF 15). La entidad concluye que €l cliente tiene un incentivo econdémico significativo para
gjercer la opcion de venta porque € precio de recompra supera de forma significativa el valor de mercado
esperado del activo en la fecha de la recompra. La entidad determina que no existen factores relevantes a
considerar a evaluar si el cliente tiene un incentivo econdmico significativo para gjercer la opcion de venta.
Por consiguiente, la entidad concluye que €l control del activo no se transfiere a cliente, porque éste tiene
limitada su capacidad de derivar el uso del activo y de obtener sustancialmente todos los beneficios
restantes de éste.

De acuerdo con los parrafos B70 y B71 de la NIIF 15, la entidad contabiliza la transaccion como un
arrendamiento de acuerdo con laNIC 17 Arrendamientos.

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion

EI322

EI323

EI324

El g emplo 63 ilustra los requerimientos de los parrafos B79 a B82 de la NIIF 15 sobre acuerdos de entrega
posterior ala facturacion.

Ejemplo 63—Acuerdo de entrega posterior a la facturacién

Una entidad realiza un contrato con un cliente el 1 de enero de 20X 8 para vender una méaquinay piezas de
repuesto. El plazo de entrega de fabricacion paralaméguinay las piezas de repuesto es de dos afios.

En e momento de la terminacién de la fabricacion, la entidad demuestra que la maquina y las piezas de
repuesto cumplen las especificaciones acordadas en e contrato. Los compromisos de transferir la
maguinariay piezas de repuesto son distintos y dan lugar a dos obligaciones de desempefio cada una de las
cuales serd satisfecha en un momento concreto. El 31 de diciembre de 20X9, el cliente paga por la
magquinaria y las piezas de repuesto, pero solo toma posesion fisica de la maquina. Aunque € cliente
inspeccionay acepta las piezas de repuesto, éste solicita que se guarden en el almacén de la entidad debido
asu proximidad alafébricadel cliente. El cliente tiene derecho legal alas piezas de repuesto y éstas pueden
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identificarse como pertenecientes al cliente. Ademas, la entidad guarda las piezas de repuesto en una
seccién separada de su almacén y estén listas para €l envio inmediato a solicitud del cliente. La entidad
espera retener |as piezas de repuesto por dos a cuatro afios y la entidad no tiene la capacidad de utilizarlas o
desviarlas a otro cliente.

La entidad identifica el compromiso de proporcionar servicios de custodia como una obligacion de
desempefio porque es un servicio proporcionado al cliente y es distinto de la maguina 'y de las piezas de
repuesto. Por consiguiente, la entidad contabiliza las tres obligaciones de desempefio en e contrato (los
compromisos de proporcionar la maquina, las piezas de repuesto y los servicios de custodia). El precio de la
transaccion se asigna a las tres obligaciones de desempefio y los ingresos de actividades ordinarias se
reconocen cuando (o0 amedida que) se transfiere el control a cliente.

El control de lamaquina se transfiere a cliente e 31 de diciembre de 20X9 cuando € cliente toma posesion
fisica. Laentidad evallialos indicadores del parrafo 38 de laNIIF 15 para determinar el momento en que se
transfiere el control de las piezas de repuesto a cliente, destacando que la entidad ha recibido € pago,
cliente tiene derecho legal alas piezas de repuesto y € cliente las hainspeccionado y aceptado. Ademas, la
entidad concluye que se cumplen todos los criterios del parrafo B81 de la NIIF 15, 1o que es necesario para
gue la entidad reconozca los ingresos de actividades ordinarias en un acuerdo de entrega posterior a la
facturacion. La entidad reconoce los ingresos de actividades ordinarias por las piezas de repuesto € 31 de
diciembre de 20X 9 cuando transfiere el control a cliente.

La obligacion de desempefio de proporcionar servicios de custodia se satisface a lo largo del tiempo a
medida que se proporcionan los servicios. La entidad considera si las condiciones de pago incluyen un
componente de financiacion significativo, de acuerdo con los pérrafos 60 a 65 de laNIIF 15.
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Apéndice
Modificaciones a las guias en otras Normas

Estas modificaciones a las guias establecidas en otras NIIF son necesarias para garantizar la congruencia con las
modificaciones a la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes. En los
parrafos modificados el texto nuevo esta subrayado y el texto eliminado se ha tachado.

NIIF 1 Adopcion por Primera vez de las Normas Internacionales de
Informacion Financiera

Se modifican el parrafo G117 y su encabezamiento correspondiente. El texto eliminado esta tachado y el texto
nuevo esta subrayado.

NIC-18-lhgresos-de-Actividades Ordinarias NIIF 15 Ingresos de

Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes

Gl17 Si una entidad ha recibido importes que todavia no cumplen |os requisitos para reconocerse como ingresos
de actividades ordinarias segin la NII1F 15NHG-18-(por gjemplo, los importes de una venta que no cumple
todavia con los requisitos para su reconocimiento), la entidad reconocera tos-Hnpertes-recibides-come-un
pasivo en su estado de situacion financiera de apertura de acuerdo a las NIIF, y medird ese pasivo por el
importe recibido, ajustado (si procede) por un componente de financiacién significativo de acuerdo con la
NIIF 15.

NIIF 3 Combinaciones de Negocios

Se afiade una nota a pie de pagina a la tabla de Comparacion de la NIIF 3 (revisada en 2008 y la SFAS 141(R).
El nuevo texto esta subrayado.

Comparacion de la NIIF 3 (revisada en 2008) con el SFAS 141(R)

Guia NIIF 3 (revisada en 2008) SFAS 141(R)
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Guia

NIIF 3 (revisada en 2008)

SFAS 141(R)

Activosy pasivos que surgen | Medicion posterior
de contingencias

gue un pasivo contingente

negocios debe ser medido

Contingentes o0 el importe

LaNIIF 3revisadaretiene los
regueri mientos existentes por los

reconocido en una combinacion de

posteriormente por €l mayor
importe que seria reconocido de
acuerdo con laNIC 37 Provisiones,
Pasivos Contingentes y Activos

M edicion posterior

El SFAS 141(R) requiere que una adquirente
continde informando sobre un activo o pasivo
gue surge de una contingencia contractual o
no contractual que se reconoce en lafechade
adquisicién que estaria en el acance del
SFAS5 s no se adquiere 0 asume en una
combinacion de negocios a su valor razonable
en lafecha de adquisicion hasta que la
adquirente obtenga nueva informacion sobre
el posible resultado de la contingencia. La

inicialmente reconocido menos, s adquirente eval Ula esa nueva informacion y
procede, laamortizacion acumulada | mide €l activo o pasivo de lasiguiente forma:
reconocida de acuerdo con laNIC

18 Ingresos de Actividades €) un pasivo se mide por el mayor de:
Ordinarias.* [parrafo 56] 0] su valor razonable en la
fecha de adquisicion; o
(i) e importe que seria
reconocido s aplicase €
SFASS.
(b) un activo se mide por €l menor de:
0] su valor razonable en la

fechade adquisicion; o

(i) lamejor estimacion de su
importe de cancelacion
futura. [parrafos 62 y 63]

*  LaNIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de
2014, sustituyd alaNIC 18 Ingresos de Actividades Ordinariasy modificd el parrafo 56 de la NIIF3, por
congruencia con los requerimientos de la NI F 15.

NIIF 4 Contratos de Seguro

Se madifica el Gl Ejemplo 1 en el parrafo GI2. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esté subrayado.

1.18 Contrato de seguro de grupo que da a la El riesgo de seguro es insignificante. Por lo
aseguradora un derecho contractual ejecutable tanto, el contrato es un instrumento financiero
y no cancelable de recuperar todas las dentro del alcance de la NIC 39. Los
reclamaciones pagadas de las primas futuras, honorarios por servicios estan dentro del

con la apropiada compensacion por el valor alcance de la Nt&-18 NIIF 15 [reconocimiento
temporal del dinero. cuando (o a medida que) los servicios se
proporcionan, sujetos a varias condiciones].

Se maodifica el parrafo GI25. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

Gl25
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desagregue los ingresos de actividades ordinarias de 1os contratos con
clientes en categorias que reflgjen la forma en gue la naturaleza, calendario e incertidumbre de los ingresos
de actividades ordinariasy flujos de efectivo se ven afectados por factores econémicos. Aunque |0s ingresos
de actividades ordinarias de contratos de seguro quedan fuera del alcance de la NFG28-NIIF 15, podria ser
apropiado para los contratos de seguro una informacion a revelar similar. La NIIF no prescribe un método
particular para reconocer ingresos de actividades ordinarias, y existen varios modelos:

@

NIIF 9 Instrumentos Financieros (noviembre de 2009)?

Se eliminan el parrafo GIA12 y su encabezamiento correspondiente. Se modifican los parrafosGIA3 y GIA37. El
texto eliminado esté tachado y el texto nuevo esté subrayado.

NIIF 4 Contratos de Seguro

GIA3 La guia de implementacién de la NI F 4 se modifica como se describe a continuacion.

En latablade la Gl Ejemplo 1, se modifica la columna " Tratamiento Fase I" del tipo de contrato 1.18 de la
formasiguiente:

El riesgo de seguro es insignificante. Por lo tanto, el contrato es un activo financiero dentro del alcance de la
NIIF 9. Los honorarios por servicios estan dentro del alcance de la NiG-28 NIIF 15 [reconocimiento_cuando (0 a
medida que) los servicios se proporcionan, sujetos a varias condiciones].

CINIIF 12 Acuerdos de Concesion de Servicios

GIA37 Enlos gjemplos ilustrativos que acomparian ala CINIIF 12 se modifican los parrafo EI7 y EI28 de laforma

siguiente:
El7
eteewarmenesmspeembelses Durante Ios primeros dos anos, la entidad reconoce un actlvo
del contrato y contabiliza el componente de financiacion significativo en €l acuerdo con la
NIIF 15. Unavez se completala construccion, 10s importes debidos por el concedente se
contabilizan de acuerdo con la NIIF 9 Instrumentos Financieros como cuentas por cobrar.
El28

entldad reconoce un actlvo del contrato y contabiliza el componente de financiacion

significativo en el acuerdo con la NIIF 15. Unavez se complete la construccion, €l importe
debido por la concedente, 0 bajo su direccién, a cambio de |os servicios de construccién se
contabiliza de acuerdo con la NIIF 9 como una cuenta por cobrar.

LaNIIF 9 Instrumentos Financieros, emitida en noviembre de 2009 utilizé una actualizacién completa para mostrar las
modificaciones realizadas a parrafo GIA37. Para esta publicacion, esos cambios se han aceptado y |os cambios nuevos se han
mostrado actualizados por completo.
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NIIF 9 Instrumentos Financieros (octubre de 2010)

Se eliminan el parrafo GIA20 y su encabezamiento correspondiente. Se modifican los parrafosGIA3 y GlA44. El
texto eliminado esté tachado y el texto nuevo esté subrayado.

NIIF 4 Contratos de Seguro

GIA3 En la tabla de la Gl Ejemplo 1, se modifica la columna "Tratamiento Fase I" de tipos de contratos 1.7 a
1.12, 1.15, 1.18, 1.19y 1.20(a) de laforma siguiente:

El riesgo de seguro es insignificante. Por lo tanto, el contrato es un activo financiero dentro del alcance de la
NIIF 9. Los honorarios por servicios estan dentro del alcance de la NiG-28 NIIF 15 [reconocimiento cuando (0 a
medida que) los servicios se proporcionan, sujetos a varias condiciones].

CINIIF 12 Acuerdos de Concesion de Servicios

GIA44  Semodifican los parrafos EI7 y EI28 que quedan de laforma siguiente:

El7
Durante los primeros dos afios, |a entidad reconoce un activo del contrato y contabiliza el
componente de financiacién significativo de acuerdo con laNIIF 15. Unavez se complete la
construccién, 1os importes debidos por |a concedente se contabilizan de acuerdo con laNIIF 9
I nstrumentos Financieros como cuentas por cobrar.

El28

reembelsos: Durante |os primeros dos afios, |a entidad reconoce un activo del contrato y
contabiliza el componente de financiacién significativo de acuerdo con laNIIF 15. Unavez se
complete la construccién, el importe debido por la concedente, o bajo su direccidn se contabiliza
acambio de los servicios de construccién de acuerdo con laNIIF 9 como una cuenta por cobrar.

NIIF 9 Instrumentos Financieros (Contabilidad de Coberturas y
modificaciones a las NIIF 9, NIIF 7 y NIC 39)

Se eliminan el parrafo GIA19 y su encabezamiento correspondiente. Se modifican los parrafos GIA3 y GIA34. El
texto eliminado esté tachado y el texto nuevo esta subrayado.
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NIIF 4 Contratos de Seguro

GIA3 En la tabla de la Gl Ejemplo 1, se modifica la columna "Tratamiento Fase I" de tipos de contratos 1.7 a
1.12,1.15, 1.18, 1.19y 1.20(a) de laforma siguiente:

El riesgo de seguro es insignificante. Por lo tanto, el contrato es un activo financiero dentro del alcance de la
NIIF 9. Los honorarios por servicios estan dentro del alcance de la N+ &-28 NIIF 15 [reconocimiento cuando (o a
medida que) los servicios se proporcionan, sujetos a varias condiciones].

CINIIF 12 Acuerdos de Concesion de Servicios

GIA34 Semodifican los parrafos EI7 y EI28 que quedan de laforma siguiente:

El7
Feembelses Durante los prl meros dos anos, la entidad reconoce un actlvo del contrato y
contabiliza el componente de financiacién significativo en €l acuerdo con laNIIF 15. Unavez
se completa la construccion, 1os importes debidos por el concedente se contabilizan de acuerdo
con la NIIF 9 Instrumentos Financieros como cuentas por cobrar.

El28

#npeﬁemenesJe&FeembeLse& Durante Ios primeros dos anos, laenti dad reconoce un act|vo del
contrato y contabiliza el componente de financiacion significativo en €l acuerdo con laNIIF 15.

Unavez se completala construccién, el importe debido por la concedente, o bajo su direccién, a
cambio de |os servicios de construccién se contabiliza de acuerdo con [aNIIF 9 como una

cuenta por cobrar.

NIC 37 Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes

| En la Seccion C, se madifica el Ejemplo 9. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

Ejemplo 9 Un aval individual

o

Conclusién — Posteriormente, la garantia se medira a mayor valor entre () la megjor estimacién de la obligacién
(véanse los parrafos 14 y 23), y (b) el importe inicialmente reconocido menos, s fuera apropiado, ta-amertizacion
acumudlada e importe de ingresos de actividades ordinarias acumulados reconocidos de acuerdo con fa-NIG18
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Hhgresos-de-Actividades-Ordinariasios principios de la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de
Contratos con Clientes.

CINIIF 12 Acuerdos de Concesion de Servicios

Se modifica el parrafo EI1. Se modifican los parrafos El4 y EI5 y sus encabezados correspondientes. El texto
eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

Ell

El4

EI5

Términos del acuerdo

Los términos del acuerdo requieren que un operador construya una carretera—finalizando la construccion
dentro de dos afilos—y la mantenga y opere durante ocho afios (es decir, afios 3 a 10) de acuerdo con un
estandar especificado. Los térmi nos del acuerdo tamb|en reqweren que el operador paw mente de nuevo la
carretera a final del afio 8 es ac

Al final del afio 10, € acuerdo f|naI|zara_ Suponqase que eI operador identifica tr% obllqamones de
desempefio por servicios de construccion, servicios de operacion y nueva pavimentacion de la carretera. El
operador estima que el costo en que incurrird para cumplir sus obligaciones ser&:

rgreso-de-actividades-ordinartas-delcontrate Ingreso de

actividades ordinarias

El operador reconoce Ios mgresos de actividades ordlnarlas y—eeste&del—eenntat&de acuerdo con laN{C11
Harias NIIF 15 Ingresos de Act|V|dad&s

Inqresos de actmdades
el operador procedente
de la concedente por la—actividad-Hevadaa-cabe 10s servicios prestados—se reconoce al-misme-tiempo
cuando (0 a medida que) se satisfacen las obligaciones de desempefio. Segln los términos del acuerdo, el

operador esta obligado a pavimentar de nuevo la carretera a final del afio 8. En €l afio 8, la concedente

reembolsara al operador Ia nueva pawmentacmn de Ia carretera. L&ebhgaemwd&paﬂmentar—d&nhm%

La contraprestacion total esperada (200 u.m. en cada uno de los afios 3 a 8-10) reflejatosvaloresrazonables
de-cada-tno-delos-servicios-gue se asigna a las obligaciones de desempefio sobre |a base de |0s precios de
venta _independientes relativos de los servicios de construccion, servicios de operacién y nueva
pavimentacion de la carretera, teniendo en cuenta el componente de financiacion significativo de la forma

siguiente:

Se sustituye la Tabla 1.2.

60

Tabla 1.2 Precio de la transaccion asignado a cada obligacién de desempefio

Asignacion del precio
de la transaccion
(incluyendo el
componente de
financiacion
significativo)

u.m.

Servicios de construccion (a lo largo de dos aﬁos)(a) 1.050
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Servicios de operacion (a lo largo de 8 aﬁos)(b) 96
Servicios de nueva pavimentacion de la carretera (en el afio 8)(°) 110
Total 1.256
Tasa de interés implicita® 6,18% por afio
(a) El operador estima el precio de ventaindependiente relativo por referencia alos costos previstos més un 5 por
E;mo El operador estima el precio de venta independiente relativo por referencia alos costos previstos més un 20 por
((:;ento El operador estima el precio de venta independiente relativo por referencia alos costos previstos més un 10 por
((:cli‘)anto- Latasa de interés implicita se supone que es latasa que reflgjaria en una transaccion financiera entre el operador y
la concedente.

Se modifican los parrafos EI6, EI7, EI11, El14, EI15, EI17, EI23, EI24, IEI27, EI28 y IE31. También se modifica
el parrafo EI33 y su encabezamiento correspondiente y las Tablas 1.3, 2.1y 2.2 y 3.1 a 3.4. El texto eliminado
esté tachado y el texto nuevo esté subrayado.

El6 En € afio 1, por gemplo, costos de construccion de 500 u.m., ingresos de actividades ordinarias de
construccion de 525 u.m. {el-costo-mas-un-5-pereiento), y por ello la ganancia de construccion de 25 u.m.
se reconoce en el resultado del periodo.

Activo financiero

El7

componente de financiacién significativo en e acuerdo con la NIIF 15. Una vez se completa la

construccién, los importes debidos por |a concedente se contabilizan de acuerdo con la NIIF 9 Instrumentos
Financieros como cuentas por cobrar.

Tabla 1.3 Medicion del activo contrato/cuenta por cobrar

u.m.
Importe adeudado por la construccion en el afio 1 525
Partida-poreobrar Activo del contrato al final del afio 1@ 525
In~terés efectivo en el afio 2 sobrela-partidaper-cobrar-el activo del contrato al final del 32
afio 1 (6,18% x 525 u.m.)
Importe adeudado por la construccion en el afio 2 525
Cuenta por cobrar al final del afio 2 1.082
Interés efectivo en el afio 3 sobre la cuenta por cobrar al final del afio 2
(6,18% x 1.082 u.m.) o7
Importe adeudado por la operacion en el afio 3 [10 u.m. x (1 + 20%)] 12
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u.m.
Cobros en el afio 3 200
Cuenta por cobrar al final del afio 3 961
(a En el afio 1 no surgeinterés efectivo, porgue se supone que los flujos de efectivo tienen lugar al final del afio.

Términos del acuerdo

Los términos de un acuerdo de servicios requieren que un operador construya una carretera—finalizando la
construccién dentro de dos aflos—y la mantenga y opere durante ocho afios (es decir, afios 3 a 10) de
acuerdo con un estandar especificado. Los términos del acuerdo también requieren que € operador
pavimente de nuevo la carretera, cuando e pavimento original se haya deteriorado por debajo de una
condicién especificada. El operador estima que tendra que llevar a cabo la nueva pavimentacion al final del
ano 8. Al fina del afo 10, € acuerdo de servicios finalizard. Supéngase que e operador identifica una
obligacion de desempefio Unica por |os servicios de construccion. El operador estima que el costo en que
incurrird para cumplir sus obligaciones seré&:

Tabla 2.1 Costos del contrato

Afio um.@

Servicios de construccion 1 500
2 500

Operacion de la carretera (por 3alo 10
afio)
Nueva pavimentacion de la 8 100
carretera
(a) en este ejemplo, los importes monetarios estén expresados en “ unidades monetarias (u.m.)".

Activo intangible

El operador suministra servicios de construccion ala concedente a cambio de un activo intangible, es decir,
un derecho a cobrar pegjes a los usuarios de Ia carretera en Ios afos 3 a 10. De acuerdo con la NHC-38

e—per—FeermellF 15 el operador mide esta contraprestacmn d|st|ntaal efectlvo avalor razonable En este
caso, € operador determina el valor razonable indirectamente por referencia al precio de venta

independiente del servicio de construccién prestado.

Durante |la fase de construccion del acuerdo, el activo del contrato del operador (que representa el derecho
que ha obtenido a ser pagado por proporcionar servicios de construccién) se elasifica-presenta como un
activo intangible (licencia para cobrar alos usuarios de la infraestructura). El operador mide-estima el-valor
razonable-de-su-contraprestaciénrecibida el precio de venta independiente de |os servicios de construccion
como igual a los costos de construccion previstos mas un margen del 5 por ciento, lo cua concluye el
operador que es congruente con la tasa que un participante del mercado requeriria como compensacion por
proporcionar |os servicios de construccion y por asumir € riesgo asociado con los costos de construccion.
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También se supone que de acuerdo con la NIC 23 Costos por Préstamos €l operador capitaliza los costos
por préstamos, estimados al 6,7 por ciento, durante lafase de construccion del acuerdo:

Tabla 2.2 Medicidn inicial del activo intangible

u.m.
Servicios de construccion en el afio 1 (660-u-m—x{(1-+5%})) 525
Capitalizacién de los costos por préstamos (tabla 2.4) 34
Servicios de construccion en el afio 2 (5660-u-m—x{1+5%)} 525
Activo intangible al final del afio 2 1.084

Costos e ingresos de actividades ordinarias de construccion

El operador
construccién de acuerdo con la N i i tay

finalizacion-delacanstrueeion NIIE 15. Mlde Ios mgreﬁos de actmdades ordmanasdel—eentrat&por e valor
razonable de la contraprestacion distinta al efectivo recibida o por recibir. Asi, en cadauno delosafios 1y 2
reconoce en resultados del periodo los costos de construccion de 500 u.m., los ingresos de actividades

ordinarias de construcciéon de 525 u.m. {el-ceste—mas—el-5—per—ciento)y, por tanto, la ganancia de

construccion de 25 u.m.

Términos del acuerdo

Los términos de un acuerdo de servicios requieren que un operador construya una carretera—finalizando la
construccién dentro de dos afios—y opere la carreteray la mantenga durante ocho afios (es decir, afios 3 a
10) de acuerdo con un estandar especificado. Los términos del acuerdo también requieren que el operador
pavimente de nuevo la carretera, cuando e pavimento original se haya deteriorado por debajo de una
condicién especificada. El operador estima que tendra que llevar a cabo la nueva pavimentacion al final del
ano 8. Al final del afio 10, el acuerdo finalizard Supdngase que €l operador identifica una obligacion de
desempefio Unica por los servicios de construccion. El operador estima que €l costo en que incurrira para
cumplir sus obligaciones ser&

Tabla 3.1 Costos del contrato

Afio um.@

Servicios de construccion 1 500
2 500

Operacion de la carretera (por 3al0 10
afio)
Nueva pavimentacion de la 8 100
carretera
() en este ejempl o, los importes monetarios estén expresados en “unidades monetarias (u.m.)".

El operador estima que la contraprestacion con respecto a los servicios de construccién sera de 1.050 u.m.
por referenciaal precio de venta independiente de esos servicios (que estima alos costos previstos mas un 5
por ciento).
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Division del acuerdo

El derecho contractual a recibir efectivo de la concedente por los servicios y el derecho a cobrar a los
usuarios por los servicios publicos deben considerarse como dos activos separados segun las NIIF. Por €llo,
en este acuerdo es necesario dividir ta-contraprestacién el activo del contrato del operador durante la fase de
construccién en dos componentes: un componente de activo financiero basado en el importe garantizado y
un activo intangible por el resto. Cuando los servicios de construccién se completan, |os dos componentes
del activo del contrato se clasificarian y medirian como un activo financiero y un activo intangible
correspondientemente.

Tabla 3.2 Division de la contraprestacion del operador

Afio Total Activo Activo
financiero intangible

Servicios de construccion en el afo 1

{500-tm—x{1+5%)) 525 350 175

Servicios de construccion en el afio 2

500t —{+5%)) 525 350 175

Servicios de construccion totales 1.050 700 350
100% 67%® 33%

Ingresos financieros, a una tasa de
interés especificada del 6,18% sobre
la partida por cobrar (véase tabla 3.3) 22 22 -

Costos por préstamos capitalizados
(interés pagado en los afios 1y 2 x

33%) (véase tabla 3.7) 11 - 11
Valor razonable total de la

contraprestacion del operador 1.083 722 361
(a Importe garantizado por la concedente como una proporcién de | os servicios de construccion.

Activo financiero

componente de financiacion significativo de acuerdo con la NIIF 15. Una vez se completa la construccion,

el importe debido por la concedente, o bajo su direccién, a cambio de los servicios de construccion se
contabiliza de acuerdo con la NIIF 9 como una cuenta por cobrar.

.

Tabla 3.3 Medicion del activo del contrato/cuenta por cobrar

u.m.
Servicios de construccién en el afio 1 asignados al activo del contrato firanciere 350
Partidaporcebrar Activo contrato al final del afio 1 350
Servicios de construccion en el afio 2 asignhados al activo del contrato firanciero 350
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u.m.
Interés en el afio 2 sobre la-partida-porcebrar el activo del contrato al final del
afio 1 (6,18% x 350 u.m.) 22
Cuenta por cobrar al final del afio 2 722
Interés en el afio 3 sobre la cuenta por cobrar al final del afio 2 (6,18% x 722
u.m.) 45
Cobros en el afio 3 (véase tabla 3.5) 117
Cuenta por cobrar al final del afio 3 650

Activo intangible

Durante la fase de construccion del acuerdo de la parte del activo del contrato del operador (que representa
su derecho acumulado a cobrar |os importes por encima del importe garantizado por proporcionar servicios
de construcciony)-se elasifiea-presenta como un derecho arecibir unalicencia para cobrar a los usuarlos de la
infraestructura. El operador mide-estima el &% S
precio de venta independiente de los servicios de construcm 6n como |gual a Ios costos de construccion
previstos més un 5 por ciento, lo cua concluye el operador que es congruente con la tasa que un
participante del mercado requeriria como compensacidn por proporcionar l10os servicios de construccion y
por asumir €l riesgo asociado con los costos de construccion. También se supone que de acuerdo con laNIC
23 Costos por Préstamos €l operador capitaliza los costos por préstamos, estimados a 6,7 por ciento,
durante la fase de construccion del acuerdo:

Tabla 3.4 Medicidn inicial del activo intangible

u.m.
Servicios de construccion en el afio 1 (5600-u-m—x{(1+5%x33%)} 175
Costos por préstamos (interés pagado en los afios 1y 2 x 33%)
(véase tabla 3.7) 11
Servicios de construccion en el afio 2 (500-u-m—x{1+5%)} 175
Activo intangible al final del afio 2 361

Ingresos de actividades ordinarias del contrato Ingresos de

actividades ordinarias y costos del contrato

El operador proporcionalos servicios de construccion ala concedente a cambio de un activo financiero y un
activo intangible. Segun e modelo del act|vo flnanC|ero y e modelo del activo intangible, el
operadorreconece » FHas-y—€oste contablllzalos Servicios de construccmn

de acuerdo con laN 0 2

contraprestacion-porrecibir-NIIF 15. Asi, en cada uno de Ios afnos 1 y 2 reconoce en resultados del perlodo

los costos de construccion de 500 u.m. y los ingresos de actividades ordinarias de construccion de 525 u.m.
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Norma Internacional de Informacion Financiera 15
Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con
Clientes

Objetivo

1

El objetivo de esta Norma es establecer los principios que aplicara una entidad para presentar
informacion util a los usuarios de los estados financieros sobre la naturaleza, importe, calendario e
incertidumbre de los ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo que surgen de un contrato
con un cliente.

Cumplimiento del objetivo

Para cumplir el objetivo del parrafo 1, el principio bésico de esta Norma es que una entidad reconocera los
ingresos de actividades ordinarias para representar la transferencia de los bienes o servicios comprometidos
con los clientes por un importe que refleje la contraprestacion a que la entidad espera tener derecho, a
cambio de dichos bienes o servicios.

Una entidad considerara los términos del contrato y todos los hechos y circunstancias relevantes cuando
aplique esta Norma. Una entidad aplicara esta Norma, incluyendo el uso de cualquier solucion practica, de
forma congruente a los contratos con caracteristicas similares y en circunstancias parecidas.

Esta Norma especifica la contabilizacion de un contrato individual con un cliente. Sin embargo, como una
solucion practica, una entidad puede aplicar esta Norma a una cartera de contratos (u obligaciones de
desempefio) con caracteristicas similares, si la entidad espera de forma razonable que los efectos sobre los
estados financieros de aplicar esta Norma a la cartera no diferirian de forma significativa de su aplicacion a
cada contrato individual (u obligacion de desempefio) de la cartera. Al contabilizar una cartera, una entidad
utilizara estimaciones y suposiciones que reflejen el tamafio y composicion de la cartera.

Alcance

5

Una entidad aplicara esta Norma a todos los contratos con clientes, excepto en los siguientes casos:
@) contratos de arrendamiento dentro del alcance de la NIC 17 Arrendamientos;
(b) contratos de seguro dentro del alcance de la NIIF 4 Contratos de Seguros;

(c) instrumentos financieros y otros derechos u obligaciones contractuales dentro del alcance de la
NIIF 9 Instrumentos Financieros, NIIF 10 Estados Financieros Consolidados, NIIF 11 Acuerdos
Conjuntos, NIC 27 Estados Financieros Separados y NIC 28 Inversiones en Asociadas y
Negocios Conjuntos; e

(d) intercambios no monetarios entre entidades en la misma linea de negocios hechos para facilitar
ventas a clientes o clientes potenciales. Por ejemplo, esta Norma no se aplicaria a un contrato
entre dos compafiias de petréleo que acuerden un intercambio de petréleo para satisfacer la
demanda de sus clientes en diferentes localizaciones especificadas sobre una base de oportunidad.

Una entidad aplicara esta Norma a un contrato (distinto de un contrato enumerado en el parrafo 5) solo si la
contraparte del contrato es un cliente. Un cliente es una parte que ha contratado con una entidad para
obtener bienes o servicios que son resultado de las actividades ordinarias de la referida entidad a cambio de
una contraprestacion. Una contraparte del contrato no seria un cliente si, por ejemplo, ha contratado con la
entidad participar en una actividad o proceso en el que las partes del contrato comparten los riesgos y
beneficios que resulten de dicha actividad o proceso (tal como el desarrollo de un activo en un acuerdo de
colaboracidn) en lugar de obtener el producido de las actividades ordinarias de la entidad.

Un contrato con un cliente puede estar en parte dentro del alcance de esta Norma y en parte dentro del
alcance de otras Normas enumeradas en el parrafo 5.

©) Si las otras Normas especifican como separar o0 medir inicialmente una o mas partes del contrato,
entonces una entidad aplicara en primer lugar los requerimientos de separacion o medicion de
dichas Normas. Una entidad excluira del precio de la transaccion el importe de la parte (o partes)
del contrato que se midan inicialmente de acuerdo con otras Normas y aplicard los parrafos 73 a
86 para asignar el importe del precio de la transaccion pendiente (si lo hubiera) a cada obligacion
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de desempefio dentro del alcance de esta Norma y a cualesquiera otras partes del contrato
identificadas en el parrafo 7(b).

(b) Si las otras Normas no especifican como separar o medir inicialmente una o mas partes del
contrato, entonces la entidad aplicard esta Norma para medir o separar inicialmente la parte (o
partes) del contrato.

Esta Norma especifica la contabilizacion de los costos incrementales de obtener un contrato con un cliente y
de los costos incurridos para cumplir con un contrato con un cliente, si dichos costos no quedan dentro del
alcance de otra Norma (véanse los parrafos 91 a 104). Una entidad aplicara dichos parrafos solo a los costos
incurridos que estén relacionados con un contrato con un cliente (o parte de ese contrato) que queda dentro
del alcance de esta Norma.

Reconocimiento

10

11

12

13

Identificacion del contrato

Una entidad contabilizara un contrato con un cliente que queda dentro del alcance de esta Norma
solo cuando se cumplan todos los criterios siguientes:

(a) las partes del contrato han aprobado el contrato (por escrito, oralmente o de acuerdo con
otras practicas tradicionales del negocio) y se comprometen a cumplir con sus respectivas
obligaciones;

(b) la entidad puede identificar los derechos de cada parte con respecto a los bienes o servicios a
transferir;

(c) la entidad puede identificar las condiciones de pago con respecto a los bienes o servicios a
transferir;

(d) el contrato tiene fundamento comercial (es decir, se espera que el riesgo, calendario o
importe de los flujos de efectivo futuros de la entidad cambien como resultado del contrato);
y

(e) es probable que la entidad recaude la contraprestacion a la que tendré derecho a cambio de

los bienes o servicios que se transferiran al cliente. Para evaluar si es probable la
recaudacion del importe de la contraprestacion, una entidad considerara solo la capacidad
del cliente y la intencién que tenga de pagar esa contraprestacion a su vencimiento. El
importe de la contraprestacion al que la entidad tendra derecho puede ser menor que el
precio establecido en el contrato si la contraprestacion es variable, porque la entidad puede
ofrecer al cliente una reduccion de precio (véase el parrafo 52).

Un contrato es un acuerdo entre dos 0 mas partes que crea derechos y obligaciones exigibles. La
exigibilidad de los derechos y obligaciones de un contrato es una cuestion del sistema legal. Los contratos
pueden ser escritos, orales o estar implicitos en las practicas tradicionales del negocio de una entidad. Las
précticas y procesos para establecer contratos con clientes varian entre jurisdicciones legales, sectores
industriales y entidades. Ademas, pueden variar dentro de una entidad (por ejemplo, pueden depender de la
clase de cliente o de la naturaleza de los bienes o servicios comprometidos). Una entidad considerara esas
practicas y procesos para determinar si y cuando un acuerdo con un cliente crea derechos y obligaciones
exigibles.

Algunos contratos con clientes pueden no tener una duracion fija y pueden rescindirse o modificarse por
una de las partes en cualquier momento. Otros contratos pueden renovarse automaticamente de una forma
periédica que esté especificada en el contrato. Una entidad aplicara esta Norma a la duracion del contrato
(es decir, el periodo contractual) en el que las partes del contrato tienen derechos y obligaciones presentes
exigibles.

A efectos de la aplicacion de esta Norma, un contrato no existe si cada parte del contrato tiene el derecho,
exigible unilateralmente, de terminar un contrato totalmente sin ejecutar, sin compensar a la otra parte (0
partes). Un contrato esta totalmente sin ejecutar si se cumplen los dos criterios siguientes:

@) la entidad no ha transferido todavia ningan bien o servicio al cliente; y

(b) la entidad no ha recibido, y todavia no tiene derecho a recibir, contraprestacién alguna a cambio
de los bienes o servicios comprometidos.

Si un contrato con un cliente cumple los criterios del parrafo 9 al comienzo de éste, una entidad no evaluara
nuevamente dichos criterios a menos que haya una indicacioén de un cambio significativo en los hechos y
circunstancias. Por ejemplo, si se deteriora de forma significativa la capacidad de un cliente para pagar la
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contraprestacion, una entidad evaluaria nuevamente la probabilidad de recaudar la contraprestacion a la que
tiene derecho a cambio de los bienes o servicios pendientes que va a transferir al cliente.

Si un contrato con un cliente no cumple los criterios del parrafo 9, una entidad continuard evaluando el
contrato para determinar si los criterios del péarrafo 9 se cumplen con posterioridad.

Cuando un contrato con un cliente no cumple los criterios del parrafo 9, y una entidad recibe la
contraprestacion del cliente, dicha entidad reconocera la contraprestacién recibida como ingresos de
actividades ordinarias solo cuando hayan tenido lugar los sucesos siguientes:

@) la entidad no tiene obligaciones pendientes de transferir bienes o servicios al clientes y toda, o
sustancialmente toda, la contraprestacion prometida por el cliente se ha recibido por la entidad y
es no reembolsable; o

(b) se ha terminado el contrato y la contraprestacién recibida del cliente es no reembolsable.

Una entidad reconocera la contraprestacion recibida de un cliente como pasivo hasta que ocurra uno de los
sucesos del parrafo 15 o hasta que los criterios del parrafo 9 se cumplan con posterioridad (véase el parrafo
14). Dependiendo de los hechos y circunstancias relacionados con el contrato, el pasivo reconocido
representa la obligacion de la entidad de transferir bienes o servicios en el futuro o reembolsar la
contraprestacion recibida. En cualquier caso, el pasivo se medira al importe de la contraprestacion recibida
del cliente.

Combinacién de contratos

Una entidad combinara dos o mas contratos realizados aproximadamente al mismo tiempo, con el mismo
cliente (o con partes relacionadas del cliente) y contabilizara los contratos como uno Unico, si se cumplen
uno o mas de los siguientes criterios:

@) los contratos se negocian como un paquete con un objetivo comercial Gnico;

(b) el importe de la contraprestacion a pagar en un contrato depende del precio o desempefio del otro
contrato; 0

(c) los bienes o servicios comprometidos en los contratos (0 algunos bienes o servicios

comprometidos en cada uno de los contratos) son una obligacién de desempefio Unica de acuerdo
con los pérrafos 22 a 30).

Modificaciones del contrato

La modificacion de un contrato es un cambio en el alcance o en el precio (o en ambos) de un contrato que se
aprueba por las partes. En algunos sectores industriales y jurisdicciones, la modificacion de un contrato
puede describirse como una orden de cambio, una variacién o una modificacion. Existe la modificacion de
un contrato cuando las partes aprueban un cambio que les crea nuevos derechos y obligaciones exigibles en
el contrato, o bien cambios en los existentes. La modificacion de un contrato podria aprobarse por escrito,
por acuerdo oral o de forma implicita por las practicas tradicionales del negocio. Si las partes del contrato
no han aprobado la modificacién, una entidad continuara aplicando esta Norma al contrato existente hasta
que la modificacion sea aprobada.

La modificacion de un contrato puede existir aunque las partes tengan una disputa sobre el alcance o el
precio (o sobre ambos) de la modificacion o hayan aprobado un cambio en el alcance del contrato pero no
hayan determinado todavia el correspondiente cambio en el precio. Para determinar si son exigibles los
derechos y obligaciones que se crean o cambian por la modificacion, una entidad considerara todos los
hechos y circunstancias relevantes, incluyendo los términos del contrato y cualquier otra evidencia. Si las
partes de un contrato han aprobado un cambio en el alcance pero no han determinado todavia el cambio
correspondiente en el precio, una entidad estimara el cambio en el precio de la transaccion que surge de la
modificacion de acuerdo con los parrafos 50 a 54 sobre la estimacion de la contraprestacion variable y los
parrafos 56 a 58 sobre las limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion variable.

Una entidad contabilizar4 la modificacion de un contrato como un contrato separado si estin presentes las
dos condiciones siguientes:

@) el alcance del contrato se incrementa debido a la incorporacion de bienes o servicios
comprometidos que son distintos (de acuerdo con los parrafos 26 a 30); y

(b) el precio del contrato se incrementa por un importe de la contraprestacion que refleja los precios
de venta independientes de la entidad de los bienes o servicios prometidos adicionales y cualquier
ajuste apropiado a ese precio para reflejar las circunstancias de un contrato especifico. Por
ejemplo, una entidad puede ajustar el precio de venta independiente de un bien o servicio
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adicional mediante un descuento que recibe el cliente, porque no es necesario que la entidad
incurra en los costos relacionados con la venta que tendrian lugar al vender un bien o servicio
similar a un cliente nuevo.

Si la modificacién de un contrato no se contabiliza como un contrato separado de acuerdo con el parrafo 20,
una entidad contabilizar los bienes o servicios comprometidos no transferidos todavia a la fecha de su
modificacion (es decir, los bienes o servicios comprometidos pendientes) de cualquiera de las formas
siguientes, segun lo que resulte aplicable:

€) Una entidad contabilizara la modificacion del contrato como si fuera la rescision de uno existente
y la creacion de otro nuevo, si los bienes o servicios pendientes son distintos de los transferidos
en la fecha de su modificacién o con anterioridad. El importe de la contraprestacién a asignar a
las obligaciones de desempefio pendientes [0 a los distintos bienes o servicios pendientes en una
obligacién de desempefio Unica identificada de acuerdo con el parrafo 22(b)] es la suma de:

() la contraprestacion prometida por el cliente (incluyendo los importes ya recibidos del
cliente) que se incluy6 en la estimacion del precio de la transaccion y que no habia
reconocido todavia como ingreso de actividades ordinarias; y

(i) contraprestacion prometida como parte de la modificacion del contrato.

(b) Un entidad contabilizara la modificacion del contrato como si fuera una parte del ya existente si
los bienes o servicios pendientes no son distintos y, por ello, forman parte de una obligacion de
desempefio Unica que se satisfizo parcialmente a la fecha de la modificacion del contrato. El
efecto que la modificacién del contrato tiene sobre el precio de la transaccion, y sobre la
medicion que la entidad hace del progreso hacia el cumplimiento completo de la obligacién de
desempefio, se reconoce como un ajuste a los ingresos de actividades ordinarias (como un
incremento o una reduccion en éstos) en la fecha de la modificacion del contrato (es decir, el
ajuste de los ingresos de actividades ordinarias se realiza sobre una base de recuperacion de las
diferencias con las cifras acumuladas).

(c) Si los bienes o servicios pendientes son una combinacion de los elementos (a) y (b), entonces la
entidad contabilizara los efectos de la modificacion sobre las obligaciones de desempefio no
satisfechas (incluyendo las parcialmente no satisfechas) en el contrato modificado de forma que
sea congruente con los objetivos de este parrafo.

Identificacién de las obligaciones de desempefio

Al comienzo del contrato, una entidad evaluara los bienes o servicios comprometidos en un contrato
con un cliente e identificara como una obligacion de desempefio cada compromiso de transferir al
cliente:

(a) un bien o servicio (0 un grupo de bienes o servicios) que es distinto; o

(b) una serie de bienes o servicios distintos que son sustancialmente iguales y que tienen el
mismo patrén de transferencia al cliente (véase el parrafo 23).

Una serie de bienes o servicios distintos tiene el mismo patron de transferencia al cliente si se cumplen los
dos siguientes criterios:

@) cada bien o servicio distinto en la serie que la entidad se compromete a transferir al cliente
cumpliria los criterios del parrafo 35 para ser una obligacion de desempefio satisfecha a lo largo
del tiempo; y

(b) de acuerdo con los parrafos 39 y 40, el mismo método se utilizaria para medir el progreso de la

entidad hacia la satisfaccion completa de la obligacion de desempefio de transferir cada bien o
servicio distinto de la serie al cliente.

Compromisos en contratos con clientes

Un contrato con un cliente generalmente sefiala de forma explicita los bienes o servicios que una entidad se
compromete transferir a un cliente. Sin embargo, las obligaciones de desempefio identificadas en un
contrato con un cliente pueden no limitarse a los bienes o servicios que se sefialan de forma explicita en ese
contrato. Esto es porque un contrato con un cliente puede incluir también compromisos que se dan por
supuestos en las practicas tradicionales del negocio, en las politicas publicadas o en declaraciones
especificas de una entidad, si, en el momento de realizar el contrato, dichos compromisos crean una
expectativa valida en el cliente de que la entidad le transferira un bien o servicio.
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Las obligaciones de desempefio no incluyen actividades que una entidad debe llevar a cabo para cumplir un
contrato, a menos que dichas actividades transfieran un bien o servicio al cliente. Por ejemplo, un
suministrador de servicios puede necesitar realizar varias tareas administrativas para establecer un contrato.
La realizacion de dichas tareas no transfiere ningln servicio al cliente a medida que se van realizando. Por
ello, dichas tareas para establecer un contrato no son un obligacion de desempefio.

Distintos bienes o servicios

Dependiendo del contrato, los bienes o servicios comprometidos pueden incluir, pero no limitarse a lo
siguiente:

@) venta de bienes producidos por una entidad (por ejemplo, inventarios de un fabricante);
(b) reventa de bienes comprados por una entidad (por ejemplo, mercancia de un minorista);
(c) reventa de derechos, previamente adquiridos por una entidad, sobre bienes o servicios (por

ejemplo, una entrada revendida por una entidad que actlia por su propia cuenta, como se describe
en los parrafos B34 a B38);

(d) realizacion de un tarea (o tareas) contractualmente acordada para un cliente;

(e) suministro de un servicio de disponibilidad permanente para proporcionar bienes o servicios (por
ejemplo, actualizaciones no especificadas de programas informéaticos que se proporcionan en el
momento en que estan disponibles) o de poner a disposicion bienes o servicios para un cliente
para utilizarlos cdmo y cuando el cliente decida;

()] suministro de un servicio de organizacién para que otra parte transfiera bienes o servicios al
cliente (por ejemplo, actuando como un agente de otra parte, tal como se describe en los parrafos
B34 a B38);

(9) concesion de derechos a bienes o servicios a proporcionar en el futuro que un cliente puede

revender o proporcionar a su cliente (por ejemplo, una entidad que vende un producto a un
minorista promete transferir un bien o servicio adicional a un individuo que compra el producto al

minorista);

(h) construccion, fabricacion o desarrollo de un activo por cuenta de un cliente;

0] concesion de licencias (véanse los parrafos B52 a B63); y

) concesion de opciones a comprar bienes o servicios adicionales (cuando dichas opciones
proporcionan a un cliente un derecho significativo, tal como se describe en los parrafos B39 a
B43).

Un bien o servicio que se compromete con un cliente es distinto si se cumplen los dos criterios siguientes:

(@) el cliente puede beneficiarse del bien o servicio en si mismo 0 junto con otros recursos que estan
ya disponibles para él (es decir, el bien o servicio puede ser distinto); y

(b) el compromiso de la entidad de transferir el bien o servicio al cliente es identificable por separado
de otros compromisos del contrato (es decir, el bien o servicio es distinto en el contexto del
contrato).

Un cliente puede beneficiarse de un bien o servicio de acuerdo con el parrafo 27(a), si el bien o servicio
podria utilizarse, consumirse, venderse por un importe que es mayor que el valor del material de descarte o
conservado de otra forma, de manera que genere beneficios econémicos. Para algunos bienes o servicios, un
cliente puede ser capaz de beneficiarse de un bien o servicio en si mismo. Para otros bienes o servicios, un
cliente puede ser capaz de beneficiarse del bien o servicio solo junto con otros recursos ya disponibles. Un
recurso ya disponible es un bien o servicio que se vende por separado (por la entidad o por otra entidad) o
un recurso que el cliente ha obtenido ya de la entidad (incluyendo bienes o servicios que la entidad haya ya
transferido al cliente segin el contrato) o procedente de otras transacciones o sucesos. Varios factores
pueden proporcionar evidencia de que el cliente puede beneficiarse de un bien o servicio en si mismo o
junto con otros recursos ya disponibles. Por ejemplo, el hecho de que la entidad venda con regularidad un
bien o servicio por separado indicaria que un cliente puede beneficiarse del bien o servicio en si mismo o
con otros recursos ya disponibles.

Los factores que indican que el compromiso de una entidad de transferir un bien o servicio a un cliente es
identificable por separado [de acuerdo con el parrafo 27(b)] incluyen, pero no se limitan a los aspectos
siguientes:

(a) La entidad no proporciona un servicio significativo para la integracion del bien o servicio con
otros bienes o servicios comprometidos en el contrato dentro de un grupo de bienes o servicios
que representan el producto combinado que el cliente ha contratado. En otras palabras, la entidad
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no estd utilizando el bien o servicio como un recurso para producir o entregar el producto
combinado especificado por el cliente.

(b) El bien o servicio no modifica o ajusta segun los requisitos del cliente de forma significativa otro
bien o servicio comprometido en el contrato.

(c) El bien o servicio no es altamente dependiente 0 no esta fuertemente interrelacionado con otros
bienes o servicios comprometidos en el contrato. Por ejemplo, el hecho de que un cliente pudiera
decidir no comprar el bien o servicio sin afectar de forma significativa a los otros bienes o
servicios comprometidos en el contrato puede indicar que dicho bien o servicio no es altamente
dependiente 0 no estd fuertemente interrelacionado con dichos otros bienes o servicios
comprometidos.

Si un bien o servicio comprometido no es distinto, una entidad combinara ese bien o servicio con otros
bienes o servicios comprometidos hasta que identifique un grupo de bienes o servicios que sea distinto. En
algunos casos, eso daria lugar a que la entidad contabilizase todos los bienes o servicios comprometidos en
un contrato como una obligacion de desempefio Unica.

Satisfaccion de las obligaciones de desempefio

Una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias cuando (0 a medida que) satisfaga un
obligacion de desempefio mediante la transferencia de los bienes o servicios comprometidos (es decir,
uno o varios activos) al cliente. Un activo se transfiere cuando (o0 a medida que) el cliente obtiene el
control de ese activo.

Para cada obligacion de desempefio identificada de acuerdo con los parrafos 22 a 30, una entidad
determinara al comienzo del contrato, si satisface la obligacion de desempefio a lo largo del tiempo (de
acuerdo con los parrafos 35 a 37) o satisface la obligacion de desempefio en un momento determinado (de
acuerdo con el parrafo 38). Si una entidad no satisface una obligacién de desempefio a lo largo del tiempo,
dicha obligacion de desempefio se satisface en un momento determinado.

Los bienes o servicios son activos, incluso si solo lo son de forma momentanea, cuando se reciben y utilizan
(como en el caso de muchos servicios). El control de un activo hace referencia a la capacidad para redirigir
el uso del activo y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes. El control incluye la capacidad de
impedir que otras entidades dirijan el uso del activo y obtengan sus beneficios. Los beneficios de un activo
son los flujos de efectivo potenciales (entradas o ahorros de salidas de recursos) que pueden obtenerse
directa o indirectamente de muchas formas, tal como mediante:

@) el uso del activo para producir bienes o prestar servicios (incluyendo servicios publicos);
(b) el uso del activo para mejorar el valor de otros activos;

(c) el uso del activo para liquidar pasivos o reducir gastos;

(d) la venta o intercambio del activo;

(e) la pignoracion del activo para garantizar un préstamo; y

()] conservar el activo.

Al evaluar si un cliente obtiene el control de un activo, una entidad considerard cualquier acuerdo para
recomprar el activo (véanse los parrafos B64 a B76).

Obligaciones de desempefio que se satisfacen a lo largo del tiempo

Una entidad transfiere el control de un bien o servicio a lo largo del tiempo y, por ello, satisface una
obligacién de desempefio y reconoce los ingresos de actividades ordinarias a lo largo del tiempo, si se
cumple uno de los siguientes criterios:

@) el cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios proporcionados por el desempefio
de la entidad a medida que la entidad lo realiza (véanse los parrafos B3y B4);

(b) el desempefio de la entidad crea o mejora un activo (por ejemplo, trabajo en progreso) que el
cliente controla a medida que se crea o mejora el activo (véase el parrafo B5); o

(c) el desempefio de la entidad no crea un activo con un uso alternativo para la entidad (véase el
parrafo 36) y la entidad tiene un derecho exigible al pago por el desempefio que se haya
completado hasta la fecha (véase el parrafo 37).

Un activo creado por el desempefio de una entidad no tiene un uso alternativo para esa entidad si tiene
contractualmente restringida la posibilidad de redirigir facilmente el activo a otro uso durante la creacién o
mejora de ese activo o tiene limitado en la practica redirigir facilmente el activo, una vez haya sido
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terminado, hacia otro uso. La evaluacion de si un activo tiene un uso alternativo para la entidad se realiza al
comienzo del contrato. Después del comienzo del contrato, una entidad no actualizara la evaluacion del uso
alternativo de un activo, a menos que las partes del contrato aprueben una modificacién que cambie
sustancialmente la obligacion de desempefio. Los parrafos B6 a B8 proporcionan guias para evaluar si un
activo tiene un uso alternativo para una entidad.

Al evaluar si tiene un derecho exigible al pago por el desempefio completado hasta la fecha de acuerdo con
el parrafo 35(c), una entidad considerara los términos del contrato, asi como cualquier ley aplicable a dicho
contrato. El derecho al pago por el desempefio que haya completado hasta la fecha no necesita ser un
importe fijo. Sin embargo, en todo momento a lo largo de la duracién del contrato, la entidad debe tener
derecho a un importe que al menos le compense por el desempefio completado hasta la fecha si el contrato
es rescindido por el cliente u otra parte por razones distintas al incumplimiento del desempefio por la
entidad tal como figura en su compromiso. Los parrafos B9 a B13 proporcionan guias para evaluar la
existencia y exigibilidad de un derecho al pago, asi como si éste le otorgaria el derecho a recibir el pago por
el desempefio completado hasta la fecha.

Obligaciones de desempefio que se satisfacen en un determinado momento

Si una obligacién de desempefio no se satisface a lo largo del tiempo de acuerdo con los parrafos 35 a 37,
una entidad la satisfara en un momento determinado. Para determinar el momento concreto en que un
cliente obtiene el control de un activo comprometido y la entidad satisface una obligacién de desempefio, la
entidad considerard los requerimientos de control de los parrafos 31 a 34. Ademas, una entidad considerard
indicadores de la transferencia del control, que incluyen, pero no se limitan a los siguientes:

(@ La entidad tiene un derecho presente al pago por el activo—si un cliente esta actualmente
obligado a pagar por un activo, eso puede indicar que el cliente ha obtenido a cambio la
capacidad de redirigir el uso del activo, asi como de obtener sustancialmente todos sus beneficios
restantes.

(b) El cliente tiene el derecho legal al activo—el derecho legal puede indicar qué parte en un contrato
tiene la capacidad de redirigir el uso de un activo y de obtener sustancialmente todos sus
beneficios restantes, o de restringir el acceso de otras entidades a esos beneficios. Por ello, la
transferencia del derecho legal a un activo puede indicar que el cliente ha obtenido el control del
activo. Si una entidad conserva el derecho legal solo como proteccion contra el incumplimiento
del cliente de pagar, esos derechos de la entidad no impedirian al cliente obtener el control de un
activo.

(c) La entidad ha transferido la posesion fisica del activo—Ila posesion fisica del cliente de un activo
puede indicar que el cliente tiene la capacidad de redirigir el uso del activo y de obtener
sustancialmente todos sus beneficios restantes, o de restringir el acceso a otras entidades a esos
beneficios. Sin embargo, la posesidn fisica puede no coincidir con el control de un activo. Por
ejemplo, en algunos acuerdos de recompra y en algunos acuerdos de depdsito, un cliente o
consignatario puede tener la posesion fisica de un activo que controla la entidad. Por el contrario,
en acuerdos de entrega posterior a la facturacion, la entidad puede tener la posesion fisica de un
activo que controla el cliente. Los parrafos B64 a B76, B77 y B78, y B79 a B82 proporcionan
guias sobre la contabilizacién de los acuerdos de recompra, acuerdos de depdésito y acuerdos de
entrega posterior a la facturacién, respectivamente.

(d) El cliente tiene los riesgos y recompensas significativos de la propiedad del activo—Ia
transferencia de los riesgos y recompensas significativos de la propiedad de un activo al cliente
puede indicar que el cliente ha obtenido la capacidad de redirigir el uso del activo y de obtener
sustancialmente todos sus beneficios restantes. Sin embargo, al evaluar los riesgos y recompensas
de la propiedad de un activo comprometido, una entidad excluird cualquier riesgo que dé lugar a
una obligacion de desempefio separada, ademas de la obligacién de desempefio de transferir el
activo. Por ejemplo, una entidad puede haber transferido el control de un activo a un cliente pero
no haber satisfecho todavia una obligacion de desempefio adicional para proporcionar servicios
de mantenimiento relacionados con el activo transferido.

(e) El cliente ha aceptado el activo—Ila aceptacion del cliente de un activo puede indicar que ha
obtenido la capacidad de redirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus
beneficios restantes. Para evaluar el efecto de una cléusula contractual de aceptacion del cliente
sobre cuando se transfiere el control de un activo, una entidad considerard las guias de los
parrafos B83 a B86.
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Medicién del progreso hacia la satisfaccién completa de una obligacién de
desempefio

Para cada obligacion de desempefio satisfecha a lo largo del tiempo de acuerdo con los parrafos 35 a 37, una
entidad reconocerd los ingresos de actividades ordinarias a lo largo del tiempo midiendo el progreso hacia el
cumplimiento completo de esa obligacion de desempefio. El objetivo al medir el progreso es representar el
desempefio de una entidad al transferir el control de los bienes o servicios comprometidos con el cliente (es
decir, la satisfaccion de una obligacion de desempefio de una entidad).

Una entidad aplicard un método Unico de medir el progreso de cada obligacion de desempefio satisfecha a lo
largo del tiempo y lo aplicarda de forma congruente a obligaciones de desempefio similares y en
circunstancias parecidas. Al final de cada periodo de presentacién, una entidad medird nuevamente su
progreso hacia el cumplimiento completo de una obligacién de desempefio satisfecha a lo largo del tiempo.

Métodos para medir el progreso

Los métodos apropiados de medir el progreso incluyen métodos de producto y métodos de recursos. Los
parrafos B14 a B19 proporcionan guias para utilizar los métodos de productos y los métodos de recursos
para medir el progreso de una entidad hacia la satisfaccién completa de una obligacion de desempefio. Para
determinar el método apropiado para medir el progreso, una entidad considerara la naturaleza del bien o
servicio que se comprometié transferir al cliente.

Al aplicar un método para medir el progreso, una entidad excluira los bienes o servicios para los que no
transfiera el control a un cliente. Por el contrario, una entidad incluird en la medida del progreso los bienes
0 servicios para los que transfiere el control al cliente al satisfacer esa obligacion de desempefio.

A medida que las circunstancias cambien a lo largo del tiempo, una entidad actualizard su medicion del
progreso para reflejar los cambios en el cumplimiento de la obligacion de desempefio. Estos cambios en la
medicion del progreso de una entidad se contabilizardn como un cambio en una estimacion contable, de
acuerdo con la NIC 8 Politicas contables, Cambios en las Estimaciones Contables y Errores.

Medidas razonables del progreso

Una entidad reconocera ingresos de actividades ordinarias por una obligacion de desempefio satisfecha a lo
largo del tiempo solo si puede medir razonablemente su progreso hacia la satisfaccion completa de dicha
obligacién de desempefio. Una entidad no seria capaz de medir razonablemente su progreso hacia la
satisfaccion completa de una obligacion de desempefio si carece de la informacion fiable que se requeriria
para aplicar un método apropiado de medicion.

En algunas circunstancias (por ejemplo, en las primeras etapas de un contrato), una entidad puede no ser
capaz de medir razonablemente el cumplimiento de una obligacién de desempefio, aunque la entidad espere
recuperar los costos incurridos para satisfacer dicha obligacion de desempefio. En esas circunstancias, la
entidad reconocera el ingreso de actividades ordinarias solo en la medida de los costos incurridos hasta el
momento que pueda medir razonablemente el cumplimiento de la obligacién de desempefio.

Medicién

46

47

Cuando (o a medida que) una obligacion de desempefio se satisface, una entidad reconocerd como
ingresos de actividades ordinarias el importe del precio de la transaccion (que excluye las
estimaciones de la contraprestacion variable que estan limitadas de acuerdo con los parrafos 56 a 58)
que se asigna a esa obligacion de desempefio.

Determinacion del precio de la transaccion

Una entidad considerara los términos del contrato y sus préacticas tradicionales de negocio para
determinar el precio de la transaccion. El precio de la transaccién es el importe de la
contraprestacion a la que una entidad espera tener derecho a cambio de transferir los bienes o
servicios comprometidos con cliente, excluyendo los importes recaudados en nombre de terceros (por
ejemplo, algunos impuestos sobre las ventas). La contraprestacion que se compromete en un contrato
con un cliente puede incluir importes fijos, importes variables, 0 ambos.
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La naturaleza, calendario e importe de la contraprestacion a que se ha comprometido el cliente afecta a la
estimacion del precio de la transaccién. Al determinar el precio de la transaccion, una entidad considerara
los efectos de todos los siguientes aspectos:

@) contraprestacion variable (véanse los parrafos 50 a 55 y 59);

(b) limitaciones de las estimaciones de la contraprestacién variable (véanse los parrafos 56 a 58);

(c) existencia de un componente de financiacion significativo en el contrato (véanse los parrafos 60 a
65);

(d) contraprestaciones distintas al efectivo (véanse los parrafos 66 a 69); y

(e) contraprestacion por pagos a realizar al cliente (véanse los parrafos 70 a 72).

A efectos de determinar el precio de la transaccién, una entidad asumira que los bienes o servicios se
transferiran al cliente segin el compromiso y de acuerdo con el contrato existente y que el contrato no se
cancelard, renovard o modificara.

Contraprestacion variable

Si la contraprestacion prometida en un contrato incluye un importe variable, una entidad estimara el importe
de la contraprestacion a la cual la entidad tendrd derecho a cambio de transferir los bienes o servicios
comprometidos con con el cliente.

El importe de la contraprestacion puede variar debido a descuentos, devoluciones, reembolsos, créditos,
reducciones de precio, incentivos, primas de desempefio, penalizaciones u otros elementos similares. La
contraprestacion acordada puede también variar si el derecho de una entidad a recibirla depende de que
ocurra 0 no un suceso futuro. Por ejemplo, un importe de contraprestacion seria variable si se vendiera un
producto con derecho de devolucién o se promete un importe fijo como prima de desempefio en el momento
del logro de un hito especificado.

La variabilidad relacionada con la contraprestacion prometida por un cliente puede sefialarse de forma
explicita en el contrato. Ademas de los términos del contrato, la contraprestacion acordada es variable si
existe alguna de la siguientes circunstancias:

) El cliente tiene una expectativa valida de que surja de las practicas tradicionales de negocios,
politicas publicadas o declaraciones especificas de una entidad que la entidad aceptara un importe
de contraprestacion que es menor que el precio sefialado en el contrato. Esto es, se espera que la
entidad ofrezca una reduccion del precio. Dependiendo de la jurisdiccion, sector industrial o
cliente, esta oferta puede denominarse descuento, devolucion, reembolso o crédito.

(b) Otros hechos y circunstancias indican que la intencion de la entidad, al realizar el contrato con el
cliente, es la de ofrecerle una reduccién del precio.

Una entidad estimara un importe de contraprestacion variable utilizando alguno de los siguientes métodos,
dependiendo del método que la entidad espere que prediga mejor el importe de contraprestacion al que
tendrd derecho:

) El valor esperado—el valor esperado es la suma de los importes ponderados segin su
probabilidad en un rango de importes de contraprestacion posibles. Un valor esperado puede ser
una estimacion apropiada del importe de la contraprestacion variable si una entidad tiene un gran
ndmero de contratos con caracteristicas similares.

(b) El importe mas probable—el importe mas probable es el importe individual mas probable en un
rango de importes de contraprestaciones posibles (es decir, el desenlace individual mas probable
del contrato). El importe mas probable puede ser una estimacion apropiada del importe de la
contraprestacion variable si el contrato tiene solo dos desenlaces posibles (por ejemplo, una
entidad logra una prima de desempefio o no la logra).

Una entidad aplicard& un método de forma congruente a todo el contrato al estimar el efecto de una
incertidumbre sobre el importe de la contraprestacion variable a la que tendra derecho la entidad. Ademas,
una entidad considerard toda la informacién (historica, actual y pronosticada) que esté razonablemente
disponible para la entidad e identificard un nimero razonable de importes de contraprestacion posibles. La
informacion que utiliza una entidad para estimar el importe de la contraprestacion variable seria
habitualmente similar a la informacién que la gerencia de la entidad utiliza durante el proceso de oferta y
propuesta, asi como al establecer precios para los bienes o servicios comprometidos.
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Pasivos por reembolsos

Una entidad reconocera un pasivo por reembolsos si la entidad recibe contraprestaciones de un cliente y
espera reembolsarle toda o parte de la contraprestacion. Un pasivo por reembolso se mide al importe de la
contraprestacion recibida (o por recibir) a la cual la entidad no espera tener derecho (es decir, los importes
no incluidos en el precio de la transaccion). El pasivo por reembolso (y el cambio correspondiente en el
precio de la transaccion y, por ello, el pasivo del contrato se actualizard al final de cada periodo de
presentacion para tener en cuenta los cambios en las circunstancias. Para contabilizar un pasivo por
reembolso relacionado con una venta con derecho a devolucion, una entidad aplicard las guias de los
parrafos B20 a B27.

Limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion variable

Un entidad incluird en el precio de la transaccion todo o parte del importe de la contraprestacion variable
estimada de acuerdo con el parrafo 53 solo en la medida en que sea altamente probable que no ocurra una
reversion significativa del importe del ingreso de actividades ordinarias acumulado reconocido cuando se
posteriormente resuelva la incertidumbre sobre la contraprestacion variable.

Al evaluar si es altamente probable que no ocurra una reversion significativa en el importe de los ingresos
de actividades ordinarias acumulados reconocidos, una vez que se resuelva posteriormente la incertidumbre
sobre la contraprestacion variable, una entidad considerara la probabilidad y la magnitud de la reversion de
los ingresos de actividades ordinarias. Los factores que podrian incrementar la probabilidad o la magnitud
de una reversion de los ingresos de actividades ordinarias incluyen, pero no se limitan a, cualquiera de los
siguientes aspectos:

@) El importe de la contraprestacion es altamente sensible a factores que estan fuera de la influencia
de la entidad. Dichos factores pueden incluir la volatilidad en un mercado, el juicio o las acciones
de terceros, las condiciones climatoldgicas y un alto riesgo de obsolescencia del bien o servicio
comprometido.

(b) La incertidumbre sobre el importe de la contraprestacion no se espera que se resuelva durante un
largo periodo de tiempo.

(c) La experiencia de la entidad (u otra evidencia) con tipos similares de contratos es limitada, o esa
experiencia (u otra evidencia) tiene un valor predictivo limitado.

(d) La entidad tiene por practica ofrecer un amplio rango de reducciones de precios o cambiar los
términos y condiciones de pago de contratos similares en circunstancias parecidas.

(e) El contrato tiene un gran nimero y amplio rango de importes de contraprestacion posibles.

Una entidad aplicara el parrafo B63 para contabilizar la contraprestacion en forma de regalias basadas en
ventas 0 en uso que se promete a cambio de una licencia de propiedad intelectual.

Nueva evaluacion de la contraprestacion variable

Al final de cada periodo de presentacion, una entidad actualizara el precio estimado de la transaccion
(incluida la actualizacion de su evaluacion acerca de si una estimacion de la contraprestacion variable esta
restringida) para representar fielmente las circunstancias existentes al final del periodo de presentacion y los
cambios en las circunstancias durante dicho periodo de presentacion. La entidad contabilizar los cambios
en el precio de la transaccion de acuerdo con los parrafos 87 a 90.

Existencia de un componente de financiacién significativo en el contrato

Al determinar el precio de la transaccion, una entidad ajustara el importe comprometido de la
contraprestacion para dar cuenta de los efectos del valor temporal del dinero, si el calendario de pagos
acordado por las partes del contrato (explicita o implicitamente) proporciona al cliente o a la entidad un
beneficio significativo de financiacion de la transferencia de bienes o servicios al cliente. En esas
circunstancias, el contrato contiene un componente de financiacion significativo. Un componente de
financiacion significativo puede existir independientemente de si el compromiso de financiacion se estipula
de forma explicita en el contrato, o bien esta implicita en las condiciones de pago acordadas por las partes
del contrato.

El objetivo de ajustar el importe que se ha comprometido en la contraprestacion para dar cuenta de un
componente de financiacion significativo es que una entidad reconozca los ingresos de actividades
ordinarias por un importe que refleje el precio que un cliente habria pagado por los bienes o servicios
comprometidos si hubiera pagado en efectivo por dichos bienes o servicios cuando (0 a medida que) se
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transfieren al cliente (es decir, el precio de venta en efectivo). Una entidad considerara todos los hechos y
circunstancias relevantes en la evaluacion de si un contrato contiene un componente de financiacion y si ese
componente de financiacion es significativo en relacion con el contrato, los dos aspectos siguientes:

@) la diferencia, si la hubiera, entre el importe de la contraprestacion acordada y el precio de venta
en efectivo de los bienes o servicios comprometidos; y

(b) el efecto combinado de:
() el periodo de tiempo esperado entre el momento en que la entidad transfiere los bienes

o servicios comprometidos con cliente y el momento en que el cliente paga por dichos
bienes o servicios; y

(i) las tasas de interés dominantes en el mercado correspondiente.

A pesar de la evaluaciéon mencionada en el parrafo 61, un contrato con un cliente no tendria un componente
de financiacion significativo si se diesen cualquiera de los siguientes factores:

@) El cliente pag6 por los bienes o servicios por anticipado y el calendario de la transferencia de
dichos bienes o servicios es a discrecion del cliente.

(b) Una parte sustancial de la contraprestacion comprometida por el cliente es variable y el importe o
calendario de esa contraprestacion varia segin ocurra 0 no un suceso futuro que no estd
sustancialmente dentro del control del cliente o de la entidad (por ejemplo, si la contraprestacion
es una regalia basada en ventas).

(c) La diferencia entre la contraprestacién acordada y el precio de venta en efectivo del bien o
servicio (como se describe en el parrafo 61) surge por razones distintas a la de proporcionar
financiacion al cliente o a la entidad, y la diferencia entre dichos importes es proporcional al
motivo de la diferencia. Por ejemplo, las condiciones de pago pueden proporcionar a la entidad o
al cliente proteccion de que la otra parte no cumpla adecuadamente todas o una parte de sus
obligaciones segun el contrato.

Como solucion practica, una entidad no necesita ajustar el importe que se ha comprometido como
contraprestacion para dar cuenta de los efectos de un componente de financiacion significativo si la entidad
espera, al comienzo del contrato, que el periodo entre el momento en que la entidad transfiere un bien o
servicio comprometido con el cliente y el momento en que el cliente paga por ese bien o servicio sea de un
afio 0 menos.

Para cumplir el objetivo del parrafo 61 al ajustar el importe comprometido de la contraprestacion para dar
cuenta de un componente de financiacién significativo, una entidad utilizara la tasa de descuento que se
reflejaria en una transaccién de financiacién separada entre la entidad y su cliente al comienzo del contrato.
Esa tasa reflejaria las caracteristicas del crédito de la parte que recibe financiacion en el contrato, asi como
cualquier garantia o garantia colateral proporcionada por el cliente o la entidad, incluidos los activos
transferidos en el contrato. Una entidad podria determinar esa tasa identificAndola con la tasa que descuenta
el importe nominal de la contraprestacion acordada y lo iguala al precio que el cliente pagaria en efectivo
por los bienes o servicios cuando (0 a medida que) se transfieren al cliente. Después del comienzo del
contrato, una entidad no actualizara la tasa de descuento por cambios en las tasas de interés u otras
circunstancias (tales como un cambio en la evaluacion del riesgo de crédito del cliente).

Una entidad presentara los efectos de la financiacion por separado (ingresos por intereses o gastos por
intereses) de los ingresos de actividades ordinarias de contratos con clientes en el estado del resultado
integral. Los ingresos por intereses o gastos por intereses se reconocen solo en la medida en que se
reconozca un activo del contrato (o cuenta por cobrar) o un pasivo del contrato en la contabilizacion de un
contrato con un cliente.

Contraprestacion distinta al efectivo

Para determinar el precio de la transaccién para contratos en los que un cliente compromete una
contraprestacion en una forma distinta al efectivo, una entidad medird la contraprestacion distinta al
efectivo (o compromiso de contraprestacion distinta al efectivo) al valor razonable.

Si una entidad no puede estimar de forma razonable el valor razonable de la contraprestacion distinta al
efectivo, la entidad medira dicha contraprestacion de forma indirecta por referencia al precio de venta
independiente de los bienes o servicios comprometidos con el cliente (o clase de cliente) a cambio de la
contraprestacion.

El valor razonable de la contraprestacion distinta al efectivo puede variar debido a la forma de la
contraprestacion (por ejemplo, un cambio en el precio de una accién a la que una entidad tiene derecho a
recibir de un cliente). Si el valor razonable de la contraprestacion distinta al efectivo comprometida por un
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cliente varia por razones distintas a la forma de la contraprestacion (por ejemplo, el valor razonable podria
variar debido al desempefio de la entidad), una entidad aplicara los requerimientos de los parrafos 56 a 58.

Si el cliente aporta bienes o servicios (por ejemplo, materiales, equipo o empleados) para facilitar a una
entidad el cumplimiento del contrato, ésta evaluard si obtiene el control de dichos bienes o servicios
aportados. Si es asi, la entidad contabilizar los bienes o servicios aportados como una contraprestacion
distinta al efectivo recibida del cliente.

Contraprestaciéon pagadera a un cliente

La contraprestacion pagadera al cliente incluye importes de efectivo que una entidad paga, o espera pagar,
al cliente (u otras partes que compran los bienes o servicios de la entidad procedentes del cliente). La
contraprestacion pagadera al cliente también incluye el crédito u otros elementos (por ejemplo, un cupén o
vale) que puede aplicarse contra los importes adeudados a la entidad (o a terceros que compran los bienes o
servicios de la entidad procedentes del cliente). Una entidad contabilizara la contraprestacion pagadera al
cliente como una reduccion del precio de la transaccion y, por ello, de los ingresos de actividades
ordinarias, a menos que el pago al cliente sea a cambio de un bien o servicio distinto (como se describe en
los péarrafos 26 a 30) que el cliente transfiere a la entidad. Si la contraprestacion pagadera al cliente incluye
un importe variable, una entidad estimara el precio de la transaccion (incluida la evaluacién de si la
estimacion de la contraprestacion variable esta restringida) de acuerdo con los parrafos 50 a 58.

S la contraprestacion pagadera al cliente es un pago por un bien o servicio distinto procedente del cliente,
entonces una entidad contabilizara la compra del bien o servicio de la misma forma que contabiliza otras
compras procedentes de proveedores. Si el importe de la contraprestacion pagadera al cliente supera el valor
razonable del bien o servicio distinto que la entidad recibe del cliente, entonces la entidad contabilizara el
exceso como una reduccion del precio de la transaccion. Si la entidad no puede estimar de forma razonable
el valor razonable del bien o servicio recibido del cliente, contabilizara toda la contraprestacién pagadera al
cliente como una reduccidn del precio de la transaccion.

Por consiguiente, si la contraprestacion pagadera al cliente se contabiliza como una reduccién del precio de
la transaccion, una entidad reconocera la reduccién de los ingresos de actividades ordinarias cuando (o a
medida que) ocurra el Gltimo de los siguientes sucesos:

(€) la entidad reconoce los ingresos de actividades ordinarias por la transferencia al cliente de los
bienes o servicios relacionados; y

(b) la entidad paga o se compromete a pagar la contraprestacion (incluso si el pago se condiciona a
un suceso futuro). Ese compromiso puede estar implicito en las practicas comerciales
tradicionales de la entidad.

Asignacion del precio de la transaccion a las obligaciones de
desempefio

El objetivo cuando se asigna el precio de la transaccion es que una entidad distribuya el precio de la
transaccion a cada obligacion de desempefio (a cada bien o servicio que sean distintos) por un importe
que represente la parte de la contraprestacion a la cual la entidad espera tener derecho a cambio de
transferir los bienes o servicios comprometidos con el cliente.

Para cumplir el objetivo de la asignacion, una entidad distribuira el precio de la transaccion a cada
obligacién de desempefio identificada en el contrato basandose en el precio relativo de venta individual, de
acuerdo con los péarrafos 76 a 80, excepto por lo especificado en los parrafos 81 a 83 (para distribuir
descuentos) y los parrafos 84 a 86 (para asignar la contraprestacion que incluye importes variables).

Los parrafos 76 a 86 no se aplican si un contrato tiene solo una obligacién de desempefio. Sin embargo, los
parrafos 84 a 86 pueden aplicarse si una entidad se compromete a transferir una serie de bienes o servicios
distintos identificados como una obligaciéon de desempefio Unica de acuerdo con el pérrafo 22(b) y la
contraprestacion acordada incluye importes variables.

Asignacién basada en precios de venta independientes

Para asignar el precio de la transaccién a cada obligacién de desempefio basandose en el precio relativo de
venta independiente, una entidad determinara, al comienzo del contrato, el precio de venta independiente
del bien o servicio que subyace en cada obligacién de desempefio del contrato y asignara el precio de la
transaccion en proporcion a dichos precios de venta independientes.

El precio de venta independiente es el precio al que una entidad venderia un bien o servicio comprometido
de forma separada a un cliente. La mejor evidencia de un precio de venta independiente es el precio
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observable de un bien o servicio cuando la entidad lo vende de forma separada en circunstancias similares y
a clientes parecidos. Un precio establecido de forma contractual o el precio de cotizacion de un bien o
servicio pueden ser (pero no se supondra necesariamente que sean) precios de venta independientes para
dicho bien o servicio.

Si un precio de venta independiente no es directamente observable, una entidad lo estimara por el importe
que resultaria de la distribucion del precio de la transaccion cumpliendo el objetivo de asignacion del
parrafo 73. Al estimar un precio de venta independiente, una entidad considerara toda la informacion
(incluidas las condiciones de mercado, los factores especificos de la entidad y la informacién sobre el
cliente o clase de cliente) que esté razonablemente al alcance de la entidad. Para hacerlo asi, una entidad
maximizard el uso de los datos de entrada observables y aplicard métodos de estimacion de forma
congruente cuando se encuentre con circunstancias similares.

Los métodos adecuados para estimar el precio de venta independiente de un bien o servicio incluyen,
aunque no se limitan a los siguientes:

(@) Enfoque de evaluacion del mercado ajustado—una entidad podria evaluar el mercado en el que
vende los bienes y servicios y estimar el precio que un cliente en dicho mercado estaria dispuesto
a pagar por ellos. Ese enfoque puede también incluir la referencia a los precios que los
competidores de la entidad han asignado a bienes o servicios similares y el ajuste de esos precios,
segun sea necesario, para reflejar los costos y margenes de la entidad.

(b) Enfoque del costo esperado mas un margen—una entidad podria proyectar sus costos esperados
de satisfacer una obligacion de desempefio y luego afiadir un margen apropiado para ese bien o
servicio.

(c) Enfoque residual—una entidad puede estimar el precio de venta independiente por referencia al

precio de la transaccion total menos la suma de los precios de venta independientes observables
de los otros bienes o servicios comprometidos en el contrato. No obstante, una entidad puede
utilizar un enfoque residual para estimar, de acuerdo con el parrafo 78, el precio de venta
independiente de un bien o servicio si se cumple uno de los criterios siguientes:

(i) la entidad vende el mismo bien o servicio a clientes diferentes (aproximadamente al
mismo tiempo) dentro de un rango amplio de importes (es decir, que el precio de venta
es altamente variable, porque no puede identificarse un precio de venta independiente
representativo que proceda de transacciones pasadas u otra evidencia observable); o

(i) la entidad no ha establecido todavia un precio para ese bien o servicio y éste no ha sido
previamente vendido de forma independiente (es decir, el precio de venta es incierto).

Puede ser necesario utilizar una combinacién de métodos para estimar los precios de venta independientes
de los bienes o servicios comprometidos en el contrato si dos 0 més de dichos bienes o servicios tienen
precios de venta independientes inciertos o altamente variables. Por ejemplo, una entidad puede utilizar un
enfoque residual para estimar el precio de venta independiente agregado para aquellos bienes o servicios
comprometidos cuyos precios de venta independientes son inciertos o altamente variables y, a continuacion,
utilizar otro método para estimar los precios de venta independientes de los bienes o servicios individuales
en comparacion con dicho precio de venta independiente agregado estimado, que se ha determinado
mediante el enfoque residual. Cuando una entidad utiliza una combinacién de métodos para estimar el
precio de venta independiente de cada bien o servicio comprometido en el contrato, evaluara si la
asignacion del precio de la transaccion a esos precios de venta independientes seria congruente con el
objetivo de asignacion del parrafo 73 y los requerimientos para estimar los precios de venta independientes
del parrafo 78.

Asignacién de un descuento

Un cliente recibe un descuento por comprar un grupo de bienes o servicios si la suma de los precios de
venta independientes de dichos bienes o servicios comprometidos en el contrato supera la contraprestacion
acordada. Excepto cuando una entidad tenga evidencia observable, de acuerdo con el parrafo 82, de que el
descuento en su totalidad esta relacionado solo con una o mas, pero no con todas, las obligaciones de
desempefio de un contrato, la entidad asignara el descuento proporcionalmente a todas las obligaciones de
desempefio del contrato. La asignacion proporcional del descuento en esas circunstancias es consecuencia
de que la entidad distribuye el precio de la transaccion a cada obligacion de desempefio sobre la base de los
precios de venta independientes relativos de los distintos bienes o servicios subyacentes.

Un entidad asignard un descuento en su totalidad a una o més, pero no a todas, las obligaciones de
desempefio del contrato si se cumplen todos los criterios siguientes:

@) la entidad vende regularmente cada bien o servicio distinto (o cada grupo de bienes o servicios
distintos) del contrato de forma independiente;
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(b) la entidad también vende regularmente de forma independiente un grupo (o grupos) de algunos de
esos bienes o servicios con un descuento sobre los precios de venta independientes de los bienes o
servicios en cada grupo; y

(c) el descuento atribuible a cada grupo de bienes o servicios descrito en el parrafo 82(b) es
sustancialmente el mismo que el descuento del contrato y un desglose de los bienes o servicios de
cada grupo proporciona evidencia observable de la obligaciéon de desempefio (u obligaciones de
desempefio) a la cual pertenece el descuento total del contrato.

Si un descuento se asigna en su totalidad a una 0 mas obligaciones de desempefio del contrato, de acuerdo
con el parrafo 82, una entidad distribuira el descuento antes de utilizar el enfoque residual para estimar el
precio de venta independiente de un bien o servicio, de acuerdo con el parrafo 79(c).

Asignacién de la contraprestacion variable

La contraprestacion variable que se compromete en un contrato puede atribuirse al contrato en su totalidad o
a una parte especifica del mismo, de cualquiera de las formas siguientes:

@) a una 0 mas, pero no a todas, las obligaciones de desempefio del contrato (por ejemplo, una prima
puede estar supeditada a que una entidad que transfiera un bien o servicio dentro de un periodo de
tiempo especificado); o

(b) a uno 0 mas, pero no a todos, los bienes o servicios distintos comprometidos en una serie de
bienes o servicios distintos que forman parte de una obligacion de desempefio Unica, de acuerdo
con el parrafo 22(b) (por ejemplo, la contraprestacion que se ha comprometido para el segundo
afio de un contrato de servicio de limpieza de dos afios se incrementara sobre la base de los
movimientos de un indice de inflacién especificado).

Un entidad asignard, de acuerdo con el parrafo 22(b), un importe variable (y los cambios posteriores en ese
importe) en su totalidad a una obligacién de desempefio 0 a un bien o servicio distinto al que forma parte de
una obligacion de desempefio Unica si cumple los dos criterios siguientes:

@) los términos de un pago variable se relacionan de forma especifica con los esfuerzos de la entidad
por satisfacer la obligacion de desempefio o transferir el bien o servicio distinto (o bien con un
desenlace especifico procedente de satisfacer la obligacion de desempefio o de la transferencia del
bien o servicio distinto); y

(b) la distribucion del importe variable de la contraprestacion en su totalidad a la obligacion de
desempefio o al bien o servicio distinto es congruente con el objetivo de asignacion del parrafo
73, al considerar todas las obligaciones de desempefio y términos relativos al pago del contrato.

Los requerimientos de asignacién de los parrafos 73 a 83 se aplicaran para distribuir el importe pendiente
del precio de la transaccién que no cumpla los criterios del parrafo 85.

Cambios en el precio de la transaccién

Después del comienzo del contrato, el precio de la transaccion puede cambiar por varias razones, incluidas
la resolucion de sucesos inciertos u otros cambios en circunstancias que modifican el importe de la
contraprestacion a la que una entidad espera tener derecho a cambio de los bienes o servicios
comprometidos.

Una entidad asignara a las obligaciones de desempefio del contrato los cambios posteriores en el precio de
la transaccién sobre la misma base que al comienzo del contrato. Por consiguiente, una entidad no
reasignard el precio de la transaccion para reflejar los cambios en los precios de venta independientes
después del inicio del contrato. Los importe asignados a una obligaciéon de desempefio satisfecha se
reconoceran como ingresos de actividades ordinarias, 0 como una reduccion en los ingresos de actividades
ordinarias, en el periodo en que el precio de la transaccion cambie.

Una entidad asignara un cambio en el precio de la transaccion en su totalidad a una o mas, pero no a todas,
las obligaciones de desempefio 0 a bienes o servicios distintos prometidos en una serie que forma parte de
una obligacion de desempefio Unica, de acuerdo con el pérrafo 22(b) solo si se cumplen los criterios del
parrafo 85 al distribuir la contraprestacion variable.

Una entidad contabilizard un cambio en el precio de la transaccién que surge como resultado de una
modificacion de un contrato, de acuerdo con los parrafos 18 a 21. Sin embargo, para un cambio en el precio
de la transaccion que ocurra después de una modificacion del contrato, una entidad aplicara los parrafos 87
a 89 para asignar el cambio en el precio de la transaccion en cualquiera de la siguientes formas que sea
procedente:
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@) Una entidad asignara el cambio en el precio de la transaccion a las obligaciones de desempefio
identificadas en el contrato antes de la modificacion si, y en la medida en que, el cambio en el
precio de la transaccion sea atribuible a una parte de una contraprestacion variable prometida
antes de la modificacion y ésta se contabilice de acuerdo con el parrafo 21(a).

(b) En todos los demas casos en los que la modificacion no se contabilizé como un contrato separado
de acuerdo con el parrafo 20, una entidad asignara el cambio en el precio de la transaccion a las
obligaciones de desempefio del contrato modificado (es decir, las obligaciones de desempefio que
no fueron total o parcialmente satisfechas de forma inmediata después de la modificacion).

Costos del contrato

91

92
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Costos incrementales de la obtencién de un contrato

Una entidad reconocerd como un activo los costos incrementales de obtener un contrato con un
cliente si la entidad espera recuperar dichos costos.

Los costos incrementales de obtener un contrato son los costos que en que incurre una entidad para obtener
un contrato con un cliente en los que no habria incurrido si el contrato no se hubiera obtenido (por ejemplo,
una comision de venta).

Los costos de obtener un contrato en los que se habria incurrido independientemente de si se obtuvo el
contrato 0 no, se reconoceran como un gasto cuando tengan lugar, a menos que sean explicitamente
imputables al cliente, con independencia de si se ha obtenido o no dicho contrato.

Como solucion préactica, una entidad puede reconocer los costos incrementales de obtener un contrato como
un gasto cuando tengan lugar si el periodo de amortizacion del activo que la entidad hubiera reconocido en
cualquier caso es de un afio 0 menos.

Costos de cumplir un contrato

Si los costos incurridos en el cumplimiento de un contrato con un clientes no estan dentro del alcance
de otra Norma (por ejemplo, NIC 2 Inventarios, NIC 16 Propiedades, Planta y Equipo o NIC 38
Activos Intangibles), una entidad reconocerd un activo por los costos incurridos para cumplir un
contrato solo siempre que dichos costos cumplan todos los criterios siguientes:

(a) los costos se relacionan directamente con un contrato o con un contrato esperado que la
entidad puede identificar de forma especifica (por ejemplo, los costos relacionados con
servicios por prestar bajo una renovacion de un contrato existente o los costos de disefio de
un activo a ser transferido bajo un contrato especifico que alin no ha sido aprobado);

(b) los costos generan o mejoran recursos de la entidad que se utilizaran para satisfacer (o para
continuar satisfaciendo) obligaciones de desempefio en el futuro; y

(c) se espera recuperar los costos.

En el caso de costos incurridos en el cumplimiento de un contrato con un cliente que estan dentro del
alcance de otra Norma, una entidad los contabilizara de acuerdo con esas otras Normas.

Los costos estan directamente relacionados con un contrato (o un contrato anticipado especifico) incluyen
cualquiera de los siguientes conceptos:

() mano de obra directa (por ejemplo, salarios y sueldos de los empleados que proporcionan los
servicios comprometidos directamente con el cliente);

(b) materiales directos (por ejemplo, suministros utilizados para prestar los servicios comprometidos
con el cliente);

(c) distribuciones de costos que se relacionan directamente con el contrato o con actividades del
contrato (por ejemplo, costos de gestion y supervision del contrato, seguros y depreciacién de
herramientas y equipo utilizados en el cumplimiento del contrato);

(d) costos que son imputables de forma explicita al cliente segln el contrato; y

(e) otros costos en los que se incurre solo porgque una entidad ha realizado el contrato (por ejemplo,
pagos a subcontratistas).

Un entidad reconocerd los siguientes costos como gastos cuando tengan lugar:
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@) costos generales y administrativos (a menos que dichos costos sean imputables de forma explicita
al cliente seguin el contrato, en cuyo caso una entidad evaluara dichos costos de acuerdo con el
parrafo 97);

(b) costos de materiales desperdiciados, mano de obra u otros recursos para cumplir el contrato que
no se reflejaban en el precio del contrato;

(c) costos que se relacionan con las obligaciones de desempefio que se satisfacen (u obligaciones de
desempefio que se satisfacen parcialmente) del contrato (es decir, costos que se relacionan con
desempefios pasados); y

(d) costos para los que una entidad no puede distinguir si los costos se relacionan con obligaciones de
desempefio no satisfechas o con obligaciones de desempefio que ya estan satisfechas (u
obligaciones de desempefio parcialmente satisfechas).

Amortizacion y deterioro de valor

Un activo reconocido de acuerdo con el parrafo 91 o 95 se amortizara de una forma sistematica que sea
congruente con la transferencia al cliente de los bienes o servicios con los que se relaciona dicho activo. El
activo puede relacionarse con bienes o servicios a transferir segiin un contrato esperado especifico [como se
describe en el parrafo 95(a)].

Una entidad actualizara la amortizacién para reflejar un cambio significativo en el calendario esperado de
transferencia de la entidad al cliente de los bienes o servicios con los que se relaciona el activo. Dicho
cambio se contabilizara como un cambio en una estimacién contable, de acuerdo con la NIC 8.

Una entidad reconocera un deterioro de valor en el resultado del periodo en la medida en que el importe en
libros de un activo reconocido de acuerdo con el parrafo 91 o0 95 supere:

@) el importe pendiente de la contraprestacion que la entidad espera recibir a cambio de los bienes o
servicios con los que se relaciona el activo; menos

(b) los costos relacionados directamente con la provision de esos bienes o servicios y que no se han
reconocido como gastos (véase el parrafo 97).

A efectos de la aplicacion del parrafo 101, para determinar el importe de la contraprestacién que una
entidad espera recibir, una entidad utilizara los principios para la determinacion del precio de la transaccion
(excepto por los requerimientos de los parrafos 56 a 58 sobre limitaciones de las estimaciones de la
contraprestacion variable) y ajustara ese importe para reflejar los efectos del riesgo de crédito del cliente.

Antes de que una entidad reconozca una pérdida por deterioro de valor de un activo reconocido de acuerdo
con el parrafo 91 o 95, la entidad reconocerd cualquier pérdida por deterioro de valor de los activos
relacionados con el contrato que sean reconocidos de acuerdo con otra Norma (por ejemplo, NIC 2, NIC 16
y NIC 38). Después de aplicar la prueba de deterioro de valor del parrafo 101, una entidad incluira el
importe en libros resultante del activo reconocido de acuerdo con el parrafo 91 o0 95 en el importe en libros
de la unidad generadora de efectivo a la que pertenece con el fin de aplicar la NIC 36 Deterioro del Valor
de los Activos a dicha unidad generadora de efectivo.

Una entidad reconocera en el resultado del periodo una reversion de parte o todo el deterioro de valor
anteriormente reconocido de acuerdo con el parrafo 101, cuando las condiciones del deterioro dejen de
existir o hayan mejorado. El incremento del importe en libros del activo no superara el importe que se
habria determinado (neto de amortizaciones) si no se hubiera reconocido previamente el deterioro de valor.

Presentacioén

105

106

Cuando una de las partes de un contrato haya cumplido, una entidad presentara el contrato en el
estado de situacion financiera como un activo del contrato o un pasivo del contrato, dependiendo de
la relacion entre el desempefio de la entidad y el pago del cliente. Una entidad presentara los derechos
incondicionales a recibir la contraprestacién como una cuenta por cobrar separada.

Si un cliente paga una contraprestacion, o una entidad tiene un derecho incondicional a recibir un importe
como contraprestacion (es decir, una cuenta por cobrar) antes de que la entidad transfiera un bien o servicio
al cliente, la entidad presentara el contrato como un pasivo del contrato cuando el pago se realice o sea
exigible (lo que ocurra primero). Un pasivo del contrato es la obligacion que tiene una entidad de transferir
bienes o servicios a un cliente del que la entidad ha recibido ya una contraprestacién (o bien esa
contraprestacion es ya exigible del cliente) .
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Si una entidad realiza el desempefio mediante la transferencia de bienes o servicios al cliente antes de que el
cliente pague la contraprestacion o antes de que sea exigible el pago, la entidad presentara el contrato como
un activo del contrato, excluyendo de esta partida los importes presentados como cuentas por cobrar. Un
activo del contrato es el derecho de una entidad a la contraprestacién a cambio de los bienes o servicios que
la entidad ha transferido al cliente. Una entidad evaluar un activo del contrato por deterioro de valor de
acuerdo con la NIIF 9. Un deterioro de valor de un activo del contrato se medira, presentard y revelara de la
misma forma que un activo financiero que estd dentro del alcance de la NIIF 9 [véase también el parrafo
113(0)].

Una cuenta por cobrar es el derecho incondicional de una entidad a recibir una contraprestacion. Un
derecho a contraprestacion no esté condicionado si solo se requiere el paso del tiempo para que sea exigible
el pago de esa contraprestacion. Por ejemplo, una entidad reconoceria una cuenta por cobrar si tiene un
derecho presente al pago, aun cuando ese importe pueda estar sujeto a reembolso en el futuro. Una entidad
contabilizara una cuenta por cobrar de acuerdo con la NIIF 9. En el reconocimiento inicial de una cuenta
por cobrar procedente de un contrato con un cliente, cualquier diferencia entre la medicién de la cuenta por
cobrar de acuerdo con la NIIF 9 y el importe correspondiente del ingreso de actividades ordinarias
reconocido se presentard como un gasto (por ejemplo, como una pérdida por deterioro de valor).

Esta Norma utiliza los términos "activos del contrato" y "pasivos del contrato" pero no prohibe que una
entidad utilice descripciones alternativas en el estado de situacion financiera para dichas partidas. Si una
entidad utiliza una descripcion alternativa para un activo del contrato, la entidad proporcionara informacién
suficiente para que un usuario de los estados financieros distinga entre cuentas por cobrar y activos del
contrato.

Informacién arevelar
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El objetivo de los requerimientos de informacion a revelar es que una entidad revele informacion
suficiente que permita a los usuarios de los estados financieros comprender la naturaleza, importe,
calendario e incertidumbre de los ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo que surgen de
contratos con clientes. Para lograr ese objetivo, una entidad revelard informacién cualitativa y
cuantitativa sobre los siguientes aspectos:

(a) sus contratos con clientes (véanse los parrafos 113 a 122);

(b) los juicios significativos, y cambios en dichos juicios, realizados en aplicacion de esta Norma
a dichos contratos (véanse los parrafos 123 a 126); y

(c) los activos reconocidos por los costos para obtener o cumplir un contrato con un cliente de
acuerdo con el parrafo 91 0 95 (véanse los parrafos 127 y 128).

Una entidad considerara el nivel de detalle necesario para satisfacer el objetivo de informacién a revelar y
cuénto énfasis poner en cada uno de los diversos requerimientos. Una entidad agregara o desagregara la
informacion a revelar de forma que la informacion Gtil no se enmascare por la inclusién de un gran volumen
de detalles insignificantes o por la agregacion de partidas que tengan sustancialmente diferentes
caracteristicas.

Una entidad no necesita revelar informacion de acuerdo con esta Norma si ha proporcionado informacion
de acuerdo con otra Norma.

Contratos con clientes
Una entidad revelara todos los importes siguientes para el periodo de presentacion, a menos que dichos
importes se presenten por separado en el estado del resultado integral de acuerdo con otras Normas:

(@) ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con clientes, que la entidad revelara
por separado de sus otras fuentes de ingresos de actividades ordinarias; y

(b) cualquier pérdida por deterioro de valor reconocida (de acuerdo con la NIIF 9) sobre cualquier
cuenta por cobrar o activos del contrato que surgen de los contratos de una entidad con clientes,
que revelara por separado de las pérdidas por deterioro de valor de otros contratos.

Desagregacioén de los ingresos de actividades ordinarias
Una entidad desagregard los ingresos de actividades ordinarias reconocidos procedentes de contratos con

clientes en categorias que representen la forma en que la naturaleza, importe, calendario e incertidumbre de
los ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo se ven afectados por factores econémicos. Una

© IFRS Foundation



115

116

117

118

119

NORMA INTERNACIONAL DE INFORMACION FINANCIERA

entidad aplicard las guias de los péarrafos B87 a B89 al seleccionar las categorias a utilizar para desagregar
los ingresos de actividades ordinarias.

Ademés, una entidad revelard informacion suficiente para permitir a los usuarios de los estados financieros
comprender la relacién entre la informacion a revelar sobre los ingresos de actividades ordinarias
desagregados (de acuerdo con el parrafo 114) y la informacién de ingresos de actividades ordinarias que se
revela para cada segmento sobre el que se tiene obligacion de informar, si la entidad aplica la NIIF 8
Segmentos de Operacién.

Saldos del contrato

Una entidad revelara la siguiente informacion:

@) los saldos de apertura y cierre de las cuentas por cobrar, activos del contrato y pasivos del
contrato procedentes de contratos con clientes, si no se presentan o revelan por separado;

(b) ingresos de actividades ordinarias reconocidos en el periodo de presentacion que se incluyeron en
el saldo del pasivo del contrato al comienzo del periodo; e

(c) ingresos de actividades ordinarias reconocidos en el periodo de presentacion procedentes de
obligaciones de desempefio que se satisfacen (o parcialmente satisfechas) en periodos anteriores
(por ejemplo, cambios en el precio de la transaccién).

Una entidad explicard la forma en que se relaciona el calendario de satisfaccion de sus obligaciones de
desempefio [véase el parrafo 119(a)] con el calendario habitual de pagos y el efecto que esos factores tienen
sobre los saldos del activo del contrato y del pasivo del contrato. La explicacion proporcionada puede
hacerse utilizando informacion cualitativa.

Una entidad proporcionard una explicaciéon de los cambios significativos en los saldos del activo del
contrato y del pasivo del contrato durante el periodo de presentacion. La explicacion incluird informacién
cuantitativa y cualitativa. Ejemplos de cambios en los saldos de los activos del contrato y pasivos del
contrato de la entidad son los siguientes:

@) cambios debidos a combinaciones de negocios;

(b) ajustes de recuperacion acumulados en ingresos de actividades ordinarias que afectan al
correspondiente activo del contrato o pasivo del contrato, incluidos los ajustes que surgen de un
cambio en la medicion del avance, un cambio en una estimacién del precio de la transaccion
(incluidos los cambios en la evaluacion de si una estimacion de una contraprestacion variable esta
restringida) o una modificacion del contrato;

(c) deterioro de un activo del contrato;

(d) un cambio en el marco temporal de un derecho a contraprestacion que pasa a ser incondicional (es
decir, por un activo del contrato que se reclasifica a una cuenta por cobrar); y

(e) un cambio en el marco temporal de una obligacién de desempefio a satisfacer (es decir, para el
reconocimiento de un ingreso de actividades ordinarias que surge de un pasivo del contrato).

Obligaciones de desempefio

Una entidad revelard informacién sobre sus obligaciones de desempefio en contratos con clientes,
incluyendo una descripcidn de todos los aspectos siguientes:

€] cuando la entidad satisface habitualmente sus obligaciones de desempefio (por ejemplo, en el
momento del envio, en el momento de la entrega, a medida que se presta o0 en el momento en que
se completa el servicio), incluyendo cuando se satisfacen las obligaciones de desempefio en un
acuerdo de entrega posterior a la facturacion;

(b) los términos de pago significativos (por ejemplo, cuando se exige habitualmente el pago, si el
contrato tiene un componente de financiacion significativo, si el importe de la contraprestacion es
variable y si la estimacion de la contraprestacion variable estd habitualmente restringida de
acuerdo con los parrafos 56 a 58);

(c) la naturaleza de los bienes o servicios que la entidad se ha comprometido a transferir, destacando
cualquier obligacion de desempefio de organizar para un tercero la transferencia de bienes o
servicios (es decir, si la entidad esta actuando como un agente);

(d) las obligaciones de devolucion, reembolso y otras obligaciones similares; y
(e) los tipos de garantias y obligaciones relacionadas.
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Precio de la transaccién asignado a las obligaciones de desempefio
pendientes

Una entidad revelard la siguiente informacion sobre sus obligaciones de desempefio pendientes:

(@) el importe agregado del precio de la transaccidn asignado a las obligaciones de desempefio que no
estan satisfechas (en su totalidad o en parte) al final del periodo de presentacion; y

(b) una explicacion de cuando espera la entidad reconocer como ingresos de actividades ordinarias el
importe revelado de acuerdo con el parrafo 120(a), que la entidad revelard en alguna de las
siguientes formas:

(i) de forma cuantitativa utilizando los rangos de tiempo que sean mas apropiados a la
duracion de las obligaciones de desempefio pendientes; o

(i) utilizando informacion cualitativa.

Como solucion practica, una entidad no necesita revelar la informacion del parrafo 120 para una obligacién
de desempefio si se cumple alguna de las siguientes condiciones:

@) la obligacién de desempefio es parte de un contrato que tiene una duracion inicialmente esperada
de un afio 0 menos; o

(b) la entidad reconoce los ingresos de actividades ordinarias a partir de la satisfaccion de la
obligacién de desempefio de acuerdo con el parrafo B16.

Una entidad explicara de forma cualitativa si estd aplicando la solucion practica del parrafo 121 y si
cualquier contraprestacion de contratos con clientes no esté incluida en el precio de la transaccion y, por
ello, no incluida en la informacion revelada de acuerdo con el parrafo 120. Por ejemplo, una estimacion del
precio de la transaccion no incluiria los importes estimados de la contraprestacion variable que estén
restringidos (véanse los parrafos 56 a 58).

Juicios significativos en la aplicacion de esta Norma

Una entidad revelara los juicios, y cambios en los juicios, realizados en aplicacién de esta Norma que
afecten de forma significativa a la determinacion del importe y calendario de los ingresos de actividades
ordinarias de contratos con clientes. En concreto, una entidad explicar los juicios, y cambios en los juicios,
utilizados al determinar los dos aspectos siguientes:

©) el calendario de satisfaccion de las obligaciones de desempefio (véanse los parrafos 124 y 125); y

(b) el precio de la transaccion y los importes asignados a las obligaciones de desempefio (véase el
parrafo 126).

Determinacién del calendario de satisfacciéon de las obligaciones de
desempeiio

Para obligaciones de desempefio que una entidad satisface a lo largo del tiempo, una entidad revelara los
dos aspectos siguientes:

@) los métodos utilizados para reconocer los ingresos de actividades ordinarias (por ejemplo, una
descripcion de los métodos de producto o de los métodos de recursos utilizados y la forma en que
se han aplicado); y

(b) una explicacion de por qué los métodos utilizados proporcionan una representacion fiel de la
transferencia de bienes o servicios.

Para obligaciones de desempefio que se satisfacen en un momento determinado, una entidad revelara los
juicios significativos realizados para evaluar cuando obtiene un cliente el control de los bienes o servicios
comprometidos.

Determinacioén del precio de la transacciéon y los importes asignados a las
obligaciones de desempefio

Una entidad revelara informacion sobre los métodos, datos de entrada y supuestos utilizados para todos los
extremos siguientes:

(@ determinacion del precio de la transaccién, que incluye, pero no se limita a la estimacion de la
contraprestacion variable, el ajuste a la contraprestacion por los efectos del valor temporal del
dinero y la medicidn de contraprestaciones distintas al efectivo;
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(b) evaluacion de si una estimacion de la contraprestacion variable esta restringida;

(c) asignacion del precio de la transaccion, incluyendo la estimacion de los precios de venta
independientes de los bienes o servicios comprometidos y la distribucion de descuentos y
contraprestacion variable a una parte especifica del contrato (si fuera aplicable); y

(d) medicion de las obligaciones de devolucion, reembolso y otras obligaciones similares.

Activos reconocidos procedentes de los costos para obtener o
cumplir un contrato con un cliente

Una entidad revelard los dos siguiente aspectos:

@) los juicios realizados para determinar el importe de los costos incurridos para obtener o cumplir
un contrato con un cliente (de acuerdo con el parrafo 91 0 95); y

(b) el método que utiliza para determinar la amortizacion para cada periodo de presentacion.
Una entidad revelara la siguiente informacion:

@) los saldos de cierre de los activos reconocidos por los costos incurridos para obtener o cumplir un
contrato con un cliente (de acuerdo con los parrafos 91 o 95), por categoria principal de activo
(por ejemplo, costos para obtener contratos con clientes, costos de precontratos y costos de
elaboracién del contrato); y

(b) el importe de amortizacion y cualquier pérdida por deterioro de valor reconocida en el periodo de
presentacion.

Soluciones practicas
Si una entidad decide utilizar la solucion practica del parrafo 63 (sobre la existencia de un componente de

financiacion significativo) o del parrafo 94 (sobre los costos incrementales de obtener un contrato), la
entidad revelara ese hecho.
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Apéndice A

Definiciones de términos

Este apéndice es parte integrante de la Norma.

Contrato

activo del contrato

pasivo del contrato

Cliente

Ingresos

obligacion de desempefio

Ingresos de actividades
ordinarias

precio de venta
independiente
(de un bien o servicio)

precio de la transaccion
(para un contrato con un
cliente)

22

Un contrato es un acuerdo entre dos 0 mas partes que crea derechos y obligaciones
exigibles.

El derecho de una entidad a una contraprestacion a cambio de bienes o servicios que la
entidad ha transferido a un cliente cuando ese derecho esta condicionado por algo
distinto al paso del tiempo (por ejemplo, el desempefio futuro de la entidad).

La obligacién de una entidad de transferir bienes o servicios a un cliente por los que la
entidad ha recibido una contraprestacion (o se ha vuelto exigible) del cliente.

Una parte que ha contratado con una entidad la obtencién de bienes o servicios que
son resultado de las actividades ordinarias de la entidad a cambio de una
contraprestacion.

Incrementos en los beneficios econdmicos, producidos a lo largo del periodo contable,
en forma de entradas o incrementos de valor de los activos, o bien como decrementos
de los pasivos, que dan como resultado aumentos en el patrimonio, y no estan
relacionados con las aportaciones de los propietarios.

Un compromiso en un contrato con un cliente para transferirle:
@) un bien o servicio (0 un grupo de bienes o servicios) que es distinto; o

(b) una serie de bienes o servicios distintos que son sustancialmente los mismos
y que tienen el mismo patron de transferencia al cliente.

Ingresos que surgen del curso de las actividades ordinarias de una entidad.

El precio al que una entidad venderia un bien o servicio comprometido de forma
separada a un cliente.

El importe de la contraprestacion a la que una entidad espera tener derecho a cambio
de transferir los bienes o servicios comprometidos al cliente, excluyendo los importes
recaudados en nombre de terceros.
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Apéndice B
Guia de aplicacion

Este apéndice es parte integrante de la Norma. Describe la aplicacion de los parrafos 1 a 129 y tiene el mismo valor
normativo que las otras partes de la Norma.

Bl

B2

B3

B4

Esta guia de aplicacion estd organizada en las categorias siguientes:

@) obligaciones de desempefio que se satisfacen a lo largo del tiempo (parrafos B2 a B13);

(b) métodos de medicion del avance hacia la satisfaccion completa de una obligacion de desempefio
(parrafos B14 a B19);

(c) venta con derecho a devolucién (pérrafos B20 a B27);

(d) garantias (parrafos B28 a B33);

(e) contraprestaciones del principal frente a contraprestaciones agente (péarrafos B34 a B38);

()] opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales (parrafos B39 a B43);

(9) derechos no ejercidos de los clientes (parrafos B44 a B47);

(h) pagos iniciales no reembolsables (y algunos costos relacionados) (parrafos B48 a B51);

(i) licencias (parrafos B52 a B63);

) acuerdos de recompra (parrafos B64 a B76);

(k) acuerdos de deposito (parrafos B77 y B78);

U] acuerdos de entrega posterior a la facturacion (parrafos B79 a B82);

(m) aceptacion del cliente (parrafos B83 a B86); y

(n) informacion a revelar sobre ingresos de actividades ordinarias desagregados (parrafos B87 a
B89).

Obligaciones de desempefio que se satisfacen a lo largo del
tiempo

De acuerdo con el parrafo 35 una obligacion de desempefio se satisface a lo largo del tiempo si se cumple
uno de los criterios siguientes:

@) el cliente recibe y consume de forma simultanea los beneficios proporcionados por el desempefio
de la entidad a medida que ésta ejecuta el contrato (véanse los parrafos B3 y B4);

(b) el desempefio de la entidad crea o mejora un activo (por ejemplo, trabajo en progreso) que el
cliente controla a medida que se crea 0 mejora (véase el parrafo B5); o

(c) el desempefio de la entidad no crea un activo con un uso alternativo para ésta (véanse los parrafos
B6 a B8) y la entidad tiene un derecho exigible al pago por el desempefio completado hasta la
fecha (véanse los parrafos B9 a B13).

Cobro y consumo simultaneos de los beneficios del desempefio de la entidad
[parrafo 35(a)]

Para algunos tipos de obligaciones de desempefio, resultara sencilla la evaluacion de si un cliente recibe los
beneficios del desempefio de una entidad a medida que ésta ejecuta el contrato y simultdneamente los
consume a medida que los recibe. Entre los ejemplos se incluyen los servicios rutinarios y recurrentes (tales
como un servicio de limpieza) en los que el cobro y el consumo simultaneos por el cliente de los beneficios
del desempefio pueden ser facilmente identificados.

Para otros tipos de obligaciones de desempefio, una entidad puede no ser capaz de identificar facilmente si
un cliente recibe y consume simultdneamente los beneficios del desempefio de la entidad a medida que ésta
lo ejecuta. En esas circunstancias, una obligacion de desempefio se satisface a lo largo del tiempo si una
entidad determina que la otra entidad no necesita realizar nuevamente y de forma sustancial el trabajo
completado hasta la fecha, en caso de que esa otra entidad tuviera que cumplir la obligacion de desempefio
pendiente con el cliente. Para determinar si otra entidad no necesitaria realizar nuevamente de forma
sustancial el trabajo completado hasta la fecha, una entidad llevaré a cabo las dos suposiciones siguientes:
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©) desechar las restricciones contractuales potenciales o limitaciones précticas que, en otro caso,
impedirian que la entidad transfiera la obligacion de desempefio pendiente a otra entidad; y

(b) suponer que esa otra entidad que cumpliera la obligacién de desempefio pendiente no tuviera el
beneficio de cualquier activo que esté controlado en el momento presente por la entidad y que
mantendria controlado ésta si la obligacion de desempefio se transfiriera a la otra.

El cliente controla el activo a medida que se crea o mejora [parrafo 35(b)]

Para determinar si un cliente controla un activo a medida que se crea 0 mejora de acuerdo con el parrafo
35(b), una entidad aplicara los requerimientos de control de los parrafos 31 a 34 y 38. El activo que esta
siendo creado o mejorado (por ejemplo, un activo en proceso de elaboracion) podria ser tangible o
intangible.

El desempefio de la entidad no crea un activo con un uso alternativo [parrafo
35(c)]

Para evaluar si un activo tiene un uso alternativo para una entidad de acuerdo con el parrafo 36, ésta
considerara los efectos de las restricciones contractuales y limitaciones practicas sobre su capacidad para
redirigir facilmente dicho activo hacia otro uso, tal como su venta a un cliente diferente. La posibilidad de
que se rescinda el contrato con el cliente no es una consideracion relevante para evaluar si la entidad seria
capaz de redirigir facilmente el activo hacia otro uso.

Una restriccion contractual sobre la capacidad de una entidad de redirigir un activo hacia otro uso debe ser
de peso para que el activo no tenga un uso alternativo para la entidad. Una restriccion contractual es de peso
si un cliente pudiera exigir sus derechos al activo comprometido si la entidad pretende redirigir el activo
hacia otro uso. Por el contrario, una restriccion contractual no es de peso si, por ejemplo, un activo es, en
gran medida, intercambiable por otros activos que la entidad podria transferir a otro cliente sin infringir el
contrato y sin incurrir en costos significativos que, en otro caso, no habria incurrido en relacién con ese
contrato.

Existe una limitacion practica sobre la capacidad de una entidad para redirigir un activo hacia otro uso si
dicha entidad incurriera en pérdidas econémicas significativa por redirigir el activo hacia otro uso. Una
pérdida econdmica significativa podria surgir porque la entidad incurriera en costos significativos para
adaptar el activo o solo fuera capaz de venderlo con una pérdida importante. Por ejemplo, una entidad
puede estar practicamente limitada cuando se trata para redirigir activos que tienen especificaciones de
disefio que son Unicas para un cliente o estan localizadas en areas remotas.

Derecho al pago por el desempefio completado hasta la fecha [parrafo 35(c)]

De acuerdo con el pérrafo 37, una entidad tiene derecho al pago por el desempefio completado hasta la
fecha si tuviera derecho a un importe que al menos le compense por su desempefio completado hasta la
fecha, en el caso de que el cliente o un tercero rescindiese el contrato por razones distintas al
incumplimiento de los compromisos de desempefio contenidos en el mismo. Un importe que compensase a
una entidad por el desempefio completado hasta la fecha seria un importe que se aproxime al precio de
venta de los bienes o servicios transferidos hasta la fecha (por ejemplo, recuperacion de los costos
incurridos por una entidad para satisfacer la obligacion de desempefio mas un margen razonable de
ganancia), en lugar de solo la compensacion por la pérdida de la potencial ganancia si el contrato fuera a
darse por rescindido. La compensacion por un margen de ganancia razonable no necesita ser igual al
margen de ganancia esperada, si el contrato se hubiera cumplido segun el compromiso, pero una entidad
debe tener derecho a la compensacion por cualquiera de los siguientes importes:

@) una parte del margen de ganancia esperado por el contrato que refleje razonablemente la
extension del desempefio de la entidad segun el contrato antes de su rescision por el cliente (0 un
tercero); o

(b) una rentabilidad razonable sobre el costo de capital de la entidad para contratos similares (o el

margen operativo habitual de la entidad para contratos similares) si el margen especifico del
contrato es mayor que la rentabilidad que la entidad genera habitualmente por contratos similares.

El derecho de una entidad al pago por el desempefio completado hasta la fecha no necesita ser un derecho
incondicional presente a dicho pago. En muchos casos, una entidad tendra un derecho incondicional al pago
solo en el momento de un hito acordado o en el momento de la satisfaccion completa de la obligacién de
desempefio. Para evaluar si tiene un derecho al pago por el desempefio completado hasta la fecha, una
entidad considerard si tendria un derecho exigible para demandar o conservar el pago por el desempefio
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completado hasta la fecha si el contrato fuera a darse por rescindido antes de su finalizacion, por razones
distintas al incumplimiento de la entidad del desempefio segun resulta del compromiso.

En algunos contratos, un cliente puede tener derecho a rescindir el contrato solo en momentos especificados
durante la vida del contrato, o bien puede no tener derecho a rescindirlo. Si un cliente procede a rescindir un
contrato sin tener derecho a hacerlo en ese momento (incluyendo el caso de que un cliente incumpla sus
obligaciones segun resulta del compromiso), el contrato (u otras leyes) puede otorgar a la entidad el derecho
a continuar la transferencia al cliente de los bienes o derechos comprometidos en el contrato y requerirle
que pague la contraprestacion a la que se comprometié a cambio de dichos bienes o servicios. En esas
circunstancias, una entidad tiene un derecho al pago por el desempefio completado hasta la fecha, puesto
que tiene un derecho a continuar realizando sus obligaciones de acuerdo con el contrato y requiriendo al
cliente que lleve a cabo sus obligaciones (lo cual incluye pagar la contraprestacion acordada).

Para evaluar la existencia y exigibilidad de un derecho al pago por el desempefio completado hasta la fecha,
una entidad considerara los términos contractuales, asi como cualquier legislacién o precedente legal que
pudiera ampliar o anular dichos términos contractuales. Esto podria incluir una evaluacion de si:

@) la legislacion, practica administrativa o legal precedente confiere a la entidad un derecho al pago
por el desempefio hasta la fecha, aun cuando ese derecho no esté especificado en el contrato con
el cliente;

(b) el precedente legal relevante indica que otros derechos al pago similares, por el desempefio
completado hasta la fecha en contratos de contenido similar, no tienen efectos legales vinculantes;
0

(c) las précticas tradicionales de negocio de una entidad de optar por no exigir un derecho al pago ha
dado lugar a que el derecho haya resultado no exigible en ese entorno legal. Sin embargo, a pesar
de que una entidad pueda optar por renunciar a su derecho a recibir el pago en contratos similares,
continuaria teniendo un derecho al pago hasta la fecha si, en el contrato con el cliente, su derecho
al pago por el desempefio hasta la fecha permanece exigible.

El esquema de pagos especificado en un contrato no indica necesariamente si una entidad tiene un derecho
exigible al pago por el desempefio completado hasta la fecha. Aunque el esquema de pagos en un contrato
especifique el calendario e importe de la contraprestacion que es pagadera por un cliente, el esquema de
pagos puede no proporcionar necesariamente evidencia del derecho de la entidad al pago por el desempefio
completado hasta la fecha. Esto es porque, por ejemplo, el contrato podria especificar que la
contraprestacion recibida del cliente es reembolsable por razones distintas al incumplimiento por la entidad
del desempefio tal como se comprometi6 en el contrato.

Métodos de medicidon del progreso hacia la satisfaccion completa
de una obligacion de desempefio

Los métodos que pueden utilizarse para medir el progreso de una entidad hacia la satisfaccion completa de
una obligacion de desempefio que se satisface a lo largo del tiempo de acuerdo con los pérrafos 35 a 37
incluyen los siguientes:

@) métodos de producto (véanse los parrafos B15 a B17);y

(b) métodos de recursos (véanse los parrafos B18 y B19).

Métodos de producto

Los métodos de producto reconocen los ingresos de actividades ordinarias sobre la base de las mediciones
directas del valor para el cliente de los bienes o servicios transferidos hasta la fecha en relacién con los
bienes o servicios pendientes comprometidos en el contrato. Los métodos de producto incluyen métodos
tales como estudios del desempefio completado hasta la fecha, evaluaciones de resultados logrados, hitos
alcanzados, tiempo transcurrido y unidades producidas o entregadas. Cuando una entidad eval(a si aplicar
un método de producto para medir su progreso, considerara si el producto seleccionado representaria
razonablemente el desempefio de la entidad hacia la satisfaccion completa de la obligacion de desempefio.
Un método de producto no proporcionaria un representacion fiel del desempefio de la entidad si el producto
seleccionado no pudiera medir alguno de los bienes o servicios cuyo control se ha transferido al cliente. Por
ejemplo, los métodos de producto basados en unidades producidas o entregadas no representarian
razonablemente el desempefio de una entidad para satisfacer una obligacién de desempefio si, al final del
periodo de presentacién, el desempefio de la entidad ha producido bienes en proceso de elaboracién o
finalizados controlados por el cliente que no estan incluidos en la medicién del producto obtenido.
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Como solucién préctica, si una entidad tiene derecho a una contraprestacion de un cliente por un importe
que se corresponde directamente con el valor para el cliente del desempefio que la entidad ha completado
hasta la fecha (por ejemplo, un contrato de servicios en el que una entidad factura un importe fijo por cada
hora de servicio prestado), la entidad puede reconocer un ingreso de actividades ordinarias por el importe al
que tiene derecho a facturar.

Las desventajas de los métodos de producto son que los productos utilizados para medir el progreso pueden
no ser directamente observables y la informacion requerida para aplicarlos puede no estar disponible para
una entidad sin un costo desproporcionado. Por ello, puede ser necesario un método de recursos.

Métodos de recursos

Los métodos de recursos reconocen los ingresos de actividades ordinarias sobre la base de los esfuerzos o
recursos de la entidad para satisfacer la obligacion de desempefio (por ejemplo, recursos consumidos, horas
de mano de obra gastadas, costos incurridos, tiempo transcurrido u hora de maquinaria utilizada) en relacién
con los recursos totales esperados para satisfacer dicha obligacion de desempefio. Si los esfuerzos o
recursos de la entidad se gastan uniformemente a lo largo del periodo de desempefio, puede ser apropiado
para la entidad reconocer el ingreso de actividades ordinarias sobre una base lineal.

Una deficiencia de los métodos de recursos es que puede no haber una relacién directa entre los recursos de
una entidad y la transferencia del control de bienes o servicios al cliente. Por ello, una entidad excluira del
método de recursos los efectos de cualesquiera recursos que, de acuerdo con el objetivo de medicion del
progreso del parrafo 39, no representen el desempefio de la entidad para transferir el control de los bienes o
servicios al cliente. Por ejemplo, al utilizar el método de recursos basado en el costo, puede requerirse un
ajuste a la medicidn del progreso en la siguientes circunstancias:

€©) Cuando un costo incurrido no contribuye al progreso de una entidad para satisfacer la obligacion
de desempefio. Por ejemplo, una entidad no reconoceria un ingreso de actividades ordinarias
sobre la base de los costos incurridos que son atribuibles a ineficiencias significativas en el
desempefio de la entidad que no estaban reflejadas en el precio del contrato (por ejemplo, los
costos de importes no esperados de materiales desperdiciados, mano de obra u otros recursos en
los que se incurri6 para satisfacer la obligacion de desempefio).

(b) Cuando un costo incurrido no es proporcional al progreso de una entidad para satisfacer la
obligacién de desempefio. En esas circunstancias, la mejor representacion del desempefio de la
entidad puede ser ajustar el método de recursos para reconocer los ingresos de actividades
ordinarias solo en la medida de ese costo incurrido. Por ejemplo, una representacion razonable del
desempefio de una entidad puede ser el reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias
por un importe igual al costo de un bien utilizado para satisfacer una obligacion de desempefio, si
la entidad espera al comienzo del contrato que se cumplan todas las condiciones siguientes:

(i) el bien no es distinto;

(i) se espera que el cliente obtenga el control del bien significativamente antes de recibir
los servicios relacionados con el bien;

(iii) el costo del bien transferido es significativo en relacién con los costos totales esperados
para satisfacer completamente la obligacion de desempefio; y

(iv) la entidad obtiene el bien de un tercero y no esta significativamente involucrada en el
disefio y fabricacién del bien (pero la entidad esta actuando como un principal de
acuerdo con los parrafos B34 a B38).

Venta con derecho a devolucién

En algunos contratos, una entidad transfiere el control de un producto a un cliente y también le concede el
derecho a devolver el producto por varias razones (tales como insatisfaccion con el producto) y recibe
cualquier combinacién de lo siguiente:

@) un reembolso total o parcial de cualquier contraprestacion pagada;
(b) un crédito que puede aplicarse contra los importes debidos, o que se deberan a la entidad; y
(c) cambiarlo por otro producto.

Para contabilizar la transferencia de productos con un derecho de devolucion (y para algunos servicios que
se proporcionan sujetos a reembolso), una entidad reconocera todo lo siguiente:
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@) un ingreso de actividades ordinarias por los productos transferidos por el importe de la
contraprestacion a la que la entidad espera tener derecho (por ello, los ingresos de actividades
ordinarias no se reconocerian para los productos que se espera que sean devueltos);

(b) un pasivo por reembolso; y

(c) un activo (y el correspondiente ajuste al costo de ventas) por su derecho a recuperar los productos
de los clientes al establecer el pasivo por reembolso.

El compromiso de una entidad de estar dispuesta a aceptar un producto devuelto durante el periodo de
devolucién no se contabilizard como una obligacion de desempefio ademés de la obligacion de proporcionar
un reembolso.

Una entidad aplicara los requerimientos de los parrafos 47 a 72 (incluyendo los requerimientos para las
limitaciones de la estimaciones de la contraprestacién variable de los parrafos 56 a 58) para determinar el
importe de la contraprestacion a la que la entidad espera tener derecho (es decir, excluyendo los productos
que se espera que sean devueltos). Para cualquier importe recibido (o por recibir) sobre el que la entidad no
espera tener derecho, la entidad no reconocerd ingresos de actividades ordinarias cuando transfiera los
productos a los clientes, sino que reconocera dichos importes recibidos (o por recibir) como un pasivo por
reembolso. Posteriormente, al final de cada periodo de presentacion, la entidad actualizara su evaluacion de
los importes a los que espera tener derecho a cambio de los productos transferidos y realizara el cambio que
corresponda en el precio de la transaccién y, por ello, en el importe de los ingresos de actividades ordinarias
reconocidos.

Una entidad actualizara la medicion del pasivo por reembolso al final de cada periodo de presentacion por
los cambios en las expectativas sobre el importe de los reembolsos. Una entidad reconocera los ajustes que
correspondan como ingresos de actividades ordinarias (0 reducciones de ingresos de actividades ordinarias).

Un activo reconocido por el derecho de una entidad a recuperar productos de un cliente en el momento de
producto (por ejemplo, inventarios) menos cualquier costo esperado para recuperar dichos productos
(incluyendo la disminucion potencial en el valor para la entidad de los productos devueltos). Al final de
cada periodo de presentacion, una entidad actualizara la medicidn del activo que surja de los cambios en las
expectativas sobre los productos a devolver. Una entidad presentara el activo por separado del pasivo por
reembolso.

Los intercambios por los clientes de un producto por otro del mismo tipo, calidad, condicion y precio (por
ejemplo, un color o talla por otro) no se consideran devolucion a efectos de la aplicacion de esta Norma.

Los contratos en los que un cliente puede devolver un producto defectuoso a cambio de uno que funcione se
evaluaran de acuerdo con las guias sobre garantias de los parrafos B28 a B33.

Garantias

Es habitual que una entidad proporcione (de acuerdo con el contrato, la ley o las practicas tradicionales del
negocio) una garantia en conexion con la venta de un producto (ya sea un bien o un servicio). La naturaleza
de una garantia puede variar de forma significativa entre sectores industriales y contratos. Algunas garantias
proporcionan a un cliente seguridad de que el producto relacionado funcionara como las partes pretendian
porque cumple las especificaciones acordadas. Otras garantias proporcionan al cliente un servicio, ademéas
de la seguridad de que el producto cumple las especificaciones acordadas.

Si un cliente tiene la opcién de comprar una garantia por separado (por ejemplo, porque la garantia se cobra
0 negocia por separado), dicha garantia es un servicio distinto, porque la entidad se compromete a
proporcionar el servicio al cliente, adicionalmente al producto que tiene la funcionalidad descrita en el
contrato. En esas circunstancias, una entidad contabilizara la garantia comprometida como una obligacion
de desempefio de acuerdo con los parrafos 22 a 30, y asignara una parte del precio de la transaccion a esa
obligacién de desempefio de acuerdo los parrafos 73 a 86.

Si un cliente no tiene la opcién de comprar una garantia por separado, una entidad contabilizara la garantia
de acuerdo con la NIC 37 Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes, a menos que la
garantia comprometida, o parte de ésta, proporcione al cliente un servicio, ademas de la seguridad de que el
producto cumpla las especificaciones acordadas.

Para evaluar si una garantia proporciona a un cliente un servicio ademas de la seguridad de que el producto
cumpla las especificaciones acordadas, una entidad considerara factores tales como:

@) Si la garantia se requiere por ley—si se requiere que la entidad proporcione por ley una garantia,
la existencia de esa ley indica que la garantia comprometida no es una obligacion de desempefio
porque estos requerimientos habitualmente existen para proteger a los clientes del riesgo de
comprar productos defectuosos.
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(b) La extension del periodo de cobertura de la garantia—cuéanto més largo sea el periodo cubierto,
mas probable sera que la garantia comprometida resulte una obligacion de desempefio, porque es
mas probable proporcionar un servicio, ademas de la seguridad de que el producto cumpla las
especificaciones acordadas.

(c) La naturaleza de las tareas que la entidad se compromete a realizar—si es necesario que una
entidad realice tareas especificadas para proporcionar la seguridad de que un producto cumpla las
especificaciones acordadas (por ejemplo, un servicio de envio de la devolucién por un producto
defectuoso), entonces esas tareas probablemente no den lugar a una obligacién de desempefio.

Si una garantia, o parte de ésta, proporciona a un cliente un servicio ademas de la seguridad de que el
producto cumpla las especificaciones acordadas, el servicio comprometido es una obligacién de desempefio.
Por ello, una entidad asignara el precio de la transaccién al producto y al servicio. Si una entidad se
compromete a otorgar una garantia de tipo seguro junto con otra garantia de tipo servicio, pero no puede
razonablemente contabilizarlas por separado, contabilizara ambas garantias juntas como una obligacién de
desempefio Unica.

Una ley que requiera que una entidad pague una compensacion si sus productos causan dafios 0 perjuicios
no da lugar a una obligacion de desempefio. Por ejemplo, un fabricante puede vender productos en una
jurisdiccion en la que la ley hace al fabricante responsable de cualquier perjuicio (por ejemplo, a la
propiedad personal) que pueda causarse a un consumidor utilizando un producto para su uso previsto. De
forma similar, el compromiso que asume una entidad de indemnizar al cliente por responsabilidades y dafios
que surgen de derechos de patentes, derechos de autor, marcas comerciales u otros incumplimientos por los
productos de la entidad no dan lugar a una obligacion de desempefio. La entidad contabilizard esta
obligacién de acuerdo con la NIC 37.

Contraprestaciones del principal frente a contraprestaciones del
agente

Cuando esté involucrado un tercero en proporcionar bienes o servicios a un cliente, la entidad determinara
si la naturaleza de su compromiso es una obligacion de desempefio consistente en proporcionar los bienes o
servicios especificados por si misma (es decir, la entidad actGa como un principal) o bien en organizar para
el tercero el suministro de esos bienes o servicios (es decir, la entidad actia como un agente).

Una entidad es un principal si controla un bien o servicio comprometido antes de que la entidad lo transfiera
a un cliente. Sin embargo, una entidad no esta necesariamente actuando como un principal si obtiene el
derecho legal sobre un producto solo de forma momentanea antes de que el derecho se transfiera al cliente.
Una entidad que es un principal en un contrato puede satisfacer una obligacién de desempefio por si misma
0 puede contratar a un tercero (por ejemplo, un subcontratista) para satisfacer toda o parte de una obligacién
de desempefio en su nombre. Cuando una entidad que es un principal satisface una obligacion de
desempefio, la entidad reconoce los ingresos de actividades ordinarias por el importe bruto de la
contraprestacion a la que espera tener derecho a cambio de los bienes o servicios transferidos.

Una entidad es un agente si la obligacion de desempefio de la entidad consiste en organizar el suministro de
bienes o servicios para otra entidad. Cuando una entidad que es un agente satisface una obligacion de
desempefio, la entidad reconoce ingresos de actividades ordinarias por el importe de cualquier pago o
comision a la que espere tener derecho a cambio de organizar para la otra parte la provision de sus bienes o
servicios. El pago o comision de una entidad puede ser el importe neto de la contraprestacion que la entidad
conserva después de pagar a la otra parte la contraprestacion recibida a cambio de los bienes o servicios a
proporcionar por esa parte.

Indicadores de que una entidad es un agente (y por ello, no controla el bien o servicio antes de
proporcionarlo al cliente) incluyen los siguientes:

@) la otra parte es responsable principal del cumplimiento del contrato;

(b) la entidad no tiene riesgo de inventario ni antes ni después de que los bienes hayan sido
ordenados por un cliente, durante el envio 0 en el momento de la devolucién;

(c) la entidad no tiene discrecidn para establecer precios para los bienes o servicios de la otra parte y,
por ello, el beneficio que la entidad puede recibir de esos bienes o servicios esta limitado;

(d) la contraprestacion de la entidad es en forma de una comision; y

(e) la entidad no esta expuesta al riesgo de crédito por el importe por recibir de un cliente a cambio

de los bienes o servicios de la otra parte.

Si otra entidad asume las obligaciones de desempefio de la entidad y los derechos contractuales del contrato,
de forma que la entidad deja de estar obligada a satisfacer la obligacion de desempefio de transferir el bien o
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servicio comprometido con cliente (es decir, la entidad deja de actuar como el principal), la entidad no
reconocera los ingresos de actividades ordinarias de esa obligacion de desempefio. En su lugar, la entidad
evaluara si reconocer o no los ingresos de actividades ordinarias para satisfacer una obligacion de
desempefio a fin de obtener un contrato para la otra parte (es decir, si la entidad estd actuando como un
agente).

Opciones del cliente sobre bienes o servicios adicionales

Las opciones del cliente de adquirir bienes o servicios adicionales de forma gratuita o con un descuento
pueden ser de muchas formas, incluyendo incentivos por ventas, créditos-premios al cliente (o puntos),
opciones de renovacion del contrato u otros descuentos sobre bienes o servicios futuros.

Si, en un contrato, una entidad concede a un cliente la opcién de adquirir bienes o servicios adicionales, esa
opcidén da lugar a una obligacion de desempefio en el contrato solo si la opcion proporciona un derecho
significativo al cliente que no recibiria sin realizar ese contrato (por ejemplo, un descuento que aumenta el
rango de descuentos que habitualmente se dan para esos bienes o servicios a esa clase de cliente en ese area
geografica o mercado). Si la opcién proporciona un derecho significativo al cliente, éste en efecto paga a la
entidad por adelantado por bienes o servicios futuros y la entidad reconoce los ingresos de actividades
ordinarias cuando dichos bienes o servicios futuros se transfieran o cuando la opcion vence.

Si un cliente tiene la opcién de adquirir un bien o servicio adicional a un precio que reflejaria el precio de
venta independiente para ese bien o servicio, esa opcién no proporciona al cliente un derecho significativo,
incluso si puede ejercitarse solo realizando un contrato previo. En esos casos, la entidad ha realizado una
oferta comercial que contabilizara de acuerdo con esta Norma solo cuando el cliente ejerza la opcion para
comprar los bienes o servicios adicionales.

El péarrafo 74 requiere que una entidad asigne el precio de la transaccion a las obligaciones de desempefio
sobre la base del precio de venta independiente relativo. Si el precio de venta independiente para la opcion
de un cliente de adquirir bienes o servicios adicionales no es directamente observable, una entidad lo
estimara. Esa estimacion reflejara el descuento que el cliente obtendria al ejercer la opcién, y se ajustara por
los dos aspectos siguientes:

@) cualquier descuento que el cliente recibiria sin ejercer la opcién; y
(b) la probabilidad de que la opcidn sea ejercida.

Si un cliente tiene un derecho significativo a adquirir bienes o derechos futuros y dichos bienes o servicios
son similares a los bienes o servicios originales del contrato y se proporcionan de acuerdo con los términos
del contrato original, entonces una entidad puede, como una alternativa practica, estimar el precio de venta
independiente de la opcién, asignar el precio de la transaccién a los bienes o servicios opcionales por
referencia a los bienes o servicios que se espera proporcionar y la correspondiente contraprestacion
esperada. Habitualmente, esos tipos de opciones son para renovaciones de contratos.

Derechos de clientes no ejercitados

De acuerdo con el parrafo 106 en el momento del cobro de un pago por anticipado de un cliente, una
entidad reconocera un pasivo del contrato por el importe del pago anticipado por su obligacién de
desempefio de transferir, o estar dispuesta a transferir, bienes o servicios en el futuro. Una entidad dara de
baja en cuentas ese pasivo del contrato (y reconocera un ingreso de actividades ordinarias) cuando transfiera
esos bienes o servicios y, por ello, satisfaga su obligacién de desempefio.

Un pago por anticipado no reembolsable de un cliente a una entidad concede al cliente un derecho a recibir
un bien o servicio en el futuro (y obliga a la entidad a estar dispuesta a transferir un bien o servicio). Sin
embargo, los clientes pueden no ejercitar todos los derechos contractuales. Esos derechos no ejercitados se
denominan, a menudo, ganancias por derechos de clientes no ejercidos.

Si una entidad espera tener derecho a un importe por una ganancia por derechos de clientes no ejercidos en
un pasivo del contrato, reconocera el importe esperado de dicha ganancia por derechos de clientes no
ejercidos como ingreso de actividades ordinarias en proporcion al patrén que siga el cliente cuando ejerce
sus derechos. Si una entidad no espera tener derecho a un importe por una ganancia por derechos de clientes
no ejercidos, reconocera el importe esperado de la mencionada ganancia por derechos de clientes no
ejercidos como ingreso de actividades ordinarias cuando la probabilidad de que el cliente ejerza sus
derechos restantes pase a ser remota. Para determinar si una entidad espera tener derecho a un importe por
una ganancia por derechos de clientes no ejercidos, ésta considerara los requerimientos de los parrafos 56 a
58 sobre limitaciones de las estimaciones de la contraprestacion variable.

Una entidad reconocerd un pasivo (y no un ingreso de actividades ordinarias) por cualquier contraprestacion
recibida que sea atribuible a derechos no ejercitados de un cliente que se requiere que la entidad la remita a
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otra parte, por ejemplo, una entidad del gobierno de acuerdo con las leyes de propiedad no reclamada
aplicables.

Pagos iniciales no reembolsables (y algunos costos relacionados)

En algunos contratos, una entidad cargara a un cliente un pago inicial no reembolsable en el comienzo del
contrato 0 en un momento cercano al mismo. Algunos ejemplos incluyen pagos de entrada en contratos de
afiliacion a sociedades deportivas, pagos por activacion de contratos de telecomunicaciones, pagos de
establecimiento en algunos servicios contratados y pagos iniciales en algunos contratos de suministro.

Para identificar las obligaciones de desempefio en estos contratos, una entidad evaluara si el pago esta
relacionado con la transferencia de un bien o servicio comprometido. En muchos casos, aun cuando un pago
inicial no reembolsable se relacione con una actividad que la entidad esté obligada a realizar en, o cerca, del
inicio del contrato para cumplir el contrato, esa actividad no da lugar a la transferencia de un bien o servicio
comprometido con el cliente (véase el parrafo 25). En su lugar, el pago inicial es un pago por adelantado
por bienes o servicios futuros y, por ello, se reconoceria como ingreso de actividades ordinarias cuando se
proporcionen dichos bienes o servicios futuros. El periodo de reconocimiento del ingreso de actividades
ordinarias se extenderia més all& del periodo contractual inicial si la entidad concede al cliente la opcion de
renovar el contrato, y esa opcion proporciona al cliente un derecho significativo como se describe en el
parrafo B40.

Si el pago inicial no reembolsable se relaciona con un bien o servicio, la entidad evaluara contabilizarlo o
no como una obligacién de desempefio separada de acuerdo con los parrafos 22 a 30.

Una entidad puede cargar un pago no reembolsable, o una parte del mismo, como compensacion por costos
incurridos al establecer el contrato (u otras tareas administrativas como se describe en el parrafo 25). Si esas
actividades de establecimiento no satisfacen una obligacion de desempefio, la entidad no consideraré dichas
actividades (y los costos relacionados) al medir el progreso de acuerdo con el parrafo B19. Eso es asi
porque los costos de las actividades de establecimiento no representan la transferencia de servicios al
cliente. La entidad evaluara si los costos incurridos al establecer un contrato han dado lugar a un activo, que
se reconocerd de acuerdo con el parrafo 95.

Licencias

Una licencia establece los derechos de un cliente a la propiedad intelectual de una entidad. Las licencias de
propiedad intelectual pueden incluir, pero no se limitan a cualquiera de los siguientes aspectos:

@) programas informéticos y tecnologia;

(b) peliculas, masica y otras formas de difusion y entretenimiento;
(c) franquicias; y

(d) patentes, marcas comerciales y derechos de autor.

Ademaés del compromiso de conceder una licencia a un cliente, una entidad puede también comprometerse a
transferirle otros bienes o servicios. Esos compromisos pueden estar explicitamente sefialados en el contrato
o implicitos en las précticas tradicionales del negocio, politicas publicadas o declaraciones especificas de
una entidad (véase el parrafo 24). Como con otros tipos de contratos, cuando un contrato con un cliente
incluye un compromiso para conceder una licencia, ademas de otros bienes o servicios comprometidos, una
entidad aplicard los péarrafos 22 a 30 para identificar cada una de las obligaciones de desempefio del
contrato.

Si el compromiso de conceder una licencia no es distinto de otros bienes o servicios comprometidos en el
contrato de acuerdo con los pérrafos 26 a 30, una entidad contabilizard el compromiso de conceder una
licencia y esos otros bienes o servicios comprometidos juntos como una obligacién de desempefio Unica.
Ejemplos de licencias que no son distintas de otros bienes o servicios comprometidos en el contrato
incluyen los siguientes:

@) una licencia que constituye un componente de un bien tangible y que es parte integral de la
funcionalidad de dicho bien; y

(b) una licencia de la que el cliente puede beneficiarse solo conjuntamente con un servicio
relacionado (tal como un servicio en linea proporcionado por la entidad que permite al cliente,
mediante la concesion de una licencia, acceder a contenidos).

Si la licencia no es distinta, una entidad aplicara los parrafos 31 a 38 para determinar si la obligacién de
desempefio (que incluye la licencia comprometida) es una obligacion de desempefio que se satisface a lo
largo del tiempo o en un momento determinado.
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Si el compromiso de conceder la licencia es distinto de otros bienes o servicios comprometidos en el
contrato y, por ello, el compromiso de conceder la licencia es una obligacion de desempefio separada, una
entidad determinara si la licencia se transfiere al cliente en un momento determinado o a lo largo de un
periodo de tiempo. Para realizar esa determinacion, una entidad considerard si la naturaleza del compromiso
de la entidad al conceder la licencia al cliente es proporcionar al cliente:

€) un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad, tal como evolucione a lo largo del
periodo de licencia; o

(b) un derecho a utilizar la propiedad intelectual de la entidad, segln se encuentre en el momento de
concesion de la licencia.

Determinacioén de la naturaleza del compromiso de la entidad

Para determinar si el compromiso de una entidad de conceder una licencia proporciona al cliente un derecho
de acceso a la propiedad intelectual o un derecho a utilizar la propiedad intelectual de una entidad, ésta
considerara si un cliente puede usar directamente una licencia en el momento concreto en que se concede la
licencia y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes. Un cliente no puede utilizar directamente
una licencia en el momento concreto en que se le concede y obtener sustancialmente todos sus beneficios
restantes, si la propiedad intelectual a la que tiene derecho cambia a lo largo del periodo de licencia. La
propiedad intelectual cambiarad (y, por ello, afectara a la evaluacion de la entidad de cuando el cliente
controla la licencia) cuando la entidad continde involucrada con su propiedad intelectual y lleve a cabo
actividades que afectan de forma significativa a la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente. En
estos casos, la licencia proporciona al cliente un derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad
(véase el parrafo B58). Por el contrario, un cliente puede utilizar directamente una licencia en el momento
concreto en que se le concede y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes, si la propiedad
intelectual a la que tiene derecho el cliente no va a cambiar (véase el parrafo B61). En esos casos, las
actividades llevadas a cabo por la entidad solo cambian su propio activo (es decir, la propiedad intelectual
subyacente), lo cual puede afectar a la capacidad de la entidad para proporcionar licencias en el futuro; sin
embargo, esas actividades no afectarian a la determinacion de lo que proporciona la licencia o lo que
controla el cliente.

La naturaleza del compromiso de una entidad al conceder la licencia es un compromiso de proporcionar un
derecho de acceso a la propiedad intelectual de la entidad si se cumplen todos los criterios siguientes:

@) el contrato requiere, o el cliente razonablemente espera, que la entidad lleve a cabo actividades
que afectan de forma significativa a la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente
(véase el parrafo B59);

(b) los derechos concedidos por la licencia exponen directamente al cliente a los efectos positivos o
negativos de las actividades de la entidad identificados en el parrafo B58(a); y

(c) esas actividades no dan lugar a la transferencia de un bien o servicio al cliente a medida que
dichas actividades tengan lugar (véase el parrafo 25).

Factores que pueden indicar que un cliente podria esperar razonablemente que una entidad llevara a cabo
actividades que afecten significativamente a la propiedad intelectual incluyen las practicas tradicionales del
negocio, politicas publicadas o declaraciones especificas de la entidad. Aunque no determinante, la
existencia de un interés econémico compartido (por ejemplo, una regalia basada en ventas) entre la entidad
y el cliente relacionada con la propiedad intelectual a la que tiene derecho el cliente puede también indicar
que éste podria razonablemente esperar que la entidad lleve a cabo esta actividad.

Si los criterios del parrafo 58 se cumplen, una entidad contabilizara el compromiso de conceder una licencia
como un obligacion de desempefio satisfecha a lo largo del tiempo, porque el cliente recibira y consumira
de forma simultanea el beneficio procedente del desempefio de la entidad de proporcionar acceso a su
propiedad intelectual a medida que el desempefio tiene lugar [véase el parrafo 35(a)]. Una entidad aplicara
los parrafos 39 a 45 para seleccionar un método apropiado de medir su progreso hacia la satisfaccion
completa de esa obligacién de desempefio para dar acceso.

Si los criterios del parrafo B58 no se cumplen, la naturaleza del compromiso de una entidad es proporcionar
un derecho al uso de la propiedad intelectual de la entidad a medida que dicha propiedad intelectual exista
(en términos de forma y funcionalidad) en el momento concreto en que se concede la licencia al cliente.
Esto significa que el cliente puede redirigir el uso de la licencia en el momento concreto en que se le
transfiere y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes. Una entidad contabilizara el
compromiso de proporcionar un derecho a utilizar su propiedad intelectual a medida que se satisface la
obligacion de desempefio en un momento concreto. Una entidad aplicara el parrafo 38 para determinar el
momento concreto en el cual se transfiere la licencia al cliente. Sin embargo, el ingreso de actividades
ordinarias no puede reconocerse por una licencia que proporciona un derecho a utilizar la propiedad
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intelectual antes del comienzo de periodo durante el cual el cliente es capaz de utilizar y beneficiarse de
ésta. Por ejemplo, si el periodo de una licencia de un programa informatico comienza antes de que una
entidad proporcione al cliente (o haga disponible de otro modo) un cédigo que le permita el uso inmediato
de dicho programa, la entidad no reconoceria un ingreso de actividades ordinarias antes de que se haya
proporcionado dicho cddigo (o se haga disponible por otro medio).

Una entidad no considerara los siguientes factores al determinar si una licencia proporciona un derecho de
acceso a la propiedad intelectual o un derecho al uso de la propiedad intelectual de la entidad:

) Restricciones de tiempo, region geografica o uso—esas restricciones definen los atributos de la
licencia comprometida, en lugar de definir si la entidad satisface su obligacion de desempefio en
un momento determinado o a lo largo del tiempo.

(b) Las garantias proporcionadas por la entidad de que tiene una patente valida de propiedad
intelectual y que defendera esa patente del uso no autorizado—una compromiso de defender un
derecho de patente no es un obligacion de desempefio porque el acto de defender una patente
protege el valor de los activos de propiedad intelectual de la entidad y asegura al cliente que la
licencia transferida cumple las especificaciones de la licencia comprometida en el contrato.

Regalias basadas en ventas o uso

A pesar de los requerimientos de los pérrafos 56 a 59, una entidad reconocerd ingresos de actividades
ordinarias por regalias basadas en ventas o uso comprometidas a cambio de una licencia de propiedad
intelectual, solo cuando (o a medida que) ocurra uno de los siguientes sucesos:

@) tenga lugar la venta o uso posterior; y

(b) la obligacidn de desempefio a la que se ha asignado parte o todas las regalias basadas en ventas o
uso ha sido satisfecha (o parcialmente satisfecha).

Acuerdos de recompra

Un acuerdo de recompra es un contrato en el que una entidad vende un activo y también se compromete o
tiene la opcidén (en el mismo contrato o en otro) de recomprarlo. El activo recomprado puede ser el que se
vendi6 originalmente al cliente, uno que sea sustancialmente igual, u otro del que el activo originalmente
vendido es un componente.

Los acuerdos de recompra generalmente tienen tres formas:

@) la obligacion de una entidad de recomprar el activo (a término);
(b) el derecho de una entidad de recomprar el activo (una opcion de compra); y
(c) la obligacion de una entidad de recomprar el activo a peticion del cliente (una opcidn de venta).

Un contrato a término o una opcidén de compra

Si una entidad tiene una obligacioén o un derecho a recomprar el activo (mediante un contrato a término o
una opcién de compra), un cliente no obtiene el control del activo, porque el cliente esta limitado en su
capacidad de redirigir el uso del activo y de obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes, aun
cuando el cliente pueda tener posesidn fisica del activo. Por consiguiente, la entidad contabilizara el
contrato de una de las siguientes formas:

@) un arrendamiento de acuerdo con la NIC 17 Arrendamientos, si la entidad puede o debe
recomprar el activo por un importe que es menor que su precio de venta original; o

(b) un arrendamiento financiero de acuerdo con el parrafo B68, si la entidad puede o debe recomprar
el activo por un importe que es igual 0 mayor que su precio de venta original.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad considerara el valor temporal del
dinero.

Si el acuerdo de recompra es un acuerdo financiero, la entidad continuara reconociendo el activo y también
reconocera un pasivo financiero por cualquier contraprestacion recibida del cliente. La entidad reconoceré
la diferencia entre el importe de la contraprestacion recibida del cliente y el importe de la contraprestacion a
pagar al cliente como intereses y, si procede, como costos de procesamiento y tenencia (por ejemplo,
seguro).

Si la opcidn vence sin ejercerse, una entidad dara de baja en cuentas el pasivo y reconocera el ingreso de
actividades ordinarias.
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Una opcién de venta

Si una entidad tiene una obligacion de recomprar el activo a peticion del cliente (una opcion de venta) a un
precio que sea menor que el precio de venta original del activo, ésta considerara al comienzo del contrato si
el cliente tiene un incentivo econdmico significativo para ejercer ese derecho. El ejercicio del cliente de ese
derecho dara lugar a que éste pague efectivamente la contraprestacion a la entidad por el derecho a utilizar
un activo especificado por un periodo de tiempo. Por ello, si el cliente tiene un incentivo econdémico
significativo para ejercer ese derecho, la entidad contabilizard el acuerdo como un arrendamiento de
acuerdo con la NIC 17.

Para determinar si un cliente tiene un incentivo econdémico significativo para ejercer ese derecho, una
entidad considerara varios factores, incluyendo la relacion del precio de recompra con el valor de mercado
esperado del activo en la fecha de la recompra y el tiempo hasta que venza el derecho. Por ejemplo, si el
precio de recompra se espera que supere de forma significativa el valor de mercado del activo, esto puede
indicar que el cliente tiene un incentivo econémico significativo para ejercer la opcion de venta.

Si el cliente no tiene un incentivo econémico significativo para ejercer su derecho a un precio que sea
menor que el precio de venta original del activo, la entidad contabilizara el acuerdo como si fuera la venta
de un producto con un derecho de devolucion como se describe en los parrafos B20 a B27.

Si el precio de recompra del activo es igual o mayor que el precio de venta original y es mas que el valor de
mercado esperado del activo, el contrato es, de hecho, un acuerdo financiero y, por ello, se contabilizard
como se describe en el parrafo B68.

Si el precio de recompra del activo es igual 0 mayor que el precio de venta original y es menor o igual que
el valor de mercado esperado del activo, y el cliente no tiene un incentivo econémico significativo de
ejercer su derecho, entonces la entidad contabilizara el acuerdo como si fuera la venta de un producto con
un derecho de devolucion como se describe en los parrafos B20 a B27.

Al comparar el precio de recompra con el precio de venta, una entidad considerara el valor temporal del
dinero.

Si la opcidn vence sin ejercerse, una entidad daré de baja en cuentas el pasivo y reconocerd el ingreso de
actividades ordinarias.

Acuerdos de depdsito

Cuando una entidad entrega un producto a otra (tal como un intermediario o distribuidor) para la venta final
a clientes, la entidad evaluara si esa otra parte ha obtenido el control del producto en ese momento concreto.
Un producto que se ha entregado a un tercero puede conservarse como un acuerdo de deposito si ese tercero
no ha obtenido el control del producto. Por consiguiente, una entidad no reconocera ingresos de actividades
ordinarias en el momento de la entrega de un producto a un tercero si el producto entregado se mantiene en
deposito.

Indicadores de que un acuerdo es un acuerdo de deposito incluyen, pero no se limitan a los siguientes:

() el producto esta controlado por la entidad hasta que ocurra un suceso especificado, tal como la
venta del producto a un cliente del intermediario o hasta que venza un periodo especificado;

(b) la entidad es capaz de requerir la devolucion del producto o transferirlo a un tercero (tal como
otro intermediario); y

(c) el intermediario no tiene una obligacién incondicional de pagar el producto (aunque puede se le
puede requerir pagar un depdsito).

Acuerdos de entrega posterior a la facturacion

Un acuerdo de entrega posterior a la facturacion es un contrato segun el cual una entidad factura a un cliente
por un producto, pero la entidad conserva la posesion fisica de éste hasta que se le transfiera al cliente en un
momento determinado en el futuro. Por ejemplo, un cliente puede solicitar que una entidad realice un
contrato de este tipo, debido a que carece de espacio disponible para el producto o por retrasos en la
programacion de produccion del cliente.

Una entidad determinard cudndo ha satisfecho su obligacién de desempefio de transferir un producto,
evaluando cuando obtiene el cliente el control de ese producto (véase el parrafo 38). Para algunos contratos,
el control se transfiere cuando el producto se entrega en la ubicacion del cliente o cuando el producto se
envia, dependiendo de los términos del contrato (incluyendo las condiciones de entrega y envio). Sin
embargo, para algunos contratos, un cliente puede obtener el control de un producto, aun cuando dicho
producto permanezca en posesion fisica de una entidad. En ese caso, el cliente tiene la capacidad de
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redirigir el uso del producto y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes, aun cuando haya
decidido no ejercer su derecho a tomar posesion fisica. Por consiguiente, la entidad no controla el producto.
En su lugar, la entidad proporciona servicios de custodia al cliente sobre el activo de éste.

Ademas de la aplicacion de los requerimientos del parrafo 38, para que un cliente haya obtenido el control
de un producto en un acuerdo de entrega posterior a la facturacién, deben cumplirse todos los criterios
siguientes:

@) la razén del acuerdo de entrega posterior a la facturacion debe ser formal (por ejemplo, el cliente
ha solicitado el acuerdo);

(b) el producto debe esta identificado por separado como que pertenece al cliente;

(c) el producto debe estar actualmente listo para la transferencia fisica al cliente; y

(d) la entidad no puede tener la capacidad de utilizar el producto o redirigirlo hacia otro cliente.

Si una entidad reconoce el ingreso de actividades ordinarias por la venta de un producto en la forma de
entrega posterior a la facturacion, considerara si tiene obligaciones de desempefio pendientes (por ejemplo,
servicios de custodia) de acuerdo con los parrafos 22 a 30 a las que asignard una parte del precio de la
transaccion de acuerdo con los péarrafos 73 a 86.

Aceptacion del cliente

De acuerdo con el parrafo 38(e), la aceptacion de un cliente de un activo puede indicar que el cliente ha
obtenido su control. Las clausulas de aceptacion del cliente permiten a éste cancelar un contrato o requerir
que una entidad tome acciones para remediar que un bien o servicio no cumpla las especificaciones
acordadas. Una entidad considerard estas clausulas al evaluar cudndo un cliente obtiene el control de un
bien o servicio.

Si una entidad puede determinar de forma objetiva que se ha transferido el control del bien o servicio al
cliente de acuerdo con las especificaciones acordadas, entonces la aceptacion del cliente es una formalidad
que no afectaria a la determinacién de la entidad de cuando el cliente ha obtenido el control del bien o
servicio. Por ejemplo, si la clausula de aceptacion del cliente se basa en el cumplimiento de caracteristicas
de tamafio o peso especificadas, una entidad podria determinar si esos criterios se han cumplido antes de
recibir confirmacion de la aceptacion del cliente. La experiencia de la entidad con contratos para bienes o
servicios similares puede proporcionar evidencia de que un bien o servicio proporcionado al cliente retine
las especificaciones acordadas en el contrato. Si los ingresos de actividades ordinarias se reconocen antes de
la aceptacion del cliente, una entidad todavia debe considerar si existen obligaciones de desempefio
pendientes (por ejemplo, instalacion de equipos) y evaluard si debe contabilizarlas por separado.

Sin embargo, si una entidad no puede determinar de forma objetiva que el bien o servicio proporcionado al
cliente retne las especificaciones acordadas en el contrato, entonces la entidad no podria concluir que el
cliente ha obtenido el control hasta que la entidad reciba la aceptacion del cliente. Esto es asi porque en esa
circunstancia, la entidad no puede determinar que el cliente tiene la capacidad de redirigir el uso del bien o
servicio y obtener sustancialmente todos sus beneficios restantes.

Si una entidad entrega productos a un cliente a efectos de prueba o evaluacion y el cliente no se ha
comprometido a pagar cualquier contraprestacion hasta que venza el periodo de prueba, el control del
producto no se ha transferido al cliente hasta que éste acepte el producto o venza el periodo de prueba.

Informacion a revelar sobre ingresos de actividades ordinarias
desagregados

El parrafo 114 requiere que una entidad desagregue los ingresos de actividades ordinarias procedentes de
contratos con clientes en categorias que representen la forma en que la naturaleza, importe, calendario e
incertidumbre de los ingresos de actividades ordinarias y flujos de efectivo se ven afectados por factores
econémicos. Por consiguiente, la medida en que los ingresos de actividades ordinarias de una entidad se
desagregan a efectos de esta informacion a revelar dependera de los hechos y circunstancias relativos a los
contratos de la entidad con clientes. Algunas entidades pueden necesitar utilizar més de un tipo de categoria
para cumplir el objetivo del parrafo 114 de desagregar los ingresos de actividades ordinarias. Otras
entidades puede cumplir el objetivo utilizando solo un tipo de categoria para desagregar los ingresos de
actividades ordinarias.

Al seleccionar el tipo de categoria (0 categorias) a utilizar para desagregar los ingresos de actividades
ordinarias, una entidad considerara la forma en que se ha presentado la informacion sobre los ingresos de
actividades ordinarias de la entidad para otros propésitos, incluyendo todos los siguientes:
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informacion a revelar presentada fuera de los estados financieros (por ejemplo, publicacion de
ganancias, informes anuales o presentaciones a inversores);

informacion regularmente revisada por la méxima autoridad en la toma de decisiones para evaluar
el rendimiento financiero de los segmentos de operacion; y

otra informacion que sea similar a los tipos de informacion identificados en el parrafo B88(a) y
(b) y que utiliza la entidad o usuarios de los estados financieros de la entidad para evaluar el
rendimiento financiero de la entidad o tomar decisiones sobre asignacion de recursos.

Ejemplos de categorias que puede ser apropiado incluir, pero que no se limitan a todos los siguientes:

@)
(b)
(©
(d)
()
®

)

tipo de bien o servicio (por ejemplo, lineas de productos principales);

region geografica (por ejemplo, pais o region);

mercado o tipo de cliente (por ejemplo, clientes del gobierno y que no son del gobierno);
tipo de contrato (por ejemplo, contratos a precio fijo y por tiempo y por materiales );
duracion del contrato (por ejemplo, contratos a corto y a largo plazo);

calendario de transferencia de bienes o servicios (por ejemplo, ingresos de actividades ordinarias
procedentes de bienes o servicios transferidos a clientes en un momento determinado e ingresos
de actividades ordinarias procedentes de bienes o servicios transferidos a lo largo del tiempo); y

canales de ventas (por ejemplo, bienes vendidos directamente a clientes y bienes vendidos a
través de intermediarios).
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Apéndice C
Fecha de vigenciay transicién

Este apéndice forma parte integrante de la NIIF y tiene el mismo caracter normativo que las otras partes de la
Norma.

Fecha de vigencia

C1 Una entidad aplicara esta Norma para los periodos anuales que comiencen a partir del 1 de enero de 2017.
Se permite su aplicacion anticipada. Si una entidad aplica esta Norma en un periodo que comience con
anterioridad, revelara ese hecho.

Transicion
c2 A efectos de los requerimientos de transicion de los parrafos C3 a C8:
(@) la fecha de aplicacién inicial es el comienzo del periodo de presentacién en que la entidad aplique
esta Norma; y
(b) un contrato completado es un contrato para el cual la entidad ha transferido todos los bienes o
servicios identificados de acuerdo con la NIC 11 Contratos de Construccion, NIC 18 Ingresos de
Actividades Ordinarias e Interpretaciones relacionadas.
C3 Una entidad aplicara esta Norma utilizando uno de los dos siguientes métodos:
@) de forma retroactiva a cada periodo de presentacion previo de acuerdo con la NIC 8 Politicas
Contables, Cambios en las Estimaciones Contables y Errores, sujeta a los recursos del pérrafo
C5;0
(b) retroactivamente con el efecto acumulado de la aplicacion inicial de esta Norma reconocido en la
fecha de aplicacidn inicial, de acuerdo con los parrafo C7 y C8.
C4 A pesar de los requerimientos del parrafo 28 de la NIC 8, cuando se aplica por primera vez esta Norma, una

entidad necesitara presentar Unicamente la informacion cuantitativa requerida por el parrafo 28(f) de la NIC
8 para el periodo anual inmediato que preceda a la fecha de aplicacion inicial de esta Norma (el "periodo
inmediato anterior") y solo si la entidad aplica esta Norma de forma retroactiva de acuerdo con el parrafo
C3(a). Una entidad puede también presentar esta informacién para el periodo presente o para periodos
comparativos anteriores, pero no se requiere que lo haga.

C5 Una entidad puede utilizar uno o mas de las siguientes soluciones practicas al aplicar esta Norma de forma
retroactiva de acuerdo el parrafo C3(a):

@) para contratos terminados, una entidad no necesita reexpresar los contratos que comiencen y
terminen dentro del mismo periodo de presentacion anual;

(b) para contratos terminados que tengan contraprestacion variable, una entidad puede utilizar el
precio de la transaccion en la fecha en que se complet6 el contrato, en lugar de estimar los
importes de contraprestacion variable en los periodos de presentacion comparativos; y

(c) para todos los periodos de presentacion que se presentan antes de la fecha de la aplicacion inicial,
una entidad no necesita revelar el importe de los precios de la transaccion asignados a las
obligaciones de desempefio pendientes, ni una explicacion de cuando espera reconocer ese
importe como ingresos de actividades ordinarias (véase el parrafo 120).

C6 Para cualquiera de los soluciones practicas del parrafo C5 que utilice una entidad, ésta aplicara ese recurso
de forma congruente a todos los contratos dentro de todos los periodos de presentacion de informes
presentados. Ademas, la entidad revelara toda la siguiente informacion:

(@) las soluciones que se han utilizado; y

(b) en la medida en que sea razonablemente posible, una evaluacion cualitativa del efecto estimado
de la aplicacion de cada uno de dichas soluciones.

Cc7 Si una entidad opta por aplicar esta Norma de forma retroactiva, de acuerdo con el parrafo C3(b),
reconocera el efecto acumulado de la aplicacion inicial de esta Norma como un ajuste al saldo de apertura
de las ganancias acumuladas (u otro componente del patrimonio, segun proceda) del periodo de
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presentacion anual que incluya la fecha de aplicacidn inicial. Segun este método de transicion, una entidad
aplicara esta Norma de forma retroactiva solo a contratos que no estén terminados en la fecha de aplicacion
inicial (por ejemplo, 1 de enero de 2017 para una entidad con el 31 de diciembre como final de afio).

Para periodos de presentacion que incluyan la fecha de aplicacion inicial, una entidad proporcionara toda la
informacion a revelar adicional siguiente, si esta Norma se aplica de forma retroactiva de acuerdo con el
parrafo C3(b):

@) el importe por el que cada partida de los estados financieros se ve afectada en el periodo de
presentacion actual por la aplicacion de esta Norma en comparacion con la NIC 11y laNIC 18y
las Interpretaciones relacionadas que estuvieran vigentes antes del cambio; y

(b) una explicacion de las razones de los cambios significativos identificados en C8(a).

Referencias ala NIIF 9

Si una entidad aplica esta Norma pero no aplica todavia la NIIF 9 Instrumentos Financieros, cualquier
referencia en esta Norma a la NIIF 9 debera interpretarse como una referencia a la NIC 39 Instrumentos
Financieros: Reconocimiento y Medicién.

Derogacion de otras Normas

C10

Esta Norma sustituye a las siguientes Normas:

@) la NIC 11 Contratos de Construccion;

(b) la NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias;

(c) la CINIIF 13 Programas de Fidelizacion de Clientes;

(d) la CINIIF 15 Acuerdos para la Construccion de Inmuebles;

(e) la CINIIF 18 Transferencias de Activos procedentes de Clientes; y
()] la SIC-31 Ingresos—Permutas de Servicios de Publicidad.

© IFRS Foundation

37



NIIF 15 INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS PROCEDENTES DE CONTRATOS CON CLIENTES

Apéndice D
Modificaciones a otras NIIF

Este Apéndice describe las modificaciones a otras Normas que realizé el IASB cuando finaliz6 la NIIF 15. En los
parrafos modificados el texto nuevo esta subrayado y el texto eliminado se ha tachado.

Esta tabla muestra la forma en que las siguientes referencias han sido modificadas en otras Normas.

Referencia . - .
. contenida en en se modifica por referencia a

existente a
NIIF 4 Los pérrafos 4(a) y (c), B18(h)

NIC 13 ldngresos de NIC 16 Parrafo 68A

Actividades , NIIF 15 Ingresos de Actividades

Ordinarias o NIC 18 | NIC 39 Parrafo GA2 OrdinariasgProcedentes de
NIC 40 Péarrafo 3(b) Contratos con Clientes o NIIF

15
NIC 11 Contratos de
Construccion o NIC SIC-32 Parrafo 6

11

NIIF 1 Adopcion por Primera vez de las Normas Internacionales de
Informacién Financiera

Se afade el parrafo 39X. El nuevo texto esta subrayado.

Fecha de vigencia

39X La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de

2014, elimind el parrafo D24 y su encabezamiento correspondiente y afiadié los parrafos D34 y D35 y sus
encabezamientos correspondientes. Una entidad aplicard esas modificaciones cuando aplique la NIIF 15.

En el Apéndice D, se eliminan el parrafo D24 y su encabezamiento correspondiente y se afiaden los parrafos
D34 y D35 y sus encabezamientos correspondientes. El nuevo texto est& subrayado.

Ingresos de actividades ordinarias

D34 Una entidad que adopta por primera vez las NIIF podré aplicar las disposiciones de transicion del parrafo

C5 de la NIIF 15. En dichos parrafos las referencias a la "fecha de aplicacién inicial" se interpretaran como
el comienzo del primer periodo de presentacién conforme a las NIIF. Si una entidad que adopta por primera
vez las NIIF decide aplicar esas disposiciones de transicion, aplicara también el parrafo C6 de la NIIF 15.

D35 No se requiere que una entidad que adopta por primera vez las NIIF reexprese los contratos que estuvieran

completados antes del primer periodo presentado. Un contrato completo es un contrato para el cual la
entidad ha transferido todos los bienes o servicios identificados de acuerdo con PCGA anteriores.
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NIIF 3 Combinaciones de Negocios

Se modifica el parrafo 56 y se afiade el parrafo 64K. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

56

Pasivos contingentes

Tras el reconocimiento inicial y hasta que el pasivo se liquide, cancele o expire, la adquirente medira un
pasivo contingente reconocido en una combinacion de negocios al mayor de:

(@ el importe que se reconoceria de acuerdo con la NIC 37;y

(b) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de ingresos de actividades
ordinarias acumulados la-amertizacién-acumulada-reconocidos de acuerdo con la-NIG-18-Ingreses
de—Actividades—Ordinarias los principios de la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes.

Este requerimiento no se aplicara a contratos contabilizados de acuerdo con la NIC 39.

Fecha de vigencia

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico el parrafo 56. Una entidad aplicard esa modificacién cuando apligue la NIIF 15.

NIIF 4 Contratos de Seguro

Se afiade el parrafo 41G. El nuevo texto esta subrayado.

Fecha de vigenciay transicion

41G

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico los parrafos 4(a) y (c), B7, B18(h), B21. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando

aplique la NIIF 15.

En el Apéndice B se modifican los parrafos B7 y B21. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

B7

Pagos en especie

Es probable que la aplicacion de la presente NIIF a los contratos mencionados en el parrafo B6 no sea mas
gravosa que la aplicacion de las NIIF que se habrian de utilizar si los contratos estuvieran fuera del alcance
de esta NIIF:

@

(b) Si se apllcase la NIIF 15 NIC-18-Ingresos-de-Actividades-Ordinarias, el prestador del servicio
reconoceria el ingreso de actividades ordinarias a-partir-del-grade-de-terminacién-cuando (0 a

medida que) transfiera los servicios al cliente (asi-eeme-de-sujeto a otros criterios especificos).

© IFRS Foundation

39



NIIF 15 INGRESOS DE ACTIVIDADES ORDINARIAS PROCEDENTES DE CONTRATOS CON CLIENTES

Este procedimiento serd también aceptable dentro de la presente NIIF, en la que se permite al
suministrador del servicio (i) continuar con sus politicas contables actuales para esos contratos,
salvo que ello implique practicas prohibidas por el parrafo 14; y (ii) mejorar sus politicas
contables si asi lo permiten los parrafos 22 a 30.

©

Ejemplos de contratos de seguro

B21 Si los contratos descritos en el parrafo B19 no crean activos financieros o pasivos financieros, se aplicaré la
NIIF 15 15—N+G—18 Segun Ia NIIF 15—N+G—18 Ios |ngresos de act|V|dades ordlnanas se reconoceran aseciados

ﬁablecuando (o medlda que) una entldad satlsfaqa una obhqacnon de desempeno transflrlendo un blen 0
servicio comprometido a un cliente por un importe que refleje la contraprestacion a la que espera la entidad
tener derecho.

NIIF 9 Instrumentos Financieros (noviembre de 2009)

Se modifican los péarrafos 3.1.1, 5.1.1 y 5.4.5 y se afiaden los parrafos 5.1.2, 5.4.1A y 8.1.5. El texto eliminado
esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

3.1 Reconocimiento inicial de activos financieros

3.11 Una entidad reconocerd un activo financiero en su estado de situacion financiera cuando, y solo
cuando, se convierta en parte de las clausulas contractuales del instrumento (véanse los parrafos
GA34 y GA35 de la NIC 39). Cuando una entidad reconozca por primera vez un activo financiero, lo
clasificara de acuerdo con los parrafos 4.1 a 4.5 y lo medira de acuerdo con ¢} los parrafos 5.1.1 y
5.1.2.

5.1 Medicién inicial

5.1.1 Excepto para las cuentas por cobrar comerciales gue queden dentro del alcance del parrafo 5.1.2, en
el reconocimiento inicial una entidad medira un activo financiero por su valor razonable mas, en el
caso de un activo financiero que no se contabilice al valor razonable con cambios en resultados, los
costos de transaccidn que sean directamente atribuibles a la adquisicion del activo financiero.

5.1.2 A pesar del requerimiento del parrafo 5.1.1, en el reconocimiento inicial, una entidad medira las cuentas por
cobrar comerciales que no tengan un componente financiero significativo (determinado de acuerdo con la
NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes a su precio de
transaccién (como se define en la NIIF 15).

5.4 Ganancias y pérdidas

5.4.1A  Los dividendos se reconoceran en el resultado del periodo solo cuando:

@) se establezca el derecho de la entidad a recibir el pago del dividendo;
(b) es probable que la entidad reciba los beneficios econémicos asociados con el dividendo; y
(©) el importe del dividendo pueda ser medido de forma fiable.
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Inversiones en instrumentos de patrimonio

Si una entidad lleva a cabo la eleccion del parrafo 544 reconocerd en el resultado deI periodo los
dividendos procedentes de esa inversion
dividendo,-de-acuerde-contaNIC18 de acuerdo con el parrafo 5. 4 1A.

8.1 Fecha de vigencia

8.1.5

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de

2014, modificé los parrafos 3.1.1, 5.1.1, 545 y B5.12 y elimin6 el parrafo C16 y su encabezamiento
correspondiente. Se afladieron los parrafos 5.1.2 y 5.4.1A y una definicién al Apéndice A. Una entidad
aplicara esas modificaciones cuando aplique la NIIF 15.

En el Apéndice A, se afiade una definicién. El nuevo texto estd subrayado.

dividendos Distribuciones de ganancias a los tenedores de instrumentos de patrimonio en

proporcion al porcentaje de los instrumentos poseidos de una clase concreta de capital.

‘ En el Apéndice B, se maodifica el parrafo B5.12. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

B5.12

Ganancias y pérdidas

El parrafo 5.4.4 permite a una entidad realizar una eleccién irrevocable de presentar en otro resultado
integral los cambios en el valor razonable de una inversién en un instrumento de patrimonio que no se
mantenga para negociar. Esta eleccion se realizard sobre la base de instrumento por instrumento (es decir
accion por accién). Los importes presentados en otro resultado integral no seran transferidos posteriormente
al resultado del periodo. Sin embargo, la entidad puede hacer transferencias de las ganancias o pérdidas
acumuladas dentro del patrimonio. Los dividendos de estas inversiones se reconoceran en el resultado del
periodo de acuerdo con el parrafo 5.4.5-+a-NtC-18, a menos que el dividendo represente claramente una
recuperacion de parte del costo de la inversion.

‘ En el Apéndice C, se eliminan el parrafo C16 y su encabezamiento correspondiente.

NIIF 9 Instrumentos Financieros (octubre de 2010)

Se modifican los pérrafos 3.1.1, 4.2.1, 5.1.1, 5.2.1 y 5.7.6 y se afiaden los parrafos 5.1.3, 5.7.1A y 7.1.4. El texto
eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

3.1 Reconocimiento inicial

311

Una entidad reconocerd un activo financiero o un pasivo financiero en su estado de situacién
financiera cuando, y sdlo cuando, se convierta en parte de las cldusulas contractuales del instrumento
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(véanse los parrafos B3.1.1 y B3.1.2). Cuando una entidad reconozca por primera vez un activo
financiero, lo clasificara de acuerdo con los parrafos 4.1.1 a 4.1.5 y lo medira de acuerdo con los
parrafos 5.1.1 a 5.1.3.-¢5-%:2 Cuando una entidad reconozca por primera vez un pasivo financiero, lo
clasificara de acuerdo con los parrafos 4.2.1y 4.2.2 y lo medira de acuerdo con el parrafo 5.1.1.

4.2 Clasificacion de pasivos financieros

421

Una entidad clasificar4d todos los pasivos financieros como medidos posteriormente al costo
amortizado utilizando el método de interés efectivo, excepto en el caso de:

(a)

(c) Los contratos de garantia financiera, tal como se definen en el Apéndice A. Después del
reconocimiento inicial, un emisor de dichos contratos los medira posteriormente [salvo que
sea de aplicacion el parrafo 4.2.1(a) o (b)] por el mayor de:

(i) el importe determinado de acuerdo con la NIC 37 Provisiones, Pasivos
Contingentes y Activos Contingentes y

(i) el importe reconocido inicialmente (véase el parrafo 5.1.1) menos, en su caso, el
importe de ingresos de actividades ordinarias _acumulados la—amertizacién
acumulada—reconocidos de acuerdo con {a—NIC—18 Inhgreses—de—Actividades
Ordinarias—los_principios de la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes.

(d) Compromisos de concesion de un préstamo a una tasa de interés inferior a la de mercado.
Después del reconocimiento inicial, un emisor de dichos contratos los medira [a menos que
sea de aplicacion el parrafo 4.2.1(a)] por el mayor de:

(i) el importe determinado de acuerdo con la NIC 37y
(i) el importe reconocido inicialmente (véase el parrafo 5.1.1) menos, en su caso, el
importe de _ingresos de actividades ordinarias _acumulados la—amertizacién
acumulada-reconocidos de acuerdo con NHG-28 los principios de la NIIF 15.
(e)

5.1 Medicién inicial

511

5.13

Excepto para las cuentas por cobrar comerciales gue queden dentro del alcance del parrafo 5.1.3, en
el reconocimiento inicial, una entidad medira un activo financiero o un pasivo financiero por su valor
razonable més o menos, en el caso de un activo financiero o un pasivo financiero que no se contabilice
al valor razonable con cambios en resultados, los costos de transaccién que sean directamente
atribuibles a la adquisicion o emisidn del activo financiero o pasivo financiero.

A pesar del requerimiento del parrafo 5.1.1, en el reconocimiento inicial una entidad medira las cuentas por

cobrar comerciales que no tengan un componente financiero significativo (determinado de acuerdo con la
NIIF 15) a su precio de transaccién (como se define en la NIIF 15).

5.2 Medicion posterior de activos financieros

521

Después del reconocimiento inicial, una entidad medird un activo financiero de acuerdo con los
parrafos 4.1.1 a 4.1.5 a valor razonable o al costo amortizado (véanse los parrafos 9 y GA5 a GASC
de la NIC 39).

5.7 Ganancias y pérdidas

5.7.1A

Los dividendos se reconoceran en el resultado del periodo solo cuando:

42
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@) se establezca el derecho de la entidad a recibir el pago del dividendo;
(b) sea probable que la entidad reciba los beneficios econémicos asociados con el dividendo; y
(©) el importe del dividendo pueda ser medido de forma fiable.

Inversiones en instrumentos de patrimonio

Si una entidad lleva a cabo la eleccion del parrafo 5.7.5, reconocera en el resultado del periodo los
dividendos procedentes de esa inversion eua 3 ad-a
dividendo-de-acuerdo-conta-NIC-18-de acuerdo con el parrafo 5. 7 1A.

7.1 Fecha de vigencia

7.14

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de

2014, modificé los parrafos 3.1.1, 4.2.1,5.1.1,5.2.1, 5.7.6, B3.2.13, B5.7.1, C5 y C42 y elimind el parrafo
C16 y su encabezamiento correspondiente. Se afiadieron los parrafos 5.1.3 y 5.7.1A y una definicion al
Apéndice A. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando apligue la NIIF 15.

En el Apéndice A, se afiade una definicion. El nuevo texto estd subrayado.

dividendos Distribuciones de ganancias a los tenedores de instrumentos de patrimonio en

proporcién al porcentaje de los instrumentos poseidos de una clase concreta de capital.

En el Apéndice B se modifican los parrafos B3.2.13 y B5.7.1. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo
esté subrayado.

B3.2.13

Implicacion continuada en activos transferidos

Los siguientes son ejemplos de la forma en que una entidad medird el activo transferido y el pasivo
asociado, de acuerdo con el parrafo 3.2.16.

Para todos los activos

(@) Si la garantia suministrada por una entidad para compensar las pérdidas por incumplimiento
sobre un activo transferido, impide que el activo transferido sea dado de baja en cuentas en la
medida de su implicacion continuada, el activo transferido se medird en la fecha de la
transferencia al menor entre (i) el importe en libros del activo, y (ii) el importe méximo de la
contraprestacion recibida en la transferencia que la entidad puede ser obligada a devolver (“el
importe garantizado™). El pasivo asociado se medira inicialmente al importe garantizado mas el
valor razonable de la garantia (el cual es igual normalmente a la contraprestacion recibida por la
garantia). Posteriormente, el valor razonable inicial de la garantia se reconocera en el resultado
del periodo en—propercion—al-tiempo-transeurrido—{véase-NHC18) cuando (0 a medida que) la
obligacién se satisfaga de acuerdo con los principios de la NIIF 15 y el importe en libros del
activo se reducira para tener en cuenta las pérdidas por deterioro.
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Ganancias y pérdidas (seccion 5.7)

B5.7.1  El parrafo 5.7.5 permite a una entidad realizar una eleccion irrevocable de presentar en otro resultado
integral los cambios en el valor razonable de una inversién en un instrumento de patrimonio que no se
mantiene para negociar. Esta eleccion se realizard instrumento por instrumento (es decir accién por accién).
Los importes presentados en otro resultado integral no seran transferidos posteriormente al resultado del
periodo. Sin embargo, la entidad puede hacer transferencias de las ganancias o pérdidas acumuladas dentro
del patrimonio. Los dividendos de estas inversiones se reconoceran en el resultado del periodo de acuerdo
con el parrafo 5.7.6-}a-NHG-18, a menos que el dividendo represente claramente una recuperacion de parte
del costo de la inversion.

En el Apéndice C se modifican los parrafos C5 y C42. Se eliminan el parrafo C16 y su encabezamiento
correspondiente. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esté subrayado.

NIIF 3 Combinaciones de Negocios

C5 Se modifican los parrafos 16, 42, 53, 56 y 58(b) que quedan de la forma siguiente (se elimina el parrafos
64A y se afiade el parrafo 64D):

56  Tras el reconocimiento inicial y hasta que el pasivo se liquide, cancele o expire, la adquirente
medira un pasivo contingente reconocido en una combinacién de negocios al mayor de:

©) el importe que se reconoceria de acuerdo con la NIC 37; y

(b) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de ingresos de
actividades ordinarias acumulados la-amertizacién-acumulada-reconocidos de acuerdo

con NG 18-ngresos-de-Actividades-Ordinarias los principios de la NIIF 15 Ingresos de

Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.

Este requerimiento no se aplicara a contratos contabilizados de acuerdo con la NIIF 9.

NIC 39 Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicion

C42 En el Apéndice A, se modifican los parrafos GA3 y GA4, que quedan de la forma siguiente:

GA4 Los contratos de garantia financiera pueden tener diversas formas legales, como por ejemplo ...

€)] ... el emisor lo mide al mayor de:
0] el importe determinado de acuerdo con la NIC 37;y
(i) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de ingresos

de actividades ordinarias acumulados {a—amertizacion—acumulada
reconocidos de acuerdo con N#G-218-los principios de la NIIF 15 (véase el
parrafo 4.2.1(c) de la NIIF 9).

(b)

44 © IFRS Foundation



NORMA INTERNACIONAL DE INFORMACION FINANCIERA

NIIF 9 Instrumentos Financieros (Contabilidad de Coberturas y
modificaciones a la NIIF 9, NIIF 7 y NIC 39)!

Se modifica el parrafo 5.2.1. El nuevo texto esta subrayado.

5.2 Medicion posterior de activos financieros

5.2.1 Después del reconocimiento inicial, una entidad medird un activo financiero de acuerdo con los
parrafos 4.1.1 a 4.1.5 a valor razonable o costo amortizado (véanse los parrafos 9 y GA5 a GA8C de
laNIC 39).

En el Apéndice A, se afiade una definicion. El nuevo texto esté subrayado.

dividendos Distribuciones de ganancias a los tenedores de instrumentos de patrimonio en

proporcion al porcentaje de los instrumentos poseidos de una clase concreta de capital.

En el Apéndice C se modifican los parrafos C5 y C38. Se eliminan el parrafo C21 y su encabezamiento
correspondiente. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

NIIF 3 Combinaciones de Negocios

C5 Se modifican los parrafos 16, 42, 53, 56 y 58(b) que quedan de la forma siguiente, se eliminan los parrafos
64Ay 64D y se afiade el parrafo 64H:

56  Tras el reconocimiento inicial y hasta que el pasivo se liquide, cancele o expire, la adquirente
medird un pasivo contingente reconocido en una combinacion de negocios al mayor de:

(a) el importe que se reconoceria de acuerdo con la NIC 37; y

(b) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de ingresos de
actividades ordinarias acumulados la—ameortizacién-acumulada-reconocidos de acuerdo

con NIC-18-Ingreses-de-Actividades-Ordinarias los principios de la NIIF 15 Ingresos de

Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.

Este requerimiento no se aplicara a contratos contabilizados de acuerdo con la NIIF 9.

NIC 39 Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicidn

Las modificaciones consiguientes que la NIIF 15 introdujo en la NIIF 9 (Contabilidad de Coberturas y modificaciones a la NIIF 9,
NIIF 7'y NIC 39) deben interpretarse junto con las modificaciones consiguientes que la NIIF 15 introdujo en la NIIF 9 (2010). Esto
es asi porque la NIIF 9 (Contabilidad de Coberturas y modificaciones a la NIIF 9, NIIF 7 y NIC 39) incluye solo los parrafos de la
NIIF 9 (2010) que modifico o que fueron necesarios para facilitar la referencia. Por ello, no se ha afiadido un parrafo de fecha
vigencia a la NIIF 9 (Contabilidad de Coberturas y modificaciones a la NIIF 9, NIIF 7 y NIC 39) porque este asunto esta
incorporado en el parrafo de fecha de vigencia que se esta afiadiendo a la NIIF 9 (2010).
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C38 En el Apéndice A, se modifican los parrafos GA3 y GA4 que quedan de la forma siguiente:

GA4  Los contratos de garantia financiera pueden tener diversas formas legales, como por ejemplo ...

(@) ... el emisor lo mide al mayor de:
0] el importe determinado de acuerdo con la NIC 37;y
(i) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de

ingresos de actividades ordinarias acumulados la-amertizacién-acumulada
reconocidos de acuerdo con N{G-18-los principios de la NIIF 15 (véase el
parrafo 4.2.1(c) de la NIIF 9).

(b)

NIC 1 Presentacion de Estados Financieros

Se modifica el parrafo 34 y se afiade el parrafo 139N. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

Compensacion

34 La NIC-18-Inhgreses-de-Actividades-Ordinarias NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de
Contratos con Clientes,-define-el-ingreso-de-actividades-ordinarias-y-requiere que una entidad midase-te_los

ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con clientes por el importe de la
contraprestacion a Ia cual la entidad espera tener derecho a camblo de transferlr los blenes 0 servicios

comprometldo

la—enﬂdad— Por e|emplo el |mp0rte de ingresos de act|V|dades ordlnarlas reconoudos refle|a cualesqmera

descuentos comerciales y rebajas por volumen de ventas que permita la entidad. Una entidad lleva a cabo,
en el curso de sus actividades ordinarias, otras transacciones que no generan ingresos de actividades
ordinarias sino que son accesorias con respecto a las actividades principales que generan estos ingresos.
Una entidad presentard los resultados de estas transacciones compensando los ingresos con los gastos
relacionados que genere la misma operacion, siempre que dicha presentacion refleje el fondo de la
transaccion u otro suceso. Por ejemplo:

@) una entidad presentara las ganancias y pérdidas por la disposicion de activos no corrientes,

incluyendo inversiones y activos de operacion, deduciendo del imperte—recibide_importe de la
contraprestacion por dicha disposicién el importe en libros del activo y los gastos de venta

correspondientes; y

(b)

Transicion y fecha de vigencia

139N La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de
2014, modifico el parrafo 34. Una entidad aplicard esa modificacién cuando aplique la NIIF 15.

NIC 2 Inventarios

Se modifican los parrafos 2, 8, 29 y 37 y se afade el parrafo 40E. Se elimina el parrafo 19. El texto eliminado
esté tachado y el texto nuevo esté subrayado.
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Alcance

2

Esta Norma es de aplicacion a todos los inventarios, excepto a:

(@)

(b)

Definiciones

29

Entre los inventarios también se incluyen los bienes comprados y almacenados para su reventa, entre los
que se encuentran, por ejemplo, las mercaderias adquiridas por un minorista para revenderlas a sus clientes,
y también los terrenos u otras propiedades de inversidn que se tienen para vender a terceros. También son
inventarios los productos terminados o en curso de fabricacion mantenidos por la entidad, asi como los

materiales y sumlnlstros para ser usados en eI proceso productlvo EFI—GI—G&SG—GQ—HH—BFGSQ&QGI’—G@—S@FV—IGPGS—

- Los costos |ncurr|dos para cumpllr un contrato con un cllente gue no
dan lugar a inventarios (0 activos dentro del alcance de otra Norma) se contabilizardn de acuerdo con la
NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.

Valor neto realizable

Generalmente, la rebaja hasta alcanzar el valor neto realizable, se calcula para cada partida de las que
componen los inventarios. En algunas circunstancias, sin embargo, puede resultar apropiado agrupar
partidas similares o relacionadas. Este puede ser el caso de las partidas de inventarios relacionados con la
misma linea de productos, que tienen propositos o usos finales similares, se producen y venden en la misma
area geogréafica y no pueden ser, por razones practicas, evaluados separadamente de otras partidas de la
misma linea. No es apropiado realizar las rebajas a partir de partidas que reflejen clasificaciones completas
de los inventarios, por ejemplo sobre la totalidad de los productos termmados o0 sobre todos los inventarios
enun segmento de operamon determlnado

Informacién arevelar

37

La informacion acerca del importe en libros de las diferentes clases de inventarios, asi como la variacion de
dichos importes en el periodo, resultard de utilidad a los usuarios de los estados financieros. Una
clasificacion comun de los inventarios es la que distingue entre mercaderias, suministros para la produccion,
materias primas, productos en curso y productos terminados. Les-inventarios-de-un-prestador-de-servicios
pueden-ser-deseritos-como-trabajos-en-curso:

Fecha de vigencia
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40E La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de
2014, modifico los parrafos 2, 8, 29 y 37 y elimind el parrafo 19. Una entidad aplicara esas modificaciones
cuando aplique la NIIF 15.

NIC 12 Impuesto a las Ganancias

Se modifica el parrafo 59 y se afiade el parrafo 98E. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

Partidas reconocidas en el resultado

59 La mayoria de los pasivos y de los activos por impuestos diferidos apareceran cuando los ingresos y gastos,
que se incluyen en la ganancia contable de un determinado periodo, se computen dentro de la ganancia
fiscal en otro diferente. El correspondiente impuesto diferido se reconocera en el resultado del periodo. Son
ejemplos de lo anterior:

() los ingresos de actividades ordinarias por intereses, regalias o dividendos que se reciban al final
de los periodos a los que corresponden, y se computen en el resultado contable de—ferma
properecional—al—tiempo—que—ha—transeurrido—hasta—el—cierre, segun la NIC—18ingresos—de
ActividadesOrdinarias NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos
con Clientes o la NIIF 9 Instrumentos Financieros segun corresponda, pero se incluyan en la
ganancia o pérdida fiscal cuando sean cobrados; y

(b)

Fecha de vigencia

98E La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico el parrafo 59. Una entidad aplicard esa modificacién cuando aplique la NIIF 15.

NIC 16 Propiedades, Plantay Equipo

Se modifican los parrafos 69 y 72 y se afiade el parrafo 81J. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo
esté subrayado.

Baja en cuentas

69 La disposicion de un elemento de propiedades, planta y equipo puede llevarse a cabo de diversas maneras
(por ejemplo mediante la venta, realizando sobre la misma un contrato de arrendamiento financiero o por
donacmn) Parardetemar—lLa fecha en que se ha dlspuesto de una partlda an&enﬂdadapheara%sen&enes

de propledades planta y equipo es la fecha en que el receptor obtlene eI control de ese elemento de acuerdo

con los requerimientos para determinar cuando se satisface un obligacion de desempefio de la NIIF 15. La
NIC 17 se aplicara a las disposiciones por una venta con arrendamiento posterior.

72 El importe de la Ea-contraprestacion a-eebrar a incluir en la ganancia o pérdida que surge de la baja en
cuentas per—ta—dﬁpesreten—de un elemento de propledades planta y equipo es—se—nteeeneeera—rmeralmeme
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la NIIF 15. Los cambios posteriores al importe estimado de la contraprestacion incluida en la ganancia o

pérdida se contabilizaran de acuerdo con los requerimientos para cambios en el precio de la transaccién de
la NIIF 15.

Fecha de vigencia

1]

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de
2014, modifico los parrafos 68A, 69 y 72. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando aplique la NIIF
15.

NIC 32 Instrumentos Financieros: Presentacion

‘ Se afiade el parrafo 97Q. El nuevo texto esta subrayado.

Fecha de vigenciay transicién

97Q

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de

2014, modifico el parrafo GA21. Una entidad aplicara esa modificacién cuando aplique la NIIF 15.

En la Guia de Aplicacién, se modifica el parrafo GA21. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

GA21

Contratos para comprar o vender partidas no financieras (parrafos
8 al0)

Excepto por lo requerido por la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con
Clientes, Yun contrato que supone la recepcion o entrega de activos fisicos no dara lugar a un activo
financiero para una de las partes, ni a un pasivo financiero para la otra, a menos que los correspondientes
pagos se hayan diferido hasta después de la fecha en que los activos tangibles hayan sido transferidos. Tal
es el caso de la compra o venta de bienes en las condiciones habituales del crédito comercial.

NIC 34 Informacién Financiera Intermedia

Se modifican los parrafos 15B y 16A y se afiade el parrafo 55. El nuevo texto esta subrayado.

Hechos significativos y transacciones

© IFRS Foundation
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15B A continuacion se incluye una lista de sucesos y transacciones para los cuales se requeria informacion a
revelar si fueran significativos: la lista no es exhaustiva.

(a)
(b) el reconocimiento de una pérdida por deterioro del valor de activos financieros, propiedades,

planta y equipo, activos intangibles, activos que surgen de contratos con clientes, o de otros
activos, asi como la reversion de dicha pérdida por deterioro;

(©
Otra informacién arevelar

16A Ademas de revelar los sucesos y transacciones significativos de acuerdo con los parrafos 15 a 15C,
una entidad debera incluir en las notas de la informacion financiera intermedia, la informacion que
se detalla a continuacion, siempre que no haya sido revelada en alguna otra parte de los estados
financieros intermedios. Esta informacién debe ser normalmente ofrecida desde el comienzo del
periodo contable.

@)

() la_desagregacion de los ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con
clientes requerida por _los parrafos 114 vy 115 de la NIIF 15 Ingresos de Actividades
Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.

Fecha de vigencia

55 La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modificé los parrafos 15B y 16A. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando apligue la NIIF
15.

NIC 36 Deterioro del Valor de los Activos

Se modifica el parrafo 2 y se afiade el parrafo 140L. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta
subrayado.

Alcance
2 Esta Norma se aplicara para la contabilizacion del deterioro del valor de todos los activos, distintos
de:

(a)

(b) activo que—surgen—de—contratos—de—constru idr—{véase—a—NIC Contratos—d
Construecién)-activos de contratos y activos que surgen de los costos para obtener o cumplir
un contrato que se reconocen de acuerdo con la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes;

(©)

Disposiciones transitorias y fecha de vigencia

140L La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico el parrafo 2. Una entidad aplicara esa modificacidn cuando aplique la NIIF 15.
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NIC 37 Provisiones, Pasivos Contingentes y Activos Contingentes?

Se modifica el parrafo 5 y se afade el parrafo 100. Se elimina el parrafo 6. El texto eliminado esta tachado y el
texto nuevo esta subrayado.

Alcance

5 Cuando otra Norma se ocupe de un tipo especifico de provision, pasivo contingente o activo contingente,
una entidad aplicard esa Norma en lugar de la presente. Por ejemplo, ciertos tipos de provisiones se abordan
en las Normas sobre:

@) contratos-de-eonstruecion-(veéase-ta- NIC-11-Contratos-de-Construecién); [eliminado]

(b)

(e) contratos de seguro (véase la NIIF 4 Contratos de Seguro). No obstante, esta Norma es de
aplicacion a las provisiones, pasivos contingentes y activos contingentes de una entidad
aseguradora que sean diferentes de las que surgen de sus obligaciones y derechos segin contratos
de seguros que estén dentro del alcance de la NIIF 4; y

()] contraprestacion contingente de una adquirente en una combinacion de negocios (véase la NIIF 3
Combinaciones de Negocios)-; e

(9) ingresos de actividades ordinarias procedentes de contratos con clientes (véase la NIIF 15

Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes). Sin embargo, como
la NIIF 15 no contiene ninguna especificacion para abordar contratos con clientes que resulten, o
vayan a ser, onerosos, esta Norma se aplica a estos casos.

Fecha de vigencia

100 La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico el parrafo 5 y elimind el pérrafo 6. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando aplique
la NIIF 15.

NIC 38 Activos Intangibles

Se modifican los parrafos 3, 114 y 116 y se afade el parrafo 130K. El texto eliminado esta tachado y el texto
nuevo esta subrayado.

Alcance

3 En el caso de que otra Norma se ocupe de la contabilizacion de una clase especifica de activo intangible, la
entidad aplicara esa Norma en lugar de la presente. Por ejemplo, esta Norma no es aplicable a:

€) Activos intangibles mantenidos por la entidad para su venta en el curso ordinario de sus

actividades (véase la NIC 2 Inventariosy-ta-NIC-11-Contrates-de-Construceion).

Mejoras Anuales a las NIIF, Ciclo 2010-2012, emitido en diciembre de 2013, utiliz6 una actualizacién completa para mostrar las
modificaciones realizadas al parrafo 5 de la NIC 37. Para esta publicacion, esos cambios se han aceptado y los cambios nuevos se
han mostrado actualizados por completo.
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(b)
(i) activos que surgen de contratos con clientes que se reconocen de acuerdo con la NIIF 15 Ingresos
de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.

Retiros y disposiciones de activos intangibles

114 La disposicion de un activo intangible puede llevarse a cabo de diversas maneras (por ejemplo mediante una
venta, realizando sobre ella un contrato de arrendamiento financiero, o por donacion). Para-determinariLa

fecha en que se ha dlspuesto de una—enﬂdad—aphaa#a—les—en%eﬂes—esmbleeldes—emla—me—lg—m%

de—lmene& un actlvo mtanmble es Ia fecha en que eI receptor obtlene eI control de ese actlvo de acuerdo con

los requerimientos para determinar cuando se satisface una obligacién de desempefio en la NIIF 15 Ingresos
de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes. La NIC 17 se aplicara a las disposiciones
por una venta con arrendamiento posterior.

116 El importe de la La-contraprestacion a-eebrar-a incluir en la ganancia o pérdida que surge de la baja en
cuentas per—lardmpesremde un actlvo mtanglble es s&meeneee;&weﬂmem&per—sm;aler—razenableéi—se

requerimientos para la determmamon del precio de Ia transaccmn de los parrafos 47 a 72 de la NIIF 15. Los
cambios posteriores al importe estimado de la contraprestacion incluida en la ganancia o pérdida se
contabilizara de acuerdo con los requerimientos para cambios en el precio de la transaccién de la NIIF 15.

Disposiciones transitorias y fecha de vigencia

130K La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de
2014, modifico los parrafos 3, 114 y 116. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando aplique la NIIF
15.

NIC 39 Instrumentos Financieros: Reconocimiento y Medicidn

Se modifican los pérrafos 2, 9, 43, 47 y 55 y se afiaden los parrafos 2A, 44A, 55A y 103T. El texto eliminado
estd tachado y el texto nuevo esté subrayado.

Alcance
2 Esta Norma se aplicara por todas las entidades a todos los tipos de instrumentos financieros, excepto
a:
(@)
(K) derechos v obligaciones dentro del alcance de la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias
Procedentes de Contratos con Clientes que son instrumentos financieros, excepto los que
especifica la NI1F 15 que se contabilicen de acuerdo con la NIIF 9.
2A Los requerimientos de deterioro de valor de esta Norma se aplicaran a los derechos que la NIIF 15

especifica gue se contabilicen de acuerdo con esta Norma, a efectos del reconocimiento de las pérdidas
por deterioro de valor.
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Definiciones

43

44A

Definiciones relativas al reconocimiento y la medicién

El método de la tasa de interés efectiva es un método de célculo del costo amortizado de un activo o un
pasivo financieros (o de un grupo de activos o pasivos financieros) y de imputacion del ingreso o gasto
financiero a lo largo del periodo relevante. La tasa de interés efectiva es la tasa de descuento que
iguala exactamente los flujos de efectivo por cobrar o por pagar estimados a lo largo de la vida
esperada del instrumento financiero (o, cuando sea adecuado, en un periodo més corto) con el
importe neto en libros del activo financiero o pasivo financiero. Para calcular la tasa de interés
efectiva, una entidad estimara los flujos de efectivo teniendo en cuenta todas las condiciones
contractuales del instrumento financiero (por ejemplo, pagos anticipados, rescates y opciones de
compra o similares), pero no tendra en cuenta las pérdidas crediticias futuras. El célculo incluird
todas las comisiones y puntos de interés pagados o recibidos por las partes del contrato, que integren
la tasa de interés efectiva (ver los parrafos GA8BA y GS8B la—NIC18 Ingresos—de-Actividades
Ordinarias), asi como los costos de transaccion y cualquier otra prima o descuento. Se presume que
los flujos de efectivo y la vida esperada de un grupo de instrumentos financieros similares pueden ser
estimados con fiabilidad. Sin embargo, en aquellos raros casos en que esos flujos de efectivo o la vida
esperada de un instrumento financiero (o de un grupo de instrumentos financieros) no puedan ser
estimados con fiabilidad, la entidad utilizara los flujos de efectivo contractuales a lo largo del periodo
contractual completo del instrumento financiero (o grupo de instrumentos financieros).

Baja en cuentas es la eliminacion de un activo financiero o un pasivo financiero previamente
reconocido del estado de situacion financiera de una entidad.

Dividendos son_distribuciones de ganancias_a los tenedores de instrumentos de patrimonio _en
proporcidn al porcentaje de los instrumentos poseidos de una clase concreta de capital.

Valor razonable es el precio que se recibiria por vender un activo o que se pagaria por transferir un
pasivo en una transaccion ordenada entre participantes de mercado en la fecha de la medicion.
(Véase la NIIF 13.)

Medicion inicial de activos financieros y pasivos financieros

CuandeExcepto para las cuentas por cobrar comerciales que queden dentro del alcance del parrafo
44A cuando un activo financiero o un pasivo financiero sea inicialmente reconocido inicialmente, una
entidad lo medird por su valor razonable mas, en el caso de un activo financiero o un pasivo
financiero que no se contabilice al valor razonable con cambios en resultados, los costos de
transaccion que sean directamente atribuibles a la adquisicion o emision del activo financiero o
pasivo financiero.

A pesar del requerimiento del parrafo 43, en el reconocimiento inicial, una entidad medira las cuentas por

47

cobrar comerciales que no tengan un componente financiero significativo (determinado de acuerdo con la
NIIF 15) a su precio de la transaccién (como se define en la NIIF 15).

Medicién posterior de pasivos financieros

Después del reconocimiento inicial, una entidad medird todos los pasivos financieros al costo
amortizado, utilizando el método del interés efectivo, excepto para:

@)
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©

(d)

contratos de garantia financiera, segin se definen en el parrafo 9. Después del
reconocimiento inicial, un emisor de dichos contratos los medira [a menos que sea de
aplicacion el parrafo 47(a) o (b)] por el mayor de:

(i) el importe determinado de acuerdo con la NIC 37; y

(i) el importe reconocido inicialmente (véase el parrafo 43) menos, en su caso, el
importe de _ingresos de actividades ordinarias _acumulados la—amertizacién
acumutada reconocidos de acuerdo con fa-N+G-18- los principios de la NIIF 15.

Compromisos de concesién de un préstamo a una tasa de interés inferior a la de mercado.
Después del reconocimiento inicial, un emisor de dicho compromiso lo medira [a menos que
sea de aplicacion el parrafo 47(a)] por el mayor de:

(i) el importe determinado de acuerdo con la NIC 37;y

(i) el importe reconocido inicialmente (véase el parrafo 43) menos, en su caso, el
importe de ingresos de actividades ordinarias acumulados la—amertizacién
acumulada reconocidos de acuerdo con la-N+G-28-los principios de la NIIF 15.

Los pasivos financieros que se designen como partidas cubiertas estan sujetos a los requerimientos de
la contabilidad de coberturas de los parrafos 89 a 102.

Ganancias y pérdidas

Una ganancia o pérdida que surge de un cambio en el valor razonable de un activo financiero o
pasivo financiero que forme parte una relacion de cobertura (véanse los parrafos 89 a 102), se
reconocera de la forma siguiente.

@)
(b)

Una ganancia o pérdida sobre un activo financiero disponible para venta se reconocera en
otro resultado integral, excepto las pérdidas por deterioro de valor (véanse los parrafos 67 a
70) y las ganancias y pérdidas por diferencia de cambio (véase el parrafo GA83 del
Apéndice A), hasta que el activo financiero se dé de baja en cuentas. En ese momento la
ganancia o pérdida acumulada anteriormente reconocida en otro resultado integral se
reclasificara de patrimonio al resultado del periodo como un ajuste de reclasificacion [véase
la NIC 1 Presentacion de Estados Financieros (revisada en 2007)]. Sin embargo, el interés
calculado utilizando el método del interés efectivo (véase el parrafo 9) se reconocera en el
resultado del periodo {véase-ta-NHC-18)}. Los dividendos de un instrumento de patrimonio
disponible para la venta se reconoceran en el resultado del periodo edando-el-derecho-de-ta

entidad-arecibirel pago-se-establezea(véasela-NIC-18)-de acuerdo con el parrafo 55A.

Los dividendos se reconoceran en el resultado del periodo solo cuando:

(@
(b)
(©

se establezca el derecho de la entidad a recibir el pago del dividendo;

sea probable que la entidad reciba los beneficios econémicos asociados con el dividendo; y

el importe del dividendo pueda ser medido de forma fiable.

Fecha de vigenciay transicién

103T

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de

2014, modificé los parrafos 2, 9, 43, 47, 55, GA2, GA4 y GA48 y elimind los parrafos 2A, 44A, 55A y

GABA a GASC. Una entidad aplicara esas modificaciones cuando aplique la NIIF 15.

Se modifican en el Apéndice A los parrafos GA4 y GA8 y se afiaden los parrafos GA8A a GAS8C. El texto
eliminado esté tachado y el texto nuevo esté subrayado.

54
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Alcance (péarrafos 2a7)

GA4 Los contratos de garantia financiera pueden tener diversas formas legales, como por ejemplo una garantia,
algunos tipos de carta de crédito, un contrato por incumplimiento de crédito o un contrato de seguro de
crédito. Su tratamiento contable no depende de su forma legal. Los siguientes son ejemplos de su
tratamiento adecuado [véanse el apartado (e) del parrafo 2]:

@) ... el emisor lo mide al mayor de:

(i) el importe determinado de acuerdo con la NIC 37;y

(i) el importe reconocido inicialmente menos, en su caso, el importe de ingresos de
actividades ordinarias acumulados la—amertizacién-acumulada reconocidos de acuerdo
con NIS-18-los principios de la NIIF 15 [véase el parrafo 47(c)].

(b)

(c) Si el contrato de garantia financiera hubiera sido emitido en conexidn con una venta de bienes, el
emisor aplicard la N#G-18 NIIF 15 para determinar cuando reconocer los ingresos procedentes de
la garantia y de la venta de bienes.

Tasa de interés efectiva

GABA Al aplicar el método del interés efectivo, una entidad identificara las comisiones que sean parte integral de
la tasa de interés efectiva de un instrumento financiero. La descripcion de las comisiones por servicios
financieros puede no ser indicativa de la naturaleza y sustancia del servicio prestado. Las comisiones que
son parte integral de la tasa de interés efectiva de un instrumento financiero se tratan como un ajuste a la
tasa de interés efectiva, a menos gue el instrumento financiero se mida a valor razonable, reconociendo los
cambios en el valor razonable en el resultado del periodo. En esos casos, las comisiones se reconoceran
como ingresos de actividades ordinarias cuando el instrumento se reconozca inicialmente.

GA8B  Las comisiones que son una parte integrante de la tasa de interés efectiva de un instrumento financiero
incluyen:

@) Las comisiones de creacidn recibidas por la entidad relacionadas con la creacién o adquisicion de
un activo financiero. Estas comisiones pueden incluir compensaciones por actividades tales como
la_evaluacién de la situacién financiera del prestatario, evaluacién y registro de garantias,
garantias colaterales y otros acuerdos de garantia, negociacién de los términos del instrumento,
preparacién y proceso de documentos y el cierre de la transaccién. Estas comisiones son una parte
integrante de una relacion con el instrumento financiero resultante.

(b) Las comisiones de compromiso recibidas por la entidad para iniciar un préstamo cuando el
compromiso de préstamo queda fuera del alcance de esta Norma y es probable que la entidad
realice un acuerdo de préstamo especifico. Estas comisiones se consideran como la compensacion
por una implicacién continuada con la adquisicion de un instrumento financiero. Si el
compromiso expira sin que la entidad realice el préstamo, la comisidén se reconocerd como un
ingreso de actividades ordinarias en el momento de la extincion.

(© Las comisiones de creacién o apertura recibidas al emitir pasivos financieros medidos al costo
amortizado. Estas comisiones son una parte integrante de la relacidn gue se genera con un pasivo
financiero. Una entidad distinguird entre las comisiones y costos que son parte integrante de la
tasa de interés efectiva para el pasivo financiero y las que procedan de las comisiones de creacion
0 apertura y los costos de transaccién relacionados con el derecho a proporcionar servicios, tales
como los servicios de gestion de inversiones.

GA8BC  Entre las comisiones que no son una parte integrante de la tasa de interés efectiva de un instrumento

financiero y se contabilizan de acuerdo con la NIIF 15, se incluyen:

@) Comisiones cargadas por el servicio de préstamo;

(b) Comisiones de compromiso para originar un préstamo cuando el compromiso de prestar queda
fuera del alcance de esta Norma y es improbable gue la entidad realice un acuerdo de préstamo
especifico; y
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(©) Comisiones de sindicacion de préstamos recibidas por una entidad que interviene para consequir
el préstamo, pero no retiene una parte del préstamo para si (0 retiene una parte a la misma tasa de
interés efectiva, tomando un riesgo comparable al de los otros participantes).

Implicacién continuada en activos transferidos

Los siguientes son ejemplos de la forma en que una entidad medira el activo transferido y el pasivo
asociado, de acuerdo con el parrafo 30.

Para todos los activos

@) Si la garantia suministrada por una entidad para pagar pérdidas por incumplimiento sobre un
activo transferido impide que el activo transferido sea dado de baja en cuentas en la medida de su
implicacion continuada, el activo transferido se medira en la fecha de la transferencia al menor
entre (i) el importe en libros del activo, y (ii) el importe méximo de la contraprestacion recibida
en la transferencia que la entidad puede ser requerida a devolver (“el importe garantizado™). El
pasivo asociado se medird inicialmente al importe garantizado més el valor razonable de la
garantia (el cual es normalmente la contraprestacion recibida por la garantia). Posteriormente, el
valor razonable inicial de la garantia se reconocera en el resultado del periodo en-propercién-al
tiempo-transeurrido-(véase-NHC-18) cuando (o a medida que) la obligacion se satisfaga de acuerdo
con los principios de la NIIF 15 y el importe en libros del activo se reducira para tener en cuenta
las pérdidas por deterioro.

NIC 40 Propiedades de Inversion

Se modifican los parrafos 9, 67 y 70 y se afiade el parrafo 85E. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo
esté subrayado.

Clasificacion de propiedades como propiedades de inversion o como
propiedades ocupadas por el propietario

Los siguientes son ejemplos de partidas que no son propiedades de inversion y que, por lo tanto, no se
incluyen en el alcance de esta Norma:

@)

(b) a
MG—H—Gen%rate&deLGenstFueeren} |eI|m|nado|

(©

Disposiciones

67

56

La disposicién de una propiedad de inversion puede producirse bien por su venta o por su incorporacion a
un arrendamlento fmanmero Para—eletemmaHLa fecha en que se ha dlspuesto de una propledad de
inversionuna

aetw@ade&eﬁetumias—per—vema&de—bmne& es Ia fecha en que eI receDtor obtlene eI control de ese elemento
de acuerdo con los requerimientos para determinar cuando se satisface un obligacién de desempefio de la
NIIF 15. La NIC 17 ser& de aplicacién en el caso de una disposicion que revista la forma de arrendamiento
financiero o venta con arrendamiento posterior.
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El importe de la I:a—contraprestacmn a-eobrar-a incluir en la ganancia o pérdida que surge de la baja en

cuentas de una propledad de |nverS|on es s&reeeneeera—mtalment&pepswalewazemble—En—parﬂemH

requerlmlentos para la determinacién del precio de la transaccmn de los parrafos 47 a 72 de la NIIF 15. Los

cambios posteriores al importe estimado de la contraprestacion incluida en la ganancia o pérdida se
contabilizaran de acuerdo con los requerimientos para cambios en el precio de la transaccion de la NIIF 15.

Fecha de vigencia

85E

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de

2014, modificé los parrafos 3(b), 9, 67 y 70. Una entidad aplicard esas modificaciones cuando aplique la
NIIF 15.

CINIIF 12 Acuerdos de Concesion de Servicios

Debajo del encabezamiento "Referencias" se eliminan las referencia a la NIC 11 Contratos de Construccion y
NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias y se afiade una referencia a la NIIF 15 Ingresos de Actividades
Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes. Se modifican los parrafos 13 a 15, 18 a 20 y 27 y se afiade
el parrafo 28D. El texto eliminado esta tachado y el texto nuevo esta subrayado.

13

14

15

18

Reconocimiento y medicion de la contraprestacion del acuerdo

El operador reconocera y medira los ingresos de actividades ordinarias, para los servicios que preste, de

acuerdo con Ia NIIF 15 las—N-l-G—l—l—y—Ls Sn—el—epe#adepppe%nas—de—un—semem—(es—deeu—semaes—de

contraprestauon determma su tratamiento contable posterlor El tratamiento contable posterior de la
contraprestacion recibida como activo financiero y como activo intangible se detalla mas adelante, en los
péarrafos 23 a 26.

Servicios de construccién o de mejora

El operador contabilizara los servicios

de construccion o de mejora de acuerdo con Ia N+G—1—1—NI IF 15

Contraprestaciéon dada por la concedente al operador

Si el operador proporciona servicios de construccion o de mejora, la contraprestacion recibida o a recibir
por dicho operador se reconocerd de acuerdo con la NIIF 15-per-su-valerrazenable. La contraprestacion
puede consistir en derechos sobre:

@)

Si se paga al operador por los servicios de construccion, en parte mediante un activo financiero y en parte
mediante un activo intangible, es necesario que cada componente de la contraprestacion del operador se
contabilice por separado. La contraprestacion recibida o a recibir por ambos componentes debera ser
inicialmente reconocida de acuerdo con la NIIF 15-per-elvalorrazonable-de-la-contraprestaciénrecibidao
por-recibir.
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19 La naturaleza de la contraprestacion dada por la concedente al operador se determinara por referencia a las
condiciones del contrato y, cuando exista, a la ley de contratos pertinente. La naturaleza de la
contraprestacién determina la contabilizacién posterior, como se describe en los parrafos 23 a 26. Sin
embargo, ambos tipos de contraprestacién se clasifican como un activo del contrato durante el periodo de
construccion o mejora de acuerdo con la NIIF 15.

Servicios de operacion

20 El operador contabilizard los servicios
de operacion de acuerdo con la N—lG—L&NIIF 15
Elementos proporcionados al operador por la concedente

27 De acuerdo con el parrafo 11, los elementos de infraestructura a los que la concedente haya dado acceso al

operador para los propdsitos del acuerdo de servicio, no se reconocen como propiedades, planta y equipo
del operador. La concedente puede también proporcionar otros elementos al operador para que los conserve
0 trate como desee. Si dichos activos forman parte de la contraprestacion a ser pagada por la concedente a
camblo de los servicios, no son subven(:lones del gobierno segln se deflnen en Ia NIC 20. Se—reeeﬂeeen

Fecha de vigencia

28D La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de
2014, modifico la seccién de "Referencias" y los parrafos 13 a 15, 18 a 20 y 27. Una entidad aplicara esas
modificaciones cuando aplique la NIIF 15.

SIC-27 Evaluacion de la Esencia de las Transacciones que Adoptan la
Forma Legal de un Arrendamiento

Debajo del encabezamiento "Referencias" se eliminan las referencia a la NIC 11 Contratos de Construccion y
NIC 18 Ingresos de Actividades Ordinarias y se afiade una referencia a la NIIF 15 Ingresos de Actividades
Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes. Se modifica el parrafo 8 y la seccién bajo "Fecha de
vigencia". El nuevo texto esté subrayado.

Acuerdo

8 Los requerimientos de la NIIF 15 eriterios-del-parrafo20-deta-NIC-18-deberdn aplicarse a los hechos y

circunstancias de cada acuerdo, con el fin de determinar cudndo reconocer como ingreso las cuotas que la
Entidad pueda recibir. Deberan considerarse factores tales como si hay una responsabilidad continuada en
forma de obligaciones de desempefio, futuras y significativas, que sean necesarias para obtener las cuotas, si
hay riesgos que se han retenido, los términos de cualquier acuerdo de garantia o el riesgo de reembolso de
las cuotas. Entre los indicadores que, de forma individual, demuestran que es inadecuado el reconocimiento
del total de la cuota como ingreso cuando se recibe, si se recibi6 al comienzo del acuerdo, se incluyen los
siguientes:

@)
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Fecha de vigencia

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes, emitida en mayo de 2014,
modificd la seccion de "Referencias" y el parrafo 8. Una entidad aplicard esas modificaciones cuando aplique la NIIF
15.

SIC-32 Activos Intangibles—Costos de Sitios Web

Debajo del encabezamiento "Referencia” se elimina la referencia a la NIC 11 Contratos de Construccion y se
afade una referencia a la NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes.
Se modifica la seccién bajo "Fecha de vigencia". El nuevo texto esta subrayado.

Fecha de vigencia

La NIC 1 (revisada en 2007) modific6 la terminologia utilizada en las NIIF. Ademas modific6 el parrafo 5. Una
entidad aplicara esas modificaciones a periodos anuales que comiencen a partir del 1 de enero de 2009. Si una entidad
utiliza la NIC 1 (revisada en 2007) en un periodo anterior, aplicara las modificaciones a dicho periodo.

La NIIF 15 Ingresos de Actividades Ordinarias Procedentes de Contratos con Clientes emitida en mayo de 2014,
modificé la seccidn de "Referencias" y el parrafo 6. Una entidad aplicara esa modificacién cuando aplique la NIIF 15.
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